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Slutsatser

Nyligen genomforda undersdkningar vid Lunds Tekniska Hogskola visar att
var tionde svensk villakdpare helst vill ha ett stenhus — om det bara fanns ett
storre utbud. Stenhusalternativets andel uppgar namligen enbart till 5 % av
den totala smahusmarknaden. Réknas den stora skaran materialneutrala kun-
der in, dr det mojligt att fyrfaldiga stenhusbyggandet, vilket motsvarar 20 %
av den totala villamarknaden i Sverige. Geografiskt dr de potentiella stenhus-
kunderna koncentrerade i Skane 1dn, samt i ndrheten av Stockholm och Gote-
borg.

Paradoxalt nog betraktas idag inte dessa efterfrage- och intiktsgenererande
aktorer som murverksindustrins viktigaste kunder. Omvigen genom partners
som materialdistributorer, arkitekter, konstruktdrer och entreprenérer har
visat sig under aren ge en lag verkningsgrad.

En kursédndring med kraftig fokus pad konsumenter och bestéllare forefaller
darfor vara pa sin plats. Natverksbyggande i tillvixtregioner med positivt
instéllda och kunniga arkitekter, konstruktdrer och entreprenorer kan bli en
annan slagkraftig atgérd jamfort med dagens breda satsningar. Samarbete
med befintliga och nyetablering av projektutvecklare med murade stenhus
som specialitet bor stodjas.

Murverksindustrin bor i framtiden i mycket storre utstrdckning differentiera
sin informationshantering, allt for att forse sina kunder och partners med
information dessa efterfragar. Detta innebar att befintlig information maéste
”ompaketeras”, anpassas medan det i andra fall maste ny information tas
fram.



Utvecklingsprojekt

I en valsituation da olika byggsystem Overvigs
paverkas utfallet av faktorer sasom t.ex. funktiona-
litet, pris, leveranstider, entreprendrens produk-
tionsapparat och informationstillgang. Samtidigt &r
det uppenbart att ett effektivt byggande préiglas av
att det finns mojlighet till mangfald och konkurrens
avseende bla. aktdrer, byggmaterial, byggsystem
och produktionsteknik.

Informationstillgdngen kan i manga fall vara avgo-
rande. Avsaknaden av information kring exempel-
vis referensprojekt, jaimforelsepriser, teknisk data,
dimensionerings- och byggmetoder samt underhall
kan innebéra att andra alternativ med béttre infor-
mationsstod viljs. Ett byggsystem som ska kunna
konkurrera pad 2000-talet méste dven innefatta in-
formationshantering och stddsystem baserade pé
modern IT.

Niér det géller murverk finns material tillgéngligt i
form av handbocker, produktinformation och delvis
referensprojekt. Denna information édr dock i manga
fall varken malgruppsanpassad eller forpackad pa
ett satt som underlattar anvdndning och spridning.
Information riktad till t.ex. konsumenter och pro-
fessionella bestéllare saknas i stor utstrackning.

Sedan hosten 2002 pégar vid LTH, Avdelningen for
konstruktionsteknik, ett SBUF finansierat utveck-
lingsprojekt med det dvergripande malet att visa pa
mdjligheter nér det géller effektiviserad informa-
tionshantering kring murat och putsat byggande i
Sverige. Syftet med projektet ar:

- att bearbeta tekniska och marknadsmaéssiga
fragestdllningar med avseende pa infor-
mationshantering som beddms viktiga for
konkurrenskraften for murat och putsat
byggande

- att ta fram underlag och en informations-
struktur som beddms som viktig ur ett sy-
stem- och marknadsperspektiv avseende
murat och putsat byggande.

Projektet omfattar kartliggning av malgrupper,
inventering och analys av aktdrernas informations-
behov och implementering av informationsstruktur
i en webb-baserad prototyp, s.k. portal.

Denna rapport dr en kortfattad presentation av de
viktigaste resultaten fran delprojektet inventering
och analys av aktdrernas informationsbehov.
Enkitresultaten presenteras i LTH rapporten
TVBK-3047. Resultaten fran djupintervjuerna med
byggprocessens aktorer finns i Bilaga 1.

Murverksindustrins kunder

En rad arkitekter har sedan borjan av 1990-talet
foresprakat murat stombyggande pd grund av for-
delar som okomplicerad byggteknik, sunt och kom-
fortabelt inomhusklimat och inte minst vackra hus.
Det nyvaknade intresset for barande murverk har
lett till en begrinsad nyproduktion av framst skolor
och, under senare delen av 1990-talet, 4ven smahus.

Skolprojekten med stommar av barande murverk ar
resultatet av intresset for sunt och hallbart byg-
gande hos enstaka offentliga bestillare. Projekten
har blivit begransade bade till antal och geografisk
spridning och inte forméatt generera en generell
uppsving for murverksindustrin. Nar det géller
villamarknaden har ett fatal stenhusbyggare etable-
rat sig under andra halvan av 1990-talet, vilket har
resulterat i en blygsam nyproduktion av murade
sméhus.

Vilka dr murverksindustrins kunder? Vad for sorts
information efterfragar dessa kunder?

Nagot forenklat kan sdgas att murverksindustrins
egentliga kunder &r privata och offentliga bestéllare
som vill uppfora/kdpa byggnader med murade eller
putsade stommar och fasader. Det dr denna grupp
som i slutindan genererar branschens intékter. I
foradlingskedjan som leder fran stenar/block och
murbruk till en firdig byggnad ingar dessutom en
lang rad aktorer, varav arkitekter, byggnadskon-
struktorer, materialdistributorer och entreprendrer
dr de viktigaste. Dessa aktorer kan av murverksin-
dustrin betraktas bade som kunder och partners.

Det dr uppenbart att savél bestdllare som aktorer i
foradlingskedjan har skiftande kunskaper och in-
formationsbehov om stommar. For att fa en konkret
uppfattning om kunskapsliaget, och didrmed om
informationsbehovet nér det géller murat och putsat
byggande, genomfordes en enkdt med kopare av
nybyggda villor samt intervjuer med professionella
bestillare, arkitekter, konstruktérer och entreprend-
rer.

Villakopare

Enkatens utformning
Enkdétens syfte var att bland annat ta reda pa:

- vilka faktorer som styr villakdpares
prioriteringar i samband med huskop

- preferenser och faktiskt val av material till
fasader och bédrande véggar tillfredsstél-
lelse med valet



- varfor en del kunder ratade stenhus-
alternativet i kOpprocessen

- vilka kéllor som anvénds vid informations-
insamling informationskéllornas effekti-
vitet.

Sammanlagt 1334 kopare av villor byggda 1997
och 1998, bosatta i Skéne, Vistra Gotalands och
Stockholms 14dn kontaktades. Tabell 1 visar den
lansvisa fordelningen av de kontaktade villako-
parna. Antalet kontaktade villakopare &r ldgre 1998,
vilket beror pé att séljaren inte hade tillgang till alla
adressuppgifter for aret i fraga. Enligt uppgifter fran
Statistiska Centralbyran byggdes 35 % fler privat-
dgda smédhus 1998 jamfort med 1997. 50 % av
Sveriges befolkning bor i de tre undersokta lanen.
1997 och 1998 byggdes 62 % respektive 69 % av
alla privatigda smahusen i dessa tre ldn. Trenden
har forstarkts under 1999 och 2000 — de tre stor-
stadslédnen stod for 70 % respektive 72 % av allt
privat sméhusbyggande i riket.

Tabell 1. Léinsvis fordelning av de 1334 kontak-
tade villaképarna i enkiiten

Lin Ar1997 | Ar1998
Skéne l4n 157 106
Vistra Gotalands ldn | 256 152
Stockholms ldn 456 207
Totalt kontaktade 869 465

Enkédten genomfordes i tvd omgéangar under perio-
den november 2001 — januari 2002 med en lansvis
jamn svarsfrekvens péa 43 %. Av de 443 villakopare
som svarade pa andra enkétrundan uppgav 121 att
de var beredda att stilla upp for ytterligare fragor
av samma karaktir i en eventuell framtida under-
sokning.

For en detaljerad redovisning av enkétens resultat
hanvisas till LTH rapporten “Enkédt om priorite-
ringar, preferenser vad géller fasad- och viggmate-
rial och anvénda informationskéllor hos villako-
pare”.

God marknadspotential for stenhus

Med en marknadsandel pa 85 - 90 % domineras
sméahusmarknaden i Sverige fullstdndigt av trahus-
leverantorer. Stenhusalternativet utgdr 5 % pa riks-
nivd, medan andra alternativ och kombinationer av
olika material utgor resterande 5 — 10 %.

Riksgenomsnittet pa 5 % nédr det giéller stenhus
doljer stora regionala skillnader — stenhusalternati-
vet under den undersokta perioden utgjorde 26 %
av smahusmarknaden i Skéne. I Vistra Gotalands
och Stockholms ldn utgjorde stenhus enbart 3 %
respektive 2 % av smahusmarknaden. Det finns fog
for pastaendet att stenhus &r ett etablerat alternativ i
Skéne medan det i Vistra Gotalands och Stock-
holms lén kan snarare betraktas som en sporadisk
foreteelse.

I enkéten undersoktes dven villakoparnas preferen-
ser nér det giller materialslag i viggarna. Resulta-
ten visar att det finns en visentlig skillnad mellan
vad villakopare helst 6nskar sig och vad de viljer
eller har mojlighet att vélja i verkligheten. Ungefar
60 % av villakoparna hade inga uttalade preferenser
nir det géller materialslag i de bérande viggarna.
Av de resterande 40 % foredrog 31 % trdhus medan
9 % ville helst ha ett stenhus. En jamforelse mellan
preferenser och verkligt val presenteras i Figur 1.
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Figur 1. Jamforelse mellan verkligt val och preferenser ndr det gdller materialslag i stommen



Redan i gruppen som har konkreta 6nskemal nér det
géller materialslag i stommen finns en tillvéxtpo-
tential pd 80 % for stenhusbyggare. Framtiden ter
sig &nnu ljusare om man betraktar den stora grup-
pen neutrala villakdpare. Utifrén fordelningen av

preferenserna i gruppen aktiva véljare kan man dra
slutsatsen att mellan var fjirde eller femte neutral
villakopare kan betraktas som en potentiell sten-
huskdpare. Tillvaxtpotentialen i de tvd ndmnda
fallen presenteras i figur 2.
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Figur 2. Tillvixtpotential for stenhusmarknaden

Jamfort med dagens ldge finns en sammanlagd
tillvéxtpotential pd drygt 300 %, dvs. en fyrdubb-
ling av stenhusbyggandet i Sverige. Med dagens
nivder pa sméahusbyggandet motsvarar detta cirka
1000 murade sméhus om aret.

Nar det giller materialslag i stommen &r 65 % av
villakdparna ndjda med sina val. Kundtillfredsstal-
lelsen &r hogst hos stenhuskdpare, ddr 90 % hade
idag inte valt ndgot annat alternativ. Motsvarande
siffra for trdhuskopare ar bara 60 %.

Varfor valjs murverk bort som ett
realistiskt alternativ?

Enkatsvaren visar att drygt hélften av villakdparna i
undersdkningen har ndgon gang i kdpprocessen
funderat Gver stenhusalternativet. I vardera hélften
av fallen ndmner de presumtiva kdparna obefintligt
utbud respektive for hdgt pris som orsak till att man
Overgav stenhusalternativet. Dessvérre gar det inte
att visa huruvida uppfattningen om att stenhus ar
for dyra bygger pé villakdparnas egna erfarenheter
eller uppgifter fran byggprocessens aktorer.

Mot denna bakgrund forefaller det logiskt att vil-
dokumenterade och inte minst prissatta referensob-
jekt utgor en viktig bestandsdel i informationsinne-
hallet i kommunikationen med presumtiva kunder.

Genom att tillhandahélla fardiga forfragningsun-
derlag for stenhus till mycket laga priser, utgdr
LTH — projektet "Murade monsterhus” ett steg i rétt
riktning i sammanhanget.

Mindre vanliga argument (vardera 5 %) mot sten-
hus ar hoga uppvarmningskostnader och att det inte
alltid passar in i befintlig tribebyggelse.

Fasadmaterialet

Villakdparna i undersdkningen fick dven fragor
angdende fasadmaterialet. Svaren visar att 20 % av
konsumenterna hade funderat pa alternativet tegel-
och lika manga pé putsad fasad. Utfallet nér det
giller fasadmaterial blev 5 % tegel och 14 % put-
sade fasader. Andelen neutrala var 37 %, vilket i
analogi med resonemanget i avsnittet om stommate-
rialet tyder pa mycket goda tillvixtmojligheter dven
pa fasadsidan.

Prioriteringar i samband med hus-
kop
For att fa en uppfattning om vilka kriterier som ar

av betydelse for konsumenterna i samband med kop
av nybyggda villor fick de tillfragade villakdparna



betygsitta 27 parametrar av skiftande karaktér.
Ungefar hilften av de uppriaknade parametrarna var
av fysikalisk karaktir och kunde dirmed kopplas
till egenskaper hos fasad- eller stommaterialet.
Varje parameter fick beddmas pa en femgradig
skala allt fran mycket viktigt till inte alls viktigt.

33 % av de listade faktorerna fick betyget mycket
viktigt. Foljande parametrar klassades som mycket
viktiga av mer &n 40 % av respondenterna:

- stadsdel

- planldsning

- funktionell inredning

- sunt inomhusklimat

- hog fuktsdkerhet

- gedigenhet — beprovad byggnadsteknik.

Klart under genomsnittet ( 20 % ) hamnade para-
metrar som:

- fardigstillandetid / leveranstid

- flexibilitet — mdjlighet att flytta viggar,
bygga till i framtiden

- mdjlighet till framtida &tervinning (5 %)

- trendig design (3 %)

Mellan 20-25 % av huskOparna anser att val av
material till fasader och vaggar &r mycket viktigt,
vilket &r ldgre d&n genomsnittet pad 33 % for alla
faktorerna pa listan. Andra, for murat och putsat
byggande “’starka” faktorer som lagt underhéllsbe-
hov, hog varmekomfort, bra ljudisolering och slit-

styrka omnidmns av 20-30 % av huskdparna som
mycket viktigt.

Majlighet att i framtiden atervinna byggmaterialet —
ett modeargument under 1990-talet — star mycket
lagt 1 kurs hos huskdpare. Fardigstdllandetid &r en
annan parameter som far lag prioritet i undersok-
ningen.

Informations- och faktainsamling

De tillfragade villakoparna fick ange och virdera
kanalerna de anvénde for att samla in information i
kopprocessen. Svaren visar att broschyrer frén
hustillverkare &r den flitigast anvidnda informa-
tionskéllan med en omnidmningsfrekvens pa 76 %.
Léasa annonser, ga pd visningar, besoka villa- och
byggméssor samt prata med sldkt, vanner och ar-
betskamrater ndmns av 60-70 % av huskdparna som
informations- och faktainsamlingskallor.

I nésta grupp vad giller omndmningsfrekvens ham-
nar Internetbesok, ldsa information frdn material-
tillverkare samt kontakta kommun, myndigheter,
konsument- och intresseorganisationer med om-
kring 35 %. Cirka 25 % namner information fran
fackbocker. De som valde andra kéllor ndmner
yrkes — eller branscherfarenhet, kontakter med
méklare och byggfolk samt sunt fornuft, se &dven
Figur 3.
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Figur 3. Villaképarnas informationskdllor — 12 alternativ méjliga per respondent



I en foljdfraga fick respondenterna ange de tvé
kanaler som gav den mest vérdefulla informationen.
Broschyrer fran hustillverkare, med en omnim-
ningsfrekvens pad 45 % é&r den informationskilla
som huskopare bedomer ha gett den mest vardefulla
informationen. P& andra plats kommer visningar,

slakt, vanner och arbetskamrater samt villa- och
byggmassor med 25 - 30 %. Internet och byggfore-
tagens information betraktas som vérdefull av om-
kring ~10 % av husképarna. Materialtillverkarnas
information far en 1&g omndmningsfrekvens pa 7 %,
se dven Figur 4.
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Figur 4. Kéllor som gav den mest vardefulla informationen — hogst 2 alternativ per respondent

De tre effektivaste informationskanaleran — bro-
schyrer med fardiga forslag, visningar och berittel-
ser fran sldkt, vinner och arbetskamrater — forut-
sétter alla att det finns bade utarbetade forslag och
fardiga hus. Kunden vill se skisser och dven upp-

leva den verkliga produkten for att kunna ta still-
ning. Aven om rad och erfarenheter fran slikt och
vénner forefaller vid ett forsta anblick vara en billig
kanal, forutsitter den vid ndrmare granskning att
det finns férdiga stenhus ute pa marknaden.



Flergangsbestdllare och
partners

Intervjurundans uvtformning

Under november 2001 genomfdrdes sju djupinter-
vjuer med vardera tva bestillare, arkitekter, bygg-
nadskonstruktorer och en entreprendr for att ta reda
pa bland annat:

- parametrar som styr valet av stomme i

byggprocessen

- asikter och erfarenheter om murat och put-
sat byggande

- aktorernas informationsbehov ndr det
géller murat byggande.

Utifrdn dessa tre huvudlinjer fick de intervjuade
relativt fritt utveckla sin syn pa stomvalsprocessen,
det murade byggandets for- och nackdelar och inte
minst kraven pé en effektiv informationshantering
kring byggsystem i allminhet och murat byggande i
synnerhet. Intervjuerna varade mellan 35 — 95 mi-
nuter och gav tillfille att belysa andra dven rele-
vanta fragestdllningar &n de som foreslogs frén
borjan.

Tabell 2. De intervjuades bakgrund och erfarenhe-
ter ndr det gdller murat byggande

Aktor Representerar | Erfarenhet om och
instéllning till murat
byggande

Bestéllare | Bestéllare - Gedigen erfarenhet

1 projektledare i | om murverk; positiv

en storre kom- | instdllning
mun

Bestillare | Projektutveck- | Arbetar aktivt med
2 lare 1 privat murverk; positiv
byggforetag instillning

Arkitekt 1 | Handldggare pa | Har ej arbetat med
ett storre arki- | murverk; neutral-
tektkontor skeptisk instéllning

Arkitekt 2 | Agare till ett Viss erfarenhet av
mindre kontor | murverk;

neutral- positiv
instéillning

Konstruk- | Agare - vd i Begrénsad erfaren-

tor 1 medelstor kon- | het av murverk;

struktionsbyrd | neutral-skeptisk
instéllning

Konstruk- | Agare i mindre | Har ej arbetat med

tor 2 konstruktions- | murverk; skeptisk
byra instéllning

Entrepre- | Arbetsledare pd | Mycket lang erfa-

ndr murningsfore- | renhet; positiv in-
tag stdllning

Vid val av intervjuobjekt har efterstrévats att fa en
balans nir det géller aktorernas kunskaper om och
instéllning till murat byggande. Tabell 2 ger en bild
av de intervjuades bakgrund och erfarenheter nér
det géller murat byggande. Sex av de sju intervju-
ade aktorerna ar verksamma i Malmo - Lund regio-
nen medan den sjunde i Stockholm.

LTH rapporten “Konkurrenskraftigt murverksbyg-
gande genom effektiviserad informationshantering
— Intervjuer med professionella aktorer” ger en
detaljerad redovisning av intervjuresultaten.

"Det har att lava sten har slagits ut
av mer rationella metoder”

Pastaendet speglar de intervjuade aktdrernas gene-
rella uppfattning om murat stombyggande, niamli-
gen att detta idag inte dr en etablerad metod. Detta
medfor tre allvarliga konsekvenser:

- murade stomldsningar forknippas med
stort risktagande

- det &r brist pad kunnande och erfarenheter
hos arkitekter och konstruktorer

- f& entreprendrer ar rustade for murning
och dérmed erbjuder konkurrenskraftiga
priser.

Tillgang till ratt utformad information &r ytterligare
ett omrade som lider av brister, anser de intervjuade
aktorerna.

Osdakerhet

Orsaken till de professionella aktdrernas avvak-
tande instéllning till det murade stomalternativet
forklaras huvudsakligen av strdvan att minimera det
egna risktagandet. Fenomenet &r tydligast hos be-
stillare och arkitekter avseende osdkerhet kring
t.ex. stomresnings- och uttorkningstider samt be-
grinsad flexibilitet nir det géller stomldsningar. Sa
hér utrycker sig de intervjuade:

"4 andra sidan mdste ett nytt byggsystem forklaras
extra pedagogiskt, sa att bestdllaren far en uppfatt-
ning om for- och nackdelarna och ddirmed kan
minimera riskerna.”

“Det dr svdrare i kontor och affdrslokaler. Man
borde dock ta fram ndgra typlosningar, tex. hur
lang tid det tar att resa viggarna mellan bjdlk-
lag...”

“En annan intressant fraga dr hur lang tid det tar
att torka ut en betongvdgg jimfort med en vdigg i
murverk. De flesta vet inte det idag. Uttorkning och
sunda hus dr ett vdilkdnt problem.”



"Murverk dr inte det forsta som foreslds fran arki-
tekthall heller. Anledningen kan vara att murverk
forknippas med mindre flexibilitet.”

Brist pa kunskap och erfarenhet

Arkitekters och huvudsakligen byggnadskonstruk-
torers skepsis grundar sig péd bristande kunskaper
och erfarenheter i murverksprojektering. Det finns
en troskel i form av négra dagars merarbete for att
sdtta sig in i problematiken kring murade stommar.
Insatsen forefaller omotiverad — dessutom kénns det
sikrare att falla tillbaka p& beprovade losningar.
Négra citat frén de intervjuade:

"Fér en normal konstruktor dr det inte sjilvklart
hur man gor en bra birande murad vigg — om det
ska vara en hdlmur, om det ska putsas.”

"Manga arkitekter saknar kéinslan for kopplingen
mellan arkitektur och konstruktion respektive eko-
nomi. Overlag saknar arkitekten den kunskapen,
kanske finns inte intresset heller. Detta fenomen
gdller framst murverk eftersom det dr fda kunder
som idag gar till en arkitekt och vill ha trdhus.”

"Mdnniskor dr grundlata — kan man ett visst system
sa viljer man oftast just det, allt dr ju firdigt.”

Entreprencrers produktionsapparat

De flesta entreprendrer &r inte specialiserade pa
murning — vid behov anlitas underentreprendrer.
Gar bestillaren till en sddan entreprenér blir priset
hogre dn den frén en “riktig” murningsentreprendr.
A andra sidan ir det ytterst ont om murningsentre-
prendrer, speciellt sddana som har resurser for
storre dtaganden. Reflexioner fran de intervjuade:

”Produktionsapparaten hos stora entreprenorer
har ocksd stor betydelse vid utbudet ndr det giller
smdhus. Detta kan enbart motverkas av konsumen-
terna sjilva, genom att efterfraga bdttre produk-
ter.”

"Entreprendrer tjidnar ofta pengar i en situation
ndr bestdllaren bestdiller en murad stomme, som
entreprendren inte riktigt dr specialiserad pd. Be-
stillaren far ett hogt pris men samtidigt ett erbju-
dande om ett ldgre pris vid val av en annan
stomme. 1 verkligheten innebdr erbjudandet ett
rejdlt overpris, eftersom entreprendrens verkliga
kostnad dr mycket ldgre. Bestillaren kinner sig
dock ofta ndéjd, eftersom priset blev ldgre. Detta dr
ett bra exempel pa beteende hos oer-
Sfarna/kortsiktiga bestdllare, som ddrmed oftast far
en helt annan standard pa den bestdllda produkten.
Hade samma bestdllare fran borjan lagt en bestdll-
ning pd den billigare tekniken, skulle priset hamna
mycket ndrmare entreprenorens verkliga kostnad.”
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Tillganag till information

De intervjuade aktdrerna uppfattar informations-
hanteringen kring murat och putsat byggande som
delvis bristfillig och missriktad. Brister patalas nir
det géller grundldggande information om murat
stombyggande: generella for- och nackdelar, mgj-
liga spannvidder, ungefarliga stomresningstider och
kostnader. Information som ér tillgdnglig idag upp-
fattas ofta som kranglig och i foga utstrickning
anpassad till de olika aktorernas skiftande bakgrund
och kunskapsnivéer. Nér det géller informations-
spridning och marknadsforing uppfattas murverks-
industrin som passiv i jimforelse med andra mate-
rialindustrier. Négra citat:

“Det finns en pedagogisk uppgift nér det gdller att

fora ut kunskaper om murverk. Man mdste infor-
mera om produktionsmetoden, inte minst i termer
av produktionstid och kostnader och sdtta det i
relation till vad man far i slutinden.”

“Det behdvs snarare material som dels inspirerar
dels innehdller ldttillgdnglig information, grund-
principerna, spdnnvidder, inneklimat, energi-
aspekter, osv. Det ska inte vara formler. Ett bra
exempel dr trdindustrin, som har bra informa-
tionsmaterial.”

" Murverksdimensionering har blivit mycket kom-
plicerad i och med overgdngen till metoden med
partialkoefficienter. Enklare dimensioneringsanvis-
ningar hade behévts.”

"Tillgdng till information dr ddlig. Man mdste frdan
leverantorshdll bdttre informera om mojligheter
och fallgropar med produkterna. Aven om en mu-
rare har bevis pd yrkesskicklighet, sd finns det
mdnga praktiska problem, speciellt di man byter
fran ett material till annat. Sa var det ndr folk som
byggde Uniqhusen fick bygga med littbetong — de
glomde att ticka éver murarna som ddrmed blev
blota. Det giiller inte enbart den formella informa-
tionen, man kan tex. formedla saker dven infor-
mellt.”

“Materialleverantéren borde hjdlpa till med teknisk
service, dvs. en person som hjdlper till i projektets
uppstartsfas. Det dr bdttre dn att skicka hit ndgon
som forklarar varfor det gick snett.”

Hur kan informationshanteringen
kring murat byggande effektivise-
ras?

De intervjuade aktorerna fick ldmna synpunkter pé
hur tillgangen till relevant information kring murat
byggande skulle kunna forbéttras. Forslagen pa
forbattringar har delats in i tva grupper allteftersom



de avser informationsinnehdllet och olika hjdlpme-
del eller distributionskanalerna.

Informationsinnehdllet och olika
hjalpmedel

Ett aterkommande onskemél fran savil bestéllare
som arkitekter &r att fa tillgdng till information av
generell karaktir — allt for att stodja beslutsfattande
i ett projekts tidiga skeden. Bestéllare som star i
begrepp att vélja en viss stomme vill fa en balanse-
rad bild nér det géller for- och nackdelar med olika
alternativ. Arkitekter efterfragar fakta kring murade
stommar som de kan anvédnda i argumentationen
gentemot bestéllare och andra projektdeltagare.

Den hér sortens information kan presenteras i form
av vil genomarbetade referensobjekt. Referens-
objekten bor innehalla uppgifter som stomresnings-
och uttorkningstider, pris, planlésningar med
spannvidder, ljud-, brand- och virmeisolerings-
egenskaper, underhéllskostnader. S& hir sdger de
intervjuade:

“"Man behéver argument, .... Produktionstid, kost-
nad, hur forvaltningen av olika typer av objekt har
sett ut. Det skulle kunna vara skolor med sjilvdrag
eller andra objekt som tegelbyggnaderna vid LTH.
Sddana fakta kan anvindas for att jamfora byggna-
der med olika stomsystem.”

"Arkitekter har stor hjdlp av livskostnadskalkyler
vid vigvalet. De dvriga hjilpmedlen anvinder man
ndr beslutet dr fattat om att bygga med just det
systemet. For murverkets del mdste man visa att sa
héir mycket mer kostar det, men det ger det hdr och
det hdr.”

Systemlosningar med murade stommar efterfragas
av alla de intervjuade aktorskategorierna eftersom
maénga fragor dr besvarade frén borjan. Det finns en
generell trend ute pa markanden att erbjuda mycket
konkurrenskraftiga helhetslosningar pa stommar.
Renodlingen av att leverera systemlosningar i en-
bart ett material kan vara himmande.

“"Man vill ha hela Iésningar, som Betongbanken,
det kostar sa hdr mycket, det tar sa hdr lang tid att
bygga, det ser ut sa hdr.”

"Stomsystem med firdiga modeller, t.ex. med stdl-
pelare med hattbalkar, gynnas idag, eftersom man
kan képa hela paketet av en leverantir.”

“Murverk dr sdmre ndr det gdller flexibilitet, speci-
ellt ndr man har murade innerviggar. Det finns en
tendens att renodla stommar ur materialsynpunkt,
men byggnaderna blir mindre rationella. Pd senare
tid har man borjat mer och mer kombinera betong
och stdl. Det kan vara en framkomlig vdg dven for
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det murade byggandet. Blandsystem kan vara kon-
kurrenskraftiga, man ska slippa renodlingen.”

”...skapa ndgra typlésningar pd storre hus (kanske
kombinerat med stdlpelare). Man vet inte heller hur
lang tid det tar att mura. Man far kompromissa,
inte vara fanatisk. Det gdller savil murverk och
hoghus i trd.”

Information av teknisk karaktir efterfragas hu-
vudsakligen av arkitekter och konstruktdrer. Det
géller material som behandlar murverksteknik och
dimensionering i s praktiska och enkla former som
mojligt. Det handlar om lathundar, 16sta exempel
eller fardigritade detaljlosningar med tydliga for-
klaringar.

“Matt dr viktigt, t.ex. avstand mellan pelare eller
Oppningar for att man ska kunna mura pd ett pro-
duktionsvdnligt sditt med hela stenar. Skiftgangar dr
ocksa viktigt — speciellt med tanke pa allt importe-
rat tegel med alla mojliga mdtt.”

“Murverksdimensionering har blivit mycket kom-
plicerat i och med o6vergdangen till metoden med
partialkoefficienter. Enklare dimensioneringsanvis-
ningar hade behévts.”

“Det ska inte vara teknisk avancerade saker med
formler — utan ndgot ldttgenomtringligt, som en
entreprendr pa landet forstdar, ndgot “basic”. Typ

FERN3)

VAllt | murverk”.

7 Losta exempel kan ocksd vara nyttiga. Ndr man
vdljer en stomme vill man snabbt plocka fram
vdggtjocklekar och spdinnvidder.”

“En firdig detalj kommer ofta att dndras dndd, det
dr kanske viktigare att forklara principerna bakom
detaljen, styrka, svagheter, fillor man bér undvika.
Peka pd det som dr viktigt i exemplet, det som inte
bér dndras.”

Distributionskanaler

Intervjuerna tyder pé att traditionella distributions-
kanaler som handbdcker och produktkataloger star
sig starkt i konkurrensen med Internet. Att kunna
halla och bldddra i en katalog eller handbok anses
av de flesta intervjuade vara fortfarande Gverlagset
datorskérmen.

Informationsstrukturen pd ménga hemsidor uppfat-
tas som svartillgidnglig och ofta saknas mojlighet
till fritextsokningar. Det finns dock exempel pa
systemleverantdrer som anvédnder nitet mycket
skickligt, t.ex. genom att erbjuda nerladdning av
fardiga ritningar. Situationen torde dock foréndras
med tiden tack vare utvecklingen pa webb - teknik-
sidan och anvéndarnas allt battre IT mognad. Nagra
citat:



"Man soker ofta pd webben, men de flesta foredrar
dndd papperskataloger. Hittar man en bra pap-
perskatalog, sd anvinder man sig ldnge av den. ...
Datorn har bara en sida, medan ndr man ritar vill
man ha en hel del papper kring sig.”

“Gyproc har fdrdiga ritningar som gar att lyfia in
direkt.”

"Internet forutsdtter att man har en vettig sékmotor
pd hemsidan — dven om hemsidan i évrigt dr bra.
Att leta under rubriker dr hopplost.”

“IT mognaden pa foretaget dr ldg, arbetsledarna
har inte ens arbetsstationer, hemsida saknas.”

Ovriga idéer och mojligheter

Det dr svart att peka ut ett enskilt omrade som kan
lastas skulden for det murade byggandets problem.
Intervjuerna med flergangsbestéllare, arkitekter,
konstruktorer och entreprendrer belyser extra starkt
omradet informationshantering och de olika akto-
rernas behov i just detta avseende. Det finns natur-
ligtvis fler omradden dir det behdvs nya idéer och
atgdrder for att ateretablera murat stombyggande
som ett konkurrenskraftigt alternativ.

Till skillnad fran trdhus ar konkurrensen pé sten-
husmarknaden svag. Inte minst enkéten visar att det
finns dubbelt s& méanga villakdpare som uttryckli-
gen vill ha stenhus 4n det produceras idag. Att
stddja nyetablering av projektutvecklare med sten-
hus som affdrsidé torde darfor vara en effektiv
atgird for att tillgodose marknadens behov och
ddrmed generera intdkter pd materialsidan. Sjilv-
byggeri med visst konsultstod dr en etablerad metod
i vara nordiska grannlidnder och didrmed torde fun-

gera dven i Sverige. Och det finns mdjligheter att
bearbeta dven de stora flergéngsbestillarna. Négra
idéer fran de intervjuade:

“Organisationen dr otroligt slimmad, det finns
ingen direkt marknadsorganisation.  Bestdll-
ningarna trillar in dnda. Det finns bara ett foretag
till i stockholmsomrddet som murar. Man har inte
behovt arbeta med egen projektutveckling.”

“Vdrt foretag har lagt sig i det hogre segmentet i
tillvixtkommuner. I t.ex. Staffanstorp eller Svedala
gick det inte sa bra, merkostnaden pa 100-150 kkr
accepterades inte av kunderna. Vi har dock inte
argumenterat speciellt mycket, utan sdlde tomterna
till trdhusfabrikanter. I Hollviken ddremot var det
betydligt fler som fastnade for stenhuskonceptet.”

“Vart foretag har ndstan avsiktligt valt bort teglet
pd grund av att profilera sig mot Skanskas Uniq-
hus. Uniqhus - kunden dr 45 dr och vilbestdilld.
Vira kunder dr 25-40, och har ldgre inkomster. De
uppskattade det relativt laga priset.”

I Finland arbetar man genom arkitektkontor, som
sdljer in idéer. Kunden kommer till arkitekten och
vill ha ett bra hus. Kunden agerar oftast sjilv som
byggherre och kdper in material, anlitar hantver-
kare osv. Det dr en stor skillnad jamfort med Sve-
rige, ddr kunderna dr instillda pd att képa kata-
loghus.”

“Satsa pd langsiktiga dgare till storre fastigheter.
Om den hdr gruppen viljer murverk av en eller
annan anledning, paverkar detta ovriga aktorer pd
marknaden. I och med att det kostar mer att bygga
en byggnad med murverk, mdste man overtyga dem
om fordelarna. Hér kan arkitekter paverka till en
viss grdns.”
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Allmant om intervjuerna

Enkéten ingédr i LTH projektet ”Traditionellt och rationellt — Konkurrenskraftigt
murverksbyggande genom effektiviserad informationshantering”. Det 6vergripande syftet
med projektet &r:

- att bearbeta tekniska och marknadsmaissiga fragestéllningar med avseende pa
informationshantering som bedoms viktiga for konkurrenskraften for murat och putsat
byggande

- att ta fram underlag och en informationsstruktur som beddéms som viktig ur ett system-
och marknadsperspektiv avseende murat och putsat byggande.

Under november 2001 genomf6rdes sju djupintervjuer med vardera tva bestillare, arkitekter,
byggnadskonstruktorer och en entreprendr for att ta reda pd bland annat:

- parametrar som styr valet av stomme i byggprocessen
- asikter och erfarenheter om murat och putsat byggande
- aktorernas informationsbehov nir det géller murat byggande.

Utifrén dessa tre huvudlinjer fick de intervjuade relativt fritt utveckla sin syn pa
stomvalsprocessen, det murade byggandets for- och nackdelar och inte minst kraven pa en
effektiv informationshantering kring byggsystem i allménhet och murat byggande i1 synnerhet.
Intervjuerna varade mellan 35 — 95 minuter och gav tillfille att belysa andra dven relevanta
fragestéllningar &n de som foreslogs fran borjan.

Vid val av intervjuobjekt har efterstrivats att fa en balans nér det giller aktorernas kunskaper
om och instillning till murat byggande. Tabell 1 ger en bild av de intervjuades bakgrund och
erfarenheter nir det géller murat byggande. Sex av de sju intervjuade aktdrerna dr verksamma
1 Malmo - Lund regionen medan den sjunde i Stockholm.

Tabell 1. De intervjuades bakgrund och erfarenheter nir det géller murat byggande

Aktor Representerar Erfarenhet om och instillning till murat
byggande

Bestillare 1 Bestéllare - projektledare i | Gedigen erfarenhet om mv; positiv instdllning
en stérre kommun

Bestillare 2 Projektutvecklare i privat | Arbetar aktivt med murverk; positiv
byggforetag instéllning

Arkitekt 1 Handldggare pé ett storre | Har ej arbetat med mv; neutral-skeptisk
arkitektkontor instéllning

Arkitekt 2 Agare till ett mindre Viss erfarenhet av mv;
kontor neutral- positiv instdllning

Konstruktor 1 Agare - vd i medelstor Begrinsad erfarenhet av mv; neutral-skeptisk
konstruktionsbyra instéllning

Konstruktor 2 Agare i mindre Har ej arbetat med mv; skeptisk instillning
konstruktionsbyra

Entreprendr Arbetsledare pé Mycket lang erfarenhet; positiv instillning
murningsforetag
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1 Parametrar som styr valet av stomme

1.1 Produktionskostnad
“Produktionskostnad har inte varit det huvudsakliga.”

“Det dr kostnaderna och leveranstiderna som styr allt idag. Det dr dessutom svart att fa tag i
stommar.”

1.2 Byggtid

“Tiden i smdahusprojekten har varit relativt lang, inte minst pd grund av uttorkningen. Det gar
inte att pressa tiden mer map. uttorkning. Ett ldttbetonghus tar 4-5 man, ett LB-hus 3-4
mdnader, platsbyggda hus samma som ldttbetong. Skillnaden dr stomresningen, dvs. man vill
sdtta locket pd for att paborja uttorkningen i ett ldttbetonghus. Det dr samma krav pa trihus
men det blir inga problem om reglarna dr fuktiga i ett trdhus - man har ju fuktspdrrar i
trdhus. Man jagar branschen att leverera torrare material —vilket fordyrar for byggaren och i
slutindan kunden.”

“Nyttjarna vill ofta ha byggnaden sa fort som mojligt, sd tidspressen finns givetvis dven inom
den kommunala bygg- och forvaltningsverksamheten. Hdr maste projektledningen bromsa,
eftersom bade projekteringen och sjdlva byggandet far ta sin tid.”

“Investerare stdller kortsiktiga krav — de investerar pengar och vill sedan sdlja av sd fort som
mojligt.”

Det dr snarare investerare som vill snabba upp processen. Entreprendrer bryr sig inte, bara
de far betalt. Ibland dr forresten entreprenoren ocksd investerare.”

“Det handlar mycket om tid och flexibilitet, man vill inte ha sa mycket béirande viggar inne i
byggnaden. Man vill ha viggar kring hisschakt, annars foredrar man pelare. Murade
stommar faller kanske ndr man kommer 6ver en vaning.”

“Tiden dr en viktig faktor, manga projekt drivs hdrt. Mattor ldggs in [6st till att borja med.”

“Tiden dr en svdr grej, eftersom ddr arbetar man mot myter, ndmligen att det tar lingre tid
att mura. Tittar man istdllet pa fardigstdllandet, sa kommer murverk i kapp. Har man t.ex. fdtt
bjdlklaget pd plats motsvarar det ett tak. I Stockholm murade 12 man en kyrka pa 4 manader
(183 000 stenar, massiva murar). Det finns stor osdkerhet ndr det gdller stomresningstider i
byggbranschen.”

1.3 Kunskaper hos aktorerna om ett visst stomsystem

"Mdnga arkitekter saknar kdnslan for kopplingen mellan arkitektur och konstruktion
respektive ekonomi. Overlag saknar arkitekten den kunskapen, kanske finns inte intresset
heller. Detta fenomen gidller frimst murverk eftersom det dr fd kunder som gdr idag till en
arkitekt och vill ha trdhus.”

"Ndr det gdller murverk dr kunskaperna relativt ddliga, speciellt hos arkitekterna. Man har
inte kdnslan for att rita ldttbetonghus, som t.ex. i Finland. Ddr har man lyckats integrera
ledningsdragningar pa ett sdtt som inte krdver frisning av kanaler i viggarna. Da blir det
stalviggar inomhus. Ett tdtare samarbete mellan alla som bygger stenhus hade varit nyttigt.”
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“Kunskapsuppbyggnad bor ske i grupper ddr bestdllare, entreprenor, arkitekt, konstruktor dr
med och utvecklar ett projekt tillsammans fran borjan. Pa samma sdtt borde man samla hela
branschen, kanske i form av seminarier och prata igenom allt.”

"Ndr det gdller kunskaper om en viss stomme hos aktérerna, sa dr kunder som vill ha
arkitekritat hus vdldigt kvalitetsmedvetna. Ofta motverkas dock arkitekten av konstruktorerna,
som kommer med rationella argument mestadels av ekonomisk karaktdr. Arkitekterna dr den
grupp som hardast driver kvalitet som en parameter, medan andra aktorer dr mest
intresserade av ekonomifrdgor.”

“"Om man sjdlv far bestimma, sa dr det kunskaper och tillgang till information som dr
styrande. Mdnniskor dr grundlata — kan man ett visst system sd vdljer man oftast just det, allt
dr ju fardigt.”

“Det handlar ocksa om subjektiva uppfattningar och kunskaper: man forestdller sig att
gipsvdggar blir enklare och billigare. Att bérja mura nu dr nygammalt, men branschen dr
konservativ och foredrar det invanda.”

"Stomsystem med fdrdiga modeller, t.ex. med stdalpelare med hattbalkar, gynnas idag,
eftersom man kan kopa hela paketet av en leverantor.”

"Fér en normal konstruktor dr det inte sjdlvklart hur man gor en bra bdrande murad vigg —
om det ska vara en halmur, om det ska putsas.”

“Det dr da andra sidan brist pa konstruktérer som kan murverk, folk vill rent av undvika
materialet.”

1.4 Tillgang till information

“Tillgdng till information dr ddlig. Man mdste fran leverantorshdll bdttre informera om
mojligheter och fallgropar med produkterna. Aven om en murare har bevis pd
yrkesskicklighet, sd finns det mdnga praktiska problem, speciellt dd man byter fran ett
material till annat. Sa var det ndr folk som byggde Uniqhusen fick bygga med liittbetong — de
glomde att tdcka 6ver murarna som ddrmed blev bléta. Det géller inte enbart den formella
informationen, man kan t.ex. formedla saker dven informellt.”

“Materialleverantoren borde hjdlpa till med teknisk service, dvs. en person som hjdlper till i
projektets uppstartsfas. Det dr bdittre dn att skicka hit nagon som forklarar varfor det gick
snett. Ndr det gdller storre projekt, borde leverantéren inkludera t.ex. 4 timmar fri
konsultation.”

"Bestdllare bér vara lyhérda och nyfikna nér det géller “nya” byggsystem. A andra sidan
madste ett nytt byggsystem forklaras extra pedagogiskt, sd att bestdllaren far en uppfattning
om for- och nackdelarna och ddrmed kan minimera riskerna.”

7 Tillgang till information utgor inte ndgot problem for just  men det hade visst varit bra
med handbocker fran leverantorer. Det kan vara handbocker riktade till arkitekter, inte
alltfor tekniskt detaljerade. Det behdvs snarare material som dels inspirerar dels innehaller
ldttillgdnglig information, grundprinciperna, spdnnvidder, inneklimat, energiaspekter, osv.
Det ska inte vara formler. Ett bra exempel dr trdindustrin, som har bra

informationsmaterial.”
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“Det finns manga fardiga losningar, t.ex. Betongbanken. Mdnniskan dr lat, och dd gynnas de
firdiga systemen. Tillgang till information dr da viktigt.”

1.5 Organisationens policy

[ systemhandlingsskedet tar man bl.a. hinsyn till forvaltningsaspekter — de har ofta en
policy, hur byggnaderna ska vara utformade. Man har dven projekteringsanvisningar, t.ex.
att det ska vara tung stomme. I t.ex. Lund har man ett program som heter “Sunda huset”, som
alla projektorer far folja under projektet. Det handlar mycket om erfarenhetsaterforing.”

"Ndr det gdller tidsaspekten dr stora offentliga bestdllare mer medvetna om sambandet tid -
kvalitet och har stérre mojlighet att sditta den relativt korta byggtiden i relation till den ldnga
forvaltningstiden. Det dir dock inte sdkert att dessa organisationer ocksd i praktiken agerar
som det stdr i policyn. Det finns enskilda personer i vissa organisationer som driver en mer
konsekvent linje ndr det gdller kvalitet och detta kan periodvis dterspeglas i respektive
organisations agerande.”

1.6 Tidigare erfarenheter

“Foretaget har blivit duktigt pa ldittbetongstommar — man far hus som andas. Man bygger
dock fortfarande fuktskydd i sina badrum, men dven om det blir hal i fuktskyddet sd hdnder ju
ingenting.”

1.7 Etablerade kontakter

“Etablerade kontakter — i smdhusprojektet hade man en svensk leverantor. I J.-projektet
kommer man att ha en dansk partner. Velfac fonster dr omtyckta — man vidareutvecklar
samarbetet med foretaget. Man forsoker hela tiden bygga ndtverk for att fa tillgang till
kunskap.”

“Etablerade kontakter dr likadant — kdnner man folk och har goda erfarenheter sd viljer man
att gd tillbaka och samarbeta pa nytt.”

1.8 Produktionsmetod

“Entreprenorer tjidnar ofta pengar i en situation ndr bestdllaren bestdller en murad stomme,
som entreprendren inte riktigt dr specialiserad pd. Bestdllaren far ett hogt pris men samtidigt
ett erbjudande om ett ldigre pris vid val av en annan stomme. I verkligheten innebdr
erbjudandet dr rejdlt overpris, eftersom entreprenorens verkliga kostnad dr mycket ligre.
Bestdllaren kinner sig dock ofta ndjd, eftersom priset blev Ildgre. Detta dr ett bra exempel pa
beteende hos oerfarna/kortsiktiga bestdllare, som ddrmed oftast far en helt annan standard
pa den bestdillda produkten. Hade samma bestdllare fran borjan lagt en bestdllning pd den
billigare tekniken, skulle priset hamna mycket ndrmare entreprendrens verkliga kostnad.”

“Produktionsapparaten hos stora entreprenérer ocksd har stor betydelse vid utbudet ndr det
gdller smahus. Detta kan enbart motverkas av konsumenterna sjdilva, genom att efterfraga
bdttre produkter.”

"Ndr det gdller murning maste man tinka till fran borjan. Man méter ocksd motstand frdan

entreprendrer, de kommer med motbud, ddr bestdllaren kan tjdna litet. Mdnga dr frestade att
ta den vinsten direkt, och bdda tjinar litet.”
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1.9 Funktionalitet
”Funktionalitet och flexibilitet dr ocksa viktiga och borjar bli uttryckliga krav vid
nybyggnation. Det gdller savdl stomme som installationer.”

“Flexibilitet och generalitet — strukturomvandlingen i samhdllet gér att man anvinder lokaler
pd annat sdtt. Man dndrar pa lagstifiningen, befolkningen dldras, vilket stdller nya krav.”

"Murverk dr sdmre ndr det gdller flexibilitet, speciellt ndr man har murade innervdggar. Det
finns en tendens att renodla stommar ur materialsynpunkt, men byggnaderna blir mindre
rationella. Pa senare tid har man bérjat mer och mer kombinera betong och stdl. Det kan
vara en framkomlig vig dven for det murade byggandet. Blandsystem kan vara
konkurrenskraftiga, man ska sldppa renodlingen.”

1.10 Tekniska egenskaper, t.ex. ljud, energiaspekter, miljoaspekter
“Langsiktiga dgare dr mer intresserade av flexibilitet och miljo. Till den hdr gruppen hor
bl.a. offentliga bestillare, HSB, vissa industrier.”

“Det dr viktigt att inte anvdnda olika material pa ett felaktigt, ovent sditt. Ett daligt exempel dr
trdregelstomme med Serporoc och puts — man vet inte hur en sadan fasad ser ut om 10-20 dr.
En tegelfasad har stora chanser att se OK ut dven om 20 ar.”

“"Hus som haller ldnge kan anses vara miljovinliga — konsumenter (dven i Sverige) kommer
alltmer att efterfraga hallbara, massiva hus. Rent kulturellt och virderingsmdssigt vill
konsumenter ha gedigna, for evigt varande hus. Murverksindustrin har en stor pedagogisk
uppgift framfor sig ndr det gdller att uppmdrksamma konsumenter pd fordelarna med just
murade hus. Idag konfronteras de ytterst sdllan med den hdr typen av information i samband
med huskop.”

"Att mura forenklar rdtt mycket, man slipper t.ex. kld in skivor runt 6ppningar och detaljer.
Husen blir enkla, vilket kan bidra till bade okad kvalitet och ldgre framtida
underhallskostnader. Bankerna skulle kunna virdera murade hus annorlunda — har
Hypoteksforeningen redan gjort det?”

“Det dr sdllan man funderar pad tekniska egenskaper sjdlv, ndr man kommer in i projektet sd
har ndgon annan bestimt hur det ska vara.”

1.11 Arkitektoniska aspekter

"Ndr det gdller arkitektoniska aspekter, tradition och forvaltning dr murverk overldgset. Idag
fuskas rdtt mycket, man visar gdrna upp putsade eller murade fasader. Ett stenhus kdnns
vdldigt bestdindigt, man dr trott pa vdivtapet. Det borde vara ldtt att sdlja stenhus tack vare
arkitekturen.”

1.12 Kanslor och tradition

“Traditioner — i Skdne har murat och putsat byggande lang tradition. Pd Mellangatan i
Skanor krdver stadsarkitekten t.ex. putsat eller stenfasad — ofta blir det trdhus med utvindig
puts. Det blir en kuliss.”
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1.13 Forvaltningsaspekter
“Féorvaltningsaspekter dr viktiga speciellt ndr det gdller flerbostadshus — det byggs relativt fa
med trdfasader just av kostnadsskdl. Man forséker sdlja hus som dr i princip underhdllsfria.”

“Inom forvaltningsaspekterna ligger de tekniska, ljud, energi, miljo. Offentliga bestdllare dr
inte lika kostnadskdnsliga som privata —men det fdr inte kosta hur mycket som helst. Pd det
sdttet dr givetvis ocksa tiden en kostnad.”

“Férvaltningsaspekter sd dr det ndstan ingen som tdnker pa det. Mdjligtvis stora bestdllare
tdanker pad detta ocksa — att det inte dr fardigbetalt ndr projektet dr fardigbyggt. Entreprendrer
bryr sig mindre om sdana hdr saker.”

1.14 Processen som leder fram till val av stomme

"Arkitekten mdste givetvis argumentera for sina forslag — fast ndr det gdller de stora
bestdllarnas instdillning har situationen blivit bdittre idag. Avskrickande exempel, av typen
Hammarby Sjéstad i Stockholm, har minskat kortsiktigheten. Bestdllaren har dock en viktig
roll ndr det gdller att fatta beslut — det dr denna grupp man bér évertala ndr det gdller att
propagera for gediget byggande. Man bor kunna visa m.h.a. kalkyler att en eventuell
merkostnad for en murad stomme tjidnas in i framtiden i form av ...”

“Konstruktorer dr sdllan med i stomvalsprocessen — entreprenoren har ofta redan bestdmt
sig.”

"Det dr oftast arkitekten som dr med i projektens inledningsfas. Mdnga av jobben dr
totalentreprenad och dd dr stommen given p.g.a. entreprendren. De stora entreprendrerna

vill helst ha prefab, de har inga egna murare.”

1.15 Rangordning av parametrarna

Bl |[B2 (A1 |[A2 |[K1 [K2 |E
Produktionskostnad 3 1
Byggtid 3
Kunskaper hos aktorerna om ett 1
visst stomsystem
Tillgéng till information 2
Organisationens policy 2 6
Tidigare erfarenheter 3
Etablerade kontakter 4
Produktionsmetod
Funktionalitet 5
Tekniska egenskaper 1 3 5
Arkitektoniska egenskaper 5
Kénslor och tradition
Forvaltningsaspekter 1 4 6

21



2 Asikter om murverk

2.1 Fordelar

“"Man har arbetat med argument vanliga ndr det gdller stenhus, oorganiska material inga
risker for rota, okdnslighet for fuktskador. Man spelar ocksa pa kvalitet och tradition —
foretaget dr ju en arvtagare till tva gamla Malmdforetag. Men dven pd konkreta exempel pd

befintliga hus som dr faktiskt energisndla (bdttre dn de berdknade virdena — virmetrogheten
viktigt).”

“Tyvdrr har uppfattningen spritt sig att stenhus dr dyra, just pa grund av att det mest har
byggts mer pakostade arkitektritade stenhus. Generellt sdtt borde dock stenhus inte bli dyrare
dn andra hus. Standarden har blivit hogre i stenhus med pdkostade ytor och koksinredning.”

“"Man bérjade producera 1999, idag bor ddr 59, 12 ska flytta in snart. Kunderna verkar vara
Jjdttenojda, dven i de husen som flyttade in forst och rdkade ut for problem. Man har pd
senare tid experimenterat litet med tekniken. Husen dr byggda med element i littbetong och
stenbjdlklag (filigran eller littbetong).”

“"Marknaden har uppmdrksammat problemen med trdhus. Alla tror sig dock inte ha rdad med

stenhus. Men det hdnder vildigt lite pa stenbyggnadsomradet — det dr t.ex. svart att hitta folk
som vill mura med block, da dom anses vara for tunga.”

"4 andra sidan forknippas murverk med miljévinlighet, med tanke pd framtida
dtervinningsmojligheter. Man har en konkret uppfattning om hur man kan hand om murverk i
framtiden, i motsats till manga andra moderna material som har kommit de senaste 20 daren.”

"Man ocksa forknippar murverk med den tunga stommen och att det dr ett naturmaterial. Det
ger fordelar med klimatet och inte minst mindre underhdll. Ur férvaltningssynpunkt borde
murverk sta hogt pd onskelistan, inte minst i skolor ddr man har en enorm forstorelse.”

"Arkitekter har en forkdrlek for murverk, eftersom de tycker om viggar bestdende av ett

material. Det ger enkelhet. En annan positiv aspekt med murverk dr sunda hus problematiken
— ddr har trahusbyggare rakat ut for problem.”

"Murverk dr sdikert konkurrenskraftigt inom smdahusbyggandet, ddr trd dominerar helt i

Sverige. En murad stomme med gjutna bjdlklag blir kanske nagon 10 000 dyrare men det dr
forsumbart med tanke pd hela investeringskostnaden.”

“ldag bygger man mycket komplicerade, daliga ytterviggar med tréireglar och putsad
cellplast. En homogen vdgg med bra livsldngd hade varit bra sdljargument.”

“Underhallskostnaderna blir ganska sd laga, speciellt med fasadtegel. Men det tappas tyvirr
bort i berdkningen. Det borde dock anvindas som forsdljningsargument. Puts pd murverk bor

hdlla i 30 ar, ddrefter lagar man smaskador, fonsterbleck och malar om.”

“"Murverks styrka dr enstaka avvikande objekt, inte seriebyggda limpor. Ddr dr prefab
starkare.”
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2.2 Nackdelar
"Murverk dr forankrat i hantverk, vilket generellt sett borjar forsvinna. Entreprenérerna har
tappat mycket av kunskaperna pd omrddet.”

"Arkitekterna diremot tycker inte alltid att det dr sd estetiskt med korridorer och klassrum
som har murade vdggar, framforallt tegel. Sickskurade ytor blir mjukare ur
upplevelsesynpunkt. Tegel kan bli for monumentalt i mindre lokaler, men dterigen ur

1

forvaltningssynpunkt dr det "super”.

"Murverk dr inte det forsta som foreslas fran arkitekthdll heller. Anledningen kan vara att
murverk forknippas med mindre flexibilitet.”

”Men dterigen, ldnga byggtider som forknippas med murverk cir en klar nackdel. Aven om
arkitekten foreslar homogena viggar, vill entreprendren sdtta upp en stdalstomme, bjdilklag
och tak sa fort som mdojligt for att sedan kunna mura.”

"En langsiktig tendens har varit att pressa tiden i byggprojekt. Ndir det gdller murverk har
man inte lyckats snabba upp processen pd samma sdtt som hos andra byggsystem, som t.ex.
stal och betong.”

“Det dr kunskaperna som har forsvunnit, nagon gang pda 1960-talet. Det hdr att lava sten har
slagits ut av mer rationella metoder.”

"Handlar det om bra ldgen, sd dr folk beredda att betala for det men inte ndr det gdller
radhus. Men givetvis kunskaper hos konstruktorer och tillgang till information rent generellt
har ocksa varit hdmmande.”

"Tillgang pa arbetskraft ocksd kan tala mot murverk. Man vill ocksa ha lite arbete pa
byggplatsen. I installationstdita byggnader vill man fa upp stommen fort.”

)

"Nackdelar med murning dr t.ex. uttorkningstiden.’

3 Informationsbehovet

3.1 Hur upplevs tillgingen till information i dagens lige?
“Tillgdngen dr dalig.”

“Det finns en pedagogisk uppgift ndr det gdller att fora ut kunskaper om murverk. Man mdste
informera om produktionsmetoden, inte minst i termer av produktionstid och kostnader och
sdtta det i relation till vad man far i slutdnden.”

3.2 Referensobjekt och databanker pa webben

“"Man behover argument, liksom konstruktorer. Produktionstid, kostnad, hur férvaltningen av
olika typer av objekt har sett ut. Det skulle kunna vara skolor med sjdilvdrag eller andra
objekt som LTH. Sddana fakta kan anvindas for att jamfora byggnader med olika
stomsystem.”’

“Imagen har betydelse, dven for en kortsiktig investerare. Dessa maste ju sdlja sina
byggnader till mer langsiktiga dgare. Enkelhet, miljoriktighet, god kvalitet dr ndgonting den
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ldangsiktige dgaren kommer att fraga efter. Bra image dr bdttre dn t.ex. mogel. Stenmaterial
har sina fordelar, de har en helt annan talighet i det langa loppet.”

“Referensobjekt och typhus dr bra, speciellt om man kan ange ett ungefirligt pris.”

3.3 Produktkataloger

“Hjdlpmedel, som t.ex. produktkataloger kan bli inaktuella ndr de ldmnar tryckeriet. Internet
dr bdttre pa den punkten, men det finns nackdelar ocksa. Det gar inte att sla upp fler sidor
samtidigt, 6verforingen kan vara ldngsam. Man har ldrt sig en pdrm, man dr lat och dd vill
anvdnda den. Har man ldrt sig ett material, sa anvinder man det.”

3.4 Firdiga CAD-ritningar

“Detaljlosningar kan vara bra att ha for att det ska kunna plockas in direkt. Killarna pa
platsen ska kunna forsta hur detaljerna fungerar — annars kan missforstdand (byter ut saker)
uppsta. Tanken med detaljen maste klart framga — “detaljen trillar ner om det blaser si och

I3

sd mycket”.

"Adekvat information om t.ex. detaljer kan ocksd vara bra. En firdig detalj kommer ofta att
dndras dnda, det dr kanske viktigare att forklara principerna bakom detaljen, styrka,
svagheter, fillor man bér undvika. Peka pd det som dr viktigt i exemplet, det som inte bor
dndras.”

"Gyproc har fdrdiga ritningar som gar att lyfta in direkt.”

3.5 Byggbeskrivningstexter
"Ndtet kommer mer och mer — man tankar hem t.ex. byggbeskrivningar.”

3.6 Tekniska faktabocker, dimensioneringshandbocker

“Mdtt dr viktigt, t.ex. avstand mellan pelare eller 6ppningar for att man ska kunna mura pa
ett produktionsvdnligt sdtt med hela stenar. Skiftgangar dr ocksa viktigt — speciellt med tanke
pa allt importerat tegel med alla méjliga mdtt. Speciellt ndr det gdller svenskt fasadtegel dr
sortimentet vildigt begrdnsat.”

“"Man behover bra handbdcker, typ ”Murverkets handbok”, som utkom ndagon gdang pd 1930-
talet. I den hdr typen av bocker finns praktisk information om modernt murat byggande, om
t.ex. skiftgangar, olika tegeldimensioner, hur man fogar ihop olika saker, lathundar. Det ska
inte vara teknisk avancerade saker med formler — utan ndgot littgenomtrdangligt, som en

9

entreprendr pad landet forstar, nagot “basic”. Typ “Allt i murverk”.

"T.ex. Mur90, trots att den dr daligt skriven, sd dr den bra. Men det finns inte att képa
ldngre. En sadan i modern tappning hade behévts — kanske pd nditet.”

”I och med att man inte undervisar murverk sa kan man inte heller begdra att konstruktorer
kan det. Forr i tiden fanns s.k. KB diagram som Levander gjort, som underldttade
dimensionering. Murverksdimensionering har blivit mycket komplicerat i och med
overgangen till metoden med partialkoefficienter. Enklare dimensioneringsanvisningar hade
behovts.”

”Aven detaljdimensionering med ordentliga beskrivningar och forklaringar kan vara bra att
ha. Alla vet t.ex. inte vad en bottningslist dr for nagot.”
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3.7 Lathund for dimensionering

“"Man kan ha information om nédr man ska anvinda olika murbruk och stenar, inte bara lista
hallfasthetsklasser. Det behovs generella rad. Losta exempel kan ocksd vara nyttiga. Néir man
vdljer en stomme vill man snabbt plocka fram viggtjocklekar och spdnnvidder.”

“"Man vill ha hela l6sningar, som Betongbanken, det kostar sa héir mycket, det tar sd hdr lang
tid att bygga, det ser ut sd hdr. Man mdste visa pd hela ytterviggen, det finns en utbredd
okunnighet idag.”

3.8 Dimensioneringsprogram
"MurDim har mdnga begrdnsningar, det dr svdrt att hantera murverk med oppningar.”

3.9 Kalkylprogram
“Kalkylprogram dr mer foretagsspecifika. Kanske kunder skulle kunna ha nytta av dessa, for
att fa fram ett cirkapris.”

"Arkitekter har stor hjdlp av livskostnadskalkyler vid vigvalet. De ovriga hjdlpmedlen
anvdnder man ndr beslutet dr fattat om att bygga med just det systemet. For murverkets del
mdste man visa att sd hdr mycket mer kostar det, men det ger det hér och det hdr.”

“Enklare kalkyler dr ocksa bra — man ska inte vara rddd for att redovisa att det blir dyrare.
Murverk finns tyvdrr inte med som alternativ.”

3.10 Marknadsstod
“"Marknadsstod: aterigen, branschen mdste ga ihop genom t.ex. MPI och agera tillsammans.

"Murverksorganisationen MPI dr ganska anonymt, det dr fa arkitekter som vet att den
existerar. Aterigen Trdinformation dr ett foredomligt exempel med sina blad, som skickas ut
regelbundet till sa gott som alla arkitekter i Sverige.”

”Leverantorer verkar inte satsa ndgot pd att visa upp murverk och svenskt tegel. Man har
ocksa satsat pa for manga konstiga varianter for att tillfredsstilla enskilda arkitekters smak
istdllet for att tillverka fdrre sorter men bdttre.”

“"Man bor kanske inrikta sig pa fdrre arkitekter och konstruktorer som dr intresserade av
murat byggande. Det kan handla om att uppmuntra dessa att starta egna utvecklingsprojekt,
se exemplet Projektmagasinet.”

3.11 Utbildning

”Leverantorerna mdste utbilda arkitekter och konstruktorer. Ar det inte ett kataloghus, sd gdr
kunden till arkitekten. Arkitekter maste tdnka i materialet.”

"Kurser ldter ocksa intressant — det kan t.o.m. handla om murning for arkitekter, sd att man
kdnner pa materialet. Man skulle kunna ta ut arkitektstuderande till byggen, men dven
fardiga arkitekter — ldta de tala med hantverkarna. Hantverksskolan i Mariestad skulle kunna
ordna sadana hdr kurser.”
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"Utbildning dr aldrig fel, hdr finns olika malgrupper — hantverkare, arbetsledare, arkitekter
och konstruktorer. Locka ut arkitekter till ett bygge dr en annan mojlighet. Det har
forekommit att man har visat praktisk murning for A-studerande.”

3.12 Informationsdagar
“Seminarier och utbildningar dr ett sdtt att praktiskt visa pa mojligheterna med murverk.
Bestdllare bor forses med argument varfér murverk dr bra.”

3.13 Support, svartjinst

”Det hade ocksa varit bra med support, som man kan vinda sig till vid vissa tillfillen. Det
kan t.ex. handla om fragor angdende ljudegenskaper. Information om nackdelar dr ocksa bra
att fa information om, for det stdrker byggsystemets trovdrdighet.”

“Support dr bra ocksd — ndr det giller stdl finns bade program och support frdn leverantérer.
Det borjar bli allt vanligare att man dtar sig konstruktionsjobbet men i sjilva verket fixar
leverantdren det mesta, t.ex. prefab (Skanska), plattbjilklag (Swerock). Man stdller enbart
funktionskrav. Det dr bra med en sddan sida pad Internet och dven mojligheten att kunna fraga
nagon. Folk saknar helt enkelt erfarenhet av att projektera murverk.”

3.14 Webben i det dagliga arbetet
“Internet forutsdtter att man har en vettig sokmotor pa hemsidan — dven om hemsidan i 6vrigt

dr bra. Att leta under rubriker dr hopplést.”

’

”Informationen behover inte vara alltfor teoretisk — bdttre med allmdnt fattad information.’

1

“Fragan dr hur potentiella anvindare fdr reda pa att webbplatsen finns.’

"Produktkataloger kommer att ldggas ut pd webben, ddr det blir littare att hdlla dem
uppdaterade. Det blir kanske ldttare att hitta rdtt material, speciellt om det kommer att finnas
bra sokverktyg.”

2

"Webbanvindning dr ocksa en generationsfrdaga.

"Mojligheten till fritextsokningar borde forbdttras. Man borde kunna stdlla fragor av typen

“hur manga sorters tegel har ni” eller "hur mdnga dr roda”.

“"Man soker ofta pa webben, men de flesta foredrar dndd papperskataloger. Hittar man en
bra papperskatalog, sa anvinder man linge pa den. Ndtet kan behovas som t.ex.
“telefonkatalog” och t.ex. som komplement till, papperskatalogerna. Datorn har bara en
sida, medan ndr man ritar vill man ha en hel del papper kring sig.”

"Webben i det dagliga arbetet blir allt vanligare, t.ex. i form av projektwebb i storre projekt.
Det dr dock mycket strul, ”Projektplatsen” fungerar bdst.”

"Ndr man letar efter ett visst material sd slar man oftast foretaget. Men det gdr fortfarande
langsamt, p.g.a. for mycket glassigheter. Information mdste finnas pd papper ocksd, det
rdcker inte enbart med skdarmen. Pdf for utskrifter dar bra.”

“IT mognaden pd foretaget dr lag, arbetsledarna har inte ens arbetsstationer, hemsida

»»

saknas.
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4 Idéer och mojligheter

4.1 Uppmuntra sjalvbyggeri genom olika metoder

“Celcon har ett varumdrke i Finland, Jimerd, som betyder solitt, stark, stabil. Ddr sdljer man
idag 400 Jimerd hus om dret genom 20 dterforsdljare. Man arbetar genom arkitektkontor,
som sdljer in idéer. Kunden kommer till ark. och vill ha ett bra hus. Kunden agerar oftast
sjalv som byggherre och koper in material, anlitar hantverkare osv. Det dr en stor skillnad
Jjdmfort med Sverige, ddr kunderna dr instdllda pa att kopa kataloghus. Stenhusmarknaden i
Finland dr 10-20 %.”

“Bara de rika har rad att ga till en arkitekt. Vdrt foretag vill dndra pa detta — man hjdlper
kunden att fa det hus den vill ha. Man har ett ndtverk som kunder far tillgang till, exempelvis
arkitekter som kan materialet. Det hdnder ofta att kunden kommer med en firdig
arkitektritning, som visar sig bli for dyr att forverkliga.”

4.2 Konkurrensen pa stenhusmarknaden ir svag

"Det finns fi aktorer pd stenhusmarknaden i Skdne, det dr Haaks och Orement, men de dir
mer hussatsleverantérer. De sdljer ett koncept, hjdilper kunden och levererar en sats, men
arbetar ogdrna med entreprenad. Haaks har dven kopt tomter men de dr inte kapitalstarka.
Orement har dessutom bréint sig i borjan av 1990-talet.”

"Vdrt foretag har lagt sig i det hogre segmentet i tillvixtkommuner. I t.ex. Staffanstorp eller
Svedala gick det inte sa bra, merkostnaden pa 100-150 kkr accepterades inte av kunderna.
Man har dock inte argumenterat speciellt mycket, utan sdlde tomterna till trihusfabrikanter. 1
Hollviken déiremot var det betydligt fler som fastnade for stenhuskonceptet.”

“"Man har ndstan avsiktligt valt bort teglet pa grund av att profilera sig mot Skanskas
Unighus. Unighus - kunden dr 45 ar och vilbestdlld. Vira kunder dr 25-40, och har ligre
inkomster. De uppskattade det relativt ldga priset.”

“ldag finns fd entreprenorer pd murverkssidan, vilket ocksd fordyrar. Oftast finns inte
murverk med som alternativ.”

“Organisationen dr otroligt slimmad, finns ingen direkt marknadsorganisation.
Bestdllningarna trillar in dnda. Det finns bara ett foretag till i stockholmsomradet som
murar. Man har inte behévt arbeta med egen projektutveckling. ”

4.3 Hjilpmedel niir det giller informationshantering
“Killarna pa platsen ska kunna forsta hur detaljerna fungerar — annars kan missforstand
(byter ut saker) uppstd. Tanken med detaljen maste klart framgd — "detaljen trillar ner om det

IEIN3)

blaser si och sd mycket”.

4.4 Var skall man siitta in de flesta resurserna?

“Satsa pa langsiktiga dgare till storre fastigheter. Om den hdr gruppen viljer murverk av en
eller annan anledning, paverkar detta ovriga aktorer pa marknaden. I och med att det kostar
mer att bygga en byggnad med murverk, maste man overtyga dem om fordelarna. Hdr kan
arkitekter paverka till en viss grdns.”
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“Kora smahus, bostadshus och skapa nagra typlosningar pd stérre hus (kanske kombinerat
med stdlpelare). Man vet inte heller hur ldang tid det tar att mura. Man fdar kompromissa, inte
vara fanatisk. Det gdller savdl murverk och hoghus i trd.”

4.5 Marknadsforing

“Finnarna har arkitekter som sdljare, som kan ta fram vackra, spinnande losningar, som inte
gar att gora med trd. Arkitekter och konstruktorer dr viktiga ldnkar i sammanhanget. Det dr
ocksd viktigt att ga ut och informera pd hogskolorna. Trdhusfabrikanterna har varit otroligt
framfusiga och duktiga, ta t.ex. entreprenorsindex, energiberdkningar. Allting dr baserat pd
tribyggande.”

“Man bor ocksa visa pd hdrresande exempel pa daliga hus. Allmdnheten bor upplysas att inte
kopa dessa hus...Byggproduktionen dr idag genomkommersialiserad — det produceras daliga
produkter till minimalt pris for att sdiljas med maximal vinst.”

” Aterviixten néir det gdller murningskunniga arbetsledare och kollektivanstdillda i efiersatt.
Foretaget gar aktivt ut pd skolorna och lockar elever. Branschorganet SPEF dr dock aktivt
ndr det gdller utbildning.”

4.6 Annat

"Hus i stenhusprojektet pi 165 m* har hamnat pé 12 000 kr/m’ inklusive moms, dock
exklusive tomt och lagfart. Projekttiden i dessa hus har varit ~6 manader. Kreditivkostnaden
blir ~halva projektkostnaden gdanger en 6 % rdnta i dagsliget. Detta uppldgg sdnker priset,
inte minst lagfartskostnaderna: de betalar bara tomtkostnaden.”

“Husen har haft en bra prisutveckling, med 10 % 6kning fram till slutbesiktning. Foretagets
stenhus i Hollviken och Myresjos tréihus inne i Vellinge har samma prislapp. Marken dr
dyrare i Hollviken men husen i Vellinge dr 10 m’ stérre. Andrahandsvirdet och status dr dock
hogre i Hollviken. Ddrfor hojdes priserna sa smaningom. Det gar att bygga stenhus till
rimliga priser.”

’

“"Man hade kunnat kombinera murade ytterviggar med invindiga stalpelare t.ex.’
”I smahus torde murade vdggar i kombination med gjutna bjdlklag vara éverldgsna, ingen
svikt och stegljud. Det dr hdr murat byggande har en stor chans. Bostadshus dr ocksd en
mojlighet.”

“Det dr svdrare i kontor och affdrslokaler. Man borde dock ta fram ndagra typlosningar, t.ex.
hur ldang tid det tar att resa viggarna mellan bjdlklag. Man vill ofta ha en tid pa 3 veckor
bjdlklag till bjdlklag. Ibland blir det fusklésningar med inmurade stalpelare.”

“"Man skulle kunna prefabricera vdtrum och kék, och bara lyfta in de, liksom installationer
och rordragningar.”

“En annan intressant fraga dr hur lang tid det tar att torka ut en betongvdigg jamfort med en
vdgg i murverk. De flesta vet inte det idag. Uttorkning och sunda hus dr ett vilkéint problem.”

"Man skall ocksd satsa pa mindre foretag, man behover inte dra in Skanska.”
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Bilaga A: Fragor till byggherrar
Val av stomsystem

- parametrar som styr valet av stomme
o ange de viktigaste parametrarna
o rangordna foljande parametrar
» produktionskostnad
* byggtid
» kunskaper hos aktdrerna om ett visst stomsystem
= tillgdng till information
= organisationens policy
= tidigare erfarenheter
= ectablerade kontakter
= produktionsmetod
» funktionalitet
= tekniska egenskaper, t.ex.
e ljud
e energiaspekter
e miljoaspekter
» arkitektoniska aspekter
* Kkénslor och tradition
= fOrvaltningsaspekter
- beskriv processen som leder fram till val av stomme
o vilka aktorer paverkar valet av stomsystem

Asikter och erfarenheter

- varfor har murverk s& gott som forsvunnit som stommaterial
o metodens for och nackdelar generellt
o for- och nackdelar fran olika aktorers synvinkel

- erfarenheter av att bygga med bidrande murverk

Informationsbehovet

- hur upplevs tillgdngen till information 1 dagens ldge?
- hjilpmedel som skulle kunna fraimja murverk
o produktkataloger
referensobjekt och databanker pad webben
fardiga CAD-ritningar
byggbeskrivningstexter
kalkylprogram
marknadsstod
utbildning
informationsdagar
O support, svartjanst
- webben i det dagliga arbetet

O O O O O O O
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Bilaga B: Fragor till arkitekter

Val av stomsystem
- parametrar som styr valet av stomme
o ange de viktigaste parametrarna
o rangordna foljande parametrar
» produktionskostnad
= tid
» kunskaper hos aktdrerna om ett visst stomsystem
» tillgéng till information
= organisationens policy
= tidigare erfarenheter
= ctablerade kontakter
» produktionsmetod
» funktionalitet
= tekniska egenskaper, t.ex.
e Jjud
e cnergiaspekter
e miljoaspekter
= arkitektoniska aspekter
= kénslor och tradition
= fOrvaltningsaspekter
- beskriv processen som leder fram till val av stomme
o den egna mojligheten att paverka

Asikter och erfarenheter

- varfor har murverk sé gott som forsvunnit som stommaterial

o metodens for och nackdelar generellt

o for- och nackdelar for olika aktorer, inkl. slutkonsumenter
- erfarenheter av att projektera barande murverk

Informationsbehovet

- hur upplevs tillgangen till information i dagens ldge?
- hjdlpmedel som skulle kunna frimja murverk

o produktkataloger
referensobjekt och databanker pad webben
typdetaljer, fairdiga CAD-ritningar
byggbeskrivningstexter
tekniska faktabocker
mojligheter till enklare kalkyl
informationsdagar, workshops
marknadsstod
utbildning

o support, svartjinst
- webben i det dagliga arbetet

O O O O O 0O o0 O
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Bilaga C: Fragor till konstruktorer

Val av stomsystem
- parametrar som styr valet av stomme

@)
@)

ange de viktigaste parametrarna
rangordna foljande parametrar
= produktionskostnad
= tid
= kunskaper hos aktorerna om ett visst stomsystem
» tillgéng till information
= organisationens policy
» tidigare erfarenheter
* etablerade kontakter
» produktionsmetod
* funktionalitet
= tekniska egenskaper, t.ex.
e ljud
e cnergiaspekter
e miljoaspekter
= arkitektoniska aspekter
= kénslor och tradition
= forvaltningsaspekter

- beskriv processen som leder fram till val av stomme

o

den egna mojligheten att paverka

Asikter och erfarenheter

- varfor har murverk sé gott som férsvunnit som stommaterial

@)
@)

metodens for och nackdelar generellt
for- och nackdelar for olika aktorer, inkl. slutkonsumenter

- erfarenheter av att projektera barande murverk

Informationsbehovet

- hur upplevs tillgangen till information i dagens ldge?
- hjélpmedel som skulle kunna frimja murverk

@)
@)
@)

O O O O O O O

o

konstruktionshandbocker

dimensioneringsprogram (t.ex.gratis pa nitet, fri hemladdning)
lathund for dimensionering (16sta exempel i anslutning till existerande
handbocker, tabeller, osv)

produktkataloger

referensobjekt och databanker pd webben

typdetaljer, fairdiga CAD-ritningar

byggbeskrivningstexter

standarder

mojligheter till enklare kalkyl

utbildningsdagar

support, svartjinst

- webben i det dagliga arbetet
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Bilaga D: Fragor till entreprendérer

Val av stomsystem
- parametrar som styr valet av stomme
o ange de viktigaste parametrarna
rangordna foljande parametrar

o

produktionskostnad
tid
kunskaper hos aktoérerna om ett visst stomsystem
tillgang till information
organisationens policy
tidigare erfarenheter
etablerade kontakter
produktionsmetod
funktionalitet
tekniska egenskaper, t.ex.

e ljud

e cnergiaspekter

e miljoaspekter
arkitektoniska aspekter
kénslor och tradition
forvaltningsaspekter

- beskriv processen som leder fram till val av stomme
o den egna mojligheten att pdverka

Asikter och erfarenheter

- varfor har murverk s& gott som forsvunnit som stommaterial

o metodens for och nackdelar generellt

o f6r- och nackdelar for olika aktorer, inkl. slutkonsumenter
- erfarenheter av att bygga med bidrande murverk

Informationsbehovet

- hur upplevs tillgdngen till information 1 dagens ldge?
- hjilpmedel som skulle kunna fraimja murverk
produktkataloger

referensobjekt och databanker pad webben
typdetaljer, fardiga CAD-ritningar
byggbeskrivningstexter

o

O O O O O O O

O

kalkyl

standarder
marknadsstod
utbildningsdagar
support, svartjinst

- webben i det dagliga arbetet
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