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1. Inledning

1.1 Syfte och fragestillning

Syftet med uppsatsen dr att undersoka i vilken utstrackning textil- och klddesindustrin som
helhet och dess olika sektorer dr geografiskt koncentrerade till olika linder inom EU och
vilka fordndringar i industrins lokalisering som &gt rum mellan 1992 och 2001.
Undersokningen géller EU 15 f6rutom Luxemburg och tre nyblivnha EU-medlemmar:
Ungern, Tjeckien och Polen. De 6vriga nya medlemslédnderna och Luxemburg ar inte med pa

grund av franvaron av tillforlitlig data.

Tidigare undersokningar har visat att textil- och klddesindustrin som helhet har blivit allt mer
geografiskt koncentrerad under perioden 1968-90 i och med den o6kande ekonomiska
integrationen inom EU (Amiti 1998, s. 45ff). Jag kommer att undersdka om denna utveckling
fortsatt fram till 2001 och om den geografiska koncentrationen har okat dven pa en mer
disaggregerad niva, d.v.s. om textil- och klddesindustrins olika sektorer ocksé har blivit mer
geografiskt koncentrerade. Jag kommer dven att undersdka produktionens fragmentisering,
d.v.s. om de olika sektorernas produktion &r forlagd 1 skilda lédnder. Eftersom
faktorintensiteten inom textil- och klddesindustrin varierar fran exempelvis ravaran och garn
via tyg till fardiga kldder kan man f6rvénta sig att tillverkningen i de olika sektorerna inom
industrin, (ex. syntetiska fiber, naturfiber, textilier och fardiga klader), kan vara lokaliserad 1

olika geografiska omraden for att utnyttja biasta mojliga tillverkningsvillkor.

Jag kommer alltsé att undersoka tva saker:

& En eventuell forandring av den geografiska koncentrationen mellan 1992 och 2001 av bade

textil- och klddesindustrin och av var och en av de olika sektorerna inom samma industri.

o Produktionens fragmentering, d.v.s. om de olika sektorerna i textil- och klddesindustrin ar

koncentrerade till olika lander.

Hypotesen ar att textil- och klddesindustrin, bade pa en aggregerad och en disaggregerad

niva, har blivit alltmer geografiskt koncentrerad och att det bildas koncentrationer av olika



delar av tillverkningsprocessen 1 skilda ldnder. Denna fragmentering av produktions-

processen i textil- och klddesindustrin sker bade inom och utanfér EU.

1.2 Disposition

Efter en inledande presentation av fragestillningen, presenteras fyra olika teorier som kan
forklara industrilokalisering och produktionsfragmentering. Dérefter f6ljer en genomgéng av
textil- och klddesindustrin som tar upp dess omfattning bade globalt och i Europa, dess
handelsstrommar och andel av total industri i ldnderna som ingér i undersdkningen.
Dessutom tas fenomenet med tillverkning hos utlindska underleverantorer upp, liksom
multifiberavtalen. Matt for industrispecialisering, intra-handel och produktionsfragmentering
gds igenom och resultaten presenteras. Forst och fraimst undersoks om sektorerna inom textil-
och klddesindustrin har blivit mer geografiskt koncentrerade mellan 1992 och 2001. Dérefter
foljer en presentation av specialiseringskvoterna for de olika industrisektorerna, som visar
om ldnderna har en exportandel Over eller under EU: s genomsnitt inom den aktuella
industrisektorn.  Slutligen undersoks &ven ldndernas intra-industriella handel och

internationella produktfragmentering som en indikation pa industrispecialisering.



2. Teori

2.1 Neoklassisk teori

De neoklassiska handelsmodellerna karaktériseras av perfekt konkurrens, homogena
produkter, konstant skalavkastning och inga handelskostnader. Enligt denna teori kommer
vinsterna av regional integration fran 6kad interindustriell specialisering, d.v.s. utbyte av
produkter mellan olika industrier. Vid handelsliberalisering kommer lokaliseringen att ske
utifrin komparativa fordelar, vilka i sin tur bestims av skillnader i teknologi eller
faktortillgdngar. Lokaliseringen blir alltsd spridd eller koncentrerad beroende pa om
faktortillgdngarna dr spridda eller koncentrerade (Briilhart, 2001, sid. 217). Produktionen
hamnar med andra ord dér det finns relativt god tillgdng pa produktionsresurser som anvands
intensivt 1 produktionen. Som exempel kan man ta hur arbetsintensiv produktion, som inte
kriaver speciella kunskaper, ofta forlaggs till platser med god tillging pa lagutbildad
arbetskraft. Faktorpriserna tenderar att utjimnas mellan ldnder till f6ljd av dessa fordandringar
av efterfrigan pad faktortillgdngar (Venables, 1998, sid. 2). Om man istédllet antar att
handelskostnader existerar innebér det enligt teorin att ju hogre de dr, desto mer spridd blir
produktionen. Det lonar sig alltsd inte att lokalisera sin produktion dir faktortillgdngarna

finns eftersom handelskostnaderna dter upp vinsten (Briilhart, 1998a, sid. 777).

Man har dock kommit fram till att neoklassisk teori inte kan forklara all specialisering och
erkénner att det finns krafter som leder till specialisering som inte kan forklaras av néirhet till
specifika faktortillgdngar (Briilhart, 1998b, sid. 322). Exempelvis dr det svart att forklara
varfor industrier lokaliserar sig 1 vissa omraden i Viasteuropa trots liknande faktortillgangar i
hela omradet, eller varfor vissa utvecklingslinder inte har lyckats na hogre industriell

utveckling, medan andra har det (Venables, 1998, sid. 2).

2.2 Ny handelsteori

Ny handelsteori karaktériseras av ofullstindig konkurrens, differentierade produkter och
stordriftsfordelar och ldgger inte fokus pa komparativa fordelar nir det géller att bestimma

lokalisering och specialisering som dr fallet i neoklassisk teori. Lokaliseringen bestims



istéllet av storleken pd handelskostnader och tillgangen till marknader. Marknadens storlek 1
ett land bestdms frimst av arbetskraftens storlek och den antas 1 sin tur vara ororlig. Regional
integration innebdr att handels- och andra transaktionskostnader sjunker, vilket far
geografiska fordelar att spela en storre roll. Detta kan leda till 6kad agglomeration av
industrier. I en modell med tva ldnder skapas enligt teorin kidrna, (landet med stérre marknad)
och periferi, (landet med mindre marknad). Vid hoga handelskostnader &r lokaliseringen av
produktionen spridd och man kan inte dra nytta av stordriftsférdelar. Det blir Ilonsammare att
tillverka produkterna sjdlv &n att importera dem. Vid medelhdga handelskostnader kommer
industrierna att lokaliseras pa ett mindre antal stillen som har tillgang till stora marknader,
d.v.s. produktionen hamnar nidrmare kérnan. Om handelskostnaderna skulle bli tillrdckligt
laga, mister de sin betydelse och tillgéng till andra produktionsfaktorer spelar en storre roll,
(exempelvis tillgdng till billig arbetskraft), vilket i sin tur leder till att produktionen kan
laggas var som helst (Briilhart, 2001, sid. 217f). Detta innebar att produktionen till viss del
lamnar kdrnan och forlaggs i periferin istillet. Man kan sédga att for att den geografiska
lokaliseringen ska ha stor betydelse, ska handelskostnaderna vara medelhdga. Sambandet kan

visas med en inverterad, u-formad kurva (Venables, 1998, sid. 3).

Enligt ny handelsteori kommer béde inter- och intra-industriell handel att uppsta. Inter-
industriell handel forklaras som ett utbyte av produkter mellan olika industrier, medan intra-
industriell handel forklaras som ett utbyte av produkter inom samma industri. Den forra
uppstar da produktionssektorer samlas pa det stidlle som har bast tillgang till marknaden och
den senare uppstir eftersom varje foretag producerar en unik variant av den specifika
industrins produkt och befinner sig pa olika platser. Intra-industriell handel kommer att
fortsétta sa ldnge en viss produktion finns kvar pa den perifera marknaden (Briilhart, 1998a,

sid. 777).

2.3 Ny ekonomisk geografi

I ny ekonomisk geografi ér inte kdrna-periferi-strukturen forutbestdmd, utan bestims efter
hand. Lokalisering och markandsstorlek bestims av externa effekter som é&r kopplade till
stordriftsfordelar (Briilhart, 2001, sid. 218). Det finns ett slags kumulativt orsakssamband i
ny ekonomisk geografi, dér allt fler foretag forldgger sin verksamhet pad samma plats, vilket i

sin tur lockar nya fOretag att gora detsamma. Det visar att likartade regioner genom inre



paverkan kan fordndras till att istdllet bli regioner med en rikare kérna och fattigare
periferiomraden. Det finns ett antal mekanismer som kan péaverka detta kumulativa samband
och faktorrorlighet 4r en av dem. Om exempelvis arbetskraften &r rorlig, kommer den att
lockas till den region som erbjuder hogre 16ner och béttre villkor (kdrnan), vilket leder till att
allt fler industrier lockas till omradet och ddrmed ocksa en storre méngd arbetskraft, som
bland annat tas fran periferin (Ottaviano, Puga, 1997, sid. 712 ff.). Detta géller i forsta hand
inom ett land, det vill sdga mellan olika regioner, men dven i ett internationellt perspektiv.
Nér 16nerna stigit tillrdckligt mycket i kdrnan pad grund av den stora efterfragan pa
arbetskraft, kommer foretag att leta sig till nya regioner eller linder med lédgre
arbetskraftskostnader for att 6ka lonsamheten och nya regioner kommer att utvecklas pa

liknande sdtt (Venables, 1998, sid. 4f.).

Det finns dock fler anledningar till att industrier lokaliserar sig i ndrheten av varandra dn
tillgang pa arbetskraft, nimligen bakét- och framéatldnkar mellan upstream- och downstream-
industrier (Ottaviano, Puga, 1997, sid. 715 f). Skillnaden mellan dem é&r att upstream-
industrierna 1 storre utstrackning producerar komponenter till den fardiga produkten, medan
downstream-industrierna istéllet befinner sig ndrmare slutprodukten i produktionskedjan.
Bakatldnkarna innebér alltsé att foretaget i fraga koper in komponenter och férdiga produkter
frdn andra foretag i regionen, (upstream-foretag), medan framéitlénkarna innebér att man
producerar ett utbud av komponenter som i sin tur kops av andra foretag, (downstream-
foretag). Dessa bakat- och framatldnkar skapar en attraktiv marknad for nya foretag som

véljer att etablera sig i regionen (Venables, 1998, sid. 4).

Faktorackumulering kan ha liknande effekt som faktorrorlighet nir det géller agglomeration
av industrier om industrierna har samma typ av efterfridgan. Forskning och utveckling &r en
viktig del och de foretag som forldgger sin verksamhet i narheten av varandra kan dra nytta
av varandras forskning och de framsteg som gors. Detta leder till att regioner med
framstdende industrier inom liknande omraden uppstar. Ottaviano och Puga beskriver ett
slags cirkuldrt orsakssamband mellan lokalisering och tillvixt. Ytterligare foretag i ndrheten
av andra innebér storre tillgang till olika typer av service och kunskap for de forskningslabb
som ligger i ndrheten, men inga ytterligare transportkostnader. Utvecklingen gar snabbare dn
om de legat i olika delar av landet, eller till och med i olika delar av vérlden. Labben drar i
sin tur till sig foretag som tillverkar vad som behdvs i forskningen, det vill sédga foretag och

forskningslabb dras till varandra. (Ottaviano, Puga, 1997, sid. 716 ft.).



Enligt Krugman finns det ett motsatsforhdllande mellan de krafter som frdmjar och de som
motverkar agglomerationer av industrier. De forra kallas centripetala krafter och strdvar mot
kdrnan och de senare centrifugala och strivar fran kérnan. Det finns en méngd olika typer av
krafter inom bada omrédena och ett antal presenteras nedan. Nar det géiller centripetala
krafter tar Krugman bland annat upp lédnkeffekter. En tjock arbetsmarknad som exempel.
Léankeffekterna beskrivs ovan som bakat- och framéatlankar och drar bevisligen nytta av en
koncentration av industrier och en tjock arbetsmarknad innebér god tillgang pa arbetskraft
med specialkunskaper, vilket ocksd innebar fordelar for industrier som har koncentrerat sin
produktion till en region. De centrifugala krafterna, som motarbetar den geografiska
koncentrationen av industrier, kan exempelvis vara ororliga produktionsfaktorer och
landarrende. Ororliga produktionsfaktorer kan vara arbetskraft i ett internationellt perspektiv,
land och naturresurser, medan landarrende innebér att priserna for att fa tag pa land for att
bygga upp nya industrier kommer att stiga i takt med att efterfragan okar, tills de nar en gréns
dér det inte 16nar sig att forldgga nya industrier i den tinkta regionen. Nya regioner kommer
da istdllet att locka investeringar och lokaliseringen av ny industri till den forra regionen

avstannar (Krugman, 1998, sid. 8).

2.4 Fragmenteringsteori

Vanligtvis ligger fokus inom handelsteori pé att forklara och undersdka handel med féardiga
produkter. Handel med komponenter till firdiga produkter, (intra-produkthandel, som kan ses
som en form av intra-industriell handel), dr inget nytt, men dess andel av bade export och
import har dkat pa senare ar. Néar en produktionsprocess dr mojlig att separera i olika delar,
kan man forldgga de skilda produktionsfaserna i olika landsdelar eller i olika lénder for att
dra nytta av de mest 16nsamma produktionsforutsittningarna, exempelvis ldga 16ner. Olika
komponenter till en och samma slutprodukt kan &dven tillverkas av foretag med olika dgare.
Produktionen &r dé fragmenterad. Denna fragmentering av produktionen leder naturligtvis till
att kostnader uppkommer, som till exempel kommunikations- och koordinationskostnader,
vilket initialt ledde till att fragmentering framst skedde pa lokal eller nationell niva. I och
med avregleringar, handelsliberalisering och framsteg inom transport och kommunikation har
dock fragmentering blivit mdjlig dven i ett globalt perspektiv och kostnaden for att producera
olika komponenter pa skilda platser har sjunkit. Fragmenteringsteori kan enligt Arndt och

Kierzkowski (2001), kopplas till grundliggande handelsteori och resonemangen kring



komparativa fordelar, men de kan inte forklara allt. Tillverkningen av komponenter i andra
lander sker om man kan gora kostnadsvinster och fa en billigare och mer konkurrenskraftig

produkt att sélja med storre vinst i slutdndan.

Produktionsprocessen dr alltsd uppdelad i olika produktionsblock som binds samman av
serviceldnkar, exempelvis transport, forsékring, kvalitetskontroll och kommunikation. Vid
produktion av komponenter i olika ldnder dr det speciellt viktigt att dessa lédnkar fungerar
utan problem, eftersom produktionen dr mer storningskinslig ju ldngre avstdndet mellan
tillverkningen av de olika komponenterna &dr. Det dr ocksé viktigt att samordningen av
produktionen fungerar. Ritt méngd komponenter av olika slag ska produceras, transporteras

och monteras ihop till den fardiga slutprodukten (Arndt, Kierzkowski, 2001, sid. 1ff.).

Lokaliseringen av de olika produktionsblocken bestims av relativa faktorpriser och
produktivitet. Den arbetsintensiva produktionen hamnar oftast i lagloneldnder och den
kapitalintensiva produktionen hamnar oftast i hogloneldnder. (Arndt, Kierzkowski, 2001, sid.
210). Fragmentering kan alltsa fa positiva effekter pa bade output, 16ner och sysselséttning
for lander som flyttar sin mest arbetsintensiva produktion fran hemlandet till ett 1agléneland.
Konkurrenskraften kar da pd hemmamarknaden i forhallande till importerade produkter,
vilket i sin tur paverkar sysselséttning, 16ner och produktion positivt. Mindre foretag kan fa
det ldttare att hdvda sig i konkurrensen med de storre, eftersom de kan specialisera sig pa att
tillverka en enskild komponent till konkurrenskraftigt pris och kvalitet, vilket kan 6ppna upp
mojligheter pd en stérre marknad. Multinationella foretag kommer alltsd i allt storre
utstrackning att mota konkurrens fran mindre och medelstora foretag som kan na ut pa den
globala marknaden med sina specialiserade produkter. Att specialisera sig pa att endast
producera enskilda komponenter, kan dven gynna mindre utvecklade lénder. De behover inte
ha kompetens och utrustning till hela produktionsprocessen, utan kan koncentrera
tillverkningen till enskilda komponenter for export och dra nytta av den teknologi och
kunskap som finns hos de industrialiserade liander som tillverkar mer kapital- och
kunskapsintensiva komponenter till slutprodukten. Det blir ett steg pa vdgen mot mer
omfattande produktion och att s smaningom kunna dndra fokus fran arbetsintensiv till mer

kapital- och humankapitalintensiv industri (Arndt, Kierzkowski, 2001, sid. 6f.).
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3. Textil- och kladesindustrin

Textil- och klddesindustrin dr av stor betydelse for de industrialiserade linderna, framforallt
for EU och for USA och star for en betydande del av arbetstillfillena. De europeiska och
amerikanska andelarna av vérldsproduktionen i textilsektorn var 29 % vardera 1998, medan
de stod for 26 % vardera av varldsproduktionen i klddessektorn. Asien, (och dér framforallt
Kina), dr den klart storsta producenten bade inom textil- och klddessektorn och stir for
néstan hélften av virldsproduktionen inom bédda sektorerna (Stengg, 2001, sid. 20). Den
europeiska textil- och klddesproduktionen har dock sjunkit under hela 1990-talet, vilket har
inneburit neddragningar och rationaliseringar 1 forsok att gora industrin mer
konkurrenskraftig. Arbetstillfillen har forsvunnit inom textil- och klddesindustrin dar
klddessektorn har drabbats hardare dn textilsektorn (Graziani, 2001, sid. 212ff.). Textil- och
klddesindustrin ar spridd over hela vérlden och stod 1999 for 8,3 % av virdet av
virldshandeln med fabriksvaror och for mer in 14 % av antalet anstillda i virlden. Aven
flera utvecklingsldnder har nétt framgangar inom textil- och klddesindustrin i och med sin
forméga att kombinera import av utrustning och kunskap for produktion fran industrildnder

med laga inhemska l6nekostnader (Stengg, 2001, sid. 1ff.).

Handelsstrommarna for textilier och kldder, bade inom och mellan de tre storsta ekonomiska
regionerna, (Europa, Amerika och Asien), har dkat och fordndrats under de senaste 20 aren.
Vist, (framforallt EU och USA), har forlorat marknadsandelar till konkurrenter, vilket har
paverkat bade den inhemska produktionen och sysselsittningen negativt. Det ar fraimst inom
klddessektorn som den negativa handelsbalansen for de industrialiserade ldnderna blir tydlig,
medan man inom textilsektorn fortfarande generellt sett har en positiv handelsbalans. Bland
lainderna 1 EU &r det endast Italien som kan uppvisa en positiv handelsbalans inom bada
sektorerna. Det finns tendenser till att handel sker 1 6kad omfattning med ldander som ligger
geografiskt néra, vilket innebér att utvecklingen gar mot att det bildas kluster av industrier

runt de tre stora ekonomiska centra som finns i varlden (Graziani, 2001, sid. 215).

Textil- och kliddesindustrin, som sysselsétter éver 2 miljoner ménniskor inom EU, &r en
viktig del av europeisk tillverkningsindustri och stod 1999 for ca. 4 % av total produktion
och omséttning och 7,6 % av antalet anstdllda inom unionen. Mellan 1988 och 2000 har bade

export- och importandelen av total tillverkningsindustri inom EU minskat nér det géller textil
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och kldder. Néar det géller export har andelen sjunkit fran 5,9 % till 4,8 % och nér det giller
import fran 10,9 % till 8,8 %. Minskningen av importandelen har skett inom textilsektorn,
medan importandelen inom klddessektorn har stigit lite. Inom EU har textilsektorn storre
tyngd dn klddessektorn om man véger in olika faktorer som t.ex. antal arbetstillfdllen och

omsittning och utgor 60 % mot klddessektorns 40 % (Stengg, 2001, sid. 5ft.).

Italien intar en klar forstaplats nir det géiller textil och kldder i EU. Om man véger samman
omsittning, moms och antal anstéllda inom textil- och klddesindustrin utgor Italien 31 % av
EU: s total. Andraplatsen innehar Storbritannien med 15 % f{6ljt av Tyskland med 14 %.
(Siffrorna ar fran 2000). Nir det géller fordelningen mellan textil- och klddessektorn inom de
olika EU-ldnderna har linderna med stor andel av EU: s textil- och klddesindustri, (d.v.s.
Storbritannien, Tyskland och Frankrike), ungefir samma fordelning som EU som helhet,
d.v.s. 60 % inom textilier och 40 % inom kldder. For linderna som ligger i sodra Europa, (ex.
Spanien och Grekland), utgdr klddessektorn en storre andel dn textilsektorn, medan andra
linder, (ex. Sverige, Holland och Osterrike), har en stérre andel av industri inom
textilsektorn. Generellt sett kan man séga att textil- och klddesindustrin som helhet inte har

lika stor betydelse i norra, som i sodra Europa (Stengg, 2001, sid. 5ff.).

Istdllet for att titta pa vilka linder som innehar de frimsta platserna inom textil- och
kladesindustrin i EU, kan det vara av intresse att undersoka hur stor andel av den totala
industrin som textil- och klddesindustrin utgdr i respektive land, d.v.s. hur stor betydelse
textil- och klddesindustrin har i forhallande till annan industri. Jag har anvint mig av
exportdata och tagit fram kvoten mellan exporten av textilier/kldider och den totala
industriexporten for varje land. Resultaten finns i tabell 1. Den presenterar siffror for 1992
och 2001 och visar den procentuella fordndringen av textil- och klddesindustrins betydelse
for linderna i studien. Generellt sett kan sdgas att textil- och klddesindustrin utgdér en allt
mindre andel av industrin i alla l&nder utom i Polen och Spanien, som &r de 4r enda ldnderna
diar den har fatt en O6kad betydelse. De liander som tappar storst andel av textil- och
kldadesindustri i forhéllande till 6vrig industri dr Irland, Finland, Ungern, Tyskland och
Osterrike. Man far dock observera att det endast 4r Ungern av dessa linder som hade en
betydande andel industri inom textil och kldder innan fordndringen &dgde rum. Textil- och
klddesindustrin har allra storst betydelse i Portugal och Grekland, trots en nedgang for bada

landerna.
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Tabell 1: Textil- och klddesindustrins andel av total industri i respektive land (%)

1992 2001 Fordndringi %

Portugal 30 19 - 37
Grekland 28 19 - 32
Italien 13 11 - 15
Polen 7 8 +14
Ungern 14 6 - 57
Tjeckien 8 6 - 25
Belgien 7 6 - 14
Danmark 5 5 0

Spanien 4 5 +25
Osterrike 8 4 - 50
Frankrike 5 4 - 20
Tyskland 6 3 - 50
Storbritannien 4 3 - 25
Holland 4 3 - 25
Sverige 2 2 0

Irland 4 1 - 75
Finland 3 1 - 67

Kdlla: Berdkningarna dr gjorda pd exportdata pa SITC 2-siffrig nivd fran OECD: s databas.

Som en approximation for huruvida ldnderna i undersékningen &r 1ag- eller hogloneléander tas
tva métt upp i tabell 2: Arbetskraftskostnad per arbetare inom tillverkningsforetagen 1995-99
och bruttonationalinkomst (BNI) per capita 2000. Bada matten &r i $ och BNI &r berdknat
efter PPP, vilket innebdar att det &r kompenserat for vixelkursfordndringar.
Arbetskraftskostnad per arbetare inom tillverkningsforetag kan anvindas som ett métt pa
internationell konkurrenskraft. Den fas fram genom att man dividerar de totala kostnaderna
som foretagen har for sina anstéllda, (I6ner, sociala avgifter, etc.), med antalet anstéllda inom
tillverkningsforetag i landet. Siffrorna kan dock bli missvisande eftersom det finns andra,
indirekta arbetskraftskostnader, som varierar mellan ldnderna och inte tas med i
berdkningarna. BNI per capita méter inkomst per capita och har hir alltsa tagit hénsyn till
kopkraften hos den valuta som finns i respektive land (The World Bank, 2002). Generellt sett
kan man sdga att linderna i norra och centrala Europa har hogre BNI per capita och

arbetskraftskostnader per ar dn lianderna i sddra och framforallt 6stra Europa.
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Tabell 2: Arbetskraftskostnader och BNI per capita ()

Arb. kr. kost. $/dr 1995-99  PPP BNI/capita ($) 2000
Belgien 24132 27470
Danmark 29 235 27250
Osterrike 28 342 26330
Holland 34 326 25 850
Irland 22 681 25520
Tyskland 33226 24920
Finland 26 615 24570
Frankrike 18 488 * 24 420
Sverige 26 601 23970
Storbritannien 23 843 23 550
Italien 34 859 23470
Spanien 19 329 19 260
Portugal 6237 16 999
Grekland 12 296 16 860
Tjeckien 3815 13 780
Ungern 3755 11 990
Polen 1714 9 000

Kdlla: Data fran World Development Indicators, The World Bank, 2002.
* Siffrorna for Frankrike nér det géller arbetskraftskostnad &r frdn 1980-84.

EU: s totala handel inom béde textil- och klddessektorn har stigit mellan 1988 och 2000.
Borttagandet av importkvoter till unionen och en méngd handelsavtal med skilda lénder,
samt god kopkraft hos en stor andel av EU: s befolkning, gor att dess marknad ar attraktiv for
exportorer fran hela vérlden. De forna Ostldnderna star for en stor del av exporten till EU,
bade fore och efter intrddet i unionen och sa gor dven Marocko och Tunisien tack vare de
frihandelsavtal man slutit med EU. Vad géller EU: s export inom textil och kldder finns det
svarigheter p4 ménga marknader i och med att framforallt manga utvecklingslédnder har satt
upp handelsbarridrer mot omvérlden for att skydda egen liknande industri. Skyddet ar framst
riktat mot konkurrerande industrier beldgna i andra utvecklingslinder, men drabbar alla
lander som forsoker ta sig in pd marknaden. Den stdrsta importéren av textil- och
kladesprodukter frain EU &r USA, men dven Schweiz och Japan utgér en betydande

exportmarknad, dock framst inom klddessektorn (Stengg, 2001, sid. 24{t.).

Textil- och klddesindustrin innehéller en méingd skilda aktiviteter med allt fran produktion av
ramaterial till fardiga produkter, dir downstream-foretag med kladestillverkning anvinder
komponenter fran olika upstream-foretag, (ex. tyg eller farger), for att fardigstélla sin
produkt. Textil- och klddesindustrin i Europa bestar till storsta delen av sma och medelstora
foretag och ar ofta koncentrerad till vissa regioner. For att kunna konkurrera med lander med
billigare arbetskraftskostnader, i takt med att globaliseringen och handelsliberaliseringen har

oOkat, har textil- och klddesindustrin varit tvungen att genomga stora omstruktureringar och
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moderniseringar under de senaste 15 aren. Man har lyckats 6ka produktiviteten och samtidigt
minska antalet anstéllda radikalt genom att fokusera tillverkningen pa varor av hogre kvalitet
och 6ka andelen nyskapande produkter. Mellan 1980 och 1995 har alltsd antalet anstillda 1
Europa inom textilsektorn minskat med 47 % och inom kléddessektorn med 40 %. Siffrorna &r
ndgot lagre for Nord- och Sydamerika, (30 % respektive 20 %), medan Asien istéllet har
lyckats oka sysselsdttningen med 50 % inom textilsektorn och 100 % inom kladessektorn.
For EU géller det att konkurrera med produkter fran linder med légre arbetskraftskostnader
genom att erbjuda kvalitet, nytdnkande, kreativitet, design och mode (Stengg, 2001, sid. 1ff.).

Textil- och klddesindustrin kan ses som ett typiskt exempel pa en industri som tilldimpar
fragmentering av produktionsprocessen, bade pa nationell och pa internationell niva. Istéllet
for att se industrin som bestdende av de tva sektorerna textil och kldder, kan man istéllet se
den som en virdekedja, dér varje del 6kar virdet pa slutprodukten. Kedjan kan delas in i fyra
olika huvuddelar: Produktion av syntetiska fibrer, textiltillverkning, klddesproduktion och
distribution. De olika delarna har olika faktorintensitet, fran kapital- och teknikintensiv
produktion av syntetiska fibrer och distribution till arbetsintensiv klddesproduktion. Textil-
och kléddestillverkning kan uppvisa bade kapital- och teknikintensiv och arbetsintensiv
produktion beroende pa vilken delprocess som avses. Produktion av garn, tyg och stickade
insatsvaror dr ganska kapitalintensiva, medan produktionen av de mer forddlade varorna &r

mer arbetsintensiv (Graziani, 2001, sid. 210f.).

Man kan alltsa i princip tillverka de olika delarna av en vara péa skilda stédllen och sedan sitta
ihop dem till en fardig produkt. Det finns foretag som specialiserar sig pa ett litet delmoment
1 produktionen och tillverkar enbart detta. Forbattringar inom kommunikationer har gjort att
geografiska avstand i princip inte heller spelar roll och foljaktligen kan en del eller delar av
produktionskedjan, eller till och med en del av en del av kedjan, ligga i ett helt annat land.
Foretag i rikare ldnder brukar ofta behalla den mer exklusiva, kapitalintensiva delen av
produktionen inom landet, for att lattare kunna svara mot kundernas krav och gora snabbare
fordndringar for att folja trender, medan man forlagger den mer arbetsintensiva

masstillverkningen i lander med tillgang till billigare arbetskraft (Graziani, 2001, sid. 211{f.).
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3.1 Subcontracting och OPT

Subcontracting, d.v.s. tillverkning hos underleverantorer av komponenter eller slutprodukten,
som foreteelse inom textil- och klddesindustrin har haft stor paverkan pé lokalisering av hela
eller delar av produktionen, framforallt ndr det anvidnds i kostnadsminimerande syfte. Pa
lokal nivd har man anvént sig av subcontracting lange, men under de senaste aren har det fatt
ett enormt uppsving dven internationellt sett. Det kan ta sig olika uttryck, men det vanligaste
ar full package, som innebdr att man forbinder sig att kdpa den fardiga varan av en producent
i ett annat land. Den andra varianten ar assembly subcontracting, som innebdr att man
exporterar komponenter som ingar i produkten och sedan aterimporterar den férdiga varan.
En extremform av den senare innebér att huvudforetaget endast tillhandahaller design och
marknadsforing, medan man anlitar subcontractors till alla andra funktioner (Graziani, 2001,

sid. 216ff)).

Det finns bade for- och nackdelar med subcontracting. For landet som tillverkar
komponenterna, vilket ofta &r ett land med ldgre arbetskraftskostnader, innebér det att
arbetskraften som sysslar med tillverkningen far bade arbete och kunskaper som sedan kan
utnyttjas dven pa den inhemska marknaden. Foretagen som anlitas har en garanterad marknad
for avsittning av sina produkter och kan dra nytta av att de séljs under kundens namn och
dessutom fa tillging till kunskaper inom allt frén teknologi till foretagsstyrning. Bland
nackdelarna finns risken for att specialiseringen gar for langt, vilket innebdr att minskade
bestillningar fran kunden kan fd stora negativa foljder. Om i princip all industri dr
tillverkningsbaserad och arbetsintensiv, leder det till anpassningssvarigheter om kunden
plotsligt viander sig till andra, dnnu billigare ldnder. Det kan ske till foljd av exempelvis
lonedkningar i tillverkningslandet eller konjunkturnedgéng i kundens hemland (Graziani,

2001, sid. 216ft.).

Effekterna pd de industrialiserade ldnderna, d.v.s. kunderna i subcontracting, &r svéra att
tolka enhetligt och ser olika ut beroende pd om man ser det ur ett kortare eller lingre
perspektiv. Pa kortare sikt ser det ut att paverka den inhemska industrin negativt i och med
att den fokuserar i allt storre utstrickning pa de mer avancerade delarna av
produktionsprocessen. Arbetsintensiv industri fir l4ggas ner och flyttas utomlands och
arbetstillfillen forsvinner. Strukturen pa arbetsmarknaden kan alltsd komma att &ndras till

foljd av att det framst &r de mer hogavlonade och komplexa produktionsfaserna som ligger

16



kvar i hemlandet. P4 liangre sikt kan det dock i vissa fall leda till att foretag som utnyttjar
subcontracting Okar sin konkurrenskraft i och med att slutprodukten far ett lagre pris genom
anviandning av billigare komponenter. Didrmed 6kar bédde den inhemska produktionen och
exporten av fardiga varor, vilket i sin tur kan leda till dteranstéllning av arbetskraft (Graziani,

2001, sid. 216ft.).

For EU: s del utgdr subcontracting en viktig del av produktionen inom textil- och
klddesindustrin. Man har inriktat sig framforallt pa vissa kandidatldnder, (ex. Ruménien och
Polen), fore EU-intrddet 2004 och lander runt Medelhavet, (ex. Tunisien och Marocko), med
lagre 1onekostnader &n EU. Dessa ldnder har alltsd foredragits framfor linder i Asien med
dnnu ldgre lonekostnader p&d grund av sitt nirmare geografiska lige och hogre
produktionskvalitet. Kortare avstdnd gor det littare att behalla flexibilitet i produktionen och

gor det lattare att Overvaka produktionsprocessen (Stengg, 2001, sid. 4f.).

En betydande del av subcontracting sker som OPT, (Outward Processing Traffic), och
innebdr att EU exporterar tyg och halvfardiga produkter till néarliggande ldnder med lagre
arbetskraftskostnader. Dar slutfors produktionsprocessen och de férdiga produkterna
aterimporteras sedan till EU igen. Fordelen é&r att tullavgifterna blir lagre 4n vid direktimport,
eftersom tull endast behover betalas for viardet som tillkommit varan utanfér hemlandet. Det
ar oftast sdbmnadsfasen som forlaggs utanfor unionen, eftersom den &r mest arbetsintensiv
och foljaktligen stér for en relativt stor del av produktionskostnaderna. Handelsliberalisering
och avtal har gjort det mojligt for lander att i allt mindre utstrickning utnyttja OPT och
diarmed slippa onddig byrakrati och istéllet direktimportera produkterna som efterfragas. Det
finns dock unders6kningar som visar att OPT-handeln med EU trots allt inte dr pa nedgéng,

utan tvartom Okar (Stengg, 2001, sid. 4f.).

3.2 MFA (Multifiberavtalen)

Japans intrdde i GATT, (numera WTO), 1955 var startskottet for handelsbegrinsande
O6verenskommelser. Japan, som da inte dnnu var ett helt industrialiserat land, gick med pa att
infora frivilliga exportbegrinsningar for att inte dversvimma den amerikanska marknaden
med billig bomull. Andra léinder foljde efter och allt fler varor inom textil- och

klddesindustrin kom att omfattas av olika handelsrestriktioner. Det hela kom att befdstas i
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fyra pa varandra foljande MFA, (Multifibre Arrangements), som kom till 1974-94. De
innebar att export och import begrinsades av kvoter och dessutom styrdes mot geografisk
diversifiering, d.v.s. flera utvecklingslinder blev pa sa sitt garanterade en viss
marknadsandel i ett industrialiserat land som de kunde utnyttja. Den 1 januari 2005 gick det
sista MFA ut efter en utfasningsperiod pa 10 ar. Vid Uruguay-rundan 1995, beslutade WTO
att textil- och kladesindustrin skulle bli av med alla handelsavtal under MFA och istéllet lyda
under WTO-regler pa samma villkor som andra varor. Det kommer att innebéra férbud mot
kvantitativa restriktioner, frivilliga exportbegrinsningar och diskriminering. Total frihandel
ar dock inte malet med de nya reglerna, sé tullavgifter och andra icke-tariffera handelshinder

kommer att finnas kvar (Hoekman, Kostecki, 2001, sid. 227ff.).

I och med den nya ordning som géller fran 1 januari 2005, kommer hela vérldens textil- och
klddesindustri att stdllas infor nya utmaningar. Lénder som Kina, Indien och Indonesien
kommer att {3 tillgang till nya, stérre marknader nér kvoterna for export till USA och Europa
forsvinner. Andra, mindre utvecklingsldnder, kommer dirmed att mdtas av hardare
konkurrens nér deras satta kvoter forsvinner och de méste konkurrera med Ovriga, storre
lander ndr det giller priser och kvalitet. For att Europa 6ver huvud taget ska kunna hiavda sig
i konkurrensen pa vérldsmarknaden kommer det att krivas stindig fornyelse, forbattrad
anviandning av information och kommunikation, fokusering pa produkter av hog kvalitet eller
med hog grad av mode och att se till att forldgga produktionen av arbetsintensiva produkter
dér det finns tillgang till billig arbetskraft. Dessutom géller det att forsoka forhandla bort de
handelshinder som fortfarande finns, som begrinsar industrilindernas tillgang till marknader

1 utvecklingsldander (Stengg, 2001, sid. 1f.).
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4. Data och matt

Niar det giller val av data for att utfora de berékningar som behdvs for en studie av
industrilokalisering, finns det flera valmojligheter. For berdkning av industribaserad gini kan
man anvinda sig av produktions-, sysselsittnings- eller handelsdata. Det finns dock
undersokningar som visar att resultatet av berdkningarna influeras av vilken typ av data som
har anvénts. Ofta anvidnds handelsdata och speciellt exportdata istéllet for produktionsdata,
eftersom det ar littare att fa tillgang till. Siffrorna finns ofta att tillgad for ménga lénder, &r
relativt tillforlitliga och finns i de flesta fall pa disaggregerad niva. Dessutom blir studien
enklare att jamfora med andra, om samma typ av data har anvénts (Briilhart, 1998a, sid.
7801t.).

I uppsatsen har jag anvént exportdata pa 2-siffrig niva fran OECD: s databas for de olika
produkter som ingér i textil- och klddesindustrin vid berdkningar av gini och
specialiseringskvoter. Produktions- och sysselséttningsdata var alltfor svéra att fa tillgang till
pa en tillrickligt disaggregerad niva och for de linder som var av intresse. Aven nir det
giller de data jag anvdnder mig av fanns de inte att tillgd for alla lander i Ostra Europa.
Endast Ungern, Tjeckien och Polen ingdr i undersokningen utover EU 15 exklusive
Luxemburg. For berdkningarna av intra-industriell och intra-produkthandel har bade import-

och exportdata frdn OECD: s databas pa 3-siffrig niva anvénts.

4.1 Mitt pa gini och specialiseringskvot

Nar det géller att titta pa specialiseringsmonstret av textil- och klddesindustrins olika delar
inom EU, finns det tva olika alternativ. Man kan titta p4 om lianderna i EU har blivit mer
specialiserade inom textil- och klddesindustrins olika produktionsomraden (landbaserad
gini), eller undersdka om produktionen i de olika sektorerna inom textil- och klddesindustrin
har blivit mer geografiskt koncentrerade i EU (industribaserad gini). Gini-koefficienten, som
dven kan bendmnas koncentrationsgraden, kan anvidndas ndr det géller undersoka bada
forhéllandena (Amiti, 1998, sid. 47f.). Jag har anvéint mig av industribaserad gini for att

undersdka om produktionen i textil- och klddesindustrin som helhet och i de olika sektorerna
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inom densamma har blivit mer geografiskt koncentrerade eller inte mellan 1992 och 2001.

For utrdkningarna anvénds exportdata.

For att fa fram en industribaserad gini-koefficient méste man f6rst rikna ut Balassa-index:

Locij= (Eij/Eieu) / (Ey/Ecu)

d.v.s. (land j: s andel av EU: s export i industri 1) / (land j: s andel av EU: s totala export).
(Briilhart, 2001, sid. 222f.).

Efter utrdkningarna rangordnas Loc; 1 fallande ordning och téljaren och némnaren
ackumuleras var for sig. 1 ett diagram séitts de ackumulerade virdena av tiljaren pd den
vertikala axeln och de ackumulerade virdena av ndmnaren pa den horisontella axeln for att
kunna konstruera en Lorenz-kurva. I diagrammet finns &dven en 45-gradig linje, som ligger
parallellt med Lorenz-kurvan. Gini-koefficienten fas genom att multiplicera arean mellan
kurvan och den 45-gradiga linjen med tva (Amiti, 1998, sid. 47). Gini-koefficienten anvénds
alltsa for att méta koncentrationsgraden av den eller de industrier som undersokningen avser.
Koefficienten far virdet noll om industrin finns spridd sé att exporten fran alla lander utgor
samma andel av respektive lands totala export. Om det motsatta &r fallet, d.v.s. om néstan
hela EU: s export kommer frén ett enskilt land, far koefficienten ett virde néra ett (Midelfart-

Knarvik, Overman, Redding, Venables, 2000, sid. 17).

Som maétt pd specialiseringskvoten anvénds Balassa-index (Loc;), som talar om relationen
mellan ett lands andel av EU: s export fran en industri eller industrisektor och landets andel
av EU: s totala export. Om Loc;; = 1 dr andelen export frén den relevanta industrin lika stor
som genomsnittsexporten frdn samma industri i EU och om Loc;; > 1, dr exportandelen storre
an genomsnittet. Man kan alltsa se hur linderna forhaller sig till varandra nér det géller
storleken pa exportandelen for den specifika industrin. Mattet kan ses som en indikator pa

om landet som avses har komparativa fordelar inom produktionen av industrin ifraga.
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4.2 Mitt pa intra-industriell handel och internationell fragmentering

For att fa fram den internationella fragmenteringen av produktionen inom textil- och
klddesindustrin behovs tre métt: IIT, IST och IPT. Intra-industriell handel (IIT), d.v.s. handel
mellan linder med produkter som &r likartade och befinner sig pa samma niva i virdekedjan,

kan mitas med hjilp av mattet (Petersson, 2003):

IT =2 Y min (X;, M)/ (& Xi + 2 M)

Det beskriver intra-industriell handel som ett vigt genomsnitt av de 23 sektorer som ingar i
textil- och klddesindustrin. X; och M; stér for exporten respektive importen av industri i for
det aktuella landet. IIT = 0 innebar att handeln endast ar inter-industriell, medan IIT = 1

innebdr att den endast ar intra-industriell.

Intra-sektor handel (IST) kan sédgas vara IIT av den totala textil- och klddesindustrin och

skrivs som:

IST =2 min (Zl Xi , Zi Ml) / (Zl Xi + Zi Ml)

Det adr aggregationsnivan som &r viktig for att kunna bestdmma den intra-industriella handeln
och som skiljer IIT och IST at. IIT &r berdknad péd en betydligt mer disaggregerad niva &n
IST. I tabellerna, dér resultaten av berdkningarna presenteras, har jag inte tagit med resultaten

av IST eftersom de utrdkningarna framst anvéndes till att f& fram intra-produkthandeln (IPT):

IPT =IST - 1IIT

IPT visar storleken pa handeln med produkter inom textil- och klédesindustrin som har olika
faktorintensiteter och befinner sig pa olika nivéer i virdekedjan, d.v.s. byte av produkter fran
olika sektorer inom textil- och klddesindustrin. Det anvinds som matt pa storleken av den
internationella fragmenteringen av produktionen. Om andelen intra-produkthandel ir stor,
d.v.s. om IPT ligger nédra ett, kan man anta att landet ifrdga har specialiserat sig pa
tillverkning inom vissa sektorer som hor till textil- och klddesindustrin, men maste importera
produkter fran andra sektorer inom samma industri. En hdg andel intra-industriell handel

innebdr ett byte fraimst inom varugrupper pa samma nivé i virdekedjan (Petersson, 2003).
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5. Resultat och analys

5.1 Andra studier

Det finns en médngd studier gjorda pa industrilokalisering EU dir dven textil- och
klddesindustrin som helhet finns representerad. Amiti presenterar i en studie hur textil- och
klddesindustrin uppvisar en 6kad geografisk koncentration sedan slutet av 1960-talet. Mellan
1968-90 okade lokaliserings-gini fran 0.13 till 0.22, vilket &r en 6kning pa i genomsnitt 3 %
per ar (Amiti, 1998, sid. 48f.). Aven Briilhart har fatt fram resultat som visar pa en dkande
geografisk koncentration inom béde textil- och kladessektorn med hjélp av lokaliserings-gini
och har tittat pa forandringen mellan 1980 och 1990 (Briilhart, 1998a, 787f.). Ytterligare en
studie tar upp textil- och kldadesindustrin som exempel pé en industri som har blivit allt mer
geografiskt koncentrerad i EU Over tiden. De tittar pad fordndringen mellan 1970/73 och
1994/97 och konstaterar en okande koncentration, framforallt fore 1991 (Midelfart-Knarvik,
Overman, Redding, Venables, 2000, sid. 21). Ménga studier visar alltsi pa en Okande
geografisk koncentration av textil- och klddesindustrin som helhet i EU, medan det dr svart

att hitta studier som undersoker samma sak for de olika sektorerna inom industrin.

5.2 Geografisk koncentration och specialisering

For att undersoka om den geografiska koncentrationen av textil- och klddesindustrin och dess
olika sektorer har okat eller minskat, har industribaserad gini berdknats for dren 1992 och
2001. For Belgien och Tjeckien har jag dock fatt anvinda mig av data frdn 1993 istéllet for

1992 och for Sverige fran 2000 istéllet for 2001 pa grund av brist pa data for de aktuella aren.

Tabell 3: Gini-koefficienter for sektorerna i textil- och klidesindustrin

1992 2001 Férdndring
koncentrationsgrad

Naturfibrer 0,42 0,47 +0,05
Syntetiska fibrer 0,42 0,40 -0,02
Garn 0,26 0,30 + 0,04
Tyg 0,28 0,35 +0,07
Ovriga textilier 0,22 022 0

Klader 0,35 0,37 +0,02
Total textil och kldder 0,26 0,30 +0,04

Kdlla: Berdkningarna dr gjorda pd exportdata pd SITC 2-siffrig nivd fran OECD: s databas.
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Tabell 3 beskriver gini-koefficienterna for textil- och klddesindustrin och dess olika sektorer
for de aktuella dren. Ju ndrmare ett gini-koefficienten dr, desto mer geografiskt koncentrerad
ar industrin eller sektorn. Tabellen presenterar d4ven fordndringen i koncentrationsgrad under
perioden och dér kan vi se att det har skett en 6kning for alla sektorer utom tva: Syntetiska
fibrer och Ovriga textilier. Okningen av den geografiska koncentrationen i de &vriga
industrigrenarna ér dock inte stor under tidsperioden. Den 6kade koncentrationen innebér att
en del lander inom EU har fatt en hogre koncentration av produktion inom olika sektorer dn
andra, men resultaten av gini séger ingenting om ifall koncentrationen &ven har ¢kat i vissa
regioner som dr oberoende av nationsgrinser, ex. Baltikum. Vi ser att den geografiska
koncentrationen dr hogst for naturliga och syntetiska fibrer, vars produktion baseras pa
naturliga faktortillgdngar eller relativt kapitalintensiv produktion. Aven den geografiska
koncentrationen for produktion av kldder &r relativt hog, men baseras istéllet till storsta delen
pa arbetsintensiv produktion. Produktionen av garn, tyg och Ovriga textilier d4r mindre
geografiskt koncentrerad &n produktionen i de Ovriga sektorerna inom textil- och

klddesindustrin och &r ganska kapitalintensiv.

For att kunna titta ndrmare pa hur de olika linderna som undersokts forhaller sig till varandra
nir det géller koncentrationen av textil- och klddesindustrin och de olika sektorerna, kan
Balassa-index anvédndas. Kvoten Loc;jj talar om relationen mellan ett lands andel av EU: s
export frdn en industri och landets andel av EU: s totala export och kan kallas en
specialiseringskvot. Om Loc;; = 1 r andelen export fran den relevanta industrin lika stor som
genomsnittsexporten frdn samma industri i EU. Om Loc;; > 1 4r exportandelen storre, nagot

som tyder pa en hog grad av koncentration av industrin i landet ifraga.

I tabellerna 4 till 10 presenteras specialiseringskvoten for linderna i undersékningen.
Jamforelsen gors for de olika sektorerna, savdl som for textil- och klddesindustrin som
helhet. Genom att titta ndrmare pd Loc;; kan vi jamf6ra resultaten for olika ldnder och se om
specialiseringsandelen har Okat eller minskat i landet ifrdga mellan 1992 och 2001.

Specialiseringsgraden minskar nedét i tabellerna.
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Tabell 4: Specialiseringskvot naturfibrer

1992 Locij 2001 Locij
1 Grekland 8,99 Grekland 34,09
2 Frankrike 2,09 Tjeckien 2,43
3 Belgien 1,68 Frankrike 1,84
4 Tjeckien 1,40 Belgien 1,66
5 Storbritannien 1,32 Spanien 1,12
6 Spanien 1,20 Italien 0,92
7 Ungern 0,99 Storbritannien 0,76
8 Tyskland 0,82 Tyskland 0,66
9 Polen 0,58 Portugal 0,56
10 |Irland 0,57 Ungern 0,44
11 | Portugal 0,37 Polen 0,26
12 | Italien 0,35 Holland 0,17
13 | Holland 0,17 Osterrike 0,14
14 | Osterrike 0,11 Irland 0,14
15 | Danmark 0,05 Finland 0,07
16 | Sverige 0,01 Danmark 0,03
17 | Finland 0,01 Sverige 0,01

Killa: Berdkningarna dr gjorda pd exportdata pa SITC 2-siffirig nivd fran OECD: s databas.

Tabell 4: Specialiseringsandelen av produktion av naturfibrer har 6kat markant i Grekland
under perioden 1992 — 2001, men landet har hdgst specialiseringsgrad redan 1992. Ovriga
lander, Frankrike, Belgien, Tjeckien och Spanien, som har en specialiseringsgrad ver EU: s
genomsnitt ligger kvar med viss variation sinsemellan, medan Storbritanniens
specialiseringsgrad minskar under perioden for att hamna under EU-genomsnittet. Detta

indikerar en viss koncentration av produktion av naturfibrer i Grekland.

Tabell 5: Specialiseringskvot syntetiska fibrer

1992 Locij 2001 Locij
1 Osterrike 4,04 Tyskland 2,03
2 Finland 2,91 Finland 1,91
3 Irland 2,57 Spanien 1,64
4 Tjeckien 2,05 Irland 1,48
5 Tyskland 1,67 Belgien 1,34
6 Ungern 1,62 Tjeckien 0,89
7 Portugal 1,27 Polen 0,68
8 Polen 1,08 Ungern 0,57
9 Spanien 1,04 Grekland 0,54
10 |Italien 0,77 Sverige 0,54
11 | Belgien 0,57 Italien 0,47
12 | Sverige 0,44 Portugal 0,44
13 | Holland 0,41 Storbritannien 0,43
14 | Frankrike 0,40 Frankrike 0,37
15 | Storbritannien 0,24 Holland 0,26
16 | Grekland 0,11 Osterrike 0,02
17 | Danmark 0,03 Danmark 0,009

Kdlla: Berdkningarna dr gjorda pd exportdata pd SITC 2-siffrig nivd fran OECD: s databas.
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Tabell 5: En storre andel ldnder har en specialiseringsgrad &ver ett 1992 an 2001 for
syntetiska fibrer, d.v.s. den storsta andelen av produktionen koncentreras till ett farre antal
linder. Det land som har genomgatt den storsta forindringen i produktionen &r Osterrike som
har gatt fran att ha den hogsta specialiseringsandelen 1992, till att i princip inte ha nigon alls
2001. Aven Tjeckien, Ungern, Portugal och Polen har fatt en specialiseringsgrad under ett i
den senare mitningen. Det enda landet som har gatt motsatt vig ar Belgien. De ldnder som
har lyckats behalla en hogre andel specialisering 4n EU-genomsnittet &r Tyskland, Finland,
Spanien och Irland. Vi kan ocksé se att lander som Sverige, Finland och Irland, som inom de
flesta sektorer har de ldgsta specialiseringsandelarna, har en betydligt hogre

specialiseringsgrad hér.

Tabell 6: Specialiseringskvot garn

1992 Locij 2001 Locij
1 Grekland 4,29 Grekland 2,96
2 Italien 1,85 Italien 2,51
3 Osterrike 1,50 Tjeckien 1,76
4 Belgien 1,38 Spanien 1,40
5 Irland 1,17 Polen 1,30
6 Portugal 1,16 Osterrike 1,20
7 Spanien 1,14 Portugal 1,14
8 Storbritannien 1,03 Belgien 1,11
9 Tyskland 0,96 Frankrike 0,85
10 | Frankrike 0,79 Ungern 0,84
11 | Ungern 0,65 Tyskland 0,84
12 | Tjeckien 0,59 Danmark 0,69
13 | Polen 0,56 Irland 0,68
14 [ Danmark 0,48 Storbritannien 0,62
15 | Holland 0,24 Holland 0,43
16 [ Finland 0,15 Finland 0,16
17 | Sverige 0,13 Sverige 0,09

Kdlla: Berdkningarna dr gjorda pd exportdata pd SITC 2-siffrig nivd fran OECD: s databas.

Tabell 6: Vid tillverkning av garn har i stort sett samma ldnder en specialiseringsandel dver
ett bade 1992 och 2001, med vissa variationer. Grekland har hogst specialiseringsandel nér
det géller garntillverkning vid badda mattillfdllena, precis som vid produktion av naturfibrer.
Storbritannien och Irland fir en allt mindre specialiseringsgrad under perioden, medan
Tjeckien och Polen okar sin andel av specialisering i forhéllande till resten av EU. Av
landerna som har en specialiseringsandel over EU-genomsnittet, &r det endast Italien och

Spanien som Okar, istdllet for minskar, sin specialiseringsgrad under perioden.
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Tabell 7: Specialiseringskvot tyg

1992 Locij 2001 Locij
1 ITtalien 2,42 ITtalien 2,88
2 Tjeckien 1,84 Portugal 1,84
3 Portugal 1,46 Tjeckien 1,58
4 Osterrike 1,45 Spanien 1,35
5 Tyskland 1,03 Frankrike 1,11
6 Belgien 0,95 Grekland 1,11
7 Frankrike 0,91 Belgien 1,04
8 Grekland 0,77 Osterrike 1,03
9 Spanien 0,69 Tyskland 0,78
10 | Polen 0,67 Danmark 0,65
11 | Holland 0,57 Storbritannien 0,52
12 | Storbritannien 0,55 Holland 0,45
13 | Ungern 0,49 Ungern 0,44
14 | Danmark 0,46 Polen 0,39
15 |Irland 0,38 Sverige 0,28
16 | Sverige 0,26 Finland 0,16
17 | Finland 0,18 Irland 0,13

Killa: Berdkningarna dr gjorda pd exportdata pa SITC 2-siffirig nivd fran OECD: s databas.

Tabell 7: Nér det giller tyg har betydligt fler lainder en specialiseringsandel over ett 2001 4n
1992, d.v.s. trenden gar tvartemot den for syntetiska fibrer. Italien dr det land som har hogst
specialiseringsgrad vid bida mittillfillena. Aven Tjeckien, Portugal och Osterrike behéller
en hogre specialiseringsandel dn EU 1 genomsnitt, medan Tyskland halkar efter vid
matningen 2001. Belgien, Frankrike, Grekland och Spanien 6kar sin specialiseringsgrad sa

att de hamnar 6ver EU-genomsnittet 2001.

Tabell 8: Specialiseringskvot ovriga textilier

1992 Locij 2001 Locij
1 Portugal 4,36 Portugal 5,49
2 Belgien 2,38 Belgien 1,85
3 Tjeckien 1,47 Tjeckien 1,80
4 Osterrike 1,26 Polen 1,60
5 Grekland 1,19 Grekland 1,51
6 Ungern 1,11 Italien 1,13
7 Spanien 1,0 Spanien 1,11
8 Holland 0,98 Osterrike 1,03
9 Tyskland 0,93 Danmark 0,96
10 | Danmark 0,83 Tyskland 0,87
11 | Frankrike 0,72 Holland 0,87
12 |Italien 0,71 Storbritannien 0,79
13 Storbritannien 0,70 Frankrike 0,73
14 [ Polen 0,63 Sverige 0,58
15 [Irland 0,61 Ungern 0,58
16 | Finland 0,60 Finland 0,57
17 | Sverige 0,60 Irland 0,17

Kdlla: Berdkningarna dr gjorda pd exportdata pd SITC 2-siffrig nivd fran OECD: s databas.
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Tabell 8: Portugal 4r det land som har hogst specialiseringsgrad vid produktion av &vriga
textilier. Italien och Polen Okar sina specialiseringsandelar sd att de Overstiger EU-
genomsnittet vid mitningen 2001, medan Ungern ddremot minskar sin specialiseringsgrad sa
att den hamnar under genomsnittet vid samma mitning. Belgien, Tjeckien, Osterrike,

Grekland och Spanien har hog specialiseringsandel under hela perioden.

Tabell 9: Specialiseringskvot klider

1992 Locij 2001 Locij
1 Grekland 7,43 Grekland 4,38
2 Portugal 7,39 Portugal 3,83
3 Ungern 3,86 ITtalien 1,98
4 ITtalien 2,34 Polen 1,88
5 Polen 1,69 Ungern 1,49
6 Danmark 1,09 Danmark 1,21
7 | Osterrike 0,99  Belgien 0,75
8 Tjeckien 0,80 Tjeckien 0,66
9 Frankrike 0,77 Spanien 0,66
10 [Irland 0,68 Frankrike 0,64
11 |Belgien 0,67  Osterrike 0,60
12 | Holland 0,66 Holland 0,50
13 | Tyskland 0,66 Tyskland 0,44
14 | Storbritannien 0,65 Storbritannien 0,43
15 | Finland 0,39 Sverige 0,23
16 | Spanien 0,38 Finland 0,17
17 | Sverige 0,23 Irland 0,14

Kdlla: Berdkningarna dr gjorda pd exportdata pa SITC 2-siffrig nivd fran OECD: s databas.

Tabell 9: Grekland &r landet med storst specialiseringsandel nar det géller klddesproduktion,
dven om den har minskat mellan 1992 och 2001. Aven de &vriga linderna som har en stdrre
specialiseringsandel dn EU: s genomsnitt, d.v.s. Portugal, Ungern, Italien, Polen och
Danmark, 4r desamma vid bada mittillfillena, d&ven om den inbdrdes placeringen skiftar
ndgot. Bade Greklands, Portugals och Ungerns specialiseringsgrader sjunker markbart, men

ligger fortfarande kvar 6ver EU-genomsnittet.
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Tabell 10: Specialiseringskvot total textil- och klddestillverkning

1992 Locij 2001 Locij
1 Portugal 4,58 Grekland 4,09
2 Grekland 436 Portugal 3,96
3 Ungern 2,18 ITtalien 2,32
4 Italien 1,96 Polen 1,69
5 | Osterrike 1,25  Tjeckien 1,31
6 Tjeckien 1,18 Ungern 1,23
7 Polen 1,12 Belgien 1,20
8 Belgien 1,12 Danmark 1,14
9 Tyskland 0,85 Spanien 1,02
10 | Frankrike 0,82 Osterrike 0,93
11 | Danmark 0,79 Frankrike 0,89
12 | Irland 0,69 Tyskland 0,73
13 | Storbritannien 0,68 Holland 0,62
14 | Holland 0,64 Storbritannien 0,61
15 | Spanien 0,61 Sverige 0,33
16 | Finland 0,41 Finland 0,30
17 | Sverige 0,29 Irland 0,24

Killa: Berdkningarna dr gjorda pd exportdata pa SITC 2-siffirig nivd fran OECD: s databas.

Tabell 10: For textil- och klddesindustrin som helhet sker det inga stora fordndringar.
Osterrikes specialiseringsgrad minskar si att den hamnar under EU-genomsnittet, medan
Danmark och Spanien hamnar dver. Landerna med storst specialiseringsandel dr Portugal och
Grekland, som turas om att ligga hogst upp 1 listan. Alla tre landerna i1 6stra Europa, Ungern,
Tjeckien och Polen, har en specialiseringsgrad éver EU: s genomsnitt. Annars ér det landerna
1 Sydeuropa som har storst specialiseringsandel inom textil- och klddesindustrin med

undantag av Belgien vid bada mattillfallena och Danmark vid métningen 2001.

Sammanfattningsvis kan ségas att linderna i sodra Europa, d.v.s. Grekland, Portugal och
Italien, generellt sett har en specialiseringsandel dver genomsnittet i EU inom alla sektorer
inom textil- och klddesindustrin, forutom inom tillverkning av natur- och syntetiska fibrer.
Spanien utgor ett undantag och har gatt mot att ha en hogre specialiseringsgrad inom alla
sektorer utom inom klddesproduktionen. I norra Europa har tillverkningen av syntetiska
fibrer en hogre specialiseringsgrad i de flesta lander sdsom Tyskland, Belgien, Irland och
Finland. Belgien utgor dock ett undantag likt Spanien och har hogre specialiseringsgrad inom
alla sektorer utom inom kladessektorn. Frankrike, Osterrike, Storbritannien och Danmark &r
svarare att passa in i1 ett monster, men de tre forsta har generellt sett sina storre
specialiseringsandelar inom sektorerna garn, tyg och naturfibrer. Danmark har déremot en
hogre specialiseringsgrad inom klddessektorn. Landerna i 6stra Europa, d.v.s. Polen, Ungern
och Tjeckien, har haft en storre specialiseringsandel inom syntetiska fibrer, men den har

sjunkit till under EU-genomsnittet vid métningen 2001 for alla tre 1&nderna. Polen har hogre
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specialiseringsgrader inom tillverkning av garn, dvriga textilier och klader, medan Ungern
endast har kvar sin inom klddesproduktionen. Tjeckien har specialiseringsandelar 6ver EU: s

genomsnitt inom alla sektorer, utom kldder och som ndmnts syntetiska fibrer.

5.3 Intra-industriell handel och produktionsfragmentering

For att kunna se om produktionen i de olika sektorerna inom textil- och klddesindustrin ar
koncentrerad till skilda ldnder inom EU, undersoks intra-industriell och intra-
produkthandeln. Resultatet kommer inte att tala om vilka industrisektorer som produceras i
vilka ldnder, men det kommer att visa om det finns en fragmentering av produktionen. I detta
avsnitt analyseras alltsd den intra-industriella handeln och den internationella
fragmenteringen av EU: s produktion inom textil- och klddessektorn. For att kunna
undersoka detta krdvs att man ser textil- och klddesindustrin som en virdekedja, dér de olika
delarna (sektorerna) har olika faktorintensitet och teknologibehov. Textil- och
kladesindustrin bestar av flera olika sektorer som har skilda faktorintensiteter. Syntetiska
fibrer 4r den i sdrklass mest kapitalintensiva industrisektorn, medan kladesindustrin dr den i
sdrklass mest arbetsintensiva. Naturfibrer, garn, tyg och Gvriga textilier ligger alla mellan de

bada ytterligheterna med varierande grader av kapital- och arbetsintensitet.

Intra-industriell handel (IIT) avser ett byte av likartade produkter som befinner sig pa samma
nivd i vérdekedjan, d.v.s. produceras med samma faktorintensitet. Samma land béde
importerar och exporterar alltsd exempelvis tyg. Internationell produktionsfragmentering
mats med hjélp av intra-produkthandel (IPT) och avser istillet byte av produkter som tillhor
olika sektorer inom textil- och klddesindustrin och som har olika forddlingsgrad och
faktorintensitet. Man importerar exempelvis syntetiska fibrer och exporterar klider som bada
tillhor olika sektorer inom textil- och kliddesindustrin. Internationell fragmentering av
produktionen uppstar enklast om de olika industrisektorerna i produktionen har olika
faktorintensitet och de olika ldnderna har skillnader i faktorkostnader (Petersson, 2003). Man
kan sdga att intra-produkthandel 4r en form av intra-industriell handel diar de olika
fragmenten, d.v.s. sektorerna i produktionsprocessen tillhor samma industri, hir textil- och
kladesindustrin (Jones, Kierzkowski, Leonard, 2002, sid. 69ft.). Tabell 11 visar IIT och IPT
for aren 1992 och 2001 och om det har skett en 6kning eller minskning under perioden.
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Tabell 11: Intra-industriell och intra-produkthandel inom
textil- och klddesindustrin i EU

[T (1992) [T (2001) Fordndr. IT IPT (1992) IPT (2001) Fordndr. IPT

Polen 0,50 0,41 - 0,090 0,33 0,49 +0,16

Ungern 0,43 0,56 +0,13 0,39 0,43 +0,040
Grekland 0,45 0,60 +0,15 0,42 0,37 - 0,050
Portugal 0.38 0,50 +0,12 0,35 0,30 - 0,050
Tjeckien 0,55 0,76 +0,21 0,21 0,23 +0,020
Irland 0,76 0,46 -0,30 0,10 0,17 +0,070
Tyskland 0,60 0,64 + 0,040 0,15 0,16 +0,010
Belgien 0,71 0,79 +0,080 0,22 0,12 -0,10

Holland 0,70 0,72 +0,020 0,049 0,11 +0,061
Osterrike 0,71 0,66 - 0,050 0,15 0,11 - 0,040
Italien 0,56 0,62 +0,060 0,15 0,094 - 0,056
Frankrike 0,74 0,70 - 0,040 0,063 0,089 + 0,026
Finland 0,55 0,52 - 0,030 0,096 0,084 -0,012
Sverige 0,41 0,55 +0,14 0,022 0,060 + 0,038
Spanien 0,58 0,78 +0,20 0,0039 0,044 + 0,040
Danmark 0,80 0,87 +0,070 0,092 0,032 - 0,060
Storbritannien 0,68 0,56 -0,12 0,020 0,017 - 0,0030

Kdlla: Berdkningarna dr gjorda pd import- och exportdata pd SITC 3-siffrig nivd fran OECD: s databas.

Resultaten i tabell 11 dr ordnade sé att de ldnder som har hogst viarden pa IPT 2001 ligger
overst i tabellen. Polen, Ungern, Grekland, Portugal och Tjeckien har storst intra-
produkthandel, medan Storbritannien, Danmark, Spanien, Sverige och Finland ligger l4gst.
Fordndringen av IPT mellan 1992 och 2001 har inte varit stor for ndgot land i
undersokningen, men Polen dr det land som har haft den storsta 6kningen under perioden.
Generellt sett kan man se att 1anderna har mer intra-industriell handel &n intra-produkthandel
och att de lander som har en hog niva av IPT inte dr de som har en hog niva av IIT. Hér &r det

istéllet linder som Danmark, Frankrike, Holland, Belgien och Spanien som ligger hogst.

IIT forklarar hur stor handeln med liknande produkter &r for landet ifrdga och ar storst for
lander som ex. Danmark, Holland, Belgien och Frankrike. En anledning till hog IIT kan vara
att man producerar en viss typ av ex. exklusivt tyg, som sedan exporteras, medan man sjilv
istdllet far importera billigare tyger av lagre kvalitet for att tdcka olika typer av efterfragan.
IPT visar pé storleken av intra-produkthandeln for landet ifraga, d.v.s. om man exporterar
och importerar varor fran olika sektorer inom textil- och klddesindustrin. En hog andel IPT
innebdr att landet ifrdga inte har produktion inom alla industrisektorerna, utan har produktion
inom de nivéer i virdekedjan ddr man har fordelaktiga produktionsvillkor. Man exporterar av
den varan, samtidigt som man importerar de delar av virdekedjan som man behdver och inte
producerar sjilv. Foljden blir alltsa en koncentration av produktionen av de olika sektorerna i
skilda ldnder och handel mellan dem for att ticka upp de behov som finns. Produktionen &r

internationellt fragmenterad.
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6. Slutsats

Stimmer d& hypotesen att textil- och klddesindustrin, bdde pa en aggregerad och en
disaggregerad nivd, har blivit alltmer geografiskt koncentrerad under perioden 1992-2001

och att det bildas koncentrationer av olika delar av tillverkningsprocessen i skilda ldnder?

Nér det géller okningen av den geografiska koncentrationen kan man inte via gini-
koefficienterna for de olika sektorerna, eller for textil- och klddesindustrin som helhet, pavisa
nagra storre fordndringar under perioden. Det sker dock en liten koncentrationsdkning for
hela industrin och alla sektorer, utom for syntetiska fibrer och dvriga textilier. Vi kan dven se
att den geografiska koncentrationen ar hogst for syntetiska och naturliga fibrer, samt for
industrisektorn som producerar klader. Det dr alltsa de sektorer som ar som &r mest kapital-
respektive arbetsintensiva i sin produktion, som &r mest koncentrerade. De ovriga sektorerna,
som befinner sig mellan ytterligheterna, har inte en lika hdg koncentrationsgrad. Gini-
koefficienterna sdger dock ingenting om i vilka ldnder eller regioner som industrisektorerna

forlagger sin produktion.

For att undersdka om det bildas koncentrationer av olika delar av tillverkningsprocessen i
skilda lénder, d.v.s. om det finns en internationell fragmentering av produktionen inom textil-
och klddesindustrin, har intra-industriell och intra-produkthandel beréknats. Siffrorna talar
om att det finns en betydande andel intra-industriell handel i vissa lidnder och intra-
produkthandel i andra. Det verkar dock vara sé att om IIT &r hog i ett land dr IPT ldgre och
tviartom. Intra-produkthandeln kan ses som en indikator p4d om landet ifriga har en
koncentration av produktion inom vissa sektorer inom textil- och kléddesindustrin. Vi kan se
en Okning eller minskning av IPT for de olika linderna och pa sa sitt avlisa om
koncentrationen av produktionen inom industrisektorerna har foréndrats under perioden.
Forandringarna har dock varit mycket smé, med undantag for Polen som har haft en 6kning

pa 0,16.

Med hjilp av specialiseringskvoten, som dr framtagen for de olika industrisektorerna, kan
man se om ldndernas export av den specifika produkten ligger over eller under EU: s
genomsnitt. Fran det resultatet kan man forsiktigt tolka om landet har komparativa fordelar

nér det giller produktion inom industrisektorn ifraga eller inte. Om exportandelen for det
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aktuella landet ligger 6ver EU: s genomsnitt, kan man mojligtvis anta att det dr fordelaktigt
att producera varan diar. Om det sedan beror pa lonekostnader, stordriftsfordelar, tillgang till

naturresurser eller andra faktortillgdngar dr omojligt att séga utifrn de resultaten.

For att vdga samman resultaten frdn de olika berdkningarna som har gjorts, har jag tittat
ndrmare pa de lander som har hogst och lagst intra-produkthandel, d.v.s. formodligen dr mest
och minst specialiserade inom en eller flera sektorer inom textil- och klddesindustrin. De
lander som har mest intra-produkthandel 4r Polen, Ungern, Grekland, Portugal och Tjeckien.
De ligger alltsa i 0stra och sddra Europa, har lagst virden i EU nér det géller BNI per capita
och arbetskraftskostnad per &r. De dr de ldnder som har storst andel textil- och klddesindustri
1 Europa och har, i alla fall utom Tjeckien, ndgot ldgre IIT. Specialiseringskvoten, d.v.s.
exportandelen i1 forhallande till EU: s genomsnittsexport for textil- och klddesindustrin som
helhet, ligger Over genomsnittet for alla fem ldnderna. Kvoten varierar dock nidr man
undersoker de olika industrisektorerna, men syntetiska fibrer, som &r den mest
kapitalintensiva sektorn, finns inte med for nadgot av landerna. Nér det géller naturfibrer, som
har en ravarubaserad produktion &r det endast Grekland och Tjeckien som har en
specialiseringsgrad 6ver genomsnittet. Sektorerna garn, tyg, ovriga textilier och kléder ligger,
med viss variation, alla 6ver genomsnittsexporten for linderna med undantag for Ungern.
Landet har endast en specialiseringskvot dver genomsnittet for kldder, som &r den mest

arbetsintensiva industrisektorn.

De lander som istillet har 14gst IPT ar Storbritannien, Danmark, Spanien, Sverige, Finland,
Frankrike och Italien. De ligger alltsa framst i norra Europa, med undantag for Spanien och
Italien och har en forhallandevis 14g andel textil- och klddesindustri. BNI per capita och
arbetskraftskostnaden per ar dr medelhdg i forhallande till resten av Europa och IIT &r relativt
hog. Storbritannien och Sverige har inte specialiseringskvoter Gver genomsnittet inom nagon
industrisektor och endast Finland och Spanien har det for den mest kapitalintensiva sektorn,
syntetiska fibrer. Spanien har faktiskt som enda land en exportandel 6ver genomsnittet inom
alla sektorer inom textil- och klddesindustrin. Danmark, som har hogst BNI per capita, har
anmirkningsvért nog en specialiseringskvot 6ver EU: s genomsnitt inom klddessektorn,

vilket 4r den mest arbetsintensiva sektorn av alla inom textil- och kladesindustrin.

Sammanfattningsvis kan sdgas att hog IPT for ett land generellt sett kombineras med lagre

léner och en relativt stor andel textil- och klddesindustri, samt négot ldgre nivaer pa IIT &n
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for andra lander i EU. Lagre varden pa IPT indikerar att landet har en hogre 16neniva, en liten
andel textil- och klddesindustri och en hogre nivd pa IIT. Man kan anta att
specialiseringskvoten for de olika sektorerna inom textil- och klddesindustrin indikerar vilka
lander som har en specialisering av produktionen inom industrisektorn ifraga, men det ger
inte sa tydliga signaler om exakt vilka sektorer som har koncentrerat sin produktion till olika
lander. Nér det géller landerna med hog IPT har de i och for sig ett likartat monster nar det
giller specialiseringskvoterna, men dilemmat &r att de har exportandelar 6ver EU: s
genomsnitt inom néstan alla industrisektorerna. Det enda som sékert kan sdgas ér att de inte
har en hog specialiseringskvot nir det géller syntetiska fibrer. Nar det géller l&nderna med
lagre IPT &r det svérare att utldsa ndgot monster over huvud taget. Det finns en blandning av

specialiseringskvoter 6ver genomsnittet inom alla sektorer, dock forlagda i olika l&nder.

Den geografiska koncentrationen for textil- och klddesindustrin och dess olika sektorer har
Okat endast obetydligt, men det finns relativt stora skillnader mellan industrier pa olika nivaer
i vdardekedjan. Produktionen verkar dock vara internationellt fragmenterad, d.v.s. de olika
sektorerna inom textil- och kldadesindustrin &r koncentrerade till olika ldnder. Vi kan se en
trend dar de mer arbetsintensiva industrisektorerna forldgger sin produktion i Ostra och vissa
delar av sodra Europa med ldgre arbetskraftskostnader, medan de mer kapitalintensiva
delarna, framst inom textilsektorn, i storre utstrickning forldggs till de centrala och norra

delarna av Europa, dér arbetskraftskostnaderna generellt sett dr hogre.

Framover kan den europeiska textil- och klddesindustrin vénta sig 6kad konkurrens i och
med att multifiberavtalen slutade gélla 1 januari 2005. Nir nu kvoterna har slopats berdknas
Kina, som idag star for 17 % av vérldens tillverkning av textilier och kldder, att st for 50 %
av all virldens produktion inom tre &r. Aven Indien forvintas ta markandsandelar. For de
utvecklingsldnder som har varit beroende av sina exportkvoter kommer de nya reglerna att
innebdra svarigheter att hidvda sig pd virldsmarknaden. WTO tillater atgérder mot kinesisk
export under en fyraarsperiod och USA har redan annonserat att man tinker infora
importrestriktioner nar det giller vissa specifika varor. EU har meddelat att man avvaktar och
kommer att folja utvecklingen, men det troliga &r att man kommer att bli tvungen att folja
USA: s exempel for att skydda den egna textil- och klddesindustrin (Sydsvenska Dagbladet,
2004). Aven de nya medlemslinderna i dstra Europa kommer formodligen att drabbas allt
hardare av den 6kande konkurrensen fran Asien i takt med att deras 16nenivaer stiger, vilket

blir en trolig foljd av deras EU-intrdde.
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