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Sammanfattning

Uppsatsen handlar om internprissittning, som &r prissittning av
gransoverskridande transaktioner mellan foretag i intressegemenskap och ar idag
viktigt d&mne inom skatterdtt. Det har kommit att bli en av de viktigaste
skattefrdgor for multinationella foretag och skattemyndigheter virlden dver.

I uppsatsen presenteras ldsaren for internprissdttning som dmne och dérefter
beskrivs den rittsliga regleringen i1 form av framfor allt armldngdsprincipen men
ocksé prisséttningsbesked till viss del. Den beskriver ocksa de riktlinjer som ar
framtagna fOr att underlétta tillimpningen av armlédngdsprincipen.

Uppsatsen fokuserar ocksa till stor del pd immateriella tillgdngar, som ar ett
sarskilt problematiskt omrdde inom internprisséttning. Det beror pa att dessa
tillgdngar ofta &r svéra att definiera och att virdera samt att det inte alltid ar latt att
faststilla hur dgarstrukturen ser ut.

Syftet med uppsatsen har dels wvarit att ge ldsaren en introduktion till
internprissittning som problemomrade med beskrivning av hur och varfor den
sker och vilken rittslig reglering som é&r relevant.

Dessutom, och framfor allt, har syftet wvarit att undersoka hur vil
armldngdsprincipen reglerar internprissittning och hur vdl de fem
prissittningsmetoderna fungerar som viagledning vid prissittning av immateriella
tillgdngar. Ett mal har ocksa varit att om mdjligt identifiera den metod som ar bist
lampad for dessa tillgangar.

En slutsats angdende armlidngdsprincipen som kunde dras var att den pa egen hand
séillan &r enkel att tillimpa. Under arbetet med uppsatsen kunde denna slutsats
anas, med tanke pd behovet av OECD:s riktlinjer. Slutsatsen angéende
prissittningsmetodernas formdga att underldtta prissdttningen av immateriella
tillgdngar dr att aktuell transaktion far avgora vilken metod som bor anvéndas och
att det inte gér att identifiera en enda metod som &r dverldgsen de andra i dessa
situationer.






Summary in English

This paper deals with transfer pricing, which is the pricing of cross-border
transaction between related persons and is today an important issue in tax Law. It
has become one of the most important issues for multinational companies and tax
authorities across the world.

In this paper the reader will be introduced to transfer pricing as an issue followed
by a description of the relevant regulation with focus on the arm's length principle
but also partially advance pricing arrangements. The paper also describes the
guidelines that exists to facilitate the application of the arm's length principle.

The paper also focuses to a large extent on intangible property, or intangibles,
which is a particularly problematic area of transfer pricing. The reason for that is
that these intangibles often are difficult to define and value and it is not always
simple to establish the owner-structure.

The purpose of this paper has partly been to give the reader an introduction to
transfer pricing with focus on how and why it is implemented and the relevant
regulation.

Also, and especially, the purpose has been to examine to which extent the arm's
length principle is able to regulate transfer pricing, and how well the five pricing
methods work as guidelines for the pricing of intangibles. An ambition has also
been to, if possible, identify the best suited pricing method for intangibles.

One conclusion that could be made regardin the arms length principle is that the
principle, on its own, is rarely without difficulty to apply. During the writing of
this paper this conclusion could be expexted since there is a need for the
guidelines provided by OECD. The conclusion regarding the pricing methods
ability to facilitate the pricing of intangibles is that the transaction in question will
have to determine which of the methods that is most suited and that it is not
possible to identify any one method that is superior to the others in these
situations.
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1. Inledning

1.1 Amne | Bakgrund

Internprisséttning, eller transfer pricing, &r prissittning av gransdverskridande
transaktioner och &r idag ett hogst aktuellt &mne inom skatterdtten. Det har blivit en av de
allra viktigaste skattefragorna for foretag som ar internationellt verksamma.' Det giller
dven skattemyndigheter vérlden 6ver som ldgger stor vikt pd internprissdttning i deras
kontrollverksamhet, eftersom en stor del av handeln pa virldsmarknaden utgdrs av
koncerninterna transaktioner.” Ett internpris 4r ett pris som har satts av en skattskyldig,
t.ex. ett aktiebolag, ndr denne har kopt, sdlt eller delat med sig av resurser till en annan
skattskyldig inom en intressegemenskap t.ex. ett dotterbolag. Internpriset skiljer sig frdn
det marknadsmissiga priset som giller pa transaktioner mellan icke-relaterade personer.’

Internprisséttning anvénds av foretag, ofta multinationella, for bland annat forsiljning och
Overforing av varor och tjdnster till féretag inom intressegemenskapen. Det som utmérker
dessa Gverforingar ar att de sker till ett icke marknadsmissigt pris.” Internprissittning
innebér alltsd att priset sétts antingen under, eller Over, marknadsmaéssigt pris.
Nir priset avviker fran det marknadsmissiga s& sker en inkomstdverforing mellan
parterna. En inkomstoverforing kan ske dppet genom t.ex. koncernbidrag vilket i Sverige
ir reglerat i 35 kap Inkomstskattelag (1999:1229) om koncernbidrag. Overforingen kan
dessutom ske dolt genom felaktig prissittning.” Felaktig prissittning kommer att
behandlas i nésta kapitel.

Internprisséttning omfattas av den sé kallade armldngdsprincipen, eller pa engelska arm's
lenght principle. Det dr den internationellt accepterade principen vad géller bedomning av
transaktioner mellan multinationella koncernforetag.’® Armlingdsprincipen kommer till
uttryck internationellt i artikel 9 i OECD:s modellavtal som hanterar transaktioner mellan

! Lindstrom, Annika och Gustafsson, Erik, Stora fordndringar inom internprissiittning de senaste dren,
2 Gustavsson, Roland och Hall, Mikael, T vistlosning, Svensk Skattetidning, 2012:4, s. 324.

3 Arnold, Brian J och Mclntyre, Michael J, International Tax Primer, 2 uppl., Kluwe Law International,
Haag, 2002, s. 55.

4 Ibid.

5 Bergqvist, Sven-Ake och Wiman Bertil, Infernprissitming och den skatterdttsliga kartan, Svensk
Skattetidning, 2012:4, s. 311.

¢ Ibid. s. 315.
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foretag i intressegemenskap.’ I svensk lagstiftning aterfinns armlingdsprincipen i den s
kallade korrigeringsregeln i 14 kap 19§ IL.®

Som végledning vid tillimpning av armldngdsprincipen har OECD:s Committee on Fiscal
Affairs (CFA) tagit fram riktlinjer for att hjélpa foretag och skattemyndigheter att hantera
internprissittningssituationer.” Riktlinjerna innehaller ocksi fem prissittningsmetoder
som tagits fram for att underlétta avgorandet om armléngdsméssiga villkor existerar eller
inte.'” Ett annat hjilpmedel ir Advance Pricing Arrangement's, eller APA's som pa
svenska Oversitts till prissdttningsbesked och som syftar till att i forvdg bedoma framtida
internpriser sd att inblandade foretag kan forsdkra sig om att priserna kommer att anses
vara pa armlingds avstind.''

En enorm Okning av gransoverskridande transaktioner av immateriella tillgdngar har lett
till stora skatterdttsliga komplikationer for skattemyndigheter, multinationella féretag och
skattevetare virlden over. Den generella instillningen dr att immateriella tillgdngar &r och
alltid har varit ett problematiskt omrdde inom internprissittning.'> Transaktioner som
innehéller immateriella tillgangar &r ofta svéra att virdera och med anledning av detta har
OECD infort ett sirkilt kapitel om immateriella tillgéngar i riktlinjerna."

Internprisséttning dr i1 sig ett komplicerat omrade vilket visar sig tydligt genom att
armlangdsprincipens tillimpning ofta krdver vigledning genom riktlinjerna och sarskilt
prissdttningsmetoderna. Nér immateriella tillgdngar blir aktuella i transaktionerna
kompliceras situationen ytterligare och darfor kommer uppsatsen hantera
armlangdsprincipen, prissdttningsmetoder och immateriella tillgangar.

1.2 Syfte | Fragestallning

Syftet med wuppsatsen &r forst att presentera en grundliggande bakgrund till
internprisséttning i allménhet for att ge ldsaren en god uppfattning om omradet, samt att
beskriva den rattsliga referensramen som omfattar internprisséttning ur ett internationellt
samt svenskt perspektiv.

Dérefter kommer de prisséttningsmetoder som OECD foresprékar att presenteras, foljt av
en redogorelse av OECD:s riktlinjer angadende immateriella tillgdngar. Syftet med detta ar
att i en analys senare kunna diskutera hanteringen av transaktioner innehallande
immateriella tillgdngar med hjédlp av riktlinjerna och prissittningsmetoderna for att
mojliggdra prissittning forenlig med armlidngdsprincipen. En kort diskussion kommer
ockséd att goras vad géller armldngdsprincipens formaga att reglera internprisséttning.
Malet med dessa diskussioner &dr att faststdlla hur vél armldngdsprincipen reglerar

7 SKV 399 utgéva 2 (2013) s. 1472.
8 Ibid. s. 1460.

? Ibid. s. 1473.

1% 1bid s. 1483.

! Prop. 2009/10:17 s. 22.

12 Valente, Piergiorgio, Transfer Pricing: Valuation of Intagibles and Simplification - A Summary of Key
Issues at the International Level, European Taxation 2012, s. 587.

1 'SKV 399 (2013) s. 1519.
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omradet samt, om det &r mojligt, vilken metod som é&r bidst ldmpad att hantera
immateriella tillgangar.

Syftet gér att ssmmanfatta i foljande fragestillning:
- Hur vil regleras internprisséttning av armlangdsprincipen?

- Vilken prisséttningsmetod, forutsatt att det gar att faststilla, dr bast 1dmpad att hantera
immateriella tillgangar?

1.3 Avgransningar

Da omradet internprissittning ar ett otroligt stort och komplicerat omrade dr det omgjligt
att gora en fullstdndig utredning i en uppsats pa kandidatniva. Istidllet kommer uppsatsen
gd ut pd att presentera en problemmatris over internprissattningsomradet med relativt
enkla beskrivningar av sjdlva prissittningen och sedan utdkade beskrivningar av
prissdttningsmetoder och instdllningen till immateriella tillgdngar. Svensk ratt hanteras
till viss del men fokus kommer att ligga pa internationell nivd med OECD:s publiceringar
som utgangspunkt. Anledningen till det ar att internprissdttning &r ett internationellt
problem och att det perspektivet darfér underldttar mojligheten att ge ldsaren en
grundldggande uppfattning om &mnet. Genom att fokusera p& Sverige i storre
utstrackning skulle jag dnd4a bli tvungen att ga in pa internationell mark och risken dr dé
att materialet blir svart for mig att hantera och ldsaren ddrmed far simre mojligheter att
sdtta sig in i internprissittning.

1.4 Metod och material

I uppsatsen tillimpas juridisk metod, vilket innebér att rattskillor utreds och behandlas i
syfte att besvara fragestédllningen - eller i det hir fallet d4stadkomma det som utgdra
uppsatsens syfte. Rittskéllorna delas vanligtvis in i fyra kategorier med foljande
rangordning: lagtext, lagforarbeten, praxis och doktrin. Begreppet kan dock utvidgas.'
Att sdtta en konkret bendmning pa vilken metod som anvénds kan vara svért och om det
ror sig om réttskélleldra, juridisk metod eller réttsvetenskaplig metod &r inte alltid enkelt
att avgora da begreppsbildningen inte alltid #r fast."

En rittsutredning med studering av réttsfall i relation till lagstiftning forekommer inte i
uppsatsen varpd anvindandet av praxis dr begrdnsat och endast anvénts i beskrivande
syfte vid behov. Praxis kan givetvis anvindas i stor utstrickning utan att en sddan
utredning behdver forekomma men da relevant information har funnits tillgdnglig i andra
kallor har jag valt att inte grdva i praxis i ndgon betydande omfattning. Istillet har lagtext,
lagforarbeten, doktrin och internationella dokument varit de storsta informationskéllorna.
Armléngdsprincipen édr en grundliggande stomme i uppsatsen och lagtext och forarbeten
syftar till att beskriva bl.a. den. D& principen bygger pa OECD:s modellavtal och

' Sandgren, Claes, Rdttsvetenskap for uppsatsforfattare - Amne, material, metod och argumentation, 2 uppl.,
Norstedts Juridik AB, Stockholm 2010, s. 37.

1 Ibid. s. 36.
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tillimpningen underldttas av riktlinjerna &r dessa dokument hdgst relevanta i
internprissattningsomradet.

Dessa internationella dokument é&r alltsd en viktig informationskdlla 1 uppsatsens
sammanhang eftersom de ar aktuella internationellt vid hantering av prissattningsfragor.
Doktrin har ocksé en viktig position d& den syftar till att till viss del beskriva &mnet pa en
grundliggande nivd samt bistd de internationella dokumenten i den réttsliga
referensramen samt redogorelser av prissittningsmetoder och immateriella tillgangar.
Lagforarbeten har ocksé en viktig roll i dessa kapitel d& de erbjuder viss reflektion kring
lagstiftning och omradet i sig, samt historik kring den svenska armléngdsregeln.

Den mest framstdende informationskidllan i kategorin doktrin &r temanumret om
internprissattning fran 2012 i Svensk Skattetidning. Det kan tyckas enformigt att hdmta s&
stor del av informationen frén ett och samma temanummer men eftersom temanumret
innehéller ménga olika artiklar med en genomgéng av internprissittning i olika perspektiv
anser jag att informationen hdmtad fran dessa artiklar - tillsammans med de offentliga
trycken - utgdr en god utgdngspunkt i min redogorelse.

1.5 Disposition

Kapitel tvd syftar till att ge ldsaren en kort och grundliggande beskrivning av
internprisséttning som dmne. Sedan foljer i kapitel tre en beskrivning av den rittsliga
regleringen och redogér for armlangdsprincipen i OECD:s modellavtal och i svensk ritt.
Prisséttningsbesked ~ beskrivs  ocksd  och  riktlinjerna  introduceras  kort.
I Kapitel fyra beskrivs de fem olika prissdttningsmetoderna som finns i riktlinjerna. Var
och en av metoderna beskrivs relativt kort och konsist dér styrkor och svagheter allmént
med metoderna lyfts fram.

Kapitel fem berdr immateriella tillgdngar och fokuserar pa hur dessa tillgdngar redogdrs
for i riktlinjerna. Detta kapitel syftar till att ge en grundlig beskrivning av problematiken
kring immateriella tillgdngar. De tre sistndmnda kapitlen knyts sedan ihop i det sjitte
kapitlet ddr en analys genomfdrs. Analysen syftar till att diskutera den rittsliga
regleringen, men framfor allt att undersdka prissdttningsmetodernas mdjlighet att hantera
immateriella tillgangar i internprissdttningssammanhang.

Till sist presenteras slutsatserna som arbetet med uppsatsen har lett till i kapitel sju.

14.



2. Internprissattning

2.1 Inledning

I det hér avsnittet presenteras en enkel bakgrund till internprissattning och hur det brukar
att se ut i praktiken samt vilka incitament som finns bakom det. Frimst s& innehaller
kapitlet en beskrivning av felaktig prisséttning eftersom det ar priser som skiljer fran
marknadsméssiga som utgor sjélva problematiken inom internprissittning. Det kommer
dessutom kortfattat att visa pd var i framfor allt svensk lagstiftning dessa felaktiga
prissdttningar regleras, men nigon utredning av lagstiftningen kommer inte att ske i det
hér avsnittet utan istéllet i kapitel tre.

2.2 Felaktig prissattning

For att kunna studera avvikelser frdn det marknadsméssiga priset behdvs forst en
definition pd vad ett marknadsmassigt pris dr. Det ndrmast liggande en definition av
marknadsméssigt pris aterfinns i 61 kap. 2§ 2st IL i form av marknadsvérde. Kapitlet
behandlar virdering av inkomster i annat &n pengar och marknadsvérde definieras enligt
foljande:

"Med marknadsvérde avses det pris som den skattskyldige skulle ha fatt betala pa orten om
han sjélv skaffat sig motsvarande varor, tjanster eller forméner mot kontant betalning."

Med hjalp av ovanstidende definition av marknadsvéirde gar det att uppskatta vad ett
marknadsméssigt pris bor vara eftersom samma villkor gar att tillimpa pa transaktioner
dir betalning sker med pengar. Med en ndgorlunda uppfattning om vad som &r ett
marknadsméssigt pris gar det att notera nér ett pris vid en Overlatelse avviker frén detta
genom att antingen vara satt for 14gt eller for hogt.

Ett typiskt incitament for inkomstoverforing med hjdlp av internprisséttning &r
resultatutjamning inom koncerner. Resultatutjdmning kan ske genom felaktig prisséttning
av varor och tjinster (I6pande transaktioner) samt 6verforing av tillgdngar. Den hér typen
av resultatutjdmning kan dven  kallas for  dolda  koncernbidrag.'®
Det &dr ocksd vanligt att inkomstoverforing enligt den hdr modellen sker pa ett
internationellt plan mellan koncernforetag beldgna i olika ldnder for att skapa
skatteldttnader, da det ena foretaget som kanske &r verksamt i ett land med hog skatt vill
reducera sitt beskattningsbara resultat.'’

1 Bergqvist och Wiman, Internprissiittning och den skatterdttsliga kartan, sid. 311.
17 Arnold och Mclntyre, International Tax Primer, s. 55.
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2.21 Underprissattning

En form av inkomstoverforing dr underprisséttning som naturligt innebér att priset for en
vara eller en tjdnst som siljs till ett foretag sitts under det marknadsmaéssiga. Ett enkelt
sdtt att beskriva situationen dr att tinka sig ett foretag AB X som séljer en vara till foretag
inom samma gemenskap, AB Y. AB X tar da ut ett pris for varan som understiger det pris
som AB Y hade fatt betala om det kopt varan frdn en oberoende séljare.
Underprisséttning omfattas av reglerna om uttagsbeskattning i 22 kap IL samt
underprisoverltelser i 23 kap IL. Uttag definieras i 22 kap 3§ IL f6ljande:

"Med uttag avses ocksa att den skattskyldige dverléter en tillgang utan erséttning eller mot
ersdttning som understiger marknadsvéardet utan att detta &r affarsméssigt motiverat|...]"

Definitionen ser likadan ut i 23 kap 3§ dar begreppet uttag &r utbytt till
underprisoverlatelser. Den typen av dverlatelse innebér att en egendom som ingar i en
ndringsverksamhet  flyttas over till en annan till ettt ldgre  pris.
Med hjélp av reglerna i 22 och 23 kap borde alltsd mojligheten till inkomstdverfoéringar
genom underprisoverldtelser ha minskat, forutom i de fall dér det foreligger
koncernbidragsritt mellan foretagen och dirmed r tillatet.'

2.2.2 Overprissittning

Nir ett foretag tar ut ett ~dogre pris for en vara eller en tjanst 4n det marknadsmissiga s
handlar det om Overprissittning. Reglerna i 22 och 23 kap IL omfattar inte
Overprisséttningar och ndgon annan lagstiftning pd det omradet finns inte idag. Det
innebér dock inte att Gverprissittning dr accepterat utan snarare att det blir svarare att
hantera situationer dér detta féreligger.lg

Ett exempel pd en Overprissittning dr nér ett koncernbolag lanar ut pengar till ett annat
koncernbolag till en rdnta som overstiger den marknadsmaéssiga. Problemet med réntor ar
att det dr svart att fastsld vad som dr en marknadsméssig rénta.
I ett mal som ror prissittning av rintor pa ett koncerninternt mal, det sd kallade
Diligentiamalet, konstaterade ldnsrétten bland annat att markanadsméssig rénta inte kan
séttas exakt eftersom réntenivan dr beroende av flera olika faktorer. Vilken typ av 1an det
ror sig om, vilken kreditvardighet ldntagaren har och vilken 16ptid lanet har ar behdver
vigas in nir den marknadsméssiga rantan ska tas fram. »°

HFD ansdg att rdntan oversteg vad som kunde anses vara marknadsmissig rdanta med
hanvisning till kreditrisken som ansdgs vara ldgre &n om laneavtalen ingétts mellan
oberoende parter.”’

'8 Bergqvist och Wiman, Internprissiittning och den skatterdttsliga kartan, sid. 311.
1% Bergqvist och Wiman, Internprissiittning och den skatterdttsliga kartan, sid. 312.
*RA 2010 ref. 67
' RA 2010 ref.67
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2.2.3 Multinationella koncerner

Prisséttning av transaktioner som sker over grianser dr det som vanligtvis sitts brevid
uttrycket internprissittning eftersom det dr inom multinationella koncerner som det
forekommer mest. I Svensk Skattetidnings temanummer om internprisséttning skriver
Annika Lindstrdom och FErik Gustafsson i artikeln Stora fordndringar inom
internprissdttningsomrddet de senaste dren att:

"Med transfer pricing avses prissdttning av gransoverskridande transaktioner med
nérstdende foretag som parter".22

Trots att det inledningsvis i kapitlet har lagts fram att internprissittning dven kan
forekomma mellan foretag inom samma land och att det i detta avsnitt har redogjorts for
felaktig prissdttning inom Sverige sd gér det konstatera att det dr vanligast inom
multinationella koncerner. Fokus under uppsatsen kommer ocksa att ligga pa
gransoverskridande transaktioner.

Incitamenten for multinationella koncerner att anvdnda sig av internprisséttning for
inkomstoverforing dr bland annat att minimera skattetrycket genom att flytta inkomster
till bolag som befinner sig i ett land med ldgre inkomstskatter. Offentliga regleringar kan
ocksd vara anledningar for ett foretag att flytta inkomsterna utomlands.”
Orsaken till varfor inkomsterna flyttats 4r dock inte det viktigaste, utan det ar istéllet
konsekvenserna av dverforingarna och hur de ska korrigeras som dr mest relevant.

2.3 Avslutning

Internprisséttning &r ett stort och invecklat omrade. Genom felaktig prisséttning kan alltsa
inkomster flyttas och detta gors genom antingen under- eller overprisséttning. Vanligast
ar att detta sker i multinationella koncerner vilket ocksa &r anledningen till att uppsatsen
fokuserar pd sddana situationer. I nést foljande kapitel kommer den réttsliga regleringen
att presenteras med fokus framst pd armldngdsprincipen internationellt och i svensk rétt.

2 Lindstrdm och Gustafsson, Stora fordndringar inom internprissttning de senaste dren, s. 330.

3 Bergqvist och Wiman, Internprissittning och den skatterittsliga kartan, sid. 315.
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3. Rattslig reglering

3.1 Inledning

Det hér kapitlet syftar till att presentera och beskriva den rittsliga regleringen kring
internprisséttning med utgdngspunkt i armldngdsprincipen. Forst och frimst beskrivs
artikel 9 i OECD:s modellavtal som ger uttryck for armlédngdsprincipen, dessutom
presenteras Transfer Pricing Guidelines for Multinational Enterprises and Tax
Administrations, eller riktlinjerna, kort. Déarefter skiftar fokus till svensk ritt med en
beskrivning av armléngdsprincipens motsvarighet i Sverige foljt av en beskrivning av
reglering kring prisséttningsbesked.

3.2 Armlangdsprincipen

3.2.1 OECD:s modellavtal

Nir en beskattning sker pd en skattskyldig for samma inkomst i tva eller flera ldnder ar
det friga om juridisk dubbelbeskattning. En sddan beskattning &r givetvis viktig att
undvika, inte bara for den enskilda skattskyldige utan d&ven generellt da det ger en negativ
effekt pd den internationella marknaden eftersom bland annat handel och kapitalrorelser
blir mindre I6nsamma internationellt.”*

Det har darfor linge ansetts viktigt bland medlemsldnderna i OECD med tydliga och
standardiserade regler och riktlinjer for skatteréttslig hantering av sitautioner dir
skattskyldiga dr verksamma i tvé eller flera ldnder. Syftet med modellavtalet &r just det
och ambitionen hos OECD med avtalet ér att medlemsldnderna ska tillimpa principerna i
det i s& stor utstrickning som mdjligt i de dubbelbeskattningsavtal som de ingdr med
andra linder.” Artikel 9 i modellavtalet ror foretag med intressegemenskap vilket ar
direkt kopplat till internprisséttning eftersom prisséttningen sker i en sddan gemenskap
och ger uttryck for den sa kallade armlangdsprincipen.

Internprisséttning &r enligt internationella standarder accepterad om den gors efter
armlangdsprincipen och priserna alltsd sitts till den nivan som de hade satts om de varit

riktade till ett utomstaende foretag, "pa armlingds avstand". *°

Artikeln har i modellavtalet foljande lydelse:

* OECD, Model Tax Convention on Income and on Capital - Condensed Version, OECD 2010 s. 7.
* Ibid.
26 Arnold och Mclntyre, International Tax Primer, s. 60.
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1. Where

a) an enterprise of a Contracting State participates directly or indirectly in
the management, control or capital of an enterprise of the other Contracting
State, or

b) the same persons participate directly or indirectly in the management,
control or capital of an enterprise of a Contracting State and an enterprise of the
other Contracting State,

and in either case conditions are made or imposed between the two
enterprises in  their commercial or financial relations which differ from
those which would be made between independent enterprises, then any

profits which would, but for those conditions, have not so accrued to one
of the enterprises, but, by reason of those conditions, have not so
accrued, may be included in the profits of that enterprise and taxed
accordingly.

2. Where a Contracting State includes in the profits of an enterprise of that
State - and taxes accordingly - profits on which an enterprise of the other
Contracting State has been charged to tax in that other State and the profits
so included are profits which would accrued to the enterprise of the first-
mentioned State if the conditions made between the two enterprises had
been those which would have been made between independent enterprises,
then that other State shall make an appropiate adjustment to the amount of
the tax charged therein on those profits. In determining such adjustment,
due regard shall be had to the other provisions of this Convention and the
competent authorities of the Contracting States shall if necessary consult
each other.”’

I och med paragraf 1 i artikel 9 fir skattemyndigheterna i den ena staten mojlighet att
justera den skattepliktiga inkomsten for en skattskyldig, t.ex. ett foretag, i den staten om
inkomst pa grund av felaktig prissdttning har uppstitt hos ett nérstiende foretag i
intressegemenskapen i den andra staten. Detta med fOrutsdttningen att en sddan
korrigering medges i den andra statens skattelagstiftning.*®

Den dubbelbeskattning som uppstdr, nir den hér korrigeringen genomfors, skall med
hjdlp av punkt 2 elimineras d& det foretag som har berikats pd det andra fOretagets
bekostnad skall justera inkomsten. Artikeln tar dock inte upp hur en eventuell ekonomisk
dubbelbeskattning ska hanteras. En sddan kan uppstd om t.ex. ett dotterbolags vinst i Stat
A skrivs upp och moderbolaget frdn Stat B skattas i Stat A for den uppskrivningen efter
att de redan betalat skatt pd den del av vinsten som de har tagit del av i form av en
utdelning.”

3.2.2 OECD:s riktlinjer

Artikel 9 i OECD:s modellavtal ger alltsd uttryck for armléngdsprincipen. For att
underlétta tolkning av artikeln har skattekommittén (CFA) inom OECD gett ut rapporter
som végledning. Transfer Pricing and Multinational Enterprises gavs ut 1979 och Three

7 Artikel 9, OECD:s modellavtal.
2 K ommentarer till artikel 9, OECD:s modellavtal.
29 .

Ibid
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Taxation Issues foljde 1984.%° CFA antog 1995 de fem forsta kapitlen i Transfer Pricing
Guidelines  for  Multinational  Enterprises and Tax  Administrations.
Riktlinjerna ska ge multinationella foretag och skattemyndigheter végledning géllande
prissdttningsfall och ge forslag pd ldmpliga metoder for att 16sa dessa. Dessutom ska de
bidra till att 16sa fall vid &verenskommelser och eventuella skiljeférfaranden, samt
anvdndas ndr en justering sker enligt bestimmelser som motsvarar artikel 9.2 i
modellavtalet.”’

Riktlinjerna innehéller ocksa végledning om hur en jimforande analys av transaktioner
mellan oberoende parter ska goras och de beskriver dessutom de prissattningsmetoder
som OECD foresprakar.”> Dessa metoder beskrivs i nista kapitel.

3.2.3 Armlangdsprincipen i Sverige

Bestimmelsen om oriktig prisséttning har sitt ursprung i den gamla Kommunalskattelag
(1928:370) fr&n 1928 (KL) som upphorde vid inférandet av IL. Bestimmelsen har
himtats fran 43 § 1 mom. och punkt 1 av anvisningarna till 43 § KL.** Ar 1965 sa fick
bestammelsen sin nuvarande generella betydelse om &n annorlunda formulerad. En
andring angdende rekvisitet om intressegemenskap gjordes 1983 déir bevisbordan
angdende intressegemenskap minskades.**

Armléngdsprincipens reglering i svensk rdtt har som ovan nidmnts funnits sedan
inférandet av KL 1928. Bestimmelsen hade da foljande lydelse:

Har néringsidkare till ndgon, som &r ekonomiskt intresserad i hans
néringsforetag eller kan &va inflytande pé foretagets ledning, forsalt varor
till lagre pris eller av honom kopt varor till hogre pris &n de i allménhet
gillande eller vidtagit andra liknande atgdrder och har, uppenbarligen i
foljd hdrav, inkomsten av foretaget blivit avsevdrt ldgre &n den eljest
skolat bliva, samt &r tillika den, vilken inkomsten i stillet tillforts, icke for
inkomsten skattskyldig hér i riket, skall inkomsten av foretaget berdknas till det
belopp, vartill den kan antagas hava uppgétt, dédrest dylika atgdrder icke
vidtagits.*

Bestimmelsen inneholl ett krav pa att inkomsten hos foretaget skulle vara avsevdrt ligre
dn under normala omsténdigheter. Forekomsten av det kravet gjorde det problematiskt
eftersom resultatskillnader som var betydande, men inte ansags avsevdrt ldgre, inte kunde
omfattas av korrigeringsregeln.”® Kravet dndrades 1965 och ordet "avsevirt" plockades
bort ur paragrafen.’’

3 Prop. 2009/10:17 s. 20.

' bid s. 21.

2 Ibid.

3 Prop. 1999/2000:2 del 2 sid. 183.
* Ibid.

3343 § 1 mom KL (1928:370)
350U 1962:59 5. 212.
7 Prop. 1982/83:73 5. 3.
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Ett annat problem med regeln var att den forutsatte att berérda myndigheter skulle kunna
bevisa att det foreldg en ekonomisk intressegemenskap. P4 grund av svérigheten att f&
uppgifter om dgarforhallanden i multinationella koncerner som till stor del berodde pé
sekretessbestimmelser i utlandet sd ansdgs det orimligt att en sddan bevisborda existerar.
Paragrafen @ndrades darfor och det var istéillet upp till berérd myndighet att gora
sannolikt att ekonomisk intressegemenskap f(ireligger.38

Bestimmelserna om oriktig prisséttning aterfinns numera i 14 kap. 19-20§§ IL. Det gér
att dela upp bestimmelserna i korrigeringsregeln (19§) och intressegemenskapsrekvisitet

(209).
Korrigeringsregeln har idag foljande lydelse:

Om resultatet av en néringsverksamhet blir ldgre till foljd av att villkor avtalats
som avviker fran vad som skulle ha avtalats mellan sinsemellan oberoende
néringsidkare, ska resultera berdknas till det belopp som det skulle ha uppgatt till
om sédana villkor inte funnits. Detta géller dock bara om

1. den som pa grund av avtalsvillkoren fér ett hdgre resultat inte ska beskattas for
detta i Sverige enligt bestimmelserna i denna lag eller pa grund av ett skatteavtal,

2. det finns sannolika skél att anta att det finns en ekonomisk intressegemenskap
mellan parterna, och

3. det inte av omsténdigheterna framgar att villkoren kommit till av andra skal &n
ekonomisk intlressegemenskap.3 ?

Intressegemenskapsrekvisitet ser ut pa foljande sitt:

Ekonomisk intressegemenskap som avses i 19§ anses foreligga om- en
néringsidkare, direkt eller indirekt, deltar i ledningen eller 6vervakningen av en
annan néringsidkares foretag eller dger del i detta foretags kapital, eller

- samma personer, direkt eller indirekt, deltar i ledningen eller 6vervakningen av
de bada foretagen eller dger del i dessa foretags kapital.*’

Korrigeringsregeln innehdller alltsa tre rekvisit som ska vara uppfyllda for att en justering
av resultatet skall vara mdjlig. Regeln &r tillimplig pé fysiska sdvdl som juridiska
personer med villkoret att de bedriver néringsverksamhet och aktiebolag ar ett exempel
pa en sddan juridisk person. Néringsidkaren, exempelvis aktiebolaget, ska dessutom ha
handlat med en motpart som inte ar skattskyldig for den 6verférda inkomsten i Sverige -
med andra ord ir korrigeringsregeln framst tillimplig p4 internationella transaktioner.*'

Det har i foregaende kapitel redogjorts for vissa incitament hos foretagen for att anvénda
sig av en avvikande prissittning. Ur réttslig synvinkel och for det land som genom
prissdttningen gétt miste om beskattningen dr dock sjdlva anledningen inte intressant. Det

¥ Ibid s. 11.

919§ 14 kap. IL (1999:1229).

420§ 14 kap. IL (1999:1229)

4 Bergqvist och Wiman, Internprissiittning och den skatterittsliga kartan, sid. 316.
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som dr av intresse dr att bevara beskattningsunderlaget och det &r darfor viktigt att
korrigera prisséttningen - det dr pa grund av detta som bendmningen "korrigeringsregeln"
ofta anvinds.*

I 20§ finns en definition av ekonomisk intressegemenskap som alltsd med sannolika skil
bor kunna antas existera for att korrigeringsregeln ska vara tillamplig. I paragrafens
beskrivning anses alla koncernstrukturer passa in och dven indirekt dgande genom t.ex. sd
kallade bulvaner.” Formella krav pa visst dgande stills inte men Zgarsambandet kan dock
inte vara allt for svagt - d& &r det inte frdga om en ekonomisk intressegemenskap. I stora
koncerner &r det séllan svart att faststdlla att en sédan gemenskap existerar men det kan i
andra fall vara svért att bevisa att den foreligger. Det var ocksd dirfor beviskravet
minskades vid 1982 ars lagéindring.44

Det interna korrigeringsregeln i Sverige dr aningen mer begrinsad &n sin motsvarighet i
OECD:s modellavtal och ménga av de existerande skatteavtalen som Sverige ingétt. Den
omfattar t.ex. inte direkt fasta driftstidllen eftersom ett fast driftstdlle inte &r en egen
juridisk person och dirmed inte kan ing& avtal med andra delar av organisationen. Da
korrigeringsregeln forutsitter att villkor som avtalats avviker frin marknadsmaissiga
villkor r tillimpningen inte m&jlig i situationer dér ett fast driftstille 4r medverkande.”
Underkapitaliseringssituationer har i svensk praxis inte heller ansetts omfattas av den
svenska korrigeringsregeln.*

De skatteavtal som Sverige har ingatt utgdr svensk ritt men i de situationer dir annan
intern ritt och bestimmelserna i ett skatteavtal inte stimmer Gverens sd kan endast
skatteavtalen begrinsa skattskyldigheten och kan alltsa inte 6ka beskattningsritten.*’

3.3 Prissattningsbesked

Armléngdsprincipen dr visserligen den mest foresprdkade principen internationellt for
hantering av interna transaktioner men kan ocksa vara svar att tillimpa. Den har bland
annat fatt kritik for att den inte tar hinsyn till effektivitetsvinster som kan uppsté och det
ar  fortfarande  problematisk att t.ex. virdera immateriella tillgé’mgar.48
Prisséttningsbesked dr internationellt kéint som Advance Pricing Arrangement, eller APA,
och ir ett arrangemang dir metoder och principer anvénds for att bedoma internpriser i
forvig for transaktioner mellan nérstdende foretag.*
Négot specifikt belopp anges séllan utan prisséttningsbesked &r ett slags upplagg for att
med hjélp av armlidngdsprincipen berdkna framtida internpriser. Prissittningsbesked kan

“ Ibid s. 315.

“ Ibis s. 317.

“ Ibid.

* Prop. 2009/10:17 s. 22.
* Ibid.

47 Ibid.

* Ibid s. 20

“ Ibid s. 22.
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dessutom vara till hjdlp for hantering av de problem som grundar i allokering av inkomst
till fasta driftstdllen som faller under artikel 7 i OECD:s modellavtal.”

Den 1 januari 2010 inférdes Lag (2009:1289) om prisséttningsbesked 1 svensk
lagstiftning.”’ Innan dess hanterades &drenden om prissittningsbesked av behdrig
myndighet.”

Prisséttningsbesked ar ett viktigt verktyg for riskhantering vad géller transaktioner dver
grianserna och foretagen erhéller ddrigenom en sékerhet for att ett visst pris for en vara
eller tjdnst kommer att anses vara armldngdsmaéssigt.

Da undviker foretaget risken att drabbas av prisjusteringar och skattetilligg.™
Beskeden kan gilla dels mellan ett lands skattemyndighet och ett foretag (unilaterala) och
dels mellan tva eller flera foretag och skattemyndigheter (bi- eller multilaterala). I Sverige
ar det endast det sistnimnda en mojlighet. Sddana 6verenskommelser dr ockséd de mest
eftertraktade hos foretagen eftersom de ger ett starkare skydd.™

Nér en 6verenskommelse ska nés si forhandlar de berdrda staterna med varandra for att
enas om vad som bor anses vara ett marknadsmissigt pris. For Sveriges del dr det
"behdrig myndighet" som representerar staten i denna forhandling och den ar en del av,
men oberoende frin, Skatteverket. Ett prissattningsbesked ar giltigt i ungefér 3-5 ar och
ska efterat omforhandlas.”

En ansdkan om prisséttningsbesked medfér omfattande kostnader och arbete men blir
ofta l6nsamt i slutdndan dé risken for internationell dubbelbeskattning och straffavgifter
kan elimineras.’®

Lagens mottagande sedan den inférdes har hittills inte varit méarkvérd 6verhuvudtaget hos
foretagen men det har under 2011 skett en viss 6kning av ansdkningar. Internationellt sett
sd dr efterfrdgan pa prissittningsbesked hog och méjligen kommer den ocksd oka i
Sverige med tiden.”’

3.4 Avslutning

Armléngdsprincipen ar alltsd ett viktigt verktyg for att ta itu med internprissittning och
aterfinns i OECD:s modellavtal och i svensk ritt. Som végledning vid faststéllande av
armlangdsmadssiga priser finns de riktlinjer som &r framtagna av CFA och som innehéller
metoder for prissittning. Dessa metoder syftar till att hjédlpa foretag att i transaktioner
sitta priser som &dr forenliga med armldngdsprincipen. Dessutom har APA's, eller
prissdttningsbesked, syftet att i fortid ta fram priser som kommer att anses ligga inom
armlangdsavstdnd. Prissdttningsbesked finns sedan 2010 1 svensk lagstiftning.

%0 Bergquist, Rolf och Tyllstrom, Rolf, Prissdttningsbesked, Svensk Skattetidning, 2008:1, s. 32.
3! Lindstrém och Gustafsson, Stora fordndringar inom internprissttning de senaste dren, s. 348.
52 Bergqvist och Tyllstrom, Prisséttningsbesked, s. 32.

53 Lindstrdm och Gustafsson, Stora fordndringar inom internprissttning de senaste dren, s. 349.
** Ibid.

> Ibid.

% Ibid.

7 Ibid.
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Prisséttningsmetoderna som ndmnts ovan har stor betydelse for prissattningen av interna
transaktioner men det ar inte alltid sjédlvklart vilka metoder som passar till de olika typer
av transaktioner. Nésta kapitel kommer att beskriva dessa metoder som senare kommer
att analyseras i koppling till immateriella tillgangar.
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4. Prissattningsmetoder

4.1 Inledning

OECD presenterar i kapitel tva av riktlinjerna fem prissittningsmetoder for att faststélla
ett armlingdsméssigt pris. De olika metoderna delas upp under tva kategorier -
traditionella  transaktionsmetoder och transaktionella Vinstférdelningsmetoder.58
OECD betonar att foretag vid transaktioner ska vélja den prissédttningsmetod som &dr mest
lamplig med omsténdigheterna for transaktionen i atanke. Nér omsténdigheterna &r nagot
svarbedomda och det d& blir svart att gora jimforelser med externa transaktioner si
framhévs de traditionella metoderna som mest pﬁlitliga.sg

Trots att OECDs riktlinjer erbjuder mycket information om de olika metoderna och
detaljerade exempel pa hur de ska tillimpas s& dr ambitionen i det hér kapitlet endast att
presentera en grundlig men begrinsad information om dem. Lésare som Onskar ldsa mer
om dessa metoder hénvisas till riktlinjerna samt International Tax Primer.

4.2 Traditionella transaktionsmetoder

De traditionella metoderna anses vara de enklaste metoderna for att faststélla ifall en
transaktion mellan foretag har skett till ett armlingdsmaéssigt pris.60
Anledningen &r att det dr enkelt att koppla skillnaden mellan det aktuella priset for en
transaktion och ett pris i en jdmforbar situation med externa forhdllanden till relationen
mellan foretagen som &r inblandade. Armlidngdspriset kan da enkelt rdknas ut genom att
ersitta det interna priset med det det observerade marknadspriset.®'

4.21 Marknadsprismetoden

Marknadsprismetoden anvinds vanligtvis for prissattning av produkter vars vérde inte r
beroende av ndgonting annat &n sjélva basprodukten, det vill séga att védrdet inte dr
grundat i t.ex. varumérket det ar forknippat med eller sérskild kunskap som krévts for att

%% Lindstrém och Gustafsson, Stora fordndringar inom internprissdttning de senaste dren, s. 332.
59 1.
Ibid.

% OECD, Transfer Pricing Guidelines for Multinational Enterprises and Tax Administrations, OECD 2010 s.
60.

! Tbid.
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ta fram den.”” Tva exempel pa varor som prissitts med hjilp av den hir metoden ér olja
och jarnmalm.*

Niér metoden anvéinds s& jimfors priset for en vara eller tjdnst i en transaktion mellan
beroende parter med priset for en liknande transaktion mellan oberoende parter och
kravet pa jamforbarhet 4r hoga.** Utdver att produkten som dverfors i transaktionen maste
vara likartad sd méste dven de ekonomiska omstdndigheterna kring sjélva transaktionerna
vara likartade, t.ex. att forsiljningen ska ha skett pi ekonomiskt jamforbara marknader.®
Om omstdndigheterna kring transaktionen inte 4r armldngdsméssiga sd kommer
skillnader att uppsta mellan de olika priserna. ® Dessa krav gor att metoden i ménga fall
blir svar att tillimpa.” Det kan dessutom vara svért att hitta en marknadsmissig
transaktion mellan oberoende parter som inte skiljer sig ndgot frdn en intern transaktion.

En skillnad i sjdlva produkten eller tillgdngen som Odverfors kan pdverka priset trots att
omsténdigheterna kring transaktionen i ovrigt ar tillrackligt jamforbara for att generera
samma generella vinstmarginal.® Det finns situationer dir tillimpning av
marknadsprismetoden inte dr ldmplig, tex. vid prissdttning av sd kallade
mellanledsprodukter s& som skrdddarsydda bildelar som generellt inte séljs till en tredje

part.69

4.2.2 Aterforsiljningsmetoden

Nir en vara eller en tjdnst som har kopts in fran ett ndrstdende foretag séljs vidare till ett
oberoende foretag s& &r det priset pd den inkdpta varan eller tjdnsten som
aterforsiljningsmetoden utgar fran.” Priset reduceras med en limplig bruttomarginal som
ska vara tillrackligt hog for att ticka aterforsiljarens (det nérstdende foretaget) kostnader
och dessutom mdjliggéra denne en marknadsmaissig vinst. Efter avdragen har gjorts sa
utgor aterstoden det armlingdsmissiga priset i den interna transaktionen.”'

Produktskillnader dr acceptabla inom &terforsdljningsmetoden, men varan i den interna
transaktionen (till aterforséljaren) maste dtminstone vara jamforbar med produkten i den
externa transaktionen (till tredje part) och resultaten anses vara mer palitliga vid s& sma
skillnader i produkterna som mgjligt.”” Jamforbarheten far dkad betydelse nir det i
transaktioner innehaller virdefulla eller unika immateriella tillgdngar.”

2 Arnold och Mclntyre, International Tax Primer, s. 62.

* Ibid.

& Lindstrdm och Gustafsson, Stora fordndringar inom internprissdttning de senaste dren, s. 332.

% Ibid.

% OECD, Transfer Pricing Guidelines for Multinational Enterprises and Tax Administrations, s. 63.
87 Lindstrdm och Gustafsson, Stora fordndringar inom internprissttning de senaste dren, s. 332.

8 OECD, Transfer Pricing Guidelines for Multinational Enterprises and Tax Administrations, s. 63-64.
% Arnold och Mclntyre, International Tax Primer, s. 62.

" Lindstrdm och Gustafsson, Stora fordndringar inom internprissttning de senaste dren, s. 332.
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2 OECD, Transfer Pricing Guidelines for Multinational Enterprises and Tax Administrations, s. 66.
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Nackdelar med metoden é&r att det &r ndgot oklart hur den ska tillimpas ifall
aterforséljaren bearbetar varan eller tjdnsten innan den sidljs vidare, samt vilka
ekonomiska fordelar som kan uppstd hos de nérstdende foretagen eftersom hela
verksamheten é&r integrerad.74 Dessutom sa oOkar risken for att det utrdknade
armlangdspriset inte ska vara tillrdckligt palitligt om produkten stannar kvar hos
aterforséljaren en ldngre tid efter inkopet eftersom andra faktorer sd som
marknadsforandringar och prisfordndringar da riskerar att ha en negativ effekt pa
jamforbarheten mellan transaktionerna.”

4.2.3 Kostnadsplusmetoden

Kostnadsplusmetoden tillimpas frimst vid forsiljning av halvfabrikat eller tjénster.” Den
anvinds t.ex. nér ett foretag producerar en vara och séljer den till ett nirstdende foretag.
Det nirstdende foretaget pafor sedan varan sitt varumirke och séljer det vidare till tredje
part.77

Metoden utgér fran kostnader i ett foretag som uppstatt i samband med en dverforing av
varor eller tjanster till ett nirstiende foretag. Det foretag som Overldter produkten ska
utover en kostnadstickning ockséd erhélla ett marknadsméssigt Vinstp?‘islag.78
Vinstpéaslaget rdknas ut genom att utreda vilken funktion som har utforts, vilka risker som
overforingen medfor samt vilka tillgdngar som har anvénts. Den totala summan av den

kostnadstidckande delen och vinstpaslaget anses sedan utgora ett armléngdsmaéssigt pris.79

En nackdel med kostnadsplusmetoden &r att det kan vara svért att goéra en korrekt
beddomning av kostnaderna. Det beror pa att kostnaderna inte alltid behdver vara den
avgorande faktorn vid faststillandet av limplig vinst vid ett specifikt fall.*
Det finns situationer dér det inte gér att urskilja en klar 1&nk mellan kostnadsnivdn som
uppstétt och marknadsmaéssigt pris. Ett exempel pé det dr om ett tillverkande foretag har
gjort en viktig upptickt i samband med forskning och utveckling och endast ddragit sig en

liten kostnad for uppt.éickten.81

4.3 Transaktionella vinstmetoder

De transaktionella metoderna var lidnge enligt OECD bést lampade som absolut sista
utvig ifall de Svriga tre metoderna inte gick att anvinda.*” Idag har synen pa dessa
alternativa metoder fordndras nagot och i riktlinjerna fran 2010 betonas alltsd att bésta
metod viljs utifrin omstindigheterna.® Det finns dessutom situationer di de
transaktionella metoderna anses vara mest ldmpliga och ibland &ven de enda mojliga

™ Lindstrdm och Gustafsson, Stora fordndringar inom internprissttning de senaste dren, s. 332.

> OECD, Transfer Pricing Guidelines for Multinational Enterprises and Tax Administrations, s. 68.
7 Lindstrém och Gustafsson, Stora fordndringar inom internprissitining de senaste dren, s. 333

77 Arnold och Mclntyre, International Tax Primer, s. 63.

" Lindstrdm och Gustafsson, Stora fordndringar inom internprissdttning de senaste dren, s. 333

7 Ibid

% OECD, Transfer Pricing Guidelines for Multinational Enterprises and Tax Administrations, s. 72.
* Ibid.

82 Arnold och Mclntyre, International Tax Primer, s. 61.

8 Lindstrdm och Gustafsson, Stora fordndringar inom internprissdttning de senaste dren, s. 333.
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metoder for att faststdlla korrekt pris, som t.ex. nidr en immateriell tillgdng ingédr i en
produkt som Gverforts i transaktionen.™

4.3.1 Nettomarginalmetoden

Vid tillimpning av nettomarginalmetoden s jamfors foretagets nettomarginal vid en
transaktion med nettomarginalen som andra jamforbara foretag tjdnar vid en liknande
transaktion.”> Metoden 4r vanlig i situationer dir internpriser skall bestimmas for
forsdljning av  materiella och immateriella tillgdngar. Foretag ska enligt
nettomarginalmetoden uppritta ett armléngdsintervall av vinster pd en uppsittning av
transaktioner.™

Foretaget kan upprétta intervallet antingen for sig sjdlvt, eller for ett nirstdende foretag.
Det bolag som intervallet uppfors for kallas inom metoden for The tested party.”’
Vinsterna i intervallet berdknas med utgangspunkt i t.ex. kostnader, tillgdngar eller
omsittning. Den nettomarginal som ett jamforbart oberoende foretag erhaller vid en
liknande transaktion utgér siledes det armlingdsmassiga priset.™

Nettomarginalmetoden dr den mest anvinda av de transaktionella metoderna, dock ar det
ocksd en metod som missbrukas i stor utstrickning.® Lindstrdm och Gustafsson
uppmérksammar i sin artikel en trend ddr metoden anvéinds felaktigt och genom det allt
mer liknar den amerikanska metoden Comparable Profit Method - en metod som OECD
inte godkdnner. Som exempel beskrivs ett scenario dédr Skatteverket endast ser till det
granskade bolagets totala nettomarginal och inte tar hénsyn till att det kan férekomma
externa transaktioner som inte behover utredas.”

Om det bolag som testats redovisar vinster som ligger inuti det framtagna intervallet si
blir internpriserna accepterade av skattemyndigheterna. Skulle vinsterna diremot
Overskriva intervallet s kan skattemyndigheterna justera priserna s att vinsterna hamnar
innanfor intervallet.”’ For att sikerstilla att intervallet, och dirmed internpriset, blir mer
tillforlitligt &r det fordelaktigt att gora jimforelser med s& ménga oberoende foretag som
mojligt. Fler utrdkningar innebér ett sdkrare resultat och armldngdspriset blir d& ett
belopp som hamnar nagonstans i intervallet av de olika utrikningarna.”

Metoden kommer troligen inte att ge tillforlitliga resultat ifall bdda foretagen som é&r
involverade i transaktionen gor unika eller véirdefulla insatser p& produkten som &verfors.
I sddana fall dr vinstfordelningsmetoden mer ldmplig. Nér det endast &r ett av foretagen

8 Arnold och Mclntyre, International Tax Primer, s. 61.

% Lindstrém och Gustafsson, Stora fordndringar inom internprissttning de senaste dren, s. 333.
8 Arnold och Mclntyre, International Tax Primer, s. 66.
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8 Lindstrdm och Gustafsson, Stora fordndringar inom internprissttning de senaste dren, s. 333.
* Ibid s. 334.

% Ibid.

! Arnold och Mclntyre, International Tax Primer, s. 66.
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som gOr insatserna pa produkten sd bor det foretag som infe gor nagra insatser vara "the
tested party" eftersom det innebédr mindre komplikationer.93

En annan svarighet med metoden &r att foretagen kan ha svart att korrekt méta
nettomarginalen for specifika transaktioner.”

4.3.2 Vinstfordelningsmetoden

Nir bada parterna i en transaktion dger och utnyttjar virdefulla immateriella tillgangar
som kan hénforas till den aktuella transaktionen sa dr vinstférdelningsmetoden bést
limpad for att ta fram ett armldngdsmissigt pris.” Allokeringen av funktioner, risker och
tillgdngar hos de delaktiga bolagen dr vad som avgdr hur vinsten ska fordelas och
resultatet ska spegla en eventuell vinstférdelning dar transaktionen skett med en
oberoende part.

Den beskattningsbara inkomsten fordelas mellan de delaktiga bolagen utifrdn bolagens
insatser for att erhdlla vinsten.” Metoden forekommer vanligtvis i situationer dér de tre
traditionella prissattningsmetoderna inte gér att anvdnda och till skillnad pd de
traditionella metoderna som baseras pa enskilda transaktioner, s& baseras
vinstfordelningsmetoden pa en aggregerad vinst fran ett flertal transaktioner.”
I fall dir en koncern har mer &n en produktlinje kan metoden tillimpas pa var och en av
de olika produktlinjerna.”

En styrka med metoden &r att den & ena sidan kan ta hénsyn till specifika och ibland unika
omstdndigheter som inte gr att jamfora med oberoende foretag, men som & andra sidan
fortfarande kan leda till ett armlingdsmaéssigt pris. Priset bygger d4 pa hur oberoende
foretag anses borde hanterat en liknande situation.”
Metoden bor dock inte anvéndas i situationer dér den ena partens bidrag till transaktionen
ar begrinsade - da ér istéllet de traditionella metoderna battre limpade.'®

Dessutom kan metoden i vissa situationer vara svér att tillimpa. Trots att den &r mindre
beroende av information om utomstiende bolag s kan det vara svért for ett foretag att fa

' Det kan ocksd vara

relevant information fran ett t.ex. utldndskt dotterbolag.10
problematiskt att ta fram och samla in information angdende forsdljning och kostnader
frdn alla medverkande bolag - en problematik som blir stérre nédr det giller en
multinationell koncern eftersom det da behdver tas i dtanke olika redovisningsstandarder

och valutor.'*

% OECD, Transfer Pricing Guidelines for Multinational Enterprises and Tax Administrations, s. 78.
% Lindstrém och Gustafsson, Stora fordndringar inom internprissdttning de senaste dren, s. 333.

* Ibid.

% Arnold och Mclntyre, International Tax Primer, s. 64-65.

77 Ibid.
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31.



4.4 Avslutning

Prisséttningsmetoderna dr ett hjdlpmedel for skattemyndigheter och multinationella
foretag vid tillimpning av armléngdsprincipen. De ingdr i ett sdrkilt kapitel i riktlinjerna
och de fem metoder som har presenterats ovan dr de som OECD anser vara acceptabla att
anvinda sig av. Vilken metod som passar bést beror pa transaktionens natur och vad det
ar som Overfors. For att senare kunna analysera metodernas formaga att hantera
immateriella tillgdngar kommer nédsta kapitel att behandla sddana tillgdngar. Fokus
kommer i stort sett uteslutande att ligga pa vad riktlinjerna sager om dessa tillgangar.
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5. Immateriella tillgangar

5.1 Inledning

Vid bedémning av korrekta priser gors jamforelser med oberoende foretag. Da det &r
svart att hitta en identisk transaktion att jimfora med s& fokuserar metoderna pa att istillet
hitta jamforbara transaktioner. Vad géller immateriella tillgdngar sa kan det dock &ven

vara problematiskt att gora.'”

P& grund av det s& kan fokus istdllet hamna pd de
transaktionella vinstmetoderna eftersom de ofta utgar delvis eller helt och héllet frin
intern information frén intressegemenskapen istdllet for frdn jimforbara oberoende

transaktioner.'®

Négon definitv definition av immateriella tillgdngar finns inte i svensk lagstiftning. Det
ndrmaste som finns till hands dr 18 kap 1§ IL. Enligt paragrafen s& ska immateriella

tillgangar behandlas som inventarier.'®

5.2 Immateriella tillgangar i OECD:s riktlinjer

5.2.1 Allmant

Kapitel VI i OECD:s riktlinjer berdr immateriella tillgdngar som kan knytas till
kommersiell verksambhet, inklusive marknadsforing. Det &r tillgdngar som trots att de inte
alltid syns i foretagens balansrdkning har ett betydande virde. Ersittning for upplételse av
en immateriell rdttighet anses vara fOrenlig med armldngdsprincipen och den
prissdttningsmetod som anses bor anvdndas 1 man det dr mdjligt dr
marknadsprismetoden.'*

Nir en jamforelse gors med externa transaktioner dr det viktigt att ta hénsyn till en rad
olika faktorer som t.ex. geografisk begrénsning och forvintad nytta av réttigheten. I de
fall dir det ar svart att hitta jamforbara transaktioner, som nér det t.ex. géller véirdefulla
tillgdngar, sd kan vinstfordelningsmetoden vara béttre ldmpad. I svara fall dar det blir
svart att Overhuvudtaget gora en sdker vérdering sd & OECD av den é&sikt att
skattemyndigheter och skattebetalare bor se hur oberoende foretag hade hanterat sadana

omstindigheter.'”’

"% Ibid.

"% Ibid.

19518 kap 1§ IL (1999:1229).

196 [ indstrém och Gustafsson, Stora forindringar inom internprissittning de senaste dren, s. 337.
" Ibid.
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D& transaktioner som ror immateriella tillgdngar ofta innebdr problematik wur
beskattningssynpunkt sd dr det en uppfattning hos OECD att ett sdrskilt kapitel i
riktlinjerna som ber6r just immateriella tillgadngar ar av stor betydelse. Kapitel VI beror
sdledes problematiken som uppstar nir en undersdkning ska goras for att avgéra om en
transaktion rorande dessa tillgingar har skett pa armlingds avstind.'®
En detaljerad definition av vad som utgdr en immateriell tillgdng gér inte att finna i
riktlinjerna och OECD gor inte heller ansprék pa att leverera en allméngiltig definition
utan uttrycker vad de anser vara immateriella tillgdngar i relation till kapitlet i
riktlinjerna.'®

I kapitlet inkluderar termen immateriella tillgngar rittigheten att utnyttja tillgangar som
patent, varumérken, varunamn, designer och modeller. Den inkluderar &ven artistiska och
litterdra rattigheter samt intellektuella réttigheter som kunskap och affarshemligheter.
Kapitlet fokuserar pd immateriella tillgdngar som &ar forknippade med kommersiella
aktiviteter.'"”

De kommersiella immateriella tillgdngar delas av OECD in i tva grupper; immateriella
tillgdngar hénforliga till marknadsforing (hddanefter marknadsforingstillgdngar) och de
som inte dr det - som OECD bendmner immateriella tillgdngar hénforliga till handel
(hidanefter handelstillgingar).'"'

Handelstillgangar ar ofta forknippade med FoU-aktiviteter som &r riskabla och
kostsamma. Utvecklaren forsoker generellt att f& tillbaka investeringarna genom
produktforsiljning, tjdnstekontrakt och licensavgifter. Utvecklaren kan dels utveckla
handelstillgdngen pa egen hand och med egna medel for att forsdkra sig om juridiskt och
ekonomiskt dgande, dels utveckla den pa kontrakt at en annan mottagare som da blir
dgare. Det kan ocksd goras gemensamt mellan tva eller fler parter vilket innebér att de
delar dgandeskapet.'"”

Marknadstillgadngar &r bland annat varumérken, varunamn, kundlistor och symboler m.fl.
En gemensam faktor &dr att de alla har ett viktigt marknadsvérde for produkten eller
tjdnsten 1 frdga. Virdet pa dessa tillgdngar dr svart att faststilla eftersom det 4r beroende
av minga och svirbedémda variabler som t.ex. varunamnets rykte och trovirdighet, grad
av kvalitetskontroll och distributionsniva.'"

Intellektuella tillgdngar s som kunskap och affarshemligheter kan utgéra vara bide
marknads- och handelstillgdngar. De kan visserligen bidra till att vérdet pa kommersiella
tillgdngar 6kar men de kan inte registeras som t.ex. varumérken eller patent vilket innebér

att de lampligast bor tillhora en egen sérskild katergori.'

108 OECD, Transfer Pricing Guidelines for Multinational Enterprises and Tax Administrations, s. 191.
109 71
Ibid.
10 Ibid.
" Ibid s. 192.
12 Ibid.
3 Ibid.
"4 Ibid s. 193.
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OECD papekar i riktlinjerna att det ar viktigt, om mojligt, att kunna faststilla om en
kommersiell tillgdng existerar eller inte. Det beror pa att bland annat forskning- och
utvecklingsarbete inte alltid resulterar i en handelstillgdng och marknadsforingsaktiviteter
inte alltid resulterar i en marknadstillgang.

Det dr dock svart att faststélla till vilken grad, om ndgon alls, dessa aktiviteter har gett
resultat eller inte och vilken eventuell ekonomisk effekt det har haft. Effekten kan

dessutom visa sig en avsevérd tid, t.ex. mer &n ett ar, efter aktiviteterna har genomférts.115

5.2.2 Tillampning av armlangdsprincipen

De generella riktlinjerna for tillimpning av armléngdsprincipen ar lika relevant for
immateriella tillgdngar som i andra fall. OECD medger dock att principen kan vara
komplicerad att tillimpa pa interna transaktioner som ror sddana tillgdngar da de ofta kan
ha unika egenskaper som gor det svért att hitta jimforbara transaktioner och att virdera
tillgangen vid tidpunkten dé transaktionen genomfors.'®

Vid armlidngdsprisséttning av immateriella tillgdngar méste hdnsyn tas till dels den som
lamnar ifran sig tillgdngen, dels den som tar emot den. Det ar viktigt att undersoka vad ett
oberoende foretag skulle vilja ha betalt for att ge ifran sig tillgdngen, samt hur mycket ett
oberoende foretag skulle vara villigt att betala for att f4 den. Mottagarens vilja att betala
licensavgifter dr i hog grad beroende av hur mycket det kan forvéntas 16na sig med att
nyttja tillgdngen. Dessutom kommer antagligen ytterligare investeringar behdva goras

vilket ocksa maste tas i berikning.'"”

5.2.2.1 Transaktionens natur

Sjdlva omsténdigheterna kring transaktionen kan variera. Det kan rora sig om en ren
forsdljning av en immateriell tillgdng, men mer vanligt &r det att den licensieras ut till
mottagaren som da betalar en royalty. Ett uppldgg med royalty innebér &terkommande
betalningar vars storlek kan bero p& en rad olika faktorer som t.ex. anvéndarens
produktion, forsdljning och i vissa fall vinst. Néar royaltyn baseras pd produktion eller
forsdljning sa kan nivén pa royaltyn variera med anvindarens omsittning.'"®

Ersittningen for anvéndning av en immateriell tillgdng kan ingd i ett pris som mottagaren
betalar for t.ex. ofdrdiga varor dir sdljaren delar med sig av kunskap for att foradla
varorna. Ifall internpriset for varorna inkluderar en licensavgift s& kommer vanligtvis en
ytterligare royaltybetalning underkénnas av koparens hemviststat. Internpriset kan ocksé
vara ett paketpris dér priserna for varorna och tillgdngen ingar. I de fallen kommer
koparen oftast inte behdva betala en ytterligare royaltyavgift for att séljaren delat med sig
av expertis. I sddana fall kan prissdttningen behdva delas upp for att ridkna ut ett separat

armlingdsmissigt royaltypris i stater som tillimpar killskatt for royaltybetalningar.'"

115 Ibid.
16 Ibid s. 195-196.
17 Ibid s. 196.
18 Ibid.
119 .
Ibid s. 197.
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I somliga fall kan tillgdngen ingd i ett kontraktpaket som innehdller patentrittigheter,
varumérken, affarshemligheter och kunskap. D& kan det ocksa vara nédvéndigt att rikna
ut separata armlangdsmaéssiga pris for de olika komponenterna i kontraktet. Dessutom bor
somliga tjinster inkluderas som t.ex. teknisk hjélp och utbildning av anstillda som
utvecklaren av tillgdngen erbjuder. Dessa tjédnster bor utredas med hjdlp av
armlangdsprincipen samt riktlinjerna i kapitel VII som beror speciella situationer gillande
tjdnster inom intressegemenskaper.

Hantering av kontrakt géllande tjinster eller kunskap varierar i olika linder beroende pé

deras interna lagstiftning eller de skatteavtal som de har ingatt med andra linder.'”

5.2.2.2 Utrakning av ett armlangdspris

Vid utrdkning av ett armldngdsmaissigt pris for immateriella tillgdngar dr det nddvandigt
att ta hansyn till en del faktorer angdende jamforbarheten mellan interna och externa
transaktioner. Exempel pd dessa faktorer dr de fordelar som anvéndaren forvéntas fa av
tillgdngen, eventuella geografiska begridnsningar for anvindningen av tillgdngen, ifall
rittigheterna som overforts ir unika, kapital som har investerats osv."”'

Nir det ror sig om ett patent géller det ocksa att ta hinsyn till vad for slags patent det ror
sig om samt hur starkt och hur ldnge patentet &r skyddat av de relevanta staternas
patentlagstiftning. Dessutom &r patentets ekonomiska livldngd, dvs hur lange det ar
l6nsamt, viktigt att beakta. Ett nytt patent som &r forknippat med ett stort genombrott i
utvecklingen kan snabbt gora gamla patent virdelosa.'”
Utvecklingsprocessen dr ocksa viktigt att ta hénsyn till vad géller patent. Om en
patenterad uppfinning endast utgdr en del av en produkt s& vore det oldmpligt att rakna ut
royaltyavgiften baserad pa forsiljningspriset for hela produkten.'®

Vid faststdllande av ett armldngdsmaissigt pris for forsdljning eller licensiering av en
immateriell tillgdng finns det situationer di det gér att anvinda marknadsprismetoden. En
forutséttning dr att dgaren av tillgdngen har sélt eller licensierat en jamforbar tillgang
under jimforbara omstidndigheter till en oberoende part. I situationer dir mottagaren
underlicensierar tillgdngen, dvs licensierar vidare den, till ett oberoende foretag &r det
mojligt att anvinda aterforsiljningsmetoden for att analysera inbordes transaktioner.'**
Marknadsprismetoden och aterforsdljningsmetoden gar att anvénda vid forsdljning av
varor som innehéller immateriella réttigheter. Nér det handlar om marknadstillgangar som
t.ex. varumdrken sd dr det viktigt att analysera védrdet som varumérket tillfér. Med
handelstillgdngar bor fokus ligga pa virdet som kan hinforas till sjdlva tillgangen.'”

120 Ibid.
121 .

Ibid s. 198.
122 Ibid.
123 Ibid.
124 Ibid. s. 199.
125 Ibid.
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Niér en immateriell tillgdng som Overforts dr av sdrskilt hogt virde kan det vara
problematiskt att hitta jamforbra situationer for att sitta ett korrekt internpris. Det kan i
sddana fall vara svart att anvdnda nagra av de traditionella prisséittningsmetoderna, samt
den transaktionella nettomarginalmetoden. Det &r istdllet vinstfordelningsmetoden som
foresprakas i dessa fall - en metod som dock kan vara svér att tillimpa i praktiken.'”®
Vid utvirdering av omstdndigheterna kring en transaktion s kan priset, volymen, typ och
kostnaderna for att ta fram och underhdlla den immateriella tillgdngen vara mdjliga
riktlinjer for att faststdlla om transaktionen sker pd ett armldngds avstind, speciellt vid
anvindning av vinstfordelningsmetoden. Det finns dock ingen nddvéndig korrelation
mellan t.ex. kostnaderna och vérdet pa tillgdngen eftersom FoU-kostnader kan vara svéra
att faststilla."”’

5.2.2.3 Prissattning vid sarskilt osakra situationer

Det finns som sagt immateriella tillgdngar som &r sa pass unika s att det ar svért, eller
omdjligt, att hitta jimforbara transaktioner for att faststdlla vérdet vilket medfor
svarigheter att ta fram ett armlangdsmaéssigt pris. Instéllningen hos OECD vid sadana
situationer dr att skatteskyldiga och skattemyndigheter maste undersdka hur oberoende
foretag hade hanterat en jamforbar situation.'”

Ett sétt for oberoende foretag att hanter en sddan situation &r att utgéd fran forvéntad vinst
vid faststéllande av ett pris da transaktionen sker. D& den forvéntade risken dr beroende
av den fortsatta utvecklingen, som kan vara svar att forutse, finns det situationer da
forvantad vinst dr en osdker utgdngspunkt. Foretaget kan da vélja att upprétta kortsiktiga
avtal med reservationer for prisdndringar for att kunna skydda sig frdn osdkerheten som

foljer av en oforutsédgbar utveckling.m

I de fall dér ett oberoende foretag har ansett att en
reservation for prisindringar varit nddvindig, eller om osékerheten har lett till att priset
har omforhandlats s bor skattemyndigheterna utifrdn det kunna dndra uppskattningen av

priset i en jaimforbar intern transaktion.'*’

5.3 Avslutning

Definitionen av immateriella tillgdngen dr alltsd inte helt klar och det finns ockséa flera
olika typer s& som handelstillgdngar och marknadstillgdngar. Transaktioner med dessa
olika sorters immateriella tillgdngar kan se ut pd manga olika sitt med olika former av
betalningsarrangemang. Dessutom finns det situationer dir prissittning &r dnnu mer
komplicerad.

Tillampningen av armléngdsprincipen dr alltsd l&ngt ifrdn enkel ndr det kommer till
immateriella tillgdngar och frdgan &r hur mycket prissattningsmetoderna kan underlitta
den. En analys av detta foljer i nésta kapitel.

126 1bid s. 200.
127 Thid.
128 Ihid. s. 201.
129 Thid.
130 1hid. s. 202.
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6. Analys

6.1 Inledning

I det hér kapitlet kommer prisséttningsmetodernas kapacitet att underlatta tillampningen
av armldngdsprincipen pa transaktioner med immateriella tillgdngar att analyseras. Detta
gbrs genom att var och en av metoderna stéills mot problematiken med dessa tillgdngar
som presenterats i kapitel fem. Eftersom armléngdsprincipen dr en stor del av den héar
uppsatsen kommer det hér kapitlet att inledas med en reflektion kring den réttsliga
regleringen som presenterades i kapitel tre.

6.2 Armlangdsprincipen

Som den internationellt accepterade principen for beddmning av interna transaktioner ar
armlangdsprincipen ett viktigt instrument inom internprisséttningen. Syftet med principen
dr att priserna i interna transaktioner ska motsvara marknadsméissiga villkor och ddarmed
vara pd "armldngds avstdnd". I modellavtalet som tagits fram av OECD kommer regeln
till  wuttryck 1 artikel 9 som ror  foretag 1  intressegemenskap.
Artikeln ger skattemyndigheter i inblandade stater mojlighet att géra inkomstjusteringar,
dessutom ska dubbelbeskattning som uppstar vid sddan korrigering elimineras. Dessvirre
har armlédngdsprincipen fétt utstd viss kritik pd grund av att den kan vara svar att tillimpa
i somliga fall.

Kritiken dr inte heller ogrundad da regeln har vissa svagheter. Sjdlva korrigeringsregeln i
punkt 1 forutsétter att korrigeringen godkénns av den aktuella statens lagstiftning. Nér det
kommer till internationella transaktioner ar det inte alltid enkelt f6r inblandade stater att
komma 6verens i alla frAgor och armldngdsprincipens inverkan torde dérfor i viss méan
vara beroende av det aktuella skatteavtalets utformning och staternas interna
lagstiftningar. Givetvis vore det oréttvist att forutsétta att artikeln och dess innehall ska
accepteras fullt ut av alla stater - om en sddan fullkomlig samrédighet hade existerats
hade troligen inte skatteavtal varit nddvindiga.

I Sverige ar armlédngdsprincipen till stor del inspirerad av artikel 9 i modellavtalet men tar
t.ex. inte hdnsyn till fasta driftstdllen och underkapitaliseringssituationer och dr alltsd mer
begridnsad dn sin internationella motsvarighet. Armldngdsprincipen, internationellt och i
svensk rétt, dr alltsd pd egen hand inte alltid latt att tillimpa och problematiken med att
t.ex. virdera immateriella tillgdngar kvarstar.

Riktlinjerna framtagna av CFA inom OECD dér till for att underldtta for foretag och
skattemyndigheter att rdkna ut armldngdsméssiga priser, dessutom finns det
prissdttningsbesked som dr till for att bedoma internpriser i forvédg. Trots att den négot
nya regleringen i Sverige géllande prisséttningsbesked har bemotts ndgot svagt sd dr min
uppfattning att prisséttningsbesked kan vara ett nyttigt verktyg for att underlétta
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internprisséttningen genom framst riskhantering. Att i forvdg kunna veta om ett internpris
kommer att accepteras eller inte av behdriga myndigheter dr enligt mig en otrolig fordel
och jag hoppas och forutspér att intresset for det kommer att 6ka i Sverige med tiden - d&
prissdttningsbesked pa internationell niva &r eftertraktade i hdg man.

6.3 Immateriella tillgangar

Da gransoverskridande transaktioner av immateriella tillgdngar har okat avsevirt de
senaste aren sd har de skatteréttsliga komplikationerna kring internprissdttning stigit.
Omréadet har alltid varit problematiskt enligt Valente, som ocksd papekar att beddmning
av korrekt prisséttning pd immateriella tillgdngar dr svart att uppnd eftersom det inte ar
latt att hitta vare sig identiska eller jimforbara transaktioner.

For att kunna gora beddmningar angdende armlangdsmaéssiga priser pa den hér typen av
tillgdngar dr det ocksd av stor vikt att kunna faststdlla vad som utgdr en immateriell
tillgdng. Nagon definitiv definition gar inte att finna i riktlinjerna och vad géller svensk
ritt har det ocksa visat sig vara svart att hitta ett konkret svar utdver att immateriella
tillgdngar ska behandlas som inventarier.

Med en 16s definition av immateriella tillgdngar som utgéngspunkt dr det foga férvanande
att prissdttningen blir problematisk. Det leder till svirigheter att genomfora tillrackligt
palitliga jimfOrsanalyser - ndgot som blir d&nnu svarare nar den aktuella tillgdngen ar
sdrskilt unik och/eller vérdefull.

Utover definitionsproblem har det visat sig att dgandet, forsédljningen och prisséttningen
av immateriella tillgdngar kan se ut pd ménga olika sétt vilket givetvis forsvérar
hanteringen av dessa ur ett internprissattningsperspektiv. D& sjédlva transaktionen kan se
ut pd olika sdtt med uppligg som tex. ren fOrsdljning eller licensiering och
underlicensiering samt att ersdttningen kan ta olika former tycks det vara rimligt att
konstatera att omradet ar sirskilt komplicerat.

Prisséttningsmetoderna som OECD rekommenderar giller immateriella tillgdngar sival
som andra produkter eller tjdnster, men frdgan ar hur mycket lattare prisséttningen blir
med hjélp av dessa. De prissittningsmetoder som har presenterats i kapitel 4 dr framtagna
av OECD for att ge vigledning vid tillimpning av armlidngdsprincipen.
Valet av prissittningsmetod ska baseras pd omstdndigheterna kring den aktuella
transaktionen, men de traditionella metoderna anses vara béttre ldimpade for att ta fram ett
korrekt pris - om omstédndigheterna tilldter det. Vad géller immateriella tillgdngar verkar
det dock vara svért att bedoma vilken metod som &r bdst limplig med tanke pd aktuella
omsténdigheter kring en transaktion, vare sig det ror sig om de traditionella eller
transaktionella metoderna.

Problemet med prissittningsmetodernas mdojlighet att végleda vid faststillande av ett
armlangdsmadssigt pris pd immateriella tillgdngar illustreras enklast genom att undersdka
var och en av metoderna. Med bakgrund i vad riktlinjerna séger om immateriella
tillgdngar generellt vad géller definition och transaktionenes natur sd &r det min
uppfattning att marknadsprismetoden &r i de felsta fall oldmplig. For det forsta s ar
kraven pd jamforbarhet hoga vid anvindning av metoden och pd grund av dessa
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tillgdngars natur dr de kraven svara att uppnd. For det andra sd anvdnds metoden
vanligtvis pd produkter vars virde endast bestdr i sjdlva basprodukten. Vardet pa en
immateriell tillgdng beror pa en rad olika faktorer t.ex. avslutade samt padgdende FoU-
aktiviteter kring tillgdngen nidr det ror sig om ett patent, palitlighet hos konsumenter nir
det ror sig om varumérke osv.

For att marknadsprismetoden ska kunna anvéndas for immateriella tillgdngar kravs det att
dgaren ska ha salt eller licensierat en jamforbar tillgdng under jimforbara omstandigheter
till en oberoende part, men eftersom jimforbarhet inom omrédet immateriella tillgdngar
ar svér att finna sa dr det troligtvis f4 situationer dir metoden kan ge palitliga resultat.
Vid forsdljning av varor som innehdller immateriella rittigheter kan metoden i somliga
fall anvdndas, men dé géller det att faststédlla vilket varde som réttigheterna tillfor sjélva
produkten - ndgot som  troligtvis ocksd dr svidrt 1 manga fall
Om transaktionerna mellan foretagen géller immateriella tillgdngar av standardiserad typ
och tillgangen till pélitlig information om tidigare transaktioner under liknande
omsténdigheter dr god s& bor metoden kunna ge bra resultat, men nér det géller tillgdngar
av mer unik natur s& bor den troligen undvikas.

Aterforsiljningsmetoden kan tillimpas i situationer dir mottagaren av en immateriell
tillgdng har licensierat den vidare till en oberoende part. Likt marknadsprismetoden kan
den ocksé anvindas nér varor innehéllande sadana réttigheter séljs vidare. Trots att vissa
produktskillnader tillts s& anses fortfarande resultatet bli béttre med sd smé skillnader
som mojligt och metoden ger lite vigledning angdende vad som géller om aterforsdljaren
bearbetar tillgangen. Fokuseringen pd vad som sker hos &terforsdljaren visar pd att
jdmforbarhetens vikt ligger pd foretagen som &r inblandade i transaktioner istéllet for
sjdlva produkten. Det utgér i min mening ett stort problem eftersom sddana uppgifter kan
vara valdigt svara att ta del av. Dessutom pdpekas det i riktlinjerna att vikten av
jdmforbarhet 6kar med en immateriell tillgdngs unika natur eller virde - vilket ter sig
smatt paradoxalt eftersom jdmforelser blir svarare just pa grund av dessa faktorer.

Kostnadsplusmetoden utgdr ifrdn ett producerande fOretags kostnadstickning och
vinstpéslag vid faststdllandet av ett armlingdsméssigt pris. Genom att fokusera pa
kostnader som upptsatt hos det foretag som har tagit fram den immateriella tillgdngen sé
upptdr svérigheter eftersom kostnaderna kan vara vildigt svira att beddma.
Eftersom metoden utgar i stora drag fran en faktor som &r svar att faststélla, speciellt nér
det giller immateriella tillgdngar dir en korrelation mellan kostnader och virde inte alltid
existerar, sa dr den troligen inte sérskilt latt eller ldmplig att applicera pd sddana
transaktioner.

Risken for felbedomning ter sig allt for hog, med tanke pa att t.ex. hdga FoU-kostnader
inte alltid resulterar i en tillgdng vars vdrde motsvarar kostnaderna och att siddana
aktiviteter kan vara langsiktiga och under stindig utveckling vilket forsvarar mdjligheten
att ta fram konkreta kostnadsuppgifter.

Nettomarginalmetoden dr enligt Lindstrdm och Gustafsson dr den generellt mest anvénda
av de transaktionella vinstmetoderna, men eftersom den oftast missbrukas nédr den
anvinds och didrmed ror sig mot en metod som OECD inte godkénner s tycks det sédllan
vara lampligt att anvénda sig av den. Det ar visserligen en vanlig metod vid prisséttning
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av just immateriella tillgdngar, men eftersom metoden ar baserad pd intervall s& okar
tillforlitligheten med antal jimforelser. Ifall mdjligheterna att identifiera och analysera
tillrackligt manga jamforbara transaktioner dr goda sd kan metoden vara limplig att
anvinda. Det forutsétter att tillgdngen i fraga inte &r av en speciellt virdefull eller unik
natur, vilket som konstaterats ovan inte alltid 4r fallet. Den forutsitter ocksé att foretagen
involverade i transaktionen inte gor ndgra vérdefulla insatser pa tillgdngen. Med
materiella tillgdngar 4r det troligen tdmligen enkelt att idenfiera eventuella insatser som
har gjorts pa tillgdngen av de inblandade foretag - men med en immateriell tillgédng &r det
med stor sannorlikhet ofta svart att gora det.

Lindstrom och Gustafsson lyfter fram vinstfordelningsmetoden som den bést ldimpade for
situationer ddr bada parter i en transaktion dger och utnyttjar vardefulla immateriella
tillgdngar hanforliga till transaktionen. Detta styrks dven i kapitel VI av riktlinjerna dér
det papekas att metoden &dr ldmpad att anvénda ndr de traditionella metoderna samt
nettomarginalmetoden inte duger som t.ex. nir det ror sig om immateriella tillgdngar av
sérskilt hogt virde. Dock papekas det att metoden kan vara svér att tillimpa i praktiken pa
grund av bl.a. svarigheter att ta fram relevant information.

Metodens styrka tycks ligga i att den i teorin kan hantera unika och virdefulla
immateriella tillgdngar som inte kan jamforas med oboeroende foretag - det forutsitter
dock att det atminstone finns tillgénglig information till hands angdende hur oberoende
foretag hanterar liknande situationer. Aterigen uppstar enligt mig ett dilemma. A ena
sidan rekommenderas metoden i de fall med unika eller vérdefulla tillgdngar och & andra
sidan bor viss information om utomstdende foretags hantering vara till hands. Vad géller
immateriella tillgdngar av hogt virde sd behdver det nddvindigtvis inte finnas storre
hinder for att anvédnda sig av metoden, men nér det kommer till sdrskilt unika tillgangar
kan det bli problematiskt att se vad oberoende foretag har hanterat situationer om det inte
finns tillrdckligt jimforbara sddana att analysera. En frdga som dyker upp dr hur
situationen d& ska hanteras. Antagligen 4r det darféor som metoden anses vara svér att
anvinda i praktiken.

De olika metoderna erbjuder alltsd végledning for hantering av internprisséttning av
immateriella tillgdngar och vissa metoder tycks lampligare 4n andra. Dock &r det svart att
faststdlla vilken metod som &r bdst lampad for att hantera immateriella tillgdngar. En
frAga som for mig har dykt upp under diskussionen &ar: Finns det en korrekt metod som
fungerar bist for den hér typen av tillgdngar? Svaret pd det tycks vara nej och det verkar
snarare som om varje enskild transaktion och omsténdigheterna kring den far diktera
vilken metod som é&r bidst ldmpad. 1 diskussionen ovan har jag nidmnt att
vinstfordelningsmetoden har lyfts fram som den bast limpade metoden, men
svarigheterna att tillimpa den i praktiken talar for att anvéindningen av den ocksé kommer
att behdva styras av omstandigheterna.
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7. Slutsats

Armléngdsprincipen dr en internationellt accepterad regel for att reglera prisséttning inom
intressegemenskaper och sa att prissdttningen gors enligt marknadsmaéssiga villkor, eller
pd armlingds avstdnd. Det rdder ingen som helst tvekan att den utgdr ett viktigt
instrument for hantering av fragor gillande internprissittning. Dock har det framgatt att
regeln inte &r fri frn kritik och i manga situationer ar svar att tillampa.

Eftersom principen finns i OECD:s modellavtal och didrmed i dubbelbeskattningsavtal
mellan stater forutsdtter en tillimpning av principen att de inblandade staternas interna
lagstiftningar tillater korrigeringar. Svensk lagstiftning ger uttryck for principen men i en
mer begrinsad form. Det har framgatt véldigt tydligt att armldngdsprincipen pé egen hand
inte rdcker for att sdkerstilla en att priserna i interna transaktioner sker pd armldngds
avsténd.

For att underlétta tillimpningen av regeln sa har OECD:s CFA tagit fram riktlinjer som &r
beror internprissattning och som ska fungera som stod for foretag och skattemyndigheter.
En viktig del av dessa riktlinjer dr kapitlet som ror prissattningsmetoderna som
foresprakas och som bidrar med vigledning. Dessutom finns ett sdrskilt kapitel som berdr
immateriella tillgangar.

Diskussionen i1 foregdende kapitel angéende prissattningsmetodernas mojlighet att ge
vigledning vid prissittning av immateriella tillgdngar som &r forenlig med
armlangdsprincipen har lett till enligt mig en relativ forvintad slutsats.
Trots att OECD foresprdkar marknadsprismetoden som den metod som #helst bor
anvédndas och samtidigt lyfter fram vinstfordelningsmetoden som ett alternativ som ofta
anses bdst ldmpad att anvdnda, sd anser jag att samtliga metoder dr beroende av sd manga
olika faktorer att det inte dr mojligt att vélja en metod. Speciellt ndr det handlar om
immateriella tillgdngar som foga Overraskande har visat sig innebdra en rad
komplikationer vilket ytterligare styrker slutsatsen om att ingen metod egentligen kan
anses vara bést ldmpad att hantera immateriella tillgdngar.

Istédllet bor varje transaktions natur diktera valet av prissittningsmetod. Det har framlagts
i redogdrelsen av internprisséttning i uppsatsen att bl.a. OECD har uttalat att nir stor
osdkerhet rdder kring vilken metod som boér anvindas sd ska fOretaget och
skattemyndigheter vilja den metod som passar situationen bést. Det dr ett resonemang
som jag héller med om fullt ut.

Internprisséttning dr allt annat dn ett simpelt omradde och den hér uppsatsen har endast
skrapat pa ytan om man ska se pa det stora hela. Mycket forskning kring detta existerar
idag och det rder ingen tvekan pd att det kommer att fortsétta att vara en véldigt viktig
fraga i skatterétten varlden over.
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