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Sammanfattning

Titel: Garantiavsattningar enligt IAS 37 — paverkar landsspecifika faktorer fortfarande redovisningen
trots att IFRS tillampas?

Kurs: FEKN9O, Foretagsekonomi: Examensarbete pa Civilekonomprogrammet
Forfattare: Robin Bjornsson och Joacim Eklund

Handledare: Kristina Artsberg

Seminariedatum: 2014-05-23

Syfte: Syftet med uppsatsen ar att bidra till kunskap om huruvida landsspecifika faktorer fortfarande
har betydelse fér den nationella redovisningsutformningen, trots den internationella harmonisering

som skett inom omradet genom IFRS.

Metod: Studien har en deduktiv ansats, med vissa explorativa inslag. For att uppna studiens syfte
anvands en kvantitativ undersékningsmetod dar data fran arsredovisningar under aren 2006 till 2012

samlas in och analyseras.

Teori: Tidigare forskning som undersokt vilka landsspecifika faktorer som kunnat férklara skillnader i
landers redovisning presenteras. Tillsammans med forskning kring IFRS, upplysningar, konservatism
och den positiva redovisningsteorin skapar detta den teoretiska referensram som ligger till grund for

var analys av det empiriska materialet.

Empiri: Bolag fran Large Cap pa NASDAQ OMX i Sverige och FTSE 100 pa London Stock Exchange i
Storbritannien undersoks for aren 2006 till 2012. Undersokningen omfattar totalt 165 stycken bolag,
varav de 31 stycken som har garantiavsattningar under perioden ar de som inkluderats i analysen.

Resultat: Studien visar att tillampningen av standarden skiljer sig at mellan ldnderna. Saledes tyder
resultaten pa att redovisningskulturella faktorer fortfarande har en paverkan, trots att en och samma
redovisningsstandard anvdnds. De svenska bolagen har hogre garantiavsattningar relativt
omsattningen, ar battre pa att korrekt uppskatta framtida ataganden och uppfyller kraven pa
tillaggsupplysningar battre. De brittiska bolagen gor konsekvent storre aterforingar vilket skulle

kunna vara ett tecken pa Earnings Management.

Forslag till fortsatt forskning: Da studien delvis ar explorativ ar tanken att den ska fungera som grund
for fortsatt forskning om garantiavsattningar, diskretionara periodiseringar och redovisningskultur.
En liknande, bredare studie som inkluderar fler lander som anvander IFRS skulle 6ka kunskapen kring
hur tillampningen av standarden skiljer sig at ytterligare. Det skulle dven vara intressant att vidare
undersoka hur garantiavsattningar, som till stor del bygger pa subjektiva uppskattningar kring

framtida ataganden, kan anvdandas som ett satt att utdva Earnings management.

Nyckelord: IAS 37, garantiavsattningar, upplysningar, IFRS, redovisningskultur



Abstract

Title: Warranty Provisions in IAS 37 — Do Country-Specific Institutional Settings Still Affect the
National Accounting Design, Despite the Application of IFRS?

Course: FEKN90, Master Thesis in Business Administration, 30 University Credit Points (ECTS)
Authors: Robin Bjornsson and Joacim Eklund

Supervisor: Kristina Artsberg

Seminar date: 2014-05-23

Objective: The objective of the thesis is to contribute to knowledge of whether country-specific
institutional factors still have significance in the design of the national accounting, despite the

international harmonization carried out through IFRS.

Methodology: The thesis has a deductive approach, with some explorative elements. A quantitative
research design is used. Data from the companies’ Annual Reports for the years 2006 to 2012 are

collected and analyzed.

Theoretical perspectives: Prior studies which have examined country-specific institutional settings
and their impact on the financial reporting are presented. Together with research about IFRS,
disclosures, conservatism and the Positive Accounting Theory this creates the theoretical framework

which is applied in the analysis of our empirical material.

Empirical foundation: Companies listed on NASDAQ OMX Large Cap in Sweden and on London Stock
Exchange FTSE 100 in the United Kingdom that applies IFRS are examined for the years 2006 to 2012.
In total, this means a sample of 165 companies, whereof the 31 companies that account for warranty

provisions during this time period are further examined and included in the analysis.

Results: The thesis shows that the application of the standard differs between the countries.
Therefore, the results indicate that institutional settings still influence the financial reporting, despite
the fact that one uniform accounting standard is used. Swedish companies keep higher warranty
provisions, have more accurate estimates for future obligations and have higher compliance with
required disclosures within the standard. The British companies have higher reversals of previous

made provisions, which could be a sign of earnings management.

Future research: Since the thesis has some explorative elements, the objective is to create a
foundation for future research. A broader study, including more countries that apply IFRS could
further show how the application of the standard differs between countries with different
institutional settings. It would also be of interest to further examine how warranty provisions

possibly are used to exercise earnings management.

Key words: IAS 37, warranty provisions, disclosures, IFRS, accounting harmonization
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1. Inledning

1.1 Bakgrund

Bridgelux ... meddelar att dess nya Vero™ serie med LED matrisljuskallor kommer med
varldens forsta 10 ars garanti [sic] for Chip-On-Board (COB) produkter. Dessa dr byggda
med sadan hog kvalité, vilket ger en imponerande livslangd pa ljuskéllan, vilket gor att
man kan ge denna unika garanti (Blockhammar, 2014).

S& har kan det lata nar foretag' marknadsfor sina produkter med hjilp av generdsa
garantitider. De allra flesta foretag lamnar nagon form av garanti till sina kunder i samband
med forsaljning av produkter, men hur garantin ar utformad skiljer sig fran fall till fall. Under
garantitiden atar sig sadljaren att atgarda fel som upptacks pa produkten, som inte kan

forklaras av ett felaktigt eller vardslost anvandande (Murthy & Djamaludin, 2002).

Anledningarna for foretag att lamna garantier kan vara flera, till exempel som ett satt att
minska osdkerheten for kunden infor ett kop eller for att signalera att foretagets produkter
haller en hog kvalitet och forvantas halla under en viss tidsperiod. Enligt Murthy och
Djamaludin (2002) kan ett foretags garantikostnader uppga till hdga belopp varje ar och det
ar inte ovanligt att det motsvarar allt ifran en upp till tio procent av forsaljningen. Men hur
hanterar foretagen framtida kostnader for garantiataganden i redovisningen och vad hander

nar de faktiska kostnaderna skiljer sig at fran de initiala uppskattningarna?

Till foljd av EG-férordningen 1606/2002 ar det sedan ar 2005 obligatoriskt fér noterade
foretag inom EU att uppratta sin koncernredovisning enligt IFRS. Foretagen upprattar dock
inom manga EU-lander fortfarande rakenskaperna for moderbolaget enligt nationella
redovisningsstandarder, detta kan i sin tur enligt Haller och Wehrfritz (2013) influera hur

foretagets koncernredovisning enligt IFRS utformas och tillampas.

Standarden inom IFRS som behandlar bland annat framtida garantiataganden ar IAS 37 -
Avsdttningar, eventualférpliktelser och eventualtillgdngar. En avsattning definieras i IAS 372,

p. 10 som en befintlig forpliktelse som sannolikt leder till ett utfléde av resurser men som

! Begreppen bolag och foretag beddms i denna uppsats ha samma innebérd och kommer darfor att

anvandas parallellt.

? 53 som den &r presenterad i boken IFRS Samlingsvolym 2012 (FAR Akademi, 2012)



har en viss osakerhet vad galler belopp eller forfallotidpunkt. Da intdkter och kostnader ska
matchas med varandra enligt matchningsprincipen samt att redovisningen skall visa en
rattvisande bild av foretagets stallning sa ska en avsattning trots dess osakerhet redovisas
(Marton, Lumsden, Pettersson, Rimmel & Lundqvist, 2010). Det innebar att framtida
garantiataganden ska kostnadsfoéras redan da forsaljning sker och matchas med intakterna
fran denna period. Som motkontering till kostnaden bokfors en avsattning som ligger i
balansrakningen fram till reparations- eller atgardsdatumet. Enligt Marton et al. (2010)
innebar denna uppskattning fran foretaget om framtida utbetalningar ett visst matt av
subjektivitet, da det just dr en uppskattning som inte nédvandigtvis stammer 6verens med
verkligheten. Sarskilt problematiskt blir detta da de forvantade garantiatagandena ligger

langt fram i tiden.

1.2 Problematisering

Redovisningsstandarder kan enligt tidigare studier tolkas pa olika satt beroende pa
landsspecifika faktorer som kultur, om rattssystemet ar baserat pa common law eller code
law och huruvida foretagen primart finansierar sin verksamhet med kapital fran banker och
finansiella institut eller fran aktiemarknaden. Graden av konservatism, det vill sdga graden av
forsiktighet i vardering av tillgangar och skulder ar en konsekvens av dessa namnda faktorer
som i sig kan paverka hur redovisningsstandarder tolkas. Hogre grad av konservatism gor att
foretag tenderar att undervardera intakter och tillgangar samt att 6vervardera skulder och
kostnader (Nobes & Parker, 2012). Enligt tidigare studier ar graden av konservatism en av de
mest grundlaggande forklaringarna till varfor tolkningen av standarder kan skilja sig at
mellan lander (exempelvis Gray, 1988). Doupnik och Salter (1995) menar att lander som har
ett rattssystem baserat pa code law och som forlitar sig mer pa bankfinansiering generellt

sett ar mer konservativa.

| uppskattningen av framtida kostnader for garantiataganden kan varderingen av hur mycket
som ska avsattas skilja sig at beroende pa graden av konservatism. Detta visade Schultz och
Lopez (2001) i sin studie, da revisorer fran tre lander som klassats som mer eller mindre
konservativa fick samma underlag fran tva fiktiva bolag och skulle bedéma hur mycket
garantiavsattningar som efter forutsattningarna borde goéras. Resultaten visade att revisorn
fran det mest konservativa landet ansag att betydligt hogre avsattningar behdvde goéras

jamfort med vad revisorn fran det minst konservativa landet férordade. Den enda ytterligare
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studie vi funnit som beror garantiavsattningar (Cohen, Darrough, Huang & Zach, 2011) ar
baserad pa endast amerikanska foretag. | denna studie har en koppling mellan hur
garantiavsattningar anvands och Earnings Management kunnat bevisas, det vill sdga

medveten resultatpdverkan fran ledningen i 6nskad riktning.

Som namnt ovan ar det fran ar 2005 obligatoriskt for noterade bolag inom EU att uppratta
sin koncernredovisning enligt IFRS. Tidigare studier har visat att institutionella faktorer har
kunnat forklara skillnader i redovisningskultur, vilket resulterat i att reglerna tillampas olika i
olika typer av lander. Detta gor att det ar intressant att se om dessa faktorer fortfarande

paverkar redovisningen efter inférandet av IFRS.

Sverige ar ett land med ett rattssystem baserat pa code law, som historiskt har praglats av
finansiering fran banker och andra kreditinstitut, en hog grad av konservatism och dar
forsiktighetsprincipen har haft en stark stallning (Artsberg, 2005). Storbritannien ar ett
anglo-saxiskt land som har ett rattssystem baserat pa common law och dar foéretagens
finansieringsbehov sakerstallts framst genom tillskott fran aktiemarknaden. Aktiedgares
avkastningskrav blir dirmed 6verordnat den forsiktighet i vardering av tillgangar och skulder
som kreditgivare kraver. Brittiska foretag har enligt tidigare studier visat sig vara mindre
konservativa (exempelvis Gray, 1988) och principen om true and fair view som har en stark
stallning inom brittisk redovisning kan innebdara att tillgdngar varderas hogre och skulder

lagre an i mer konservativa lander (Nobes & Parker, 2012).

Sveriges och Storbritanniens redovisningskultur skiljer sig darfor principiellt ganska mycket
at och hur detta paverkar bedémningar kring garantiavsattningar har inte studerats i tva
lander med olika redovisningskultur men som anvander samma redovisningsstandard.
Darfor vill vi med hjalp av information fran arsredovisningar undersoka om tillampningen
och anvdndandet av standarden IAS 37 skiljer sig at mellan de storsta noterade svenska och

brittiska foretagen, samt i sa fall pa vilket satt. Var forsta fragestallning ar darfor:

Hur anvinds och tillimpas den del av IAS 37 som behandlar garantiavsdttningar i Sverige
respektive Storbritannien? Skulle eventuella skillnader som gdr att finna i tillimpningen

kunna bero pd att ldnderna har skilda redovisningskulturella bakgrunder?



Utover skillnader i tolkning och tillimpning av en och samma redovisningsstandard till foljd
av redovisningskulturella skillnader, pekar tidigare forskning pa att institutionella och
kulturella faktorer dven kan forklara skillnader i hur val upplysningskrav féljs. Upplysningar
lamnas av foretag genom bland annat finansiella rapporter och noter i dessa, vilket ar ett
satt att minska informationsasymmetrin mellan féretag och potentiella eller befintliga
aktiedgare (Healy & Palepu, 2001). Tidigare studier har visat att upplysningar kan bidra till att
skapa en mer effektiv kapitalmarknad och minska ett foretags kapitalanskaffningskostnader

(Francis, Khurana & Pereira, 2005; Hail & Leuz, 2006).

Studier genomfoérda av Akman (2011) och Glaum, Schmidt, Street och Vogel (2013)
undersokte for aren 2004 till 2006 respektive ar 2005 hur val olika lander uppfyllde de krav
pa upplysningar som finns inom ett antal IFRS-standarder. Studierna kunde pavisa att det
fanns stora skillnader mellan [ander nar det kom till hur val upplysningskraven foljdes. Detta
kunde till viss del forklaras av faktorer kopplade till kultur, legalt system, hur val utvecklad
aktiemarknaden i landet ar och hur tillsynen av den finansiella marknaden ar utformad. Bade
Akman (2011) och Glaum et al. (2013) konstaterade att Storbritannien ar ett av de lander
som foéljde kraven pa upplysningar i hogst utstrackning. Den senare studien inkluderade

ocksa Sverige som foljde kraven dnnu battre dn Storbritannien, 81,7 % jamfort med 79,8 %.

Dessa studier gjordes precis innan och direkt efter att IFRS blivit obligatoriskt inom EU.
Darfor anser vi att det ar intressant att undersoka detta igen flera ar senare, vilket ocksa
Akman (2011) ndamner i sin studie som forslag till fortsatt forskning. Vi damnar endast
undersoka de krav pa upplysningar som ar kopplade till garantiavsattningar, for att se om
nagot av landerna foéljer upplysningskraven battre och om nivan pa efterlevnad skiljer sig at

jamfort med tidigare studiers resultat. Var andra fragestallning ar darfor:

Hur vil féljs kraven pa tilliggsupplysningar fér garantiavsdttningar inom IAS 37 i Sverige

respektive Storbritannien?

1.3 Syfte
Syftet med uppsatsen ar att bidra till kunskap om huruvida landsspecifika faktorer
fortfarande har betydelse for den nationella redovisningsutformningen, trots den

internationella harmonisering som skett inom omradet genom IFRS.



1.4 Avgransningar

Da inte alla foretags arsredovisningar for ar 2013 hunnit publicerats inom denna uppsats
tidsram exkluderas detta ar fran undersokningen. Arsredovisningen for ar 2012 &r alltsd den
senaste som inkluderas i undersokningen. | de fall da foretagen har brutet rdakenskapsar

inkluderas daremot arsredovisningen som hanfor sig till verksamhetsaret 2012/2013.

1.5 Disposition

| detta kapitel motiveras den metod vi har valt fér att genomfora
undersokningen. | kapitlet férklaras tillvagagangssatt samt
operationalisering av variabler som anvands i studien. Avsnittet avslutas

med en metodutvardering.

J

~

| detta kapitel presenteras tidigare forskning kring skillnader i applicering

Teoretisk

referensram faktorer, konservatism samt positiv redovisningsteori lyfts fram som

av redovisningsprinciper. Teori kring institutionella faktorer, kulturella

relevanta faktorer kopplat till den empiriska undersékningen.

Detta kapitel innehaller ett mer grundlaggande, teoretiskt klargérande

kring vad IAS 37 innehaller samt hur standarden ar utformad.

Institutionalia

Fortydligande gors dven kring vad som per definition menas med garanti

och hur garantier behandlas i den I6pande bokféringen.

arsredovisningarna inom urvalet av féretag. Presentation av empirin oc
Empiri & arsredovisni i let av foretag. P i irin och
Ana Iys analys gors Iopande for att skapa en helhet kring de specifika delar vi har

valt att undersoka.

| detta kapitel besvaras vara fragestallningar och de resultat som
undersokningen har utmynnat i diskuteras. Slutligen ges forslag pa

fortsatt forskning inom amnet.

J
| detta kapitel redogors for den insamlade empirin fran }




2. Metod

| detta kapitel kommer vi att redogéra fér vilken typ av studie vi har gjort samt hur vi har
gatt tillvdga fér att genomféra den. Vidare kommer ett avsnitt att behandla hur vi
operationaliserat olika variabler fér att kunna jimféra informationen fran respektive féretag,

samt en utvdrdering av den metod vi har valt och vilken kritik som finns mot densamma.

2.1 Forskningsstrategi och forskningsansats

Var studie ar kvantitativ, har en deduktiv ansats och avser att jamfora hur IAS 37 anvands
och tillampas i Sverige respektive Storbritannien. Tidigare forskning har visat att
redovisningskulturella och institutionella faktorer kunnat forklara varfor tillampningen av
redovisningen skiljer sig at mellan lander. Dessa faktorer skulle kunna forklara eventuella
skillnader i hur standarden IAS 37 tillampas och vi har darfor utgatt fran den teori som finns
kring detta. Bast lampad for var undersdkning ar darfor en deduktiv ansats, som tar sin
utgangspunkt i befintliga teorier for att undersoka om dessa kan appliceras pa hur det ser ut
i praktiken. Den forskning som finns kring @mnet samlas da och granskas sedan empiriskt

(Bryman & Bell, 2005).

Till en borjan arbetade vi med en hypotestestande strategi som ar vanligt vid en deduktiv
ansats, dar bade forhallande och effekt ar kdant pa forhand. | en sadan stélls en hypotes upp
byggd pa den tidigare teori som finns och den testas sedan med hjalp av insamlad empiri
(Goldkuhl, 2011). Vi markte dock efterhand att detta inte var det optimala angreppssattet,
da urvalet utgoérs av en icke homogen grupp av foretag fran en rad olika branscher. Varfor
detta utgor ett problem &r pa grund av att garantipolicy ar nagot som ar valdigt specifikt for
varje foretag och som skiljer sig mycket at mellan olika branscher och typer av foretag.
Darfor blir inte jamforbarheten tillrackligt stor for att kunna dra nagra statistiskt signifikanta

slutsatser baserat pa de hypoteser vi hade tankt stalla upp.

En explorativ strategi innebar enligt Denscombe (2004) att fakta samlas in for att kunna
beskriva situationer eller handelser. Han menar att det primara syftet i en sadan typ av
studie inte ar att forklara hur saker och ting borde vara eller varfor de ar som de ar. Syftet &r
snarare att forklara hur det ser ut och att studien ar hypotesgenererande, det vill saga att
stalla upp hypoteser som kan testas i framtida studier pa omradet. Gronmo (2006) menar att

i explorativa undersdkningar ar inte avsikten att kunna systematiskt generalisera vilket ar



fallet vid en hypotestestande ansats. Avsikten kan istdllet vara att gora en undersokning pa
ett omrade som ar relativt outforskat, och att dra slutsatser som kan vara till hjalp vid
fortsatta studier. Istdllet for att koppla resultaten fullt ut till tidigare teori och studier pa

omradet resoneras mer intuitivt och tentativt kring resultaten i en explorativ studie.

Detta tycker vi stammer val Overens in pa det amnesomrade vi har valt, da
garantiavsattningar ar ett relativt outforskat omrade som, vad vi vet, inte har studerats i den
har typen av kontext tidigare. Delar av var undersdkning har darfor daven explorativa inslag.
Detta innebar att vissa delar av analysen i forsta hand handlat om att presentera och att
forsoka tolka intressanta statistiska resultat, snarare an att koppla tillbaka resultatet till
teorin i lika stor utstrackning som vid hypotestestande fragestallningar. Garantiavsattningar
ar en osaker post i redovisningen som innefattar en hog grad av subjektivitet. | och med
detta kan redovisningskulturella faktorer och skillnader i tolkningen av standarden i hog
utstrackning paverka tillampningen av densamma. Darfor ar just garantiavsattningar ett

lampligt omrade att studera om fokus ar att upptacka eventuella skillnader mellan lander.

Explorativa undersékningar kan vara byggda pa bade kvalitativa och kvantitativa ansatser.
Storleken pa urvalet kan variera kraftigt men ar ofta storre i kvantitativa studier. Det viktiga
ar dock att urvalet &r sa pass stort att det kan visa pa den bredd och variation som kan finnas
inom det omradet som studeras (Gronmo, 2006). Vi har valt en kvantitativ ansats och anser
att det urval vi har gjort ar tillrdackligt stort for att innefatta en relativt heterogen grupp av
foretag. Denscombe (2004) ger exempel pa hur sadan typ av information kan samlas in,
vilket kan vara genom etnografiska undersdkningar, fallstudier, surveyundersokningar eller
liknande. Vi anser dock att dven dokumentstudier lampar sig bra for att samla in sddan har

typ av information, da vi svart pa vitt kan fa svar pa hur verkligheten ser ut.

Vi har alltsa anvant oss av dokumentstudier for var insamling av empiri. Mer specifikt
innebar det att arsredovisningar for de storsta borsnoterade svenska och brittiska foretagen
for aren 2006 till 2012 har granskats. En fordel med dokumentstudier i form av just
arsredovisningar ar att materialet ar lattillgingligt d& exempelvis ARL stadgar att ett
aktiebolag maste offentliggdra sin arsredovisning. Dessutom finns borsspecifika regler som
innebar att de maste finnas tillgdngliga for utomstdende. Andra fordelar med

dokumentstudier eller innehallsanalys ar enligt Bryman och Bell (2005) att det ar enkelt att



beskriva hur urvalet har gjorts och hur granskningen har genomforts, vilket gor att det ar latt

att replikera och att det darfor kan sagas vara en objektiv analysmetod.

2.2 Undersokningsdesign

En komparativ eller jamférande design innebar enligt Bryman och Bell (2005) att tva eller fler
fall med olika forutsattningar jamfors. For kvantitativa ansatser menar de vidare att detta
ofta betyder att ett antal likvardiga observationer gérs mellan tva eller flera populationer.
Ett vanligt angreppssatt ar da att jamfora lander, med grund i att de har olika institutionella
och kulturella bakgrunder. Detta stammer val dverens med var studie da vi har jamfort
Sverige och Storbritannien som anvander sig av samma redovisningsstandard men har olika
redovisningskulturella bakgrunder. Anledningen till att vi har valt denna typ av design ar for
att fa en djupare forstaelse for just hur sociala och kulturella variabler kan paverka en annan

faktor, i det har fallet redovisningen och tolkningen av redovisningsreglerna.

Bryman och Bell (2005) menar att det kanske viktigaste i en komparativ studie ar att det
sakerstalls att urvalen i grunden gar att jamféra och att man studerar samma sak i bada
populationerna, annars finns risken att felaktiga tolkningar av resultaten gors. | och med att
bada landerna tillampar IFRS anser vi att det 4r majligt att jamfora dem med varandra, for
att se om det trots detta finns nagra skillnader. Observationerna fran foretagen i respektive
land &r dven baserade pa information fran samma tidsperiod, aren 2006 till 2012, vilket
innebar att andringar och uppdateringar av standarden inte har paverkat resultatet at nagot

hall.
2.3 Tillvagagangssitt

2.3.1 Litteratursokning

Vi har framst anvant oss av databasen Business Source Complete som ar tillganglig via Lunds
Universitet for att hitta artiklar kring vart amne. Ett kriterium har varit att artiklarna ska ha
varit foremal for peer-review. Nagra av sokorden som anvants dr warranty, guarantee,
disclosures, provisions, IFRS, culture, IAS 37 och dessa i kombination. Vissa artiklar har dven
hittats genom ett snébollsurval, det vill sdga genom att andra artiklar hanvisat till dem. Vi
har da funnit att de kan vara av intresse for att fordjupa vara kunskaper kring amnet
ytterligare. Vi har vid flertal tillfallen ocksa anvadnt oss av Nobes och Parkers litteratur da de

syntetiserar mycket av tidigare forskning kring internationell redovisning.



Utover artiklar fran vetenskapliga tidsskrifter har vi i vissa fall anvant oss av artiklar fran
branschtidsskrifter, exempelvis Balans for att fa ytterligare forstaelse kring standarden och
den radande praktiska tillampningen av densamma. For att kunna uppratthalla
objektiviteten i studien har artiklar fran dessa typer av tidsskrifter lasts mer kritiskt, da de
jamfort med vetenskapliga artiklar ar mer subjektiva och kan vara praglade av politiska och

personliga intressen.

2.3.2 Urval och exkluderingar

Vi har valt att basera var undersdkning pa de storsta borsnoterade bolagen i Sverige
respektive Storbritannien, da det i forsta hand ar noterade bolag som tillampar IFRS i
koncernredovisningen. Det innebar att vi har inkluderat samtliga bolag som den 1 mars 2014
var listade pa Large Cap Stockholm pa NASDAQ OMX for Sverige (65 stycken bolag) och
FTSE100 pa London Stock Exchange for Storbritannien (100 stycken bolag), en sa kallad
totalundersdkning av dessa tva populationer. Noterade bolag pa NASDAQ OMX i Sverige som
har ett borsvarde pa over en miljard euro ar listade pa Large Cap (NASDAQ OMX, 2012). Pa
London Stock Exchange ar de hundra storsta noterade bolagen baserat pa borsvarde listade

pa FTSE 100 (FTSE Group, 2012).

Banker, finansiella institut och forsakringsbolag har redan fran borjan exkluderats ur
undersokningen da de delvis har ett annat regelverk. Denna kategori utgjorde 16 stycken
foretag pa FTSE 100 och 18 stycken foretag pa Large Cap, alltsa ett bortfall pa totalt 34
stycken foretag. Slutligen har de 2 féretag pa Large Cap som inte upprattat sin
koncernredovisning enligt IFRS exkluderats, da det ar ett specifikt omrade inom denna
redovisningsstandard som studerats. Resterande arsredovisningar har undersokts, totalt 129

stycken foretag och 7 stycken observationer for varje foretag for aren 2006 till 2012.
2.4 Operationalisering av variabler

2.4.1 Storleken pa garantiavsittningar

Storleken pa arliga garantiavsattningar for perioden 2006-2012 &r den forsta jamforelsen vi
har gjort mellan de tva landerna for att finna eventuella skillnader i anvandandet och
tillampningen av standarden. For att inte bolagens varierande storlek ska paverka resultaten

och for att fa ett mer jamforbart matt sa har vi satt den arliga garantiavsattningen i relation



till foretagets totala omsattning. Ytterligare redogorelse for hur undersékningen gatt till

samt resultat fran densamma presenteras i avsnitt 5.2.

2.4.2 Efterlevnad av upplysningskrav

For att wunderséka hur val de olika foretagen foljer upplysningskraven kring
garantiavsattningar i IAS 37 har vi med hjalp av standarden (p. 84-85) utvecklat en checklista
for att granska vilka av upplysningarna ett foretag lamnar. For jamforelsen mellan landerna
sa har vi endast granskat arsredovisningarna fran ar 2012 och inte perioden 2006-2012 som
vi har gjort nar det galler storleken pa garantiavsattningar. Detta har gjorts pa grund av att
det intressanta i sammanhanget anser vi vara att ge en sa uppdaterad bild som mojligt.
Dessutom har tidigare studier (Akman, 2011; Glaum et al., 2013) undersokt hur val féretag
fran olika europeiska lander, daribland Sverige och Storbritannien, foljde upplysningskraven

fram till ar 2006.

| undersdkningen har vi gett vardet 1 om ett foretag lamnar en specifik upplysning och
vardet 0 om upplysning inte lamnas. Detta innebar ett oviktat index, dar samtliga
upplysningar anses lika viktiga. Glaum et al. (2013) och Akman (2011) har anvant ett oviktat
index i sina undersokningar kopplade till hur val upplysningskraven foljs. Det finns dven
studier som anvadnt ett viktat index, dar specifika upplysningar haft en storre tyngd
(exempelvis Hodgdon, Tondkar, Harless & Adhikari, 2008; Spetz & Baker, 1999). D3 vi inte
har kunskapen for eller intentionen att bedéma om en viss upplysning skulle vara viktigare
an en annan for olika intressenter sa valde vi att arbeta med ett oviktat index. Vi har sedan
raknat ut den procentuella andelen av upplysningskraven som uppfylldes av respektive
foretag. Totalt har en checklista med nio stycken punkter sammanstallts utifran punkt 84 och
85 i IAS 37, vilken aterfinns i bilaga 1. Resultaten fran undersékningen presenteras i avsnitt

5.6.

2.4.3 Tillampning och anvandande av standarden i ovrigt

Eftersom var studie delvis ar explorativ, sa laste vi oss inte allt fér mycket pa forhand nar det
gallde vad som explicit skulle undersotkas utover dessa tva ovan namnda variabler. Darfor
har vi granskat varje arsredovisning noggrant for att finna allt som har en koppling till IAS 37

och garantiavsattningar. Informationen for varje ar och féretag har noterats for att kunna
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jamforas med andra foretags rapportering och for att kunna hitta skillnader eller likheter

mellan foretagen bade inom ett land och mellan landerna.

Under studiens gang har vi darfér upptackt samband som vi ansett statistiskt intressanta och
operationaliserat dessa for att fa ytterligare matt pa hur tillampningen av standarden kan
skilja sig at mellan landerna. Hur vi konstruerat dessa matt redogoérs for i sin helhet i

empirikapitlet men presenteras dven kortfattat nedan.

2.4.3.1 Aterforingar av garantiavsdttningar

En post i tillaggsupplysningarna som vi efterhand som granskningen av arsredovisningarna
gjordes upptackte kan vara relativt stor och uppga till betydande belopp ar aterforingar av
tidigare gjorda avsattningar. Om det inte langre ar troligt att ett utfléde av resurser kravs for
en gjord garantiavsattning ska den aterforas enligt IAS 37 p. 59. Att underséka hur stora
aterforingar varje bolag gor kan visa hur val foretagets uppskattningar stammer Overens

med det faktiska utfallet, resultaten presenteras i avsnitt 5.3.

2.4.3.2 Kortfristiga garantiavsdttningar jimfort med iansprdktagande dret efter

Vi har dven jamfort hur stor andel av de garantiavsattningar som klassats som kortfristiga ett
ar som faktiskt tagits i ansprak aret efter. Detta matt kan ses som ett komplement till det om
aterforingar ovan. Det gar pa detta satt att fa en uppfattning om hur precisa foretagen ar i
sina uppskattningar. Upplysningar om och uppdelning av avsattningar i kortfristiga
respektive langfristiga ar dock i jamforelse med aterfoéringar inget krav som specifikt stalls i
standarden, saledes ar det valfritt for foretagen om de vill visa hur stor andel av
garantiavsattningarna som berdknas tas i ansprak inom ett ar. Resultaten fran denna del av

undersokningen presenteras i avsnitt 5.4.

2.4.3.3 Tillimpning av standarden over tid

| takt med att arsredovisningarna har granskats upptackte vi att inte alla foretag redovisar
hur lang garantitid varje ars garantiavsattning avser. Darfor blir det svart om inte omajligt att
folja upp pa det faktiska ianspraktagandet fran ett ar till ett annat. Vi resonerade darfor kring
en modell som over tid kan visa skillnader i hur foretag anvdnder sig av standarden. Da
foretagen agerar inom olika lander, branscher, segment etcetera ar det svart att géra en
rattvis jamforelse mellan enskilda foretag. Foretagens produkter samt forutsattningarna for

garantierna som ges ut skiljer sig at da foretag inte har nagon skyldighet att [amna garantier.
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Alltsa onskar vi inte jamfora specifika garantier mellan foretag, istallet har vi genom tva olika
matt jamfort hur foretagen redovisningsmassigt anvander sina garantiavsattningar over tid,
med hjalp av information om avsattningar, aterforingar och ianspraktaganden. Detta anser vi
pa ett mer tillforlitligt satt visar hur just anvdandandet av standarden speglas i
arsredovisningen. | avsnitt 5.5 aterfinns resultaten fran denna del av undersokningen och en

ytterligare forklaring kring hur matten konstruerats.

2.5 Metodutvardering

Bryman och Bell (2005) tar upp nagra av de nackdelar som finns med dokumentstudier. For
det forsta finns det nastan alltid nagon grad av subjektiv tolkning nar sadan har typ av
information ska kodifieras. Detta anser vi inte dr nagot storre problem i just matningen av
storleken pa garantiavsattningar da den information som behoévs for att berdkna detta
redovisas tydligt i noter till resultat- och balansrdakningen och inte behdver analyseras
ytterligare. De intressanta statistiska samband som vi har hittat under studiens gang och
som sedermera operationaliserats bygger pa vissa antaganden. Exkluderingar har ocksa
gjorts av vissa bolag som vi inte ansett vara representativa for populationen som helhet pa
grund av olika anledningar. Detta innebar ett visst matt av subjektivitet fran var sida, men vi
har forsokt att vara konsekventa i vara bedomningar och argumenterat for varfér vi har valt

att inte inkludera vissa bolag samt varfor vi har gjort vissa antaganden.

Vidare kan punkterna pa var checklista som anvants for att se hur val upplysningskraven
inom |AS 37 f6ljs endast kan anta vardet O eller 1, vilket gor att ingen ytterligare gradering
behovt goras. Dessutom ar det i de flesta fall relativt |att att identifiera om foretagen i fraga
har lamnat en specifik tillaggsupplysning eller inte, framst de av numerisk karaktar. Vissa av
upplysningskraven, som exempelvis att foretagen skall lamna “en kortfattad beskrivning av
forpliktelsens karaktar” (p.85a) eller ge “en indikation om osakerheterna om beloppet eller
tidpunkter for utflode av resurser” (p.85b) ar svarare att direkt identifiera. | dessa fall kravs
en viss grad av subjektivitet, vilket kan minska resultatens tillforlitlighet. For att motverka
detta har vi i osdkra fall jamfort med vad andra foretag i studien lamnat for information och
forsokt att vara konsekventa i bedémningen. En annan nackdel med dokumentstudier enligt
Bryman och Bell (2005) &r att det kan vara svart att fa svar pa varfoér det ser ut som det gor.

Detta har som tidigare namnts inte sa stor paverkan pa resultatet i var delvis explorativa
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studie da syftet ar att beskriva hur det ser ut och om det finns nagra skillnader mellan

landerna.

For att gbra matningen sa objektiv som majligt har vi som namnt ovan beraknat storleken pa
garantiavsattningar med hjalp av koncernens totala omsattning. Foretagen som har
undersokts i studien ar i de allra flesta fall dynamiska, multinationella koncerner som kan ha
en rad olika verksamhetsgrenar och segment. Sammansattningen av en koncern férandras
ocksa over tid pa grund av uppkdp, avveckling av vissa verksamhetsgrenar etcetera. Det kan
vara sa att garantiavsattningarna endast hanfor sig till ett segment inom koncernen. Baserat
pa den information som ldmnas i arsredovisningarna ar det dock svart for oss som
utomstdaende att bedéma vilken specifik verksamhetsgren som garantierna hanfor sig till.
Darfor har vi bedomt att det skulle minska jamforbarheten mellan foretagen om vi endast

inkluderat en del av koncernen i en observation och hela koncernen i en annan.

Da det ar relationen mellan garantiavsattning och omsattning som har undersokts sa har vi
inte behovt ta hansyn till att foretagen fran Sverige respektive Storbritannien redovisar i
olika valutor. Daremot, som namnt ovan ar féretagen i studien valdigt stora och koncernen
kan besta av en mangd dotterbolag fran olika lander redovisar i andra valutor. Darfor blir
valutakursdifferenser en faktor som kan paverka storleken pa garantiavsattningar. Vi har
dock inte tagit hansyn till valutakursférandringar over tid eller inkluderat dessa i
berdkningarna. De korrigeringar som gors for valutakursdifferenser vid varje balansdag ar
inte i forsta hand hanforligt till arets garantiavsattning utan snarare till alla avsattningar som
tidigare har gjorts. De totala garantierna anvands endast som variabel i ett av vara matt, det
som behandlar aterféringar i forhallande till just totala garantier. Vi har dock haft detta i
atanke nar vi undersokt hur standarden tillampas men det har i slutdndan inte visat sig ha

nagon materiell paverkan pa resultaten.
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3. Teoretisk referensram

| detta kapitel kommer vi att redogéra fér ett urval av den teori som finns kring varfér det
kan férekomma skillnader i tillimpningen av redovisningen mellan olika Iénder trots att en
och samma redovisningsstandard anvdnds. Vidare kommer studier att presenteras som har
kunnat pavisa att skillnader mellan ldnder har kunnat férklaras av specifika institutionella
och kulturella faktorer. Slutligen presenteras grunderna i den positiva redovisningsteorin och

dess koppling till Earnings Management éversiktligt.
3.1 IFRS - Bakgrund

3.1.1 Varfor forekommer skillnader i tillampningen av IFRS?

Nobes och Parker (2012) menar att foretag kan ha flera anledningar till att vilja tillampa IFRS
pa olika satt och att detta kan skilja sig at fran ett ar till ett annat. Ett visst ar kan foretaget
onska visa ett hogre resultat for att exempelvis tillgodose forvantningar fran aktiemarknaden
for att nasta ar 6nska att redovisa ett lagre resultat for att ha mojlighet att sanka exempelvis
utdelning eller I6ner. De menar vidare att valfriheten inom IFRS tidigare har varit stor, med
manga olika alternativ inom en viss standard, men att detta 6ver tid har reducerats genom
olika forbattringsprojekt. Dock finns fortfarande valfrihet kvar inom vissa standarder som

exempelvis valet mellan kostnadsbaserad eller fair value vardering.

Nobes och Parker (2012) framhaller att det finns skillnader mellan IFRS som helhet utvecklat
av IASB och det IFRS som tillampas av ett enskilt land eller region. IFRS som &r antaget av EU
skiljer sig exempelvis at i vissa avseenden fran det som ar utvecklat av IASB. Detta gor att
valmojligheterna inom en specifik standard kan skilja sig at mellan lander. Vidare menar de
att dven oversattningar av IFRS fran originalspraket engelska ibland kan gora att betydelsen i
reglerna kan férsvagas. Ett exempel pa detta illustrerades av Doupnik och Richter (2004) som
kom fram till att tyska redovisningsekonomer uppskattar begreppet troligt mer konservativt
an amerikanska redovisningsekonomer. Inom IAS 37 ar det just hur troligt eller sannolikt (p.
14) utflodet av resurser dr som avgér om en avsdttning skall redovisas. Genom olika

tolkningar kan skillnader uppsta mellan tva foretag trots att bada redovisar enligt IFRS.

En viss subjektivitet i tolkningen av redovisningsreglerna uppkommer enligt Nobes & Parker
(2012) till foljd av att IFRS ar ett principbaserat system, da det till skillnad fran i ett

regelbaserat system inte finns detaljerade regler kring exakt hur alla transaktioner ska

14



hanteras i redovisningen. De menar vidare att begrepp som troligt, sannolikt och true and

fair view ar exempel pa uttryck som ar typiska for ett principbaserat system.

Inom EU ar det endast den noterade koncernen och inte moderbolaget som ar skyldig att
tillampa IFRS. Darfor redovisar foretagen ocksa enligt nationellt GAAP och ofta Oversatts
dessa den “kortaste vagen” till IFRS enligt Haller och Wehrfritz (2013). Det innebar att om
det finns flera olika alternativ inom IFRS fér hur foretaget ska hantera en viss post i
redovisningen, sa ar det mer troligt att de valjer ett alternativ som ar tillatet daven inom den
nationella redovisningsstandarden da det i manga fall ar detta som &ar mest
kostnadseffektivt. Nobes (2006) menar att ytterligare en anledning till detta ar att det kan
forekomma en viss troghet i acceptansen av nya redovisningsregler. Darfor forsoker
foretagen att i mojligaste man anvanda sig av de IFRS-regler som kan tolkas mest likt de

lokala redovisningsreglerna.

Gee, Haller och Nobes (2010) menar att aven kopplingen mellan redovisningen och
beskattningen kan forklara varfor foretagen viljer att anvanda alternativ inom IFRS som
finns dven inom den nationella redovisningsstandarden. Om foretaget har valt ett alternativ
eller vardering som ger en skatteminimerande effekt i den nationella redovisningen, kan det
vara svart att forklara for skattemyndigheten varfor foretaget ansett det mer lampligt att
valja ett annat alternativ eller vardering nar de darefter tillampat IFRS. Darfér tenderar
foretagen att anvanda samma typ av vardering inom IFRS trots att andra alternativ finns

enligt Gee, Haller och Nobes.

Dock menar Haller och Wehrfritz (2013) att dessa motiv till att halla fast vid de lokala
redovisningsreglerna kan stdllas mot det faktum att det finns andra orsaker till varfor foretag
skulle vilja andra sin redovisningspolicy. Den forsta orsaken som de ndmner ar att ett foretag
kan vilja anpassa sin redovisning sa att den ska bli sa mer lik konkurrenters inom samma
bransch, for att kunna Oka jamforbarheten internationellt for foretagets intressenter. En
annan orsak kan enligt Haller och Wehrfritz vara att enskilda intressenter sasom kreditgivare
kan stdlla krav pa specifika redovisningsregler for att det ska 6ka deras mojlighet till
jamforelse mellan foretag som tillampar IFRS. Till sist menar de att trots att det i manga fall

kan vara den mest kostnadseffektiva hanteringen att just halla fast vid lokala
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redovisningsregler sa kan det finnas andra alternativ inom IFRS som kan ge foretaget som

helhet stora fordelar, varfor de valjer detta alternativ istallet.

Det finns slutligen inte nagot internationellt tillsynsorgan som 6vervakar sa att reglerna inom
IFRS foljs. Istallet alaggs varje land att skota detta, vilket gor att graden av tillsyn kan skilja sig
mycket at mellan olika lander beroende pa det nationella tillsynsorganets inflytande. Nobes
och Parker (2012) papekar att om évervakningen och uppféljningen av reglerna ar svag okar
sannolikheten for att lander anvander sig av redovisningsreglerna pa olika satt. Ofta finns
det dock borsspecifika krav pa noterade féretag som darigenom ar foremal for en mer

omfattande tillsyn och dévervakning.

3.1.2 Sveriges inforande av IFRS

Hellman (2011a) lyfter fram tidigare forskning (La Porta, Lopez-de-Silanes, Shleifer & Vishny,
2000; Nobes, 1983) som beskriver Sverige som ett land som har karaktariserats av ett starkt
skydd for framst langivare och generellt sett ett svagare skydd for aktiedgare. Sverige har
ocksa enligt dessa studier traditionellt sett haft en stark koppling mellan stat, skatt och
redovisning, samt influerats mycket av tysk redovisningskultur. Penman och Zhang (2002)
menar att beskattningens koppling till redovisningen i Sverige har gett svenska foretag
incitament att applicera redovisningsreglerna konservativt; att redovisa tillgangar lagt och

skulder hogt.

Sveriges inférande av IFRS skedde stegvis fran ar 1991 till och med ar 2004. Nagra av
anledningarna till att Sverige med tiden mer och mer borjade anpassa sina
redovisningsstandarder till IFRS var enligt Hellman (2011a) for att |attare kunna attrahera
utlandskt kapital, battre kunna applicera redovisningsregler fér goodwill samt for att
utlandska intressenter hade svart att forsta de svenska obeskattade reserverna. Vissa
svenska regler holls fast vid in i det sista, exempelvis vardering till historisk
anskaffningskostnad istallet for till fair value inom IFRS, som galler for bland annat finansiella

instrument (IAS 39).

Hellman (2011a) menar att det skedde en selektiv och anpassad 6vergang dar nationella
standarder andrades for att 6verensstimma med IFRS, men bara till den grad de inte ansags
strida med svensk lag. Foretagen var i forsta hand skyldiga att foélja svensk lag och i andra

hand redovisningsrekommendationer, darmed fick dessa enligt Hellman en underordnad
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betydelse. Dessutom kunde noterade bolag avvika fran redovisningsrekommendationerna

om forklaring till avvikelsen gavs och detta var relativt vanligt, sammanfattar Hellman.

3.1.3 Storbritanniens inférande av IFRS

Skillnaden mellan IFRS och UK GAAP ar enligt Nobes och Parker (2012) valdigt begransad da
Storbritannien tidigt tog en influerande roll inom IASB. Storbritanniens nationella
standardsattare Accounting Standards Board forsdker daven anpassa de lokala reglerna till att
vara sa lika IFRS som mdjligt. Vidare menar Nobes och Parker att inom Storbritannien har
begreppet true and fair view haft ett stort inflytande pa den nationella redovisningskulturen.
Ett begrepp som sedermera dven inférdes inom IFRS. True and fair view innebar att det gar
att gora avsteg fran regler i en standard om foretaget anser att avsteget resulterar i en mer
korrekt och rattvisande bild av redovisningen. Begreppet i sig och anvandandet av true and
fair view i redovisningen har enligt Nobes och Parker debatterats flitigt bade innan och efter
att EU gjorde IFRS obligatoriskt for koncernredovisningen i noterade bolag inom unionen.
Wistemann och Kierzek (2006) sammanfattar tidigare forskning och definierar true and fair
view som en form av gemenskapslag vars slutgiltiga tolkning bestams av EU-domstolen. Det
finns skilda meningar huruvida det finns en gemensam tolkning av true and fair view som
galler for alla lander eller om det finns tolkningsutrymme for varje land. Ett klart svar kring

vad som galler for konceptet som helhet debatteras fortfarande.

3.2 Upplysningar: dess syfte och betydelse

Healy och Palepu (2012) beskriver upplysningar som en viktig del i att skapa en effektiv
kapitalmarknad. Foretag lamnar dels obligatoriska upplysningar genom finansiella rapporter
samt noter, verksamhetsberattelse och analyser i dessa. Manga foretag lamnar ocksa
ytterligare, frivilliga upplysningar. Behovet av upplysningar genom finansiella rapporter
kommer enligt Healy och Palepu fran det faktum att foretagsledningen har battre
information och insyn i verksamheten dn vad utomstaende, potentiella investerare har.
Darfor skapas en informationsasymmetri mellan dessa tva parter och upplysningar ar ett satt
att minska detta gap. Dessutom uppkommer ett agent-principal problem for befintliga
aktiedgare, da foretagsledningens incitament och mal inte alltid stimmer Gverens med

investerarens syn pa hur vinst genererad fran bolaget ska anvandas.
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Tidigare forskning har visat att Ookade krav pa upplysningar innebér signifikant lagre
kapitalanskaffningskostnader for féretag (Francis, Khurana & Pereira, 2005; Hail & Leuz,
2006). Det finns olika syn pa om det kravs reglering kring vilka upplysningar ett foretag
behdver lamna. Vissa forskare havdar att foretagen sjalva ska bestamma vilka upplysningar
de lamnar till utomstaende (exempelvis Kothari, 2001). Den optimala nivan av upplysningar
kommer da att uppnas genom en avvagning mellan kostnad och nytta fran
foretagsledningen, givet att okad nivd av  upplysningar genererar lagre
kapitalanskaffningskostnader. Andra havdar att investerare har ratt till viss information om
foretaget for att de ska kunna utdva sina grundlaggande rattigheter och att det saledes
maste finnas obligatoriska upplysningskrav (La Porta et al., 2000; Lago, 2001). De menar
vidare att det maste finnas krav pa upplysningar tillsammans med en aktiv 6vervakning av
den finansiella marknaden for att investerare ska kunna fa den niva av information som de

som minst kan forvanta sig.

Ramverk for klassificering av lander baserat pa dvergripande skillnader i redovisningssystem
har gjorts av bland annat Nobes (1983) och Doupnik och Salter (1993). Dessa studier har
kategoriserat lander som antingen mikro- eller makrobaserade. De férstnamnda ar
influerade av anglo-saxisk kultur och praktik, medan de sistnamnda ar influerade av
kontinentaleuropeisk dito. Uppdelning i ytterligare kluster har ocksa gjorts. Sverige klassas
som ett makrobaserat land medan Storbritannien ses som ett mikrobaserat. Doupnik och
Salter (1993) visade att mikrobaserade lander generellt lamnar fler upplysningar &n
makrobaserade. Archambault och Archambault (2003) konstaterade i sin studie att saval
kulturella, nationella och foretagsspecifika variabler har en paverkan pa hur mycket

upplysningar ett foretag lamnar.

Redan innan IFRS blev obligatoriskt inom EU sa undersoktes hur val foretag som
rapporterade enligt standarden foéljde upplysningskraven i densamma. Street, Gray och
Bryant (1999) kom fram till att det var valdigt hég variation i hur val kraven pa upplysningar
foljdes bland de 221 foretag som studerades under ar 1996. Hodgdon et al. (2008)
undersokte for aren 1999 och 2000 hur val 89 stycken foretag som rapporterade enligt IFRS
foljde upplysningskraven. Studien visade att i snitt uppfyllde foretagen 68 % av
upplysningskraven som kontrollerades och att variationerna mellan foretagen, precis som i

Street, Gray och Bryant, var valdigt hog. Hodgdon et al. menar att sdvida inte
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upplysningskraven inom IFRS foljs sa ar inférandet av en enhetlig redovisningsstandard inte

tillrackligt for att 0ka jamforbarheten mellan féretag fran olika lander.

Utover dessa tidigare namnda studier sa fokuserade majoriteten av de andra studier som
gjordes innan 2005 mer pa hur nivan av upplysningar skilide sig at mellan olika
redovisningsstandarder varlden 6ver. Detta kan jamforas med de studier beskrivna nedan
som har gjorts efter ar 2005, som istallet fokuserar pa hur val upplysningskraven inom IFRS

foljs, om detta skiljer sig mellan olika lander och vad detta i sa fall skulle kunna bero pa.

Glaum et al. (2013) undersokte hur val foretag fran 17 olika europiska lander foljde reglerna
kring upplysningar inom IFRS 3 Rorelseforvarv och IAS 36 Nedskrivning av tillgadngar, samt
vad variationer kunde bero pa. Dels undersoktes foretagsspecifika faktorer, men ocksa
faktorer pa nationell niva. Genom att titta pa totalt 357 foretags arsredovisningar fran ar
2005 bedémde forfattarna med hjélp av en checklista pa totalt 100 stycken punkter hur val
foretagen foljde upplysningskraven. Resultatet fran studien visade att det skiljde sig valdigt
mycket at mellan landerna. Ett signifikant samband hittades pa nationell niva mellan hur val
foretagen foljer upplysningskraven och ett antal institutionella faktorer. Nagra av dessa
faktorer var legalt ursprung, hur tillsynen av den finansiella marknaden ar utformad och
storleken pa den nationella aktiemarknaden. Studien visade ocksa att kulturella faktorer kan
forklara skillnader mellan landerna. Vidare konstaterade forfattarna att skandinaviska och
anglo-saxiska lander tenderade att folja upplysningskraven battre an genomsnittet, medan
lander frdn Central- och Osteuropa |&g under genomsnittet. Medelvirdet fér hur manga
procent av upplysningskraven som var uppfyllda i studien var 81,7 % for Sverige och 79,8 %

for Storbritannien.

Akman (2011) genomférde en liknande studie, som inkluderade fem europeiska lander
(daribland Storbritannien) samt Australien under perioden 2004-2006. Totalt granskades 133
stycken olika punkter kopplade till ett antal olika standarder inom IFRS. Syftet med denna
undersokning var att se om upplysningskraven foljdes battre efter att IFRS blivit obligatoriskt
for dessa lander ar 2005, nagot forfattaren ocksa fann bevis for i samtliga sex lander. Vidare
undersoktes hur kulturella och institutionella faktorer kan ha ett samband med antal
upplysningar de olika foretagen lamnar. Ett signifikant samband hittades mellan antal

upplysningar och bland annat effektiviteten i rattssystemet och hur val utvecklad den
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nationella aktiemarknaden &r. Hur val upplysningskraven foljdes skiljde sig i studien pa
nationell niva mellan 71 % och 82 % for ar 2006, med ett genomsnitt pa 77 %. Detta kan
jamforas med ett genomsnitt pa endast 61 % for ar 2004. Brittiska foretag hade i studien ett

snitt pa 65 %, 73 % och 80 % respektive for aren 2004 till 2006.

3.3 Konservatism

Begreppet konservatism kan tolkas pa tva satt; det forsta som att foretag som ar mer
konservativa varderar tillgdngar och skulder lagt vilket skyddar kreditgivare och dven kan
gynna foretaget genom minskad skatt (Nobes & Parker, 2012). Narbesldktat med
konservatism ar hemlighetshallande av information, men medan konservatism ar relaterat
till vardering av tillgangar eller skulder sa ar hemlighetshadllande mer relaterat till hur

informativa upplysningarna ar i de finansiella rapporterna (Gray, 1988).

Enligt Nobes och Parker (2012) ar den andra tolkningen av konservatism relaterat till hur
snabbt ett foretag identifierar och rapporterar sina forluster. Pope och Walker (1999) menar
att det ar detta som primart skiljer olika landers redovisning at, alltsd nar i tiden en
redovisningshandelse identifieras och rapporteras. Om forluster identifieras snabbare an
vinster innebar det en hogre grad av konservatism, exempelvis att orealiserade forluster i
tillgangar tas upp i resultatrakningen omedelbart men att orealiserade vinster inte tas upp

alls.

| lander med storre finansiering via banker jamfért med via aktiemarknaden finns enligt
Nobes och Parker (2012) storre anledning till konservatism i redovisningen da kreditgivare ar
intresserade av att sdkra sitt utldanade kapital. De ser da hellre att det lantagande foretaget
rapporterar ett lagt resultat da det viktigaste for kreditgivare ar att foretaget langsiktigt kan
betala ranta och amorteringar. Diskussionen kring konservatism gar langt tillbaka och
uppmarksammades redan pa 1960-talet. Davidson och Kohlmeier (1966) och Abel (1969)
fann i sina studier att rapporterat resultat var konsekvent lagre i Sverige jamfort med i
Storbritannien vilket skulle kunna héarledas till konservatism. P& 1980-talet matte Gray (1980
& 1988) graden av konservatism inom olika lander. | bada dessa studier konstaterades att de
nordiska landerna, Tyskland och andra lander fran kontinentala Europa som ligger nara
varandra kulturellt, var mer konservativa och forsiktiga i varderingen av tillgangar och

skulder dn anglo-saxiska ldnder, exempelvis Storbritannien. Aven Doupnik och Salter (1995)
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pavisar i sin studie att code law-lander i allmdnhet ar mer konservativa i sin utformning av

redovisningsregler jamfort med common law-lander.

Hellman (2008) syntetiserar mycket av litteraturen kring konservatism och framhaver
Sverige som ett land som historiskt anvant sig mycket av konservatism i redovisningen. IASB
har daremot gjort ett valdigt distanstagande till anvandandet av konservatism. IASB havdar
enligt Hellman att konservatism, tillfallig eller langsiktig, inte ar en 6nskvard faktor inom
redovisningen. Genom IFRS hdvdar IASB vidare att féretagen med hansyn till osdakerhet kan

skapa sig objektiva varderingar som inte ar varken dverdrivet optimistiska eller konservativa.

Schultz och Lopez (2001) undersokte hur revisorer fran tre olika lander, Frankrike, Tyskland
respektive USA, bedomde att garantiavsattningar skulle varderas i tva olika fall samt hur
stort belopp som skulle avsattas. Undersékningen gjordes innan IFRS anvandes men reglerna
kring garantiavsattningar var i stort sett likvardiga i respektive land och férutsattningarna for
undersokningen gor att skillnader som uppkom i beddmningar inte ar hanforligt till
landsspecifika regler. Istdllet skulle de kunna kopplas till vilken syn de olika personerna i
experimentet har pa konservatism och forsiktighet. Resultatet visade att det var en stor
skillnad i bedémningen mellan representanterna fran respektive land. Den amerikanska
revisorn bedémde konsekvent att en betydligt lagre avsattning behovde goras jamfort med
de europeiska revisorerna. Forfattarna menar darfor att trots enhetliga redovisningsregler,
som ar fallet med en internationell redovisningsstandard som IFRS, sa ar det inte sdkert att
redovisningen i slutdindan kommer att bli enhetlig pa grund av det fortfarande finns
moijlighet till subjektiva tolkningar. Detta styrks av Beresford (1990) som menar att genom
samstammiga internationella redovisningsregler blir redovisningen mer uniform och
jamforbar. Dock handlar det mer om att féretag och lander med samma redovisningsregler
far en enhetlig grund att utga ifran, men det finns alltid val och tolkningar som kan innebara

skillnader i slutandan.

3.3.1 Historisk paverkan; Forsiktighetsprincipen

Artsberg (2005) redogor for hur svensk redovisning historiskt sett har influerats mycket av
Tyskland, en konsekvens av detta ar forsiktighetsprincipens starka stdllning i Sverige.
Tidigare kallades forsiktighetsprincipen dven for konjunkturutjamningsprincipen.

Anledningen till detta ar att foretag gavs mojligheten att i goda tider bygga upp reserver som
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sedan upplostes i daliga tider. Detta var nagot som ocksa tillats rent skattemadssigt, varfor

det blev vanligt forekommande. P3 sa vis jdmnades resultatet ut och svdangningarna fran ar

till ar minskade genom att foretagen skot upp beskattningen av vinster fran bra ar och

realiserade dem nar de hade ett Iagt eller negativt resultat.

Denna tolkning av forsiktighetsprincipen anvandes dven i Tyskland, Frankrike m.fl. och

kallades da den kontinentala férsiktighetsprincipen (Artsberg, 2005), se diagram 1 som visar

hur effekten av denna kan illustreras. | Anglosaxiska lander anses dock denna typ av

anvandande av forsiktighetsprincipen som direkt forvrangande och felaktig. Artsberg menar

att i dessa lander sa tolkas forsiktighetsprincipen istallet som en vardering strax under

verkligt resultat, aven kallat den moderna férsiktighetsprincipen, se diagram 2.

800
700
600
500
400
300
200
100

MSEK

2000 2002 2004 2006 2008 2010 2012

Ar

Redovisad vinst

Verklig vinst

Diagram 1 Effekten av konjunkturutjamningsprincipen (Inspirerad av Artsberg, 2005)
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Diagram 2 Effekten av den moderna forsiktighetsprincipen (Inspirerad av Artsberg, 2005)
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3.4 Faktorer pa nationell niva som kan férklara skillnader i redovisningen

Ett antal faktorer har redan bendamnts relevanta for varfor skillnader aterfinns praktiskt i
tillampningen av IFRS. Nagra av dessa faktorer behandlas mer utforligt i detta avsnitt, framst
de som i tidigare studier kunnat kopplas till variationer i graden av konservatism och i

efterlevnaden av upplysningskrav.

3.4.1 Legalt system

Nobes och Parker (2012) tar upp tva huvudsakliga legala system; common law och code law.
Common law vilket anvands i anglo-saxiska lander sasom Storbritannien och USA gor
beddémningar i varje individuellt fall till skillnad fran code law som anvands i Sverige och
storre delen av Europa vilket tenderar att formulera en generell regel som géller for samtliga
fall. | code law-lander ar en stor del av redovisningsreglerna uttryckta och specificerade i lag.
Detta kan jamforas med common law-system dar utformningen av redovisningsregler i
storre utstrackning skots av professionen som formulerar rekommendationer och

standarder som branschen kan forhalla sig till.

Typ av rattssystem ar en faktor som i flera studier visat ett signifikant samband med hur val
kraven pa upplysningar efterfoljs. Jaggi och Low (2000) konstaterade att de tre common law-
landerna i deras studie generellt lamnade mer upplysningar an de tre code law-landerna som
inkluderades. Glaum et al. (2013) visade att saval skandinaviska som anglo-saxiska lander
tenderade att folja upplysningskraven i hogre utstrackning. Akman (2011) anvadnde istallet
ett aggregerat matt som kombinerade det nationella rattssystemets effektivitet,
rattssakerheten och korruptionsindex. Hon hittade ett positivt samband mellan detta matt
och efterlevnad av upplysningskrav. Detta matt utvecklades av La Porta, Lopez-De-Silanes,
Shleifer och Vishny (1998) i en omfattande undersdékning med nastan 50 lander over hela
varlden. Sverige har hogsta mdjliga gradering i denna sammanstallning, 10 av 10 och

Storbritannien hamnar dven de hogt 6ver genomsnittet med en gradering pa 9,54.

3.4.2 Finansieringskalla
Den primara finansieringskallan for foretag skiljer sig at mellan lander. Exempelvis ar det
enligt Nobes och Parker (2012) vanligast inom kontinentala Europa att foretag finansieras

genom lan eller dgs och finansieras inom familjen. Inom anglo-saxiska lander, sa som
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Storbritannien ar den vanligaste finansieringskallan istdllet en borsnotering och tillskott av

kapital fran aktiedgare.

Nobes och Parker (2012) menar att inom lander med huvudsaklig finansiering via
aktiemarknaden, mer diversifierat dgande och mer utvecklade aktiemarknader ar behovet av
information stort da det efterfragas av aktiedgarna. Informationen som ges ar mer
informativ och riktad till att ge en objektiv bild av foretaget och dr da mindre konservativ
jamfort med om foretaget hade varit kreditfinansierat. Vidare havdar Nobes och Parker att
redovisningen inom kreditfinansierade foretag inte lagger lika mycket fokus pa flexibilitet,
Oppenhet, omddomesbaserad uppskattning eller experimenterande. Det leder @ andra sidan
till enhetlighet, precision och stabilitet. Med denna bakgrund tenderar redovisningen att
praglas av forsiktighet och konservatism for att forsakra kapitalgivare om foretagets

fortlevnad i aven i samre tider.

La Porta, Lopez-De-Silanes, Shleifer och Vishny (1997) finner i sin studie att common law-
lander i storre utstrackning ar finansierade av aktiemarknaden. La Porta et al. (1998) visar
dven att skyddet for aktiedgare i common law-lander ar starkare jamfort med i code law-
lander. En jamforelse av storleken pa noterade bolag i forhallande till landernas lokala
marknad gors i tabell 1, vilken ar baserad pa data fran World Bank (2014). Som namnts
tidigare ar aktiemarknaden enligt teorin storre i common law-lander, i detta fall symboliserat
av Storbritannien och USA. Trots att Sverige grupperas med code law-lander sa har Sverige
en relativt sett stor aktiemarknad med manga noterade bolag sett till antal invanare.
Skillnaden jamfért med ett annat land inom samma gruppering, Tyskland, ar valdigt stor dar
aktiemarknaden inte alls ar lika utvecklad utan foretags finansiering sker till storre del

genom kreditmarknaden.

Marknadsvirde fér noterade Moterade belag Noterade bolag per

2012 bolag (% av BNP) (Antal) en miljon invinare
Tyskland 434 665 8,11
Sverige 107 332 26,33
Storbritannien 1222 2179 34,46
USA 114.9 4102 13,07

Tabell 1 Storlek pa den nationella aktiemarknaden (Data fran World Bank, 2014)

24



Ett positivt samband har kunnat pavisas mellan storlek pa den nationella aktiemarknaden
och niva av upplysningar (Akman, 2011; Archambault & Archambault, 2003; Glaum et al.,
2013; Jaggi & Low, 2000). | en studie av Adhikari och Tondkar (1992) undersoktes istéllet
kopplingen mellan hur mycket borsspecifika krav pa upplysningar som fanns och storleken
pa den nationella aktiemarknaden. Ett signifikant positivt samband mellan dessa tva

variabler konstaterades i denna studie.

Tidigare studier indikerar alltsa att kvaliteten pa finansiell information ar kopplad till hur val
utvecklad kapitalmarknad ett land har. Aktiva kapitalmarknader skapar ett stérre behov av
information som &r anvandbar for investerare och foretaget ar ocksa foremal for mer
omfattande tillsyn om det ar noterat pa en stor bérsmarknad (Frost, Gordon & Hayes, 2006).
Darfor tenderar foretag fran lander med en val utvecklad kapitalmarknad att [dmna mer
upplysningar och félja de krav som finns i hogre utstrackning (Francis, Khurana, Martin &

Pereira, 2008).

3.4.3 Tillsyn av den finansiella marknaden

Inom EU &r det ESMA som samordnar medlemslandernas tillsyn av IFRS (ESMA, 2014). Detta
organ har dock inget inflytande pa sjalva tillsynen i respektive land, utan arbetar i forsta
hand med att koordinera. Da det inte finns ndgot gemensamt tillsynsorgan fungerar tillsynen

pa olika satt i olika lander (Hellman, 2011b).

| Sverige ar det Finansinspektionen som har det 6vergripande ansvaret for tillsyn av den
finansiella marknaden, de har dock delegerat mycket av det operativa arbetet till de tva
bérsmarknaderna NasdagOMX och NGM (Rundfelt, 2011). Utdver Finansinspektionen och
borserna som ansvarar for att bade EU- och den nationella lagstiftningen féljs sa finns
naringslivets egen reglering av finansmarknaden, Foreningen for god sed pa
vardepappersmarknaden. Denna privata aktor utovar tillsyn genom sina tre sakorgan;
Kollegiet for Svensk Bolagsstyrning, Aktiemarknadsndmnden och Radet for finansiell

rapportering (Foreningen for god sed pa vardepappersmarknaden, 2013).

| Storbritannien ar det Financial Reporting Council som &r ansvariga for tillsynen av den
finansiella marknaden. Utover tillsyn sa har FRC ocksa sedan ar 2012 ansvar for att utveckla

och publicera redovisnings- och revisionsstandarder (FRC, 2014). Storbritannien &r det enda
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land inom EU déar ett privat organ har det Overgripande ansvaret for tillsynen av den

finansiella marknaden, och inte ett statligt dito som i andra EU-lander (Rundfelt, 2011).

Bade Sverige och Storbritannien har fatt kritik for sin nuvarande tillsyn av den finansiella
marknaden. Enligt Berger (2010) och Hellman (2011b) ldgger bada landerna fér mycket
resurser pa att kontrollera att alla tillaggsupplysningar som krdvs redovisas. En konsekvens
av detta ar att foretagens vardering av exempelvis goodwill och andra poster 6ppna for ett

stort matt av subjektivitet inte granskas tillrackligt menar bade Berger och Hellman.

En studie som explicit undersokte skillnader i hur tillsynen ar utformad i 49 olika lander ar La
Porta et al. (1998). La Porta, Lopez-De-Silanes och Shleifer (2006) utvecklade ett index med
hjalp av resultaten fran denna studie. Totalt hade Storbritannien i studien ett aggregerat
index pa 0,68 och Sverige hade 0,50 (av maximalt 1). Glaum et al. (2013) anvande sig av ett
liknande index utvecklat av Djankov, La Porta, Lopez-De-Silanes och Shleifer (2008), med en
klassificering fran 0 till 1,00 i 0,25-intervall dar 1,00 signalerar de lander med mest strikt
tillsyn. Glaum et al. hittade ett signifikativt positivt samband mellan hur val
upplysningskraven foljdes och hur omfattande tillsynen av den finansiella marknaden var.

Sverige far i detta index graderingen 0 och Storbritannien graderingen 1,00.

Sdledes gar det att se en tydlig skillnad i de bada indexen. Skillnaden mellan Sverige och
Storbritannien var inte namnvart stor i den forstnamnda (0,5 mot 0,68) men den var valdigt
pataglig i den senare (0,00 mot 1,00). Detta tyder pa att det ar valdigt svart att utvardera och
jamfora tillsynsorgan i olika lander och férutom att tillsynen standigt forandras och utvecklas
sa beror resultatet mycket pa vilka faktorer som inkluderas. Ett annat problem &ar enligt
Rundfelt (2011) att mangden information som offentliggors skiljer sig at mellan lander. Nar
det galler exempelvis sanktioner sa ar Sverige mer restriktiva dn Storbritannien med att
offentliggora vilka foretag som fatt anmarkningar eller sanktioner, men det behdver inte

betyda att det ar mindre vanligt som helhet, menar Rundfelt.

Bada de presenterade undersdkningarna utgick fran reglerna som gallde innan IFRS antogs
inom EU. EU gav i samband med att IFRS blev obligatoriskt inom EU ar 2005 ut en
omfattande vagledning for hur tillsynen av den finansiella marknaden inom unionen bor vara
utformad (Rundfelt, 2011). Darfér ar det bade majligt och troligt att forutsattningarna i de

olika landerna forandrats sedan dess.
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3.4.4 Kultur

Utformingen av ett lands redovisning paverkas av dess omgivning; darmed ar kultur en
faktor som ar direkt paverkande. Den nederldandske socialpsykologen och antropologen
Geert Hofstede har genom sin forskning tagit fram fyra olika variabler som férklarar och
mater olika delar av kulturen inom ett visst land (Hofstede Centre, 2014). En jamforelse
mellan Sverige och Storbritannien kopplat till dessa fyra variabler presenteras i diagram 3.
Skalan som illustreras stracker sig fran 0O till 100. Som kan utldsas i diagrammet finns inga
storre skillnader mellan landerna bortsett fran en faktor, néamligen maskulinitet. Faktorernas

innebord forklaras vidare nedan.

100 +
90 -

80 - 71
70 66

89

60 -
50 A M Sverige

40 1 31 35 29 35 Storbritannien
30 -
20 -
10 - 5
0 - , 1

Power Individualism Masculinity Uncertainty
Distance Avoidance

Diagram 3 Hofstede’s kulturella variabler, jamforelse mellan Sverige och
Storbritannien (Hofstede Centre, 2014)

Power distance: | vilken man manniskor accepterar sin plats i hierarkiska nivaer och hur samhallet hanterar
ojamlikhet.

Individualism: Graden av sjalvstandighet som individer har och 6nskar ha mot samhallet som helhet. Mater
dven beroendeférhallandet mellan individer i samhallet.

Masculinity: (H6g) Huruvida framgang, bestamdhet och materiell framgang ses som en framgangsfaktor i
samhaéllet. (Lag) Om samhallet istéllet prioriterar relationer, mattlighet, livskvalitet och att ta hand om de
utsatta i samhallet.

Uncertainty avoidance: Huruvida individer dr bekvdma eller obekvdma med osdkerhet. Samhéllen med starkt
undvikande av osdkerhet framhaller starka normer och beteenden samt intar en intolerant stallning mot
avvikande personer och idéer. Samhallen med laga varden pa denna skala &r daremot mer toleranta gentemot
avvikande idéer eller beteenden.

Salter och Niswander (1995) menar att andra institutionella faktorer kan paverka ett lands

kultur men inte nédvéandigtvis vice versa. Enligt Nobes och Parker (2012) kan skillnader i
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kultur darfér anvandas for att grundlaggande jamfora lander men kulturen i sig behover inte

var en direkt avgérande faktor som gor att redovisningen skiljer sig at mellan lander.

Jaggi och Low (2000) visade att Hofstede’s (Hofstede Centre, 2014) kulturella variabler
uncertainty avoidance och power distance har ett signifikant negativt samband med antal
upplysningar, samt att graden av individualism uppvisade ett signifikant positivt samband.
Detta samband hittades ocksa inom EU efter att IFRS inforts (Akman, 2011). Vidare
konstaterade Jaggi och Low att en 6kad grad av upplysningar gick att se for multi-nationella
foretag som opererar pa en global marknad. For dessa foretag tycktes nationell kultur inte
signifikant paverka hur val upplysningskraven féljdes. Inte heller inom de tva kluster av
rattssystem som finns hade de kulturella variablerna en signifikant paverkan pa nivan av
upplysningar. Det skulle enligt forfattarna kunna indikera, att rattssystemet atminstone
innan IFRS, hade en 6verordnad betydelse jamfort med kulturella skillnader. Hope (2003)
motsatter sig detta da han i sin studie istdllet pavisade att kulturella skillnader och
rattssystem hade en lika hog forklaringsgrad for variationer i antal upplysningar och att

ingen av dessa faktorer har en dverordnad betydelse jamfort med den andra.

Istallet for att anvdnda sig av Hofstede’s modell for att studera kulturella skillnader mellan
olika lander sa studerades denna aspekt i Glaum et al. (2013) genom graden av
conservation®. Bevarande &r i detta fall ett index aggregerat fran sex olika variabler gillande

manniskors varderingar, som presenteras nedan:

1. Hur viktigt det ar att leva i en sdker miljé och huruvida man férsdker att undvika saker som kan riskera
ens egen sakerhet

2. Hur viktigt det ar att staten garanterar manniskors sdakerhet mot alla typer av hot och huruvida staten
bor vara sa pass stark att den kan skydda alla sina medborgare eller inte

3. Hur viktigt det anses vara att manniskor gor vad de blir tillsagda och féljer lagar och regler som finns
Hur viktigt det anses vara att bete sig pa ett korrekt satt och att undvika att gora saker som andra
skulle uppfatta som felaktigt
Hur viktigt det anses vara att man ar ddmjuk, blygsam och inte drar for mycket uppmarksamhet till sig
Hur viktigt man anser att traditioner ar och i vilken utstrackning man foljer de seder som familjen eller
religionen foresprakar

Data till dessa fragor ar insamlad ar 2004 i en omfattande undersékning gjord av European

Social Survey (ESS). Metoden att mata graden av bevarande utifran dessa data ar utvecklad

* | fortsattningen 6versatt till bevarande dven om detta inte ar en helt korrekt 6versattning.
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av Schwartz (2003). Mahéanda lite 6verraskande sa ar Sverige det land av samtliga EU-lander i
undersokningen som ansag dessa varderingar vara minst viktiga, med andra ord minst
bevarande. Storbritannien hamnar i mitten av detta index. Ett signifikant negativt samband
mellan detta index och antal upplysningar hittades i studien av Glaum et al. (2013), vilket
forfattarna menar kan forklaras av att motstandet mot forandring ar hogre i bevarande
lander och darfor anpassar de sig inte till de nya reglerna i samma utstrackning som mindre

bevarande lander.

3.5 Positiv redovisningsteori

Positive Accounting Theory, eller P.A.T., bygger pa tanken om att manniskor ar rationella och
darmed i forsta hand tjanar sig sjalva. Darfor sker alltid, enligt Riahi (2004), vinst- och
nyttomaximering med utgangspunkt i den egna individen. Enligt teorin tenderar rationell
nyttomaximering att foretas av alla oavsett om det ar i rollen som exempelvis aktiedgare,
anstalld eller standardsattare. Da valet av redovisningsmetoder ar operativt férankrat i
foretaget har agenter i form av redovisningsekonomer och framférallt beslutsfattande
ledning en bestammande roll i valet av redovisningsmetod. Genom valet av

redovisningsmetod kan nyttomaximering ske for individen.

3.5.1 Redovisningspolicy och valet av redovisningsregler

For att foretag ska kunna formedla en rattvis bild i redovisningen maste ett val av
redovisningsprinciper goras, vilka skall spegla foretagets prestation for en specifik tidsperiod.
Genom det fria och aktiva valet av olika redovisningsprinciper férekommer subjektiva
varderingar och val som kan spegla foretagets prestation i mer eller mindre bra dager (Riahi,

2004).

Det finns flera olika motiv bakom varfér ansvariga for redovisningen Onskar justera
redovisningsmetoder eller bedémningar. Genom att subjektivt och selektivt vadlja de
principer och grunder for uppskattningar som passar bdst med vilket resultat foretaget
onskar uppna pa balansdagen féretas en form av Earnings Management (Riahi, 2004). Healy
och Wahlen (1999) menar att foretag anvdnder subjektiva beddmningar inom finansiell
rapportering for att modifiera de finansiella talen och pa sa satt vilseleda intressenter kring

den faktiska ekonomiska prestationen. Riahi (2004) havdar att subjektiviteten blir en form av
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manipulation av de tillgdngliga redovisningsreglerna for att uppna "ratt" resultat i

forhallande till marknadens forvantningar.

Walker (2013) som syntetiserat forskningen kring Earnings Management definierar
begreppet som att det ar foretagsledningens omddéme som speglas i de valmojligheter som
redovisningsreglerna ger anvandaren, och som darmed later valet av redovisningsprinciper
samt rapportering reflektera ett eller flera matt av resultatpaverkan. Definitionen ar alltsa
valdigt bred, men med denna definition ryms mindre tolkning kring om fenomenet i sig ar
nagot positivt eller negativt, jamfort med vissa andra studier dar det automatiskt setts som
nagot negativt. Earnings Management ar darmed en term som speglar i vilken grad foretag

anvander sig av subjektiviteten i redovisningen for att uppna nagon form av vinning.

Dechow, Ge och Schrand (2010) kommer fram till att det sker mindre Earnings Management
i lander med starkare skydd for investerare, vilket i teorin betyder common law-lander.
Gassen, Fulbier och Sellhorn (2006) drar liknande slutsatser, att graden av Earnings
Management generellt ar lagre i lander med common law jamfort med lander som har ett
rattsystem baserat pa code law. Walker (2013) finner att foretag utnyttjar subjektiviteten i
periodiseringar for att utdva Earnings Management och lyfter fram tre huvudsakliga motiv
till detta. Det forsta ar for att kunna uppna mal och gréanser for bonus eller annan form av
beloning for foretagsledningen. Det andra ar for att paverka externa intressenter och
investerare som bygger sina uppskattningar kring risker eller framtida kassafloden pa den
publicerade informationen. Det tredje och sista ar for att influera andra parter som kan ha
intresse av foretagets finansiella styrka; nuvarande eller framtida konkurrenter, kunder,

leverantorer, anstallda, tillsynsorgan, politiker etcetera.

Cohen et al. (2011) undersokte garantiavsattningar gjorda av 800 noterade amerikanska
foretag och fann bevis for Earnings Management i samband med denna typ av
periodiseringar. Forfattarna visade att detta kommer till uttryck genom att
garantiavsattningar anvands som ett satt att uppna forvantade resultatmal i de finansiella
rapporterna. Saledes utnyttjar ledningen mojligheten till subjektiva bedémningar inom

standarden enligt denna studie.
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4. Institutionalia
| detta kapitel presenteras standarden IAS 37; vad den innehdller, hur den ér utformad och
vilka krav den stdller pa hur féretagen skall redovisa sina garantiavsdéttningar. Ddrefter féljer

ett avsnitt som behandlar begreppet garanti och vad det innefattar.

4.1 1AS 37

Standarden IAS 37 innehaller riktlinjer for hur avsattningar, eventualforpliktelser och
eventualtillgangar ska behandlas i redovisningen. For vissa typer av dessa tre namnda
begrepp finns dock andra standarder som istdllet ska tillampas (p. 5). Dessa ar:
entreprenadavtal (IAS 11), inkomstskatter (IAS 12), leasingavtal (IAS 17), ersattningar till
anstallda (IAS 19) och forsakringsavtal (IFRS 4).

IASB definierar en skuld som en befintlig forpliktelse till foljd av intraffade handelser, som
medfor ett utflode av resurser fran foretaget. En avsattning uppfyller samtliga dessa krav,
men ar oviss vad galler belopp eller forfallotidpunkt (p.10) och ska darfor inte redovisas som
en skuld. Standarden behandlar som namnt utéver avsattningar dven eventualforpliktelser
och eventualtillgangar. En eventualforpliktelse kan skilja sig fran en avsattning pa tva olika
satt. Det forsta alternativet ar att det inte ar sannolikt (<50 %, p.23) att ett utflode av
resurser kravs, eller att det inte med tillracklig tillforlitlighet gar att berdakna storleken pa
forpliktelsen (p. 10). Det andra alternativet ar att en handelse som delvis ligger utom
foretagets kontroll maste intraffa eller utebli for att forpliktelsen ska behoéva infrias (p. 10).
Pa samma satt definieras en eventualtillgdng som en mdjlig tillgang vars forekomst bygger

pa att en handelse som inte ligger helt inom foretagets kontroll intraffar eller uteblir (p.10).

Om det gar att gora en tillforlitlig uppskattning av beloppet och tidpunkten for utflode av
resurser ska en avsattning redovisas i balansrdakningen (p.14). Foretaget ska for varje slag av
avsattningar lamna upplysningar om periodens: IB- och UB-varde, avsattningar som har
gjorts, belopp som har tagits i ansprak och outnyttjade belopp som har aterforts (p.84).
Dessutom ska en kortfattad beskrivning av forpliktelsens karaktar, forvantad tidpunkt for
utflode av resurser och indikation om osakerhetsfaktorer om beloppet eller tidpunkt for
utflode av resurser ges (p.85). For att bedoma om tva slag av avsattningar kan redovisas
tillsammans ska foretaget beakta om posterna ar tillrackligt lika i sin karaktar och fortfarande

kan uppfylla kraven, ndmnda ovan (p. 84-85), trots att de redovisas sammanslagna (p. 87).
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Som exempel i standarden namns att alla garantiforpliktelser kan anses vara ett slag av
avsattningar, men att exempelvis garantiforpliktelser och legala forpliktelser inte bor

redovisas sammanslagna.

Gar det inte att gora en tillforlitlig uppskattning av beloppet eller tidpunkten sa klassas det
som en eventualforpliktelse (p. 26) och ska da inte redovisas som en post inom linjen i
balansrakningen (p.27), utan endast i form av en tillaggsupplysning. | denna upplysning skall
en kortfattad beskrivning av forpliktelsen, samt en uppskattning om dess finansiella effekt
ges. Ar sannolikheten for ett utfléde av resurser narmare noll behéver inte tilliggsupplysning

ldmnas (p.86).

Beloppsstorleken pa en avsattning ska bestammas till den basta uppskattningen av det som
pa balansdagen skulle kravas for att infria forpliktelsen, eller kostnaden for att overfora
forpliktelsen till tredje part (p.36). For avsattningar géllande enstaka forpliktelser sa som
omstruktureringar, miljoataganden och rattstvister skall beloppet uppskattas till det mest
sannolika utfallet. Dock ska dven andra modjliga utfall beaktas och beloppet ska regleras
uppat eller nedat med hansyn till dessa (p.40). Grupper av liknande avsattningar, exempelvis
garantier, skall uppskattas genom att alla tdnkbara utfall vags samman med deras
sannolikheter och ett sa kallat vintevirde fas d& fram (p.39). Aven om sannolikheten fér ett
utfléde ar mindre an 50 % for en enskild garantiforpliktelse, sa kan det sammantaget vara
over 50 % sannolikhet att ett utflode kommer att kravas for kategorin av forpliktelse som

helhet. Darfor ska en avsattning anda goras.

Aven om det fér vissa andra skulder sdsom upplupna kostnader kan behdvas en
uppskattning gallande belopp eller betalningstidpunkt, sa ar osadkerheten i regel mycket
mindre an for avsattningar (p.11). Enligt principen om rattvisande bild ska avsattningar trots
osdkerheten tas upp i balansrdakningen, dock motiverar osdkerheten inte att foretag

avsiktligt 6verskattar beloppens storlek (p. 43).

Om den forvantade utbetalningen berdknas ske langt fram i tiden ska beloppet diskonteras
till nuvarde med en rantesats som tar hansyn till marknadens beddmning av pengars
tidsvarde och de specifika risker som ar forknippade med skulden. Foretaget ska ocksa lamna
en tillaggsupplysningar gallande detta (p. 84). Diskonteringen till nuvdrde behoéver dock

endast goras om diskonteringseffekten ar vasentlig for beloppets storlek (p.45-47). Om detta
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gors sa kommer det redovisade beloppet av en diskonterad avsattning att 6ka over tid fram
till dess att utbetalning sker. Denna 6kning ska redovisas som en ranteutgift (p.60). Vid varje
balansdag skall avsattningar omprovas och justeras sa att de aterspeglar den basta
uppskattningen. Ar det inte ldngre sannolikt att ett utfléde av resurser kommer att krivas

skall avsattningen aterforas (p.59).
4.2 Garantier

4.2.1 Vad ar en garanti?

Enligt Murthy och Djamaludin (2002) ar definitionen av en garanti ett frivilligt atagande fran
sdljare till kdpare som grundar sig pa den eventuella handelsen att en produkt slutar att
fungera. Med detta menas att produkten inte fungerar som den ska under korrekta
anvandarférhallanden. Inom garantitiden atar sig sdljaren da att atgarda fel som upptacks,
som inte kan forklaras av att kunden varit vardslos eller anvant produkten pa ett felaktigt
satt. Murthy och Djamaludin menar att genom att ldmna en garanti i samband med en
forsaljning skapas ett mervarde for kunden, vilket ocksa bidra till att minska osdkerheten
infor ett kop. Pa sa vis ar garantier ett satt for saljaren att kunna oka sin forsaljning men

ocksa att visa kunden att produkterna som séljs ska halla en viss kvalitet.

Nar en garanti lamnas till kunden maste ocksa saljaren ha klart for sig vilka framtida
kostnader som kan komma att krdavas under denna garantitid. Garantikostnader kan variera
beroende om garantin endast tacker pa forhand specificerade typer av fel eller hela
produkten, samt hur lang garantitiden ar. Det ar enligt Murthy och Djamaludin (2002) inte
ovanligt att garantikostnader kan motsvara allt ifran en till tio procent av forsaljningen under
ett ar. De menar att allt detta ar beroende av vilken typ av produkter ett féretag saljer, hur
omfattande garantipolicy de har och hur hog kvalitet produkten generellt haller vid
forsaljningstillfallet. Vid handelse av att sdljaren maste infria sitt dtagande stalls denna infor
valet att antingen reparera eller byta ut produkten och valet kan variera beroende pa vad

som ger lagst kostnader i varje specifikt fall.

Nar foretag lamnar garantier behover de, for att veta hur mycket som ska avsattas till
framtida ataganden, gora en uppskattning pa hur manga av produkterna som saljs under ett
ar som kan behova atgardas enligt gallande garantiforeskrifter (Xie & Liao, 2013). Wu (2011)

menar att beroende pa vad det ar for produkt sa kan nyttjandegraden av garantin fran
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koparen variera; for tekniska produkter med kort livslangd kanske kdparen snarare inhandlar
en ny produkt istallet for att fa en adldre atgardad, trots att garantin fortfarande galler. Detta
innebar att foretagets atagande inte kommer att infrias trots att ett fel uppstatt da koparen
aktivt valjer att inte fa sin vara atgardad. Omvant finns dven problematiken kring varor som
aterlamnas men som faktiskt inte ar felaktiga i den meningen att det ar nagot som tacks av
garantin, till exempel mjukvarufel. Detta ar enligt Wu vanligt for elektroniska produkter dar
programmeringsfel kan skapa tillfalliga problem som kan aterstallas vid omstart eller

aterstallning av programvaran.

For att avgéra om ett fel i en vara ska tackas av garantin kravs enligt Wu (2011) en subjektiv
beddmning av varje drende, som avgoér om det ar ett faktiskt fel i produkten eller fel som
resulterar fran ett felaktigt anvandande. Lopande produktférbattringar och justeringar i
garantiperioden for produkter kan anvdandas som medel for att forsoka forbattra sakerheten
i uppskattningen kring garantiavsattningar. | och med sadana justeringar och med tanke pa
att forsaljningen kan ga bade upp och ned sa kan garantiavsattningar variera kraftigt 6ver tid

enligt Xie och Liao (2013).
4.2.2 Garantier kopplat till konsumentskydd

4.2.2.1 Sverige

Svenska Konsumentverket forklarar begreppet garanti pa féljande satt:

Garanti innebar att séljaren ansvarar for att varan fungerar och behaller kvaliteten under
en viss tid. Det ar alltid frivilligt for saljaren att lamna garanti. Det vanligaste &r att
garantin galler for en viss tid, till exempel ett ar. Garantin kan ocksa vara utformad s3 att
en viss egenskap hos varan garanteras. Kontrollera noga vad garantin omfattar sa att du
vet vad som galler for just ditt kop (Konsumentverket, 2014).

Det ar alltsa upp till séljaren att lamna garanti och om detta gors sa ska kdparen fa tydlig
skriftlig information kring vad som innefattas av garantin. Om képaren under garantitiden
upptacker ett fel i varan som omfattas av garantin sa har kdparen ratt att kréva att saljaren
atgardar detta. De vanligaste atgarderna ar reparation eller att koparen far en ny vara, men

det kan ocksa innebéra prisavdrag eller ratt att hdva kdpet (Konsumentverket, 2014).

Under garantitiden skall sdljaren avhjalpa fel som uppstar och det under denna tid upp till
sdljaren att bevisa att varor som lamnas for atgard inte ar orsakade av olyckshandelse,

vanvard, onormal anvandning eller att kdparen inte foljt skotsel kring varan (KL & KKL 21 §).
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Nar garantitiden gatt ut har kunden enligt Konsumentkoplagen (1990:932), som behandlar
situationer dar naringsidkare saljer till privatperson, reklamationsratt i upp till tre ar.
Bortsett fran de forsta sex manaderna efter kopet, dar bevisbordan ligger hos saljaren (KKL
20a §) sa ar det kdparen som har bevisbérdan och som maste bevisa att felet ar relaterat till
fabrikationsfel eller liknande fel innan képaren fick varan (KKL 23 §). Nar bada parter ar
antingen naringsidkare eller privatpersoner galler istdllet Koplagen (1990:931). | dessa fall

ligger alltid bevisbérdan pa képaren och reklamationstiden ar endast tva ar (KL § 32).

4.2.2.2 Storbritannien

| Storbritannien kradvs att man skiljer pa definitionerna kring garantier. Det som vi i Sverige
bendamner garanti definieras i Storbritannien som guarantee, det vill saga ett frivilligt
atagande fran saljaren utan extra kostnad for kdparen. En konsument kan i Storbritannien
aven bli erbjuden warranty vilket mer liknar utdkad reklamationsratt eller en typ av
tillaggsforsakring (Trading standards UK, 2014). | common law-lander finns det inte lika
mycket specifika regler nedskrivna i lagtext, men i Sale and Supply of Goods to Consumers
Regulations (2002) star stadgat att om ett foretag lamnar en garanti sa forbinder de sig att
atgarda fel inom ramen for garantin, annars har de gjort sig skyldiga till ett kontraktsbrott. |
denna lag star dven, precis som ar fallet i Sverige, att lattforstaelig skriftlig information om

garantins innehall ska lamnas till kunden.

Nar det galler reklamationer sa finns regler i Sale of Goods Act (1979) liknande de i svenska
Konsumentkoplagen. Inom de forsta sex manaderna fran kopet ligger bevisbordan pa
sdljaren, darefter gar den o6ver till koparen. Reklamationstiden skiljer sig beroende pa vilket
typ av vara det ar och i vissa fall kan konsumenter ha forlangd reklamationsratt i upp till sex

ar (Trading standards UK, 2014).

4.2.2.3 Europeiska Unionen

Inom EU finns grundldggande konsumentrattsliga regler som garanterar kunden
reklamationsratt i tva ar pa kop inom Europeiska Unionen (European Consumer Centres
Network, 2014). Dessa regler utgor minimikrav for medlemslanderna som sjalva far instifta
ytterligare regler sa lange de inte ar till nackdel for konsumenten. Reglerna och
foreskrifterna for reklamation maste formedlas skriftligt och pa ett forstdeligt satt till

koparen. Likt de lokala reglerna for Sverige och Storbritannien kan féretag helt frivilligt ge ut
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garanti och vidare definiera vad som skall inga i denna. Under garantitiden har kdparen ratt
att fa hjalp enligt de garantiforeskrifter som satts upp for varan. Garantin ar helt frivillig fran
tillverkaren och kan darmed begransas, daremot har man som kdpare, som namnt ovan,
reklamationsratt i tva ar. Vid reklamation ligger bevisbordan enligt dessa regler alltid pa

kdparen.

4.2.3 Hantering av garantiavsattningar i bokforingen

Nar forsaljning av en produkt sker sa krediteras ett konto i kontoklass 3 (Intdkter) och ett
konto i kontoklass 1 (Tillgangar) debiteras. Om forsaljningen innebar ett garantidtagande for
det séljande foretaget sa uppskattas och berdknas hur stort utfléde av resurser som kommer
att kravas for att reglera detta datagande. Darefter debiteras ett kostnadskonto (kontoklass 4-
7) for garantier och ett konto for avsattningar (kontoklass 2) krediteras. Om och nar det
kravs ett utflode av resurser for att avhjdlpa kunden vid ett garantiarende sa debiteras
kontot for garantiavsattningar, sa att beloppet minskar. Samtidigt krediteras antingen
Kassa/bank i de fall en aterbetalning sker till kunden, i annat fall nar det kravs reservdelar

eller dylikt sa krediteras ett lagerkonto (Cairns, 2003).

Om det inte langre ar troligt att ett utflode av resurser kommer att kravas for
garantiatagandet eller att beloppet inte kommer vara sa stort som foretaget fran borjan
trodde sa gors en aterfoéring. Det innebéar att avsattningskontot debiteras, det vill saga
minskar, och samma minskning gors pa kostnadskontot for garantier som krediteras. | de fall
som tidseffekten ar vasentlig ska foretaget enligt standarden (p.45-47) diskontera
garantiavsattningen till nuvarde. Da kommer avsattningens storlek att 6ka med effekten av
nuvardesberdkningen genom en kreditering av avsattningskontot och samma belopp

debiteras som en rantekostnad.
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5. Empiri & Analys

| detta kapitel kommer vi att redogéra for vdra empiriska resultat samt I6pande analysera
dessa utifran tidigare teori. Vi kommer att inleda med en presentation av urvalet och
branschstrukturen fér féretagen. Ddrefter presenteras resultaten frdn de olika delarna i
undersékningen som i tur och ordning behandlar: Storleken pd& garantiavsdttningar i
forhéllande  till omsdttningen;  Aterféringar av  garantiavsdttningar;  Kortfristiga
garantiavsdttningar;  Tillimpning av standarden 6ver tid, samt Efterlevhad av

upplysningskrav.

5.1 Urval och branschstruktur

Vart urval baseras pa en totalundersokning av de féretag som har garantiavsattningar pa
listorna Large Cap Stockholm pa NASDAQ OMX samt FTSE100 pa London Stock Exchange,
vilka beskrivits ndrmare i avsnitt 2.3.2. Totalt antal foretag for dessa tva marknader ar 65
stycken pa Large Cap och 100 stycken pa FTSE100. Av dessa ar det 20 respektive 11 stycken
foretag som redovisar garantiavsattningar, vilket innebar 31 % av de totala foretagen listade
pa Large Cap och 11 % av de totala foretagen listade pa FTSE100. Branschstrukturen for

foretagen som har garantiavsattningar visas i diagram 4 och 5 nedan:

M Hogteknologiska
industrikomponenter, 8 st

H Fordonsindustrin, 2 st

M Konsumtionsartiklar, 3 st

H Byggindustrin, 3 st

M Sjukvardsindustrin, 2 st

i Telekom, 1 st

M Forsvars-/Flygindustrin, 1 st

Diagram 4 Branschstruktur fér de svenska féretag som redovisar garantiavsattningar
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H Hogteknologiska
industrikomponenter, 4 st

M Fordons-/Férsvars-/Flygindstrin,
5st

i Material till byggindustrin, 1 st

H Investment inom
industriforetag, 1 st

Diagram 5 Branschstruktur fér de brittiska foretag som redovisar garantiavsattningar

Det ar en relativt tydlig struktur som vaxt fram for vilken typ av féretag det ar som har
garantiavsattningar; i majoritet tillverkande foretag som levererar hogteknologiska
industrikomponenter eller fardiga produkter till sina kunder, foretag inom férsvarsindustrin
eller foretag inom bygg- och anlaggningsbranschen. Férdelningen mellan landerna skiljer sig
en del at da Sverige har ett mer diversifierat urval av foretag och branscher representerade
an Storbritannien. Vanligast ar, som kan utldasas ur diagrammet ovan, hégteknologiska
industrikomponenter vilka star for en stérre del av antalet féretag som redovisar
garantiavsattningar. Aven om dessa utgdr en stérre grupp sa ar foretagens verksamheter

inom denna grupp valdigt varierande.

Vad som kan ses som anmadrkningsvart ar mojligtvis avsaknaden av féretag fran vissa
branscher i Storbritannien kontra Sverige eller vice versa. | Sverige finns tre stora
byggforetag, som redovisar langa garantitider, medan det i Storbritannien saknas en
motsvarighet. Detta ar inte for att foretag inom samma bransch saknas i Storbritannien; utan
snarare att de inte ar tillrackligt stora for att komma med i urvalet da detta begransas med
utgangspunkt i borsvarde. Klassificeringen  "Fordons-/Forsvars-/Flygindustrin"  for
Storbritannien gors da féretagen inom denna grupp inte primart inriktat sig pa en av dessa
branscher. Inom denna kategori ar det huvudsakligen foretag med diversifierade produkter
och tjanster till det militara. Vi har valt att kategorisera dem pa denna niva da vi anser att

det ger en mer rattvist klassificering av respektive foretags verksamheter.
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5.2 Storleken pa garantiavsattningar i forhallande till omsattning

For att kunna jamfora storleken pa garantiavsattningar mellan foretagen och landerna sa
maste det faktum att foretagen ar olika stora hanteras pa nagot satt. Storleken pa bolagen
kan skilja sig valdigt mycket trots att de ar de storsta bolagen inom respektive land. | Sverige
sa har exempelvis Volvo Group en omsattning pa 303 miljarder SEK for ar 2012 jamfoért med
Axis som samma ar har en omsattning pa 4,2 miljarder SEK. Darfor skulle
garantiavsattningarnas storlek i absoluta tal inte sdga nagot annat an mojligen att

garantiavsattningarnas storlek okar till viss del proportionerligt med storleken pa bolaget.

Peek (2004) gor antagandet att storleken pa garantiavsattningar ar en funktion av storleken
pa omsattningen. Detta torde stdamma rent intuitivt, dd en okad forsaljning ocksa innebar
Okade garantidtaganden, allt annat lika. Darfor har storleken pa garantiavsattningar for
foretag X ar t berdknats som garantiavsattningar ar t/omsattning ar t. Ett medelvédrde har
raknats ut byggt pa observationerna fran varje enskilt bolag under hela

undersokningsperioden 2006-2012. Darefter har ett medelvarde och median for samtliga

observationer med bolag fran samma land raknats ut.

Informationen kring storleken pa garantiavsattningar och omsattning har hamtats fran
respektive foretags arsredovisning. Storleken pa arets garantiavsattningar redovisas i en not
till  balansrdkningen. Storleken pa nettoomséattningen har hamtats direkt fran
resultatrakningen och har berdknats for féretaget som helhet, trots att det finns foretag som
har olika verksamhetsgrenar dar garantiavsattningar troligtvis i forsta hand ar hanforliga till

en viss verksamhetsgren.

Som namnt ovan var det 31 stycken bolag som hade garantiavsattningar under
undersokningsperioden 2006-2012. Vissa av dessa hade inte garantiavsattningar under hela
perioden utan endast for vissa ar, majoriteten redovisade dock garantiavsattningar varje ar.
Medelvardet som har berdknats for varje foretag under sjuarsperioden ar det som ligger till
grund for det samlade medelvardet och den samlade medianen som visas i tabell 2. Snittet
pa arlig garantiavsattning som andel av total omséattning for foretagen i vart urval ar mellan
0,6 % och 0,7 %. Spridningen ar stor, mellan 0,03 % och 2,28 % av omsattningen, varfor

medianen ar ett nagot mer tillforlitligt matt att anvanda.

39



Total population

Totalt antal bolag i populationen 165
Totalt antal som redovisar garantiavsattningar 31
Medelvarde 0,69 %
Median 0,58 %
Minvarde 0,03 %
Maxvarde 2,28 %

Tabell 2 Storleken pa arlig garantiavsattning som andel av omséttning

Att storleken pa garantiavsattningar varje ar i snitt ar under en procent for vart urval kan
tyckas vara relativt l1agt och darfér uppfattas som en inte allt for viktig post for foretagen.
Detta kan sdkert vara korrekt for nagra av bolagen som endast har garantidataganden
relaterat till en valdigt liten del av sin totala forsaljning, medan det for andra trots allt kan
handla om betydande belopp. Volvo Group, listat pa Large Cap, som ar det féretag som har
hogst arliga garantiavsattningar i forhadllande till omsattningen, gor exempelvis
garantiavsattningar pa i snitt 6,3 mdr SEK varje ar. Ett annat bolag pa Large Cap, Ericsson, har
trots att de endast ligger strax 6ver populationens medelvarde arliga garantiavsattningar pa
nastan 2 mdr SEK. For nagra av de brittiska bolagen pa FTSE 100 handlar det om

garantiavsattningar pa nastan 100 miljoner GBP* varje ar.

Ett annat matt som kan visa pa garantiavsattningars relativa relevans ar hur stor den arliga
garantiavsattningen ar som andel av resultatet fore skatt. Nar observationer for enskilda ar
med negativt resultat rensats for att inte snedvrida medelvardet at fel hall sa ar snittet i
populationen 10 % av resultatet fore skatt. Det hogsta medelvardet for ett foretag ar 43 %
(Electrolux pa Large Cap) och den hogsta enskilda observationen for ett ar ar 156 % (aven

det Electrolux, 2008).

Om istéllet varje lands foretag presenteras for sig, sa gar det att utldsa i tabell 3 att storleken
pa de arliga garantiavsattningarna som andel av omsattningen tydligt skiljer sig at. For de
svenska bolagen dr medelvardet for populationen 0,88 % och medianen 0,84 %, medan
dessa for de brittiska bolagen dr 0,36 % och 0,31 % respektive. Detta ar en markant skillnad
som skulle kunna bero pa att Sverige iakttar storre forsiktighet i sina bedémningar och

darigenom gor hogre garantiavsattningar, vilket i sin tur skulle kunna vara en konsekvens av

* Aktuell kurs GBP-SEK 2014-04-04: 1 GBP = 10,84 SEK
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forsiktighetsprincipen eller konjunkturutjamningsprincipens starka stdllning i svensk
redovisning (Artsberg, 2005). Code law-lander ses ocksa generellt som mer konservativa
jamfort med common law-lander (Doupnik & Salter, 1995) och Gray (1988) klassar Sverige

som ett mer konservativt land jamfért med Storbritannien.

Large Cap (Sverige) FTSE 100 (Storbritannien)
Totalt antal bolag i populationen 65 100
Totalt antal som redovisar garantiavsattningar 20 11
Medelvarde 0,88 % 0,36 %
Median 0,84 % 0,31%
Minvdrde 0,04 % 0,03 %
Maxvarde 2,28 % 0,88 %

Tabell 3 Storleken pa arlig garantiavsidttning som andel av omséttning, Sverige och Storbritannien

Storleken pa den arliga garantiavsattningen skulle alltsd kunna vara ett uttryck for olika
grader av konservatism. Schultz och Lopez (2001) kom i sin studie fram till att beddmningen
kring hur stor garantiavsattning som bor goras ett visst ar skilde sig at mellan
redovisningsekonomer fran mer eller mindre konservativa lander, da de foérstndmnda
forordade hogre garantiavsattningar jamfort med de sistnamnda. Detta stammer Overens
med resultaten fran var undersokning, men med den stora skillnaden att det i var studie ror
sig om individuella foretag med skilda forutsattningar. | Schultz och Lopez (2001) studie
baserades resultaten pa att de olika ldandernas representanter fick ta stallning till ett och
samma foretags information som underlag fér berdkningarna. Som namnt i avsnittet 5.1
ovan ser ocksa branschstrukturen valdigt olika ut i de bada landerna, vilket skulle kunna vara
en bidragande faktor till att de svenska foretagen generellt har hogre arliga

garantiavsattningar.

5.3 Aterforingar av garantiavs:ittningar

For att fa ett matt pa hur stora aterforingar respektive foretag gor varje ar och for att kunna
jamfora detta mellan foretagen och landerna sa har vi satt den arliga aterféringen i relation
till de totala garantiavsattningarna som redovisas samma ar. Darigenom far vi ett matt som
eliminerar att foretagen &r olika stora och det gar att fa en bild av hur stor andel av
avsattningarna som aldrig anvands och istallet aterfors till resultatrakningen som en positiv

post. Ett medelvarde har raknats ut for varje foretag baserat pa sju arliga observationer for
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perioden 2006-2012, darefter har medelvarde och median berdknats for respektive

population och foér de tva populationerna tillsammans.

Total population

Totalt antal bolag i populationen 31
Totalt antal bolag som redovisar aterféringar separat 25
Medelvarde 9%
Median 7%
Minvarde 2,56 %
Maxvarde 22,41 %

Tabell 4 Arliga aterforingar i forhallande till totala garantiavsattningar

Det samlade resultatet fran denna del av undersokningen aterfinns i tabell 4. Bortfallen
beror pa att fem av féretagen inte har sarredovisat aterforingar fran arets garantiavsattning,
det ar saledes inte mojligt att fa fram nagon information for dessa. Dessutom har Elekta
exkluderats fran Large Cap da de endast redovisade aterféringar ett av aren och da hade en
aterforing pa over 41 % av totala garantiavsattningar, vilket forvrangde resultatet kraftigt
och anses darfor vara en icke-representativ observation. Som kan utldsas i tabell 4 ar det ett
stort spann pa hur stor andel av de totala garantiavsattningarna som aterférs varje ar,
mellan 3 % upp till dver 22 %. Vi har inte kunnat se nagra tecken pa att aterforingarna for

bolagen i studien skulle ha varken minskat eller 6kat under perioden.

| tabell 5 presenteras observationerna for varje land separat. Som kan utldsas i tabellerna ar
det ett stort spann dven i respektive land, med extremvarden at bada hall. Darfor ar
medianen i detta fall ett mer tillforlitligt matt. Bolagen fran Storbritannien har da i snitt mer
an dubbelt sa stora aterféringar procentuellt som de svenska, 16 % jamfort med 6 %. Det ska
dock noteras att bortfallet ar nastan 50 % for de brittiska foretagen, da det ar flera av dem

som inte redovisar aterféringar separat, trots att detta foreskrivs i standarden (p. 84).

Large Cap (Sverige) FTSE 100 (Storbritannien)
Totalt antal bolag i populationen 20 11
Totalt antal bolag som redovisar aterforingar separat 18 7
Medelvarde 7% 15%
Median 6 % 16 %
Minvarde 2,56 % 5,20 %
Maxvarde 22,41 % 22,27 %

Tabell 5 Arliga aterforingar i férhallande till totala garantiavsittningar, Sverige och Storbritannien
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Da aterféringar blir en resultatpaverkande post i positiv riktning i resultatrakningen kan det
vara ett satt for foretaget att utdéva en form av Earnings Management. Detta forutsatt att
det ar en medvetet felaktig uppskattning fran foretagets sida och att de utnyttjar den
mojlighet till subjektiva bedomningar som standarden ger utrymme for. Avsattningar, och
periodiseringar i allmanhet, ar enligt Walker (2013) nagot som foretagen anvander for att
utdva Earnings Management. | grunden ar aterféringar nagot som foretaget gor for att visa
upp en mer rattvis bild kring framtida uppskattningar om utfléde av resurser kopplat till
garantiataganden, det behover sdledes inte vara ett tecken pa Earnings Management. Vad
en aterforing ett specifikt ar beror pa ar inte nagot som upplyses om i arsredovisningarna.
Under ett enstaka ar kan aterforingar goras pa grund av att farre produkter an foretaget
raknat med har behovt atgardats, vilket i sin tur kan bero pa att produktkvaliteten har hojts
eller att kunden inte utnyttjat garantin utan istallet kopt en ny produkt. Detta ar vanligt for
exempelvis teknikprodukter med relativt kort livslangd i kombination med en standig

teknologiutveckling vilket snabbt gor dldre produkter obsoleta (Wu, 2011).

Med detta i atanke ar det dnda inte speciellt troligt att stora aterforingar varje ar skulle
kunna forklaras av dessa tidigare namnda anledningar till felaktiga uppskattningar. Eftersom
foretaget vid varje balansdag (IAS 37, p. 59) ska gora revideringar av sina garantiavsattningar
bor de rimligen ta hénsyn till om de tidigare ar har gjort for stora avsattningar och
darigenom anpassa framtida avsattningar. Detta ©kar sannolikheten for att nar stora
aterforingar gors varje ar sa ar det ett satt for foretaget att faktiskt utdva Earnings
Management. Motiven till att genom subjektiva bedémningar paverka resultatet i 6nskad
riktning kan vara att foretagsledningen vill uppna uppsatta mal for exempelvis bonusar eller
att paverka olika intressenters och investerares syn pa bolagets prestationer (Walker, 2013).
Resultaten fran denna undersokning kan inte forklara varfér manga av féretagen gor stora
arliga aterforingar eller ens om det ar en medveten strategi fran foretagsledningen. Daremot
kan resultaten belysa att detta fenomen existerar samt visa pa att det faktiskt finns

skillnader landerna emellan.

Om resultaten fran denna studie kan kopplas till ett satt for foretaget att utéva Earnings
Management sa gar de tvart emot slutsatserna fran Gassen, Fulbier och Sellhorn (2006), som
i sin studie konstaterade att detta skulle vara mer vanligt férekommande i code law-ldander.

Det gar daven emot Dechow, Ge och Schrand (2010) som menar att ett starkare skydd for
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investerare, nagot som symboliseras med common law-ldander som har en valutvecklad
aktiemarknad, minskar forekomsten av Earnings Management. Skillnader mellan landerna
kan dven kopplas till graden av konservatism, vilken ar hogre i Sverige och i code law-lander
(Doupnik &  Salter, 1995; Gray, 1988). Dessutom har forsiktighets- eller
konjunkturutjamningsprincipen en stark tradition inom svensk redovisningskultur (Artsberg,
2005) vilket innebar att vi skulle kunna forvanta oss hogre aterféringar fran de svenska
foretagen som ett satt jamna ut resultatet fran ett ar till ett annat. Resultaten visar dock det
motsatta da de brittiska foretagen totalt har mer an dubbelt sa stora aterforingar
procentuellt sett. Det dr dock viktigt att podngtera att denna studie fokuserat pa en isolerad
del av foretagets totala periodiseringar som skulle kunna ge utrymme for subjektiva val som
styr det rapporterade resultatet i en medveten riktning. Om studieobjektet hade varit alla

foretagens periodiseringar ar det mojligt att resultatet skulle bli ett helt annat.

5.4 Kortfristiga garantiavsaittningar

Ett ytterligare matt har konstruerats for att se hur val foretagens uppskattningar stammer
overens med det faktiska ianspraktagandet. Detta matt jamfor informationen om kortfristiga
garantiavsattningar, vilka berdknas tas i ansprak inom ett ar, for ar t-1 med det faktiska
ianspraktagandet ar t. Kvoten mellan dessa visar hur stor andel av det som klassats som
kortfristiga avsattningar som faktiskt tas i ansprak aret efter. D3 vi inte har tillgang till
information om kortfristiga avsattningar for ar 2005 sa beraknas medelvardet for varje
foretag istdllet pa sex stycken observationer, som avser kortfristiga avsattningar for aren

2006 till 2011.

Aven i denna del av undersékningen sa ar bortfallet stort, 6ver 50 %, beroende pa att manga
av foretagen i urvalet inte delar upp garantiavsattningar utefter ndr de berdknas tas i
ansprak. En anledning till detta kan vara att till skillnad fran att upplysa om aterféringar,
vilket ar ett krav i standarden, sa ar det valfritt for foretagen att redovisa hur stor andel av
garantiavsattningarna som ar kortfristiga respektive langfristiga. Precis som i tidigare avsnitt
sa har ett medelvarde raknats fram for respektive foretag for perioden vilka sedan
aggregerats till ett samlat medelviarde och en median. Det kan utldsas i tabell 6 att
medelvardet for de bada populationerna tillsammans dr 116 %, det vill sdga att féretagen i
snitt tar i ansprak mer dn vad som klassats som kortfristiga avsattningar aret innan.

Medianen daremot ar 89 %, vilket dven i det har fallet torde vara ett mer tillforlitligt matt da
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spridningen ar valdigt stor. Det bor tillaggas att da aterféringarna i manga fall &r ganska sa
hoga relativt sett, se avsnitt 5.3 ovan, sa borde rent intuitivt foretagen ta i ansprak < 100 %

av sina kortfristiga avsattningar eftersom aterféringar for respektive ar inte inkluderas har.

Total population

Totalt antal bolag i populationen 31
Totalt antal bolag som redovisar langfristiga

respektive kortfristiga garantiavsattningar 15
Medelvarde 116 %
Median 89 %
Minvarde 49 %
Maxvarde 360 %

Tabell 6 lanspraktagande av det som klassats som kortfristiga garantiavsattningar aret innan
Observationerna fran de bada landerna har dven jamforts separat och det kan utldsas i tabell
7 att resultaten skiljer sig ganska kraftigt. P4 samma satt som for aterforingar sa ar det farre
av de brittiska bolagen som lamnar upplysningar om kortfristiga avsattningar jamfért med de
svenska. Bortfallet for den forstnamnda gruppen ar saledes 64 % varfor resultaten bor tolkas
med viss forsiktighet. Om vi bortser fran detta sa ar det trots allt tydligt att de svenska
foretagen generellt tar i ansprak mer av de kortfristiga avsattningarna fran aret innan

jamfort med de brittiska.

Large Cap (Sverige) FTSE 100 (Storbritannien)

Totalt antal bolag i populationen 20 11
Totalt antal bolag som redovisar langfristiga

respektive kortfristiga garantiavsattningar 11 4
Medelvarde 138 % 55 %
Median 107 % 55 %
Minvarde 65 % 49 %
Maxvarde 360 % 62 %

Tabell 7 lanspraktagande av det som klassats som kortfristiga garantiavsattningar aret innan, Sverige och Storbritannien

Bade medelvardet och medianen for de svenska foretagen ar éver 100 % och spridningen ar
stor. For de fyra brittiska foretagen som faktiskt lamnar information om kortfristiga
avsattningar sa ar nivan valdigt mycket lagre och det ar en liten spridning mellan foretagen.
Resultaten visar att dessa foretag endast tar i ansprak drygt 50 % av vad de klassat som

kortfristiga avsattningar aret innan. Sett till att aterféringarna var hogre for de brittiska
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foretagen i avsnitt 5.3 sa ar det naturligt att de har ett lagre ianspraktagande av de
kortfristiga avsattningarna jamfort med de svenska. Daremot ar fragan om dessa
aterforingar vager upp det faktum att en stor del av den kortfristiga delen av
garantiavsattningarna inte tas i ansprak. Med tanke pa att en del av aterforingen bor hanfora
sig till avsattningar langre bak i tiden sa ar det inte sarskilt troligt. Istallet skulle en forklaring
kunna vara att uppskattningarna om nar i tiden ett garantidtagande maste infrias inte ar lika

precisa som for de svenska foretagen i urvalet.

Till skillnad fran avsnitt 5.3 om aterféringar kan graden av ianspraktagande av kortfristiga
avsattningar inte lika direkt kopplas till ett medvetet under- eller 6verutnyttjande av gjorda
garantiavsattningar. Trots att de brittiska foretagen utnyttjar lika stor del av de kortfristiga
avsattningarna ar det anda mojligt att de kommer att tas i ansprak vid ett senare tillfille,
snarare an att aterforas. Darfor ar kopplingen till Earnings Management inte lika tydlig i
denna del av undersokningen. Om resultaten fran de tva avsnitten analyseras tillsammans
kan vi dock se att det verkar finnas ett negativt samband mellan dem. De arliga aterforingar
procentuellt sett var mer an dubbelt sa stora i de brittiska bolagen, samtidigt som nivan pa
ianspraktagande av kortfristiga avsattningar var, om vi ser till medianen, nastan exakt
halften av vad den var for de svenska foretagen. Som tidigare namnt ar en forklaring till
varfor dessa tva gar at motsatt hall att det kan antas att en del av de kortfristiga

avsattningarna som inte tas i ansprak istallet aterfors.

5.5 Tillampning av standarden over tid

| motsats till avsnitten ovan som baserats pa observationer for ett specifikt ar som sedan
vagts samman, sa ska denna del av undersokningen jamfora hur féretagen anvander sig av
och tillampar standarden over tid. Genom medvetna exkluderingar reduceras antalet foretag
i denna del av undersokningen till 16 stycken svenska och 9 stycken brittiska. Detaljerad
information om respektive foretags observationer och forklaring till varfor vissa bolag
exkluderats presenteras i bilaga 2. Det ar mdojligt att avsattningar och aterforingar som tagits
med i jamforelserna nedan inte kan kopplas till ratt period for ianspraktagande. Dock bor
eventuella felaktigheter reduceras 6ver tid och sett dver perioden visa en mer generell niva

for nyttjandegraden av garantiavsattningar.
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For det forsta mattet som ar tankt att visa anvandandet over tid sa har respektive foretags
garantiavsattningar for perioden 2006-2011 summerats. Avsattningar gjorda ar 2012 ar inte
medtagna da dessa beror framtida ianspraktaganden. Foretagens aterforingar for perioden
2007-2012 har darefter summerats. Aterforingen for &r 2006 har inte tagits med da dessa
med storsta sannolikhet harror fran avsattningar gjorda innan undersokningsperioden.
Kvoten mellan totala aterforingar och totala arliga avsattningar visar sedermera hur stor del
av avsattningar, gjorda under perioden 2006-2011, som aterfors till resultatrdakningen. Detta
kan vara ett komplement till den arliga aterforingen i forhallande till totala garantier for ett

specifikt ar som har redogjorts for i avsnitt 5.3 ovan.

Alla foretag har inte sarredovisat aterforingar, istallet redovisar foretagen detta genom att
lagga in aterforingen i arets avsattning. FOr att neutralisera denna effekt berdknar vi for det
andra mattet istallet avsattningar exklusive aterféringar for samtliga foretag. Detta visar mer
rattvist nettoanvandandet av garantiavsattningarna 6ver tid. Dessa har jamforts med varje
foretags totala ianspraktagande av garantiavsattningar for perioden 2007-2012.
lanspraktagande ar 2006 har inte tagits med da dessa precis som ar fallet for aterforingar
beskrivet ovan troligen harrér fran tidigare ars gjorda avsattningar. Kvoten mellan
ianspraktagande och avsattningar exklusive aterféringar visar hur stor del av de gjorda
garantiavsattningarna som tas i ansprak under perioden. Detta anser vi vara ett satt att visa

hur garantiavsattningar utnyttjas och anvands over tid i redovisningen.

Tabellerna och diagrammen nedan &r konstruerade med hjalp av insamlad data fran
foretagens arsredovisningar. | tabellerna visas matten Aterféring/Avsdttning som skall spegla
aterforingar i forhallande till avsattning under perioden, samt lanspraktagande/Avsdttning
exklusive Aterforing vilket skall spegla graden av ianspraktagande av avsatta belopp
exklusive aterforingar under samma period. Diagrammen visar det belopp som respektive
foretag har gjort avsattningar med under perioden reducerat med det som aterforts (bla
stapel), hur mycket av detta som respektive foretag tagit i ansprak (rod stapel) samt

relationen mellan dessa belopp (gron linje).

| den totala populationen finns ett ytterligare bortfall pa tva stycken foretag fran
Storbritannien for jamforelsen Aterféring/Avsdttning da dessa inte redovisar aterforing

separat fran andra poster (se bilaga 2). | tabell 8 kan utldsas att aterforingar som del av
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avsattningar uppgar till 50,64 % i det foretag som redovisar hégst andel och 2,33 % i det
foretag som redovisar lagst andel. Detta ar dock extremvarden som kraftigt avviker fran
medelvardet och medianen som uppgar till 19,46 % respektive 14,71 % for den samlade

populationen.

Total population

Totalt antal bolag i populationen 31
Antal bolag som inkluderats i undersékningen 23
Medelvarde 19,46 %
Median 14,71 %
Minimum 2,33%
Maximum 50,64 %

Tabell 8 Totala aterféringar ar 2007 till 2012 som andel av gjorda avsattningar
under perioden 2006-2011

Total population

Totalt antal bolag i populationen 31
Antal bolag som inkluderats i undersékningen 25
Medelvarde 103,38 %
Median 97,94 %
Minimum 62,36 %
Maximum 202,07 %

Tabell 9 lanspraktagande ar 2007 till 2012 som andel av gjorda avsattningar
2006-2011 exklusive aterféringar 2007-2012

Liknande extrema variationer aterfinns fér mattet lansprdktagande/Avsdttning exklusive
Aterféring som visas i tabell 9 dar det foretaget med hogst varde har 202,07 %, det vill saga
mer an dubbelt sa hogt ianspraktagande i forhallande till avsatt belopp under perioden. Det
foretag med lagst varde har ett ianspraktagande pa endast 62,36 % av totala avsattningar
exklusive aterféringar under perioden. Aven i detta fall kan dessa ses som extremvirden som
avviker mycket fran medelvardet 103,38 % och medianen 97,94 % for populationen. Dock
bor inte allt for stor vikt laggas vid de sammanslagna ldndernas totalresultat da det i forsta
hand ar eventuella skillnader mellan ldanderna som undersokts. Nedan presenteras Sverige
och Storbritannien var for sig vilket i storre grad belyser de skillnader som vi faktiskt funnit

mellan landerna.
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Large Cap (Sverige)

Totalt antal bolag i populationen 20
Antal bolag som inkluderats i undersékningen 16
Medelvarde 11,85 %
Median 11,15%
Minimum 2,33 %
Maximum 20,63 %

Tabell 10 Totala aterféringar ar 2007 till 2012 som andel av gjorda avsattningar
under perioden 2006-2011, Sverige

| tabell 10 kan utldsas att i medeltal aterfors 11,85 % och median 11,15 % av avsattningarna i
svenska foretag. Spridningen ar relativt stor mellan féretag dar lagsta aterforingen, 2,33 %

Husqvarna) kraftigt skiljer sig fran hogsta aterforingen, 20,63 % (Ericsson).
(Husq ) gt skiljer sig g gen, 20, ( )

lanspraktagandet av garantiavsattningar i forhallande till avsattningar exklusive aterforing ar
for Sverige i medeltal 92,10 % och median 96,29 %, se tabell 11. Spridningen ar relativt stor
mellan lagsta vardet, 62,36 % (Skanska) och hogsta vardet 120,78 % (Getinge). En
generaliserbar trend kan anas kring byggbranschen, NCC (79,15 %), PEAB (68,36 %) samt
Skanska (62,36 %), som samtliga har en lag andel ianspraktagande av garantier jamfort med
vad som ar avsatt och aterfort. Resultaten for byggforetag ligger dock i linje med vad som
intuitivt kan forvantas da de gor avsattningar for en langre tidshorisont i jamférelse med
andra svenska foretag som ger ut garantier for produkter snarare an fér genomférda
byggprojekt. | diagram 6 kan utldsas att en majoritet, 11 av totalt 16 foretag i Sverige, har ett

ianspraktagande som understiger 100 %.

Large Cap (Sverige)

Totalt antal bolag i populationen 20
Antal bolag som inkluderats i undersékningen 16
Medelvarde 92,10 %
Median 96,29 %
Minimum 62,36 %
Maximum 120,78 %

Tabell 11 lanspraktagande ar 2007 till 2012 som andel av gjorda avsattningar
2006-2011 exklusive aterféringar 2007-2012, Sverige
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Diagram 6 Tillampning av standarden over tid, Sverige

For de brittiska foretagen ser férdelningen annorlunda ut jamfort med de svenska, i medeltal

aterfors 36,84 % och median 37,50 % av avsattningarna i brittiska foretag, vilket kan utldsas i

tabell 12. Spridningen ar dven har relativt stor mellan féretag dar lagsta aterforingen ar

15,78 % (Rolls Royce) medan hogsta aterforingen ar 50,64 % (Johnson Matthey) av totala

avsattningar under perioden.

FTSE 100 (Storbritannien)

Totalt antal bolag i populationen 11
Antal bolag som inkluderats i undersékningen 7
Medelvarde 36,84 %
Median 37,50 %
Minimum 15,78 %
Maximum 50,64 %

Tabell 12 Totala aterforingar ar 2007 till 2012 som andel av gjorda avsattningar

under perioden 2006-2011, Storbritannien

FTSE 100 (Storbritannien)

Totalt antal bolag i populationen 11
Antal bolag som inkluderats i undersdkningen 9
Medelvarde 123,44 %
Median 117,59 %
Minimum 62,89 %
Maximum 202,07 %

Tabell 13 lanspraktagande ar 2007 till 2012 som andel av gjorda avsattningar
2006-2011 exklusive aterféringar 2007-2012, Storbritannien
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lanspraktagandet av garantiavsattningar i forhallande till avsattningar exklusive aterforing ar
for de brittiska foretagen i medeltal 123,44 % och median 117,59 %, se tabell 13.
Spridningen ar precis som i Sverige valdigt stor mellan lagsta vardet 62,89 % (Johnson
Matthey) och hogsta vardet 202,07 % (Meggitt). En majoritet, sex av totalt nio brittiska
foretag, har ett ianspraktagande som Gverstiger totalt avsatt belopp exklusive aterféringar
vilket kan utldsas i diagram 7. Ett ianspraktagande som o6verstiger 100 % kan bero pa ett
flertal faktorer som till exempel Overskattning av avsattningar som med tiden aterfors,
omklassificeringar eller minskande andel garantiataganden. En viss osdkerhet i resultatet bor

dock tas i atanke da underlaget pa nio foretag kan anses vara for litet for att representera en

generell trend.

350 250,00%
300
200,00%
mmmm Avsattning exklusive

Q 250 Aterféring, MGBP
[a
g 200 150,00%
] mmmm |anspraktagande,
S 1%0 100,00% MGBP
= 100
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50
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Diagram 7 Tillampning av standarden 6ver tid, Storbritannien
Oavsett hur stora eller sma belopp som avséattning, aterforing och ianspraktagande utgor i
absoluta tal sa kan relationen mellan dessa berdtta nagot om hur féretagen tolkar
redovisningsreglerna. Vid matningen av den relativa storleken pa aterféringar kan en niva
anas for hur korrekta uppskattningarna ar over tid for garantiavsattningar. Som namnts i
avsnitt 5.3 kan det finnas ett flertal orsaker till att aterféringar gors, exempelvis forbattrad
produktkvalitet. Dessutom &r garantiavsattningar en uppskattning med en féretagsspecifik
riskberdkning inkluderad och darfor ar det kanske inte forvanande att, oavsett land, sa gors

en viss Overskattning av beloppen som senare leder till aterforingar. Variationer i storleken
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pa garantiavsattningar fran ett ar till ett annat kan dessutom bero pa att nya produkter

lanserats som kraver hogre eller lagre avsattningar.

Det ar dock en markbar skillnad i resultaten fran undersékningen nar det galler aterforingar.
Lagsta vardet for Storbritannien ar betydligt hogre an medeltalet for de svenska foretagen.
Att det skall foreligga en mer generell osdakerhet kring uppskattning av produkters garantier i
Storbritannien som leder till dverskattning av avsattningar over tid bor ses som mindre
troligt. | de arsredovisningar vi har granskat angav ett flertal foretag fran Storbritannien
endast att uppskattningen har skett utifran foretagsledningens "badsta uppskattning". Om
avsattningarna dr gjorde enligt ”"basta uppskattning” kan det tyckas markligt att
aterféringarna kan uppga till halften av avsattningarna. Ett féretag som sticker ut i resultatet
ar Johnson Matthey fran Storbritannien; undersékningen visar att Johnson Matthey aterfor
mest av alla bolag i Storbritannien (50,64 %) samtidigt som de har lagst ianspraktagande
(62,89 %) av garantiavsattningar. Grova Overskattningar av detta slag kan ge en missvisande

bild for arsredovisningens intressenter.

Nar resultaten fran denna del av studien kombineras med resultaten fran avsnitt 5.3 som
behandlar arliga aterféringar i forhallande till totala garantiavsattningar i balansrakningen
samma ar, sa framgar felaktigheterna i uppskattningarna an tydligare. En koppling kan aven
goras till avsnitt 5.4 dar de brittiska foretagen generellt hade en hogre felmarginal i
bedomningen av hur stor del av avsattningarna som klassas som kortfristiga. Resultaten kan
visa en felaktig subjektiv tolkning av avsattningar, vilket forvranger féretagens rapporterade
resultat over tid. Riahi (2004) ndmner sadant utnyttjande av periodiseringar som Earnings
Management vilket enligt Walker (2013) kan hanfoéras till nagon form av redovisningsmassigt
incitament som ar till fordel for externa eller interna intressenter, men som samtidigt kan
vara till nackdel for intressenter av arsredovisningen. Som namnt i avsnitt 5.4 ar Earnings
Management enligt saval Gassen, Fulbier och Sellhorn (2006) och Dechow, Ge som Schrand
(2010) mindre vanligt i common law-lander. Dock visade Cohen et al. (2011) att amerikanska
foretag tycks utbva Earnings Management i samband med att storleken pa
garantiavsattningar ska uppskattas. Da USA precis som Storbritannien ar ett anglo-saxiskt
land med common law kanske det inte ska uteslutas att brittiska foretag utnyttjar
standarden pa ett liknande satt trots att, forskning som namnts ovan, menar att det

forekommer i hogre utstrackning i lander med en annan typ av legalt system.
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Det finns en tydlig skillnad dven i graden av ianspraktagande i forhallande till gjorda
avsattningar mellan foretag fran Sverige och Storbritannien. Utifran resultaten kan det tolkas
som att svenska foretag over tid tar i ansprak mindre an vad som avsatts samt aterforts och
pa sa vis skapar langsiktiga reserver. Sadana reserver kan utnyttjas genom lagre avsattningar
eller hogre aterforingar i tider med samre ekonomi. Vissa sddana tendenser kan uppfattas i
samband med konjunkturnedgangar da ianspraktagande vida Overstiger avsattningar samt
aterforingar for en del féretag. | de brittiska foretagen ar det tvartemot de svenska en hogre
grad av ianspraktagande vilket tyder pa kortsiktigt anvandande av avsattningar och mindre
fokus pa att bygga reserver. Skillnaden i anvandningen av avsattningar kan kopplas till den
historiska anvandningen av forsiktighetsprincipen (Artsberg, 2005). Oavsett om vi utgar fran
medelvarde eller median sa utnyttjar inte de svenska foretagen fullt ut sina
garantiavsattningar over tid utan ser istallet ut att bygga upp reserver. Det kan tolkas som
ett over tid konservativt och forsiktigt forhallningssatt till varderingen av avsattningar vilket

ligger i linje med hur Hellman (2008) beskriver den svenska redovisningstraditionen.

De brittiska foretagens ser daremot ut att 6veranvanda de garantiavsattningar som har
gjorts Over tid. Detta kan i sin tur bero pa minskande garantier over tid for en del av
foretagen eller kopplas till det faktum att de brittiska foretagen har en betydligt hogre
variation av totala garantier fran ett ar till ett annat under matperioden. Att nivan pa
garantiavsattningar varierar i storre utstrackning kan kopplas till en generellt lagre grad av
konservativ vardering av avsattningarna vilket stammer 6verens med tidigare forskning om

konservatism av saval Gray (1988) som Doupnik och Salter (1995).

Doupnik och Richter (2004) visar i sin studie att terminologisk tolkning av standarder varierar
mellan lander. Inom IAS 37 handlar det bland annat om tolkning av begreppen troligt,
sannolikt och enligt bdsta uppskattning som alla namns i standarden. Schultz och Lopez
(2001) konstaterar ocksa i sin studie kring garantiavsattningar att samma regler tolkas olika
av revisorer fran lander med varierande grad av konservatism. Tecken pa detta kan skdnjas
dven i resultaten fran var studie da anvandandet Over tid av garantiavsattningar skiljer sig at
mellan landerna. Den svenska konservativa redovisningstraditionen med forsiktighet éver tid
ser ut att finnas kvar medan den brittiska mindre konservativa varderingen ser ut att styra

de brittiska foretagen till att kortsiktigt vardera och omvardera garantiavsattningar.
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5.6 Efterlevnad av upplysningskrav

Med hjalp av de krav pa tillaggsupplysningar som standarden IAS 37 foreskriver har vi
konstruerat en checklista bestaende av nio stycken punkter, som anvants for att jamféra hur
val de olika foretagen foljer dessa foreskrifter. Checklistan aterfinns i bilaga 1. Det ar endast
foretagens arsredovisningar for 2012 som har granskats, da syftet ar att ge en sa uppdaterad
bild som mgjligt. Informationen hamtas fran noterna till resultat- och balansrakningen i
respektive foretags arsredovisning. | tabell 14 presenteras resultaten fran denna del av
studien. | snitt sa uppfyller foretagen i urvalet ungefar sju av de nio stycken punkter vi har
granskat. Det foretag som har lagst efterlevnad lamnar endast upplysningar som uppfyller

fyra av nio, men det finns ocksa flera foretag som uppfyller samtliga krav.

Total population

Totalt antal bolag i populationen 31
Medelvarde 81%
Median 78 %
Minvarde 44 %
Maxvarde 100 %

Tabell 14 Procent av upplysningskraven inom IAS 37 som uppfylldes

Enligt de tidigare studier som har gjorts av bland annat Akman (2011) och Glaum et al.
(2013) dar foretag fran olika lander som samtliga anvander IFRS sa har bade svenska och
brittiska foretag uppfyllt upplysningskraven val. | Glaum et al. (2013) konstaterades att bade
skandinaviska och anglo-saxiska lander lag hogre an genomsnittet, och att féretag fran dessa
linder &r 2005 i snitt uppfyllde ungefir 80 % av upplysningskraven. Aven i studien av Akman
(2011) som undersokte arsredovisningar fran ar 2006 hamnade brittiska foretag pa ett
genomsnitt pa ungefdar 80 %. Resultaten fran var undersdkning for respektive land, som
presenteras i tabell 15, stodjer dessa tidigare studiers resultat om vi ser till den generella
nivan av efterlevnad. De svenska foretagen foljer generellt sett kraven lite battre, med ett
snitt pa mellan 85 och 90 %, beroende pa om vi utgar fran medelvardet eller medianen. De

brittiska foretagen har istdllet ett snitt pa mellan 75 och 80 %.
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Large Cap (Sverige) FTSE 100 (Storbritannien)
Totalt antal bolag i populationen 20 11
Medelvarde 84 % 75 %
Median 89 % 78 %
Minvarde 44 % 44 %
Maxvarde 100 % 100 %

Tabell 15 Procent av upplysningskraven inom IAS 37 som uppfylldes, Sverige och Storbritannien

De svenska bolagen som undersoktes var generellt mer detaljerade i sina arsredovisningar
nar det gallde att beskriva och definiera garantiavsattningarna. De brittiska bolagen upplyste
i hogre grad an de svenska om vilka specifika tidsperioder som garantierna faktiskt avsag och
nar de beridknade att ta dessa i ansprak. Aven om utformningen av &rsredovisningarna sag
relativt olika ut mellan féretagen sa var en stor del kring garantiavsattningar och
avsattningar i allmanhet valdigt standardiserat. Framst marktes detta i nagon av de
inledande noterna som behandlar ”Vasentliga redovisningsprinciper”, dar avsattningar
nastan alltid beskrevs i exakt samma ordalag och inte gav nagon ytterligare foretagsspecifik

information.

| studien av Glaum et al. (2013) hade de svenska foretagen lite battre resultat an de brittiska,
81,7 % jamfort med 79,8 %. Denna studie granskade dock upplysningar hanforliga till manga
olika standarder inom IFRS, medan vi endast har granskat kraven kopplade till 1AS 37
specifikt. Det var ocksa fler foretag som inkluderades i ovan namnda studie vilket okar
tillforlitligheten av resultaten. Kothari (2001) menar att foretag gor en avvagning mellan
kostnad och nytta nar de valjer hur mycket upplysningar som ska ldmnas. Med tanke pa att
de svenska foretagen i var studie generellt sett har hogre relativa arliga garantiavsattningar (i
forhallande till omsattningen) sa stodjer denna teori resultaten fran var studie i och med att

de svenska foretagen ar nagot battre pa att félja upplysningskraven.

| tidigare namnda studier som undersokt hur val kraven pa upplysningar inom IFRS efterfoljs
sa har ett antal institutionella och kulturella faktorer kunnat forklara skillnader mellan olika
lander. Den forsta av dessa ar rattssystemets utformning och effektivitet. Enligt resultaten
fran en studie av Jaggi och Low (2000) sa & common law-lander battre pa att lamna
tillaggsupplysningar jamfért med code law-lander vilket skulle tyda pa att de brittiska

foretagen borde ha en hogre efterlevnad av kraven jamfort med de svenska. Samtidigt
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konstaterade Glaum et al. (2013) att bade de skandinaviska och anglo-saxiska landerna i
deras studie lag over genomsnittet. Darfor behdver inte det faktum att Sverige och
Storbritannien har olika typer av rattssystem vara relevant nar det endast ar dessa tva lander
som jamfors. Effektiviteten i rattssystemet och rattssakerheten ar valdigt hog i bada
landerna (La Porta, 1998), vilket stodjer resultaten fran var studie som visar att foretagen

generellt uppfyller kraven val.

Storleken pa den nationella aktiemarknaden ar en annan faktor som i tidigare studier (Glaum
et al., 2013; Jaggi & Low, 2000) visat ett positivt samband med hur val upplysningskraven
efterfoljs. Storbritannien ar ett av de lander i varlden som har storst nationell aktiemarknad,
men dven Sveriges ar relativt stor. FOr att fa lite perspektiv pa detta sa ar exempelvis
marknadsvardet for registrerade bolag i procent av BNP mer an dubbelt sa stort jamfort med
Tyskland. Sverige har ocksa nastan tre ganger sa manga noterade bolag i forhallande till
antal invanare (World Bank, 2014). Darfor ar detta troligen ingen férklarande faktor just i var

studie till varfor skillnader aterfinns mellan de tva landerna som har jamforts.

Ocksa hur tillsynen av den finansiella marknaden ar utformad och vissa kulturella faktorer
har visat sig ha ett samband med hur val kraven pa upplysningar foljs (Akman, 2011; Glaum
et al., 2013). Storbritannien har i tidigare studier (Djankov et al., 2008; La Porta, Lopez-De-
Silanes & Shleifer, 2006), visat sig ha en mer omfattande och strikt tillsyn vilket indikerar att
de brittiska foretagen borde félja kraven pa upplysningar battre. Samtidigt har Sverige en
hogre grad av bevarande, en kulturell faktor som tidigare visat ett positivt samband med

nivan pa upplysningar (Glaum et al., 2013), vilket pekar i motsatt riktning.

Bada landernas tillsynsorgan har fatt kritik for att fokusera alltfér mycket pa att krav om
specifika tillaggsupplysningar foljs, snarare an att granska foretagens vardering av
exempelvis goodwill och andra poster som innefattar ett stort matt subjektiv bedémning
(Berger, 2010; Hellman, 2011b). Detta skulle kunna resultera i att efterlevnad av kraven pa
tillaggsupplysningar ar hogre dan vad den varit om inte tillsynsorganen fran de bada landerna
lagt sa mycket fokus pa att granska just detta. Ytterligare en anledning till att
upplysningskraven generellt uppfylls val kan vara att foretagen i var studie ar de storsta i

respektive land och ar kan darfor antas vara verksamma pa en global marknad. Jaggi och
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Low (2000) visar i deras studie pa en 6kad grad av upplysningar hos just multinationella

foretag.

Det finns alltsa faktorer som pekar pa att brittiska foretag generellt borde félja
upplysningskraven battre, men det finns ocksa faktorer som pekar pa det motsatta. Det ar
svart att jamfora dessa faktorers relativa paverkan nar det endast ar tva lander som
inkluderas i undersékningen och inte som i Akman (2011) och Glaum et al. (2013) 5
respektive 17 stycken olika lander. Darfor ar det svart att utvardera om resultaten fran var
studie stodjer tidigare studiers resultat eller inte baserat pa landsspecifika faktorer. Som
tidigare namnt uppfyller dock bade Sverige och Storbritannien kraven relativt val, vilket
stodjer tidigare studier som sager att bade anglo-saxiska och skandinaviska lander ligger 6ver
genomsnittet. Nivan pa hur val upplysningskraven foljs ligger ocksa ungefar i linje med
tidigare studier, omkring 80 % for bada landerna, trots att vissa skillnader finns som skulle
kunna forklaras av andra faktorer an de institutionella och kulturella, exempelvis
kostnadsnyttoavvagning (Kothari, 2001), ett mindre urval och det faktum att vi har granskat

endast en specifik standard.

5.7 Sammanfattning av det empiriska resultatet

Undersokningen har fokuserat pa de storsta foretagen inom Sverige och Storbritannien
varfor urvalet skett utifran de noterade bolagen med hogst bérsvarde i respektive land. Av
ett totalt urval av 165 noterade foretagen i de bada ldnderna hade 31 foretag
garantiavsattningar; varav 20 foretag fran Sverige och 11 fran Storbritannien. Av de foretag
som redovisar garantiavsadttningar varierar sammansattningen inom respektive land men
merparten av foretagen ar aktiva inom branscher som levererar hogteknologiska
industrikomponenter, konsumtionsartiklar eller produkter och tjanster till fordons- och

forsvarsindustrin.

Vid en jamforelse av garantiavsattningar i forhallande till foretagens omsattning kan vi bilda
oss en uppfattning om hur stor paverkan garantiavsattningar kan ha i redovisningen.
Skillnaden mellan ldanderna som framtrader i denna jamforelse ar tydlig. Det foretag som i
Storbritannien har hogst garantiavsattningar i forhallande till omsattning (0,88 %) motsvarar
medeltalet for alla foretag fran Sverige (0,88 %). Det hogsta medelvardet for ett enskilt

svenskt foretag ar 2,28 %. Svenska foretag har jamfort med brittiska foretag totalt sett i
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medeltal och median mer &n dubbelt sa stora garantiavsattningar i forhallande till

omsattningen vilket vi ser som en relevant skillnad mellan landerna.

Genom att undersoka i vilken utstrackning foretag aterfor garantiavsattningar belyses hur
val uppskattningen av garantiavsattningar stammer éverens med verkligheten. Av de foretag
som redovisar aterforingar som en separat post skiljer sig medelvardet och medianen
kraftigt mellan landerna. Bland svenska foretag aterfors i medeltal och median mindre an

halften sa mycket som i de brittiska foretagen.

Aven i resultaten frdn den del av undersékningen som visar hur féretagen inom respektive
land anvander sig av kortfristiga garantiavsattningar aterfinns uppenbara skillnader mellan
svenska och brittiska foretag. | Sverige tar foretagen till fullo i ansprak de kortfristiga
avsattningar som har gjorts medan foretag fran Storbritannien i genomsnitt tar i ansprak
endast héilften av de kortfristiga avsattningarna. Aven denna del av undersdkningen visar
saledes pa en skillnad mellan landerna da de svenska foretagen generellt dr bra pa att
korrekt uppskatta hur stor del av garantiavsattningarna som ska klassas som kortfristiga
medan de brittiska foretagen tenderar att istdllet kontinuerligt Overskatta andelen

kortfristiga garantiavsattningar.

En egenutvecklad modell for analys anvands for att sammanfatta de tidigare delarna i
undersékningen och inkludera dem i en modell. Tidsaspekten satts i centrum da
ianspraktagande och aterfoéringar matchas med garantiavsattningar for
undersokningsperioden. Vi far pa sa vis en bild av hur féretagen anvander
garantiavsattningar over tid, vilket vi anser visar hur val foretagen tillampar de foreskrifter
som finns i standarden. Resultatet visar likt de i avsnitt 5.3 att svenska foretag aterfor
betydligt mindre garantiavsattningar ocksa sett 6ver tid jamfort med brittiska foretag, i
medeltal 11,85 % jamfort med 36,84 %. Resultaten pekar dven pad att svenska foretag
generellt dar mer forsiktiga i sitt ianspraktagande av garantiavsattningar da 92,10 % i
medelvarde och 96,29 % i median av gjorda garantiavsattningar tas i ansprak under
undersokningsperioden. Brittiska foretag visar likt tidigare delars resultat pa mindre
forsiktighet och inga tecken pa reservuppbyggnad da ianspraktagandet i medeltal ar

123,44 % och i median 117,59 %.
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Med hjalp av en checklista bestaende av nio stycken punkter har vi slutligen undersokt hur
val foretagen fran de bada landerna i arsredovisningen for 2012 uppfyller de krav pa
tillaggsupplysningar som standarden IAS 37 foreskriver. Resultaten visar att i snitt sa
uppfylldes ungefdr 80 % av dessa krav, med en nagot lagre niva av efterlevnad for de
brittiska foretagen jamfort med de svenska. Variationen mellan foretagen var relativt stor
och de foretagen med lagst efterlevnad uppfyllde endast fyra av nio krav (44 %), medan flera
andra foretag uppfyllde samtliga krav. Generellt sa lamnade de svenska foretagen mer
detaljerad information om garantiavsattningar i arsredovisningarna jamfort med de brittiska

foretagen.
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6. Slutsatser

6.1 Besvarande av forskningsfragor
Inledningsvis i denna uppsats fordes en problemdiskussion kring standarden IAS 37 och dess
applicering i foretag fran Sverige respektive Storbritannien. Tva huvudsakliga fragestallningar

stalldes upp vilka besvaras i detta avsnitt, varav var forsta fragestallning var:

Hur anvdnds och tillimpas den del av IAS 37 som behandlar garantiavsdttningar i Sverige
respektive Storbritannien? Skulle eventuella skillnader som gér att finna i tillimpningen

kunna bero pd att ldnderna har skilda redovisningskulturella bakgrunder?

| resultaten fran var studie sa pekar samtliga delar av undersékningen at samma hall,
namligen mot att det finns en markant och relevant skillnad mellan svenska och brittiska
foretag anvandande av standarden IAS 37. Utifran de empiriska resultaten drar vi slutsatsen
att svenska foretag tenderar att anvanda standarden mer langsiktigt da aterféringar anvands
restriktivt, kortfristiga avsattningar ar val uppskattade och foretagen tar i ansprak under
100 % av gjorda avsattningar for undersékningsperioden. | kontrast till de svenska féretagen
drar vi slutsatsen att de brittiska foretagen anvander standarden mer kortsiktigt an de
svenska foretagen da samtliga empiriska resultat talar for mindre forsiktighet i anvandandet
av standarden. Brittiska foretag tenderar att i storre utstrackning an svenska foretag aterfora
garantiavsattningar, uppskatta storleken pa kortfristiga garantiavsattningar mindre precist

och ta i ansprak over 100 % av gjorda avsattningar for undersdkningsperioden.

Vi vill havda att landernas skilda redovisningskulturella bakgrunder ar en stor anledning till
att skillnader aterfinns. Da det tidigare har havdats att en stérre konvergens och
jamforbarhet mellan lander bér kunna uppnas i samband med inférandet av IFRS finner vi i
var undersokning inte bevis for att sa ar fallet. Redovisningen av garantiavsattningar enligt
IAS 37 har gjort att det i arsredovisningen rent visuellt kan anas 6kad jamférbarhet mellan
landerna. Dock ar det med stéd av resultatet fran undersokningen en markant skillnad i
sjalva uppskattningen av garantiavsattningarna och det faktiska ianspraktagandet.
Uppskattningen bygger pa tolkning av ord som troligt, sannolikt och bdsta uppskattning. Hur
dessa ord tolkas vid berakningen av storleken pa garantiavsattningar tycks markant skilja sig

mellan landerna.
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Storbritannien har lédnge haft en valutvecklad aktiemarknad med finansiering fran
aktiedgare. Jamsides denna marknad finns en stark profession inom redovisningsyrket som
paverkar utformningen och tolkningen av reglerna dver tid. Utifran denna professions starka
paverkan pa reglerna har aven true and fair view utvecklats vilket forstarker bilden av en
dynamisk anvadndarutvecklad redovisningskultur. D& professionen och foretagen under en
lang tid inte behovt fokusera pa att tillgodose kreditgivares krav pa redovisningen har

forsiktighetsprincipen och konservatism inte fatt ndgon forankring i redovisningskulturen.

Sverige har ett flertal stora foretag som historiskt haft ndara utbyte med stat och banker men
som idag har utvecklats till multinationella foretag med stort inflytande fran aktiedgare.
Redovisningen ar mer forankrad i lagen och knuten till skattesystemet snarare an utvecklad
av professionen som, relativt Storbritannien, ar liten. Forsiktighetsprincipen har over tid
tillatits skattemassigt och anvants flitigt som ett verktyg for resultatutjamning. Tendenser till

konservatism ser ut att finnas kvar i uppskattningen av garantiavsattningar.

Var andra fragestallning som vi stallde upp i problematiseringen var som foljer:

Hur vdl féljs kraven pa tilliggsupplysningar fér garantiavséttningar inom IAS 37 i Sverige
respektive Storbritannien?

Foretagen i var undersokning uppfyller ungefar 80 % av upplysningskraven kopplade till
garantiavsattningar inom IAS 37, baserat pa information fran arsredovisningarna for ar 2012.
De 20 stycken foretag fran Large Cap i Sverige som har garantiavsattningar uppfyller 84 %
respektive 89 % av kraven i medelvarde respektive median. Detta kan jamféras med de 11
stycken foretag fran FTSE 100 i Storbritannien som har en niva av efterlevnad pa 75 %
respektive 78 % av kraven i medelvarde respektive median, en skillnad pa 11 procentenheter
sett till medianen. En efterlevnadsgrad pa ungefdar 80 % har ansetts vara hogt i tidigare
studier, som jamfort hur val krav pa tilliggsupplysningar har foljts. Bade Sverige och
Storbritannien har dven i dessa studier foljt kraven pa tilldggsupplysningar kopplat till ett
antal IFRS-standarder ungefar i denna utstrackning. Vart resultat ligger darfér i linje med
tidigare undersokningars trots att vi endast har granskat upplysningar kopplat till en specifik
standard. Det kan ocksa sdgas att bada landerna uppfyller kraven val om vi utgar fran

tidigare studiers resultat.
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6.2 Diskussion

Vi anser oss darmed ha besvarat de fragestallningar som vi sett som intressanta och uppfyllt
uppsatsens syfte. Vi dnskade genom denna uppsats att fa svar pa om redovisningskulturella
faktorer fortfarande kan gora att ett lands tillampning av en standard, i det har fallet 1AS 37,
skiljer sig at. | avsnittet ovan konkretiseras svaren till undersdkningens fragestallningar som
var utgangspunkten for var uppsats. Kort sagt havdar vi att redovisningskulturella faktorer
fortfarande paverkar efter inférandet av IFRS da relevanta skillnader uppmarksammats i

undersokningen.

Skillnaderna mellan ldanderna som har framkommit ar tydliga och visar att de tva
populationerna skiljer sig kraftigt fran varandra. En faktor som belyser skillnaden &r den
varierande storleken pa arliga garantiavsattningar i férhallande till omsattningen. De svenska
bolagen har i snitt Over undersokningsperioden nastan tre ganger sa hoga

garantiavsattningar jamfort med de brittiska foretagen.

Vi tror inte att denna skillnad fullt ut kan forklaras av att storre forsiktighet iakttas i
beddmningar och tolkningar av standarden. Det ar nog ocksa sa att de svenska bolagen de
facto har hogre framtida kostnader for garantiataganden. De svenska bolagen &r i hogre
utstrackning renodlande tillverkningsforetag, med produkter till konsumtions- eller
industrisektorn. De brittiska bolagen har istéllet ett storre tjanste- och serviceutbud i sina
verksamheter, snarare dn produktion, vilken har outsourcats eller avvecklats pa ett eller
annat satt sa att bolagets struktur forandrats. Det gor att garantiavsattningar harror sig till
en mindre verksamhetsgren, da det framst &r i férséljningen av fysiska varor och produkter

som garantiataganden uppkommer.

Enligt den deduktiva arbetsgang arbetet haft kunde vi bilda oss en uppfattning om de
skillnader som teoretiskt formodas finnas mellan landerna. Resultatet av undersdkningen
lyfter fram dessa skillnader, dock anade vi inte att skillnaderna skulle vara sa stora som de
faktiskt var i undersokningen. Det som kanske ar mest anmarkningsvart ar de brittiska
foretagens anvandning av standarden dar andelen aterféringar ar valdigt hog over tid. Sadan
tilldmpning av standarden kan sdgas utgéra mojlighet for Earnings Management, vilket
tidigare ansetts mer vanligt i icke anglosaxiska lander. Typiskt for Earnings Management ar

nyttjandet av redovisningsstandarder med hog grad av subjektiva bedémningar som kan
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anvandas for att kortsiktigt styra resultatet. Det kan dock vara olyckligt for foretag att
anvanda sig av just garantiavsattningar i detta syfte da storre fluktuationer i dessa kan tolkas
som produktproblem eller urvattning av garantiers innehall. Att kortsiktigt anvdanda sig av
Earnings Management kopplat till garantiavsattningar kan darmed fa Ilangsiktiga

konsekvenser for foretag.

Under studiens gang har vi gjort en intressant iakttagelse som vi tror skulle kunna vara
ytterligare en mojlig forklaring till att de svenska foretagen foljer upplysningskraven val.
Varje ar slapps rapporten Annual Report on Annual Reports som rankar de basta
arsredovisningarna utifran ett urval av 6ver 1500 féretag varlden o6ver, framst stora,
boérsnoterade foretag (ReportWatch, 2014). | rapporten baserad pa arsredovisningar fran ar
2012, det ar da vi undersokt foretagens arsredovisningar, aterfinns sex stycken svenska
bolag pa top-20, jamfért med endast ett brittiskt bolag. Electrolux som hamnar pa en andra
plats detta ar har haft idel topplaceringar och vann bland annat ar 2008 och 2010. Fran ar
2008 och framat sa finns det mellan fem och sju svenska bolag pa top-20 varje ar, medan

motsvarande siffra for brittiska bolag ar ett eller noll.

Detta visar att svenska foretags arsredovisningar hller hég internationell standard. Aven om
de bedoms utifran ett helhetsperspektiv snarare dn efter hur manga av de foreskrivna
tillaggsupplysningarna som finns med sa ar det troligt att dessa tva parametrar anda har ett
samband. Det kan dven tankas att dessa topplaceringar kan trigga Ovriga svenska foretag att
standigt strava efter att forbattra sina arsredovisningar. Vi tror att detta kan vara en
forklaring till att de svenska foretagen har en hog grad av efterlevnad nar det galler
tillaggsupplysningar, men ocksa till att mer detaljerad och konkret information lamnats
géllande garantiavsattningar i de svenska foretagens arsredovisningar jamfért med i de

brittiska foretagens dito.

Vi vill uppmarksamma att klassificeringen som teoretiskt anvands for att dela in lander i olika
kluster baserat pa institutionella faktorer sdsom legalt system och primar finansieringskalla,
bor tolkas med viss forsiktighet da verkligheten inte alltid &r svart eller vit. Resultaten fran
undersokningen ar inte helt samstammiga med tidigare studiers resultat. Dessa studier har
dock inkluderat och jamfort manga olika lander, vilket kan tyda pa att enskilda institutionella

faktorer inte alltid ensamt kan forklara skillnader i redovisningen nar det endast ar tva lander
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som stalls mot varandra som ar fallet i var studie. Viss kritik kan majligtvis framféras mot att
skillnaderna endast harror fran en smal del av redovisningsreglerna inom IFRS. Detta kan
dock dven ses som en styrka i jamforelsen da det ar ett omrade som berors av en hog grad
subjektivitet, uppskattning och tolkning av specifika begrepp, varfor det kan ses som

representativt for att framhava om skillnader finns mellan lander.

6.3 Forslag till vidare studier

Tvartemot vad som sdgs teoretiskt, att code law-lander bér ha mindre Earnings Mangement,
tycks i och med de stora aterforingarna sadana tendenser synas i hégre utstrackning inom de
brittiska féretagen. Aven kortfristiga garantiavsittningar &r uppskattade mindre precist
jamfort med de svenska foretagen. En bredare studie kring ianspraktagandegraden av
periodiserade avsattningar, som inkluderar fler dan tva lander som anvander IFRS, skulle
kunna ge vidare insikt i hur redovisningskulturella faktorer paverkar foretagens
uppskattningar. Sadana skillnader kan d&dven harréra fran nagon form av Earnings
Management, vilket Cohen et al. (2011) funnit inom amerikanska bolag i samband med
garantiavsattningar. Darfor skulle detta vara intressant att undersdka ytterligare aven i

europeiska lander.

Det skulle dven finnas ett varde i att replikera Schultz och Lopez studie fran ar 2001 for att fa
ytterligare svar pa om skillnader i redovisningskultur paverkar redovisningen i samma
utstrackning efter inférandet av IFRS. Alternativt kan en djupare studie inom ett
multinationellt foretag vara av intresse for att fa svar pa huruvida institutionella faktorer
paverkar redovisningen. | likhet med Schultz och Lopez (2001) studie, som inkluderade
revisorer fran ett flertal lander som gjorde uppskattningar baserat pa ett och samma
underlag, skulle en undersékning kunna utformas inom ett och samma foretag. Med hjalp av
djupintervjuer och case-studier med redovisningsansvariga inom ett multinationellt foretag
med verksamhet i flertal [ander kan det teoretiskt prévas om redovisningskulturella faktorer

paverkar beddmningar dven inom ett foretag.

En intressant fraga som uppstatt under studiens gang ar huruvida foretag inom samma
bransch redovisar pa likartat satt. Ett forslag for framtida studier skulle kunna vara att gora

en djupare undersokning med ett urval av féretag inom en och samma bransch. Genom en

64



sadan studie kan svarigheten kring de subjektiva uppskattningar som gors och de tolkningar

som kravs av standarden vidare lyftas fram och undersokas.

Da var undersokning grundar sig pa faktorer som harror till de redovisningsmassiga
bedémningarna och institutionella faktorer som paverkar dessa kan vi inte dra nagra
slutsatser kring hur de eventuella legala skillnader som finns mellan landerna paverkar
redovisningen. For framtida forskning kan det vara intressant att jamfora garantier utgivna
av ett multinationellt foretag kopplat till konsumentrattsliga eller koprattsliga faktorer i ett
flertal lander for att se om skillnader finns som kan harledas till skillnader i den specifika

lagstiftningen.
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Bilaga 1 - Checklista for upplysningar

Ar garantiavsattningar sirredovisade frdn andra typer av avsattningar? (p.87)

Gar det att utldsa redovisat varde pa samtliga garantiavsattningar vid arets borjan och

slut? (p.84a)

Finns information om garantiavsattningar som har gjorts under aret? (ska vara redovisat

separat) (p.84b)

Visar foretaget vilka belopp som har tagits i ansprak under aret? (detta ska redovisas

separat fran aterfoérda) (p.84c)

Visar foretaget hur mycket aterféringar som har gjorts under aret? (detta ska redovisas

separat fran ianspraktagna) (p.84d)
Finns en kortfattad beskrivning av forpliktelsens karaktar? (p.85a)
Lamnas information om forvantad tidpunkt for utflode av resurser? (p.85a)

Finns det nagon indikation om osdkerheterna om beloppet eller tidpunkter for utflode av

resurser? (p.85b)

Upplyser foretaget om att avsattningar nuvardesberdknas i de fall som effekten av detta

ar vasentlig?
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Bilaga 2 - Tillampning av standarden over tid, fordjupning
Foljande svenska foretag har exkluderats fran jamférelsen i avsnitt 5.5, Tillimpning av

standarden éver tid:

TeliaSonera - Med utgangspunkt fran den namnda garantitiden i TeliaSoneras arsredovisning
(1-2 ar) korrelerar inte de valdigt stora ianspraktagandena som har gjorts under
undersokningsperioden med de avsattningar som har gjorts. Detta ianspraktagande harror
sannolikt fran aldre avsattningar som har gjorts innan undersékningsperioden. Mindre
informativ forklaring kring vad garantiavsattningarna faktiskt innehaller gor att de inte blir

representativt att ta med dem i denna del av undersékningen.

SKF - Fran och med arsredovisningen 2011 och framat &andrar SKF redovisning kring
garantiavsattningar och lagger ihop dessa avsattningar med legala forpliktelser. Standarden
sager uttryckligen att detta inte skall goras (p. 87) da det omdjliggor tolkningen kring vad

som hor till respektive avsattning.

Axis - Da foretaget i redovisningen inte sarredovisar arets avsattning, aterforing eller

ianspraktagande och darmed inte foljer standarden sa kan jamférelser inte goras.
Hexagon - Garantiavsattningar har inte gjorts under hela undersékningsperioden.

Foljande brittiska foretag har exkluderats fran jamforelsen i avsnitt 5.5 Tillimpning av

standarden éver tid:
Melrose Industries - Garantiavsattningar har inte gjorts under hela undersékningsperioden.
Babcock - Garantiavsattningar har inte gjorts under hela undersdkningsperioden.

| jamforelsen Aterféringar/Avsdttningar har ytterligare tva brittiska bolag, Meggitt och IMI,
exkluderats da aterféringar inte redovisas som en separat post. Darmed kan jamforelser inte

goras for dessa bolag i denna del av undersékningen.
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Resultat fran undersokningen av Aterforing/Avsittning samt lanspraktagande/Avsittning

exklusive Aterforing:

Avsdttning
Aterforing/ | exklusive
Avsittning | Aterféring, | Avsittning, | Aterforing, | lanspraktagande, | lanspraktagande/Avsittning
Sverige MSEK MSEK % MSEK MSEK exklusive Aterféring, %
Volvo 36518 4108 11,25 % 32410 33159 102,31 %
Scania 8 506 349 4,10 % 8157 7924 97,14 %
Alfa Laval 3498 642 18,35 % 2 856 2 469 86,44 %
Atlas
Copco 4 800 530 11,04 % 4270 4433 103,82 %
Husqgvarna 1289 30 2,33 % 1259 1318 104,69 %
Electrolux 5637 246 4,36 % 5391 5438 100,87 %
Nibe 382 28 7,41 % 354 252 71,14 %
Elekta 337 44 13,06 % 293 292 99,66 %
NCC 3882 404 10,41 % 3478 2753 79,15 %
Skanska 3276 627 19,14 % 2 649 1652 62,36 %
Ericsson 11238 2318 20,63 % 8920 8513 95,44 %
Sandvik 1350 186 13,78 % 1164 1140 97,94 %
Getinge 570 108 18,95 % 462 558 120,78 %
Peab 578 85 14,71 % 493 337 68,36 %
Trelleborg 1503 137 9,12 % 1366 1281 93,78 %
SAAB 1286 141 10,96 % 1145 1027 89,69 %
Minimum 337 28 2,33 % 293 252 62,36 %
Maximum 11 238 2318 20,63 % 8920 8513 120,78 %
Medel 3237 393 11,85 % 2844 2 669 92,10 %
Median 2390 216 11,15% 2008 1485 96,29 %
Avsiattning
Aterforing/ exkl.

Avsittning, | Aterforing, | Avsattning, | Aterforing, | lanspraktagande, | lanspraktagande/Avsittning
Storbritannien | mGBP MGBP % MGBP | MGBP exkl. Aterforing, %
Weir 80,7 25| 30,98 % 55,7 63,9 114,72 %
Smiths Group 126,5 36,6 28,93% 89,9 106,9 118,91 %
Rolls Royce 393 62| 15,78% 331 253 76,44 %
BAE Systems 425 209 | 49,18 % 216 254 117,59 %
Meggitt 14,5 - - 14,5 29,3 202,07 %
GKN 56 21| 37,50% 35 45 128,57 %
Johnson
Matthey 39,3 19,9| 50,64 % 19,4 12,2 62,89 %
CRH 334 15| 4491 % 18,4 37 201,09 %
IMI 54,7 - - 54,7 48,5 88,67 %
Minimum 14,5 15| 15,78 % 14,5 12,2 62,89 %
Maximum 425 209 | 50,64 % 331,0 254,0 202,07 %
Medel 135,9 55,5 36,84 % 92,7 94,4 123,44 %
Median 56 25| 37,50% 54,7 48,5 117,59 %
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Bilaga 3 - Artikel

Debatt #6 / 2014 (Fiktiv artikel)

Robin Bjérnsson & Joacim Eklund: Garantiavsattningar

Okar IAS 37 jamforbarheten

mellan lander?
Blir redovisningen per automatik .» - ‘ ‘ F

enhetlig tack vare att en och samma
redovisningsstandard anvands?
Ekonomistudenterna Robin Bjornsson
och Joacim Eklund fran Lunds
Universitet ar i denna debattartikel

tveksamma till att s ar fallet*.

TROTS INFORANDET av IFRS kan vi pavisa att Bild: http://nachalooman.i'il.cs.\\ ordpress.com/

)

e o 2011/01/22/confusing-unity-with-uniformity/
landsspecifika faktorer fortfarande paverkar [V £/ CONTUSIME-UNITY-WIT-UNLIOTMILY/

redovisningens utformning och tolkningen av - . . .
underléttar for anvandare av foretagens

reglerna. Var studie om garantiavsattningar ) ) o .
finansiella rapporter. Men sa lange foretagen

inom IAS 37 i svenska och brittiska bolag? for . . o o
tillats att gora subjektiva bedomningar och

aren 2006 till 2012 visar att stora skillnader i ) i
uppskattningar inom en standard blir det

finns mellan ldnderna. De svenska foretagen . . .
svarare att uppna detta. Vi har med hjalp av

Or hogre garantiavsattningar och ar battre pa
8 ges 8 P arsredovisningar undersokt hur de storsta

att uppskatta framtida kostnader, darfor ar . ) . .
noterade bolagen i Sverige och Storbritannien

ocksa aterforingarna betydligt lagre. L . Lo
hanterar garantiavsittningar i redovisningen

Ett av huvudsyft d IFRS é&r att
avhtviidsyliena me ara och hur de tillampar standarden IAS 37. Vi kan

jamforbarheten mellan lander ska 6ka, vilket

76



se en tydlig skillnad i anvdandandet av
standarden mellan de tva ldnderna. Skillnader
i redovisningskultur tycks alltsa fortfarande
spela en stor roll i hur en

redovisningsstandard tolkas.

FORETAG GOR garantiavsittningar for att
matcha framtida kostnader for
garantiataganden med den redan bokforda
forsaljningen. Det finns sjdlvklart en stor
osdkerhet kring detta da dessa ataganden kan
ligga langt fram i tiden. Den inneboende
osdkerheten, subjektiviteten i tolkningen och
det faktum att det dr ett omrade som ar relativt
outforskat gor det intressant att studera. Var
studie visar inte bara att osdakerheten finns,
utan att den i ménga fall ar s hog att flera
foretag for tillbaka dver en tredjedel av
tidigare gjorda avsattningar, vilket innebar en
positiv resultatpost. Skillnader i hur
standarden tolkas syns ocksa tydligt da de
svenska foretagen dr mer forsiktiga i sina
beddmningar. Storleken pa
garantiavsattningarna varierar ocksa mindre
fran ar till ar jamfort med de brittiska

foretagen.

AVSATTNINGAR TILL garantier uppgar for
manga av foretagen till miljardbelopp varje ar.
Relativt omsattningen har de svenska bolagen
mer an dubbelt sd hoga garantiavsattningar
som de brittiska. Branschstrukturen for de
bada ldnderna ser visserligen lite annorlunda
ut, men skillnaderna visar att de svenska
bolagen redan fran borjan ar mer forsiktiga i
sina bedomningar. Forsiktigheten verkar ocksa
hénga ihop med battre uppskattningar
géllande hur mycket av avsittningarna som
berdknas tas i ansprak inom ett ar. De svenska

foretagen traffar oftare i narheten av Bulls Eye.

De brittiska foretagen a andra sidan har stora
variationer fran ar till ar nar det galler hur
mycket som periodiseras. Vidare uppvisar de
en skrimmande dalig formaga att uppskatta
inte bara nér i tiden garantierna forvantas
infrias, utan dven beloppsstorleken.

Aterforingar av avsittningar som inte langre
behovs &r tre ganger sa hoga som de svenska
bolagens sett till totala avsattningar som har
gjorts under perioden. Det hér resulterar i ett
monster av kortsiktigt veranvandande, da en
majoritet av foretagen under perioden 2006-
2012 tar i ansprak mer an de faktiskt satt av

under samma period.

ETT SATT att tolka de stora aterféringar som
de brittiska bolagen gor &r att det ror sig om
medveten resultatpaverkan, s.k. earnings
management. IASB har tagit avstand fran detta
beteende, med vaxelvis 6verdrivet
optimistiska och 6verdrivet forsiktiga
beddmningar som inte speglar den
ekonomiska verkligheten. De menar att genom
inférandet av IFRS sa blir redovisningen mer
objektiv och utsvavningar at nagot av hallen
ska inte ldngre goras. Var studie har visat att
skillnader mellan landerna finns och pa sa satt
lagt grunden for fortsatta studier kring
garantiavsattningar. Ett fram till nu outforskat
omrade som med standarden IAS 37s
nuvarande utformning ger foretagen mojlighet
att i hog utstrackning gora subjektiva
uppskattningar.

Vi havdar att enhetlighet i redovisningen
mellan tva lander inte uppnas per automatik
bara for att IFRS tillampas i bada landerna. Var
studie visar pa stora skillnader mellan svenska
och brittiska bolag i hanteringen och
tillaimpningen av standarden, vilket forsvarar

jamforbarheten for anvandare av de finansiella
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rapporterna. Den visar ocksa att nationell
redovisningskultur fortfarande lyser igenom i
foretagen fran respektive lands skilda tolkning
av standarden. Den objektivitet och
enhetlighet som IASB stréavar efter kan darfor

bli svar att uppna. @

ROBIN BJORNSSON, Civilekonom med
inriktning redovisning/revision vid

Ekonomihdgskolan, Lunds Universitet

JOACIM EKLUND, Civilekonom med inriktning
redovisning/revision vid Ekonomihdgskolan, Lunds
Universitet

Fotnot: 1) Artikeln baseras pa ett examensarbete
vid Lunds Universitet: Garantiavsattningar inom
IAS 37 — en explorativ studie om tillampningen och
anvandandet av standarden.

2) Svenska foretag listade pa Large Cap, Nasdaq
OMX Stockholm och brittiska foretag listade pa
FTSE 100, London Stock Exchange.

garantiavsattningar.

55 %.

avsattningar for.

Fakta: Garantiavsittningar i Sverige och Storbritannien

B Arsredovisningar fran samtliga bolag pa Large Cap (65 st.) och pa FTSE 100 (100 st.) fér perioden
2006 till 2012 studerades. Av dessa bolag hade 21 stycken pa Large Cap och 11 stycken pa FTSE 100

B Storleken pa den arliga garantiavsattningen i forhallande till omséattningen var i medeltal 0,84 % for
de svenska bolagen och 0,31 % for de brittiska.

B Aterféringar i férhallande till gjorda avséttningar under perioden var i medeltal 11 % fér de svenska
bolagen och 37 % for de brittiska. Vidare tog de svenska bolagen i genomsnitt i ansprak 107 % av vad

som klassats som kortfristiga avsattningar aret innan. Samma siffra for de brittiska bolagen var endast

B [ medeltal tog de svenska bolagen i ansprdk 92 % av gjorda avsattningar under perioden.
Motsvarande siffra for de brittiska bolagen var 123 %. Over tid tar alltsd de svenska bolagen i ansprak
mindre an vad de gjort avsattningar for, och de brittiska bolagen betydligt mer &n vad de gjort
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