PROPTECH OCH DIGITALA TJANSTER FOR HYRESBOSTADER

igitaliseringen har vid det har laget

brett ut sig i de flesta branscher,

men i fastighetssektorn lyser den till
viss del fortfarande med sin franvaro.
Asikterna ar spridda kring vilken vég
digitaliseringenska ta, och densenastetidens
historiskt goda fastighetsutveckling kanvara
en anledning till att den digital utvecklingen
har hAmmats.

en digital utveckling paverkar standigt

vérldsekonomin och ordet PropTech

har kommit att blivit ett hett &mne.
Digitaliseringen paverkar alla led inom
fastighetsbranschen, frdn  hyresgast till
investerare och &gare. Detta genom att
effektivisera och utveckla befintliga processer
och losningar. Fastighetsmarknaden har under
den senaste tiden haft en historiskt god
utveckling. Detta kan ha lett till att
digitaliseringen av sektorn har hammats da
bolag har prioriterat forvarv och utveckling av
befintligt bestdnd. 1 takt med att
fastighetsmarknadens utveckling har planat ut
har allt fler fastighetsbolag borjat intressera sig
for investeringar inom PropTech och
digitalisering. For att den tekniska
utvecklingen ska kunna fortga kravs det battre
samarbeten mellan fastighetsbolag och
teknikbolag for att leda utvecklingen i réatt
riktning.

Under studien intervjuades relevanta féretag
med en koppling till PropTech for att fa en
djupare blickinihurbranschenser pa PropTech
och digitalisering. Vilken typ av utmaningar
finns det i fastighetssektorn nér det kommer till
implementeringen av ny teknik? Tva av de
stdrsta utmaningarna for implementeringen av
ny teknik enligt fastighetsbolagen och
teknikbolagen &r att det for tillfallet behovs en
standard att jobba utefter for att driva pa
utvecklingen i ratt riktning. Det andra storre

problemetératttareda pa hur fastighetsbolagen
kan ta betalt for de digitala plattformarma och
tjansterna man implementerar.

Det foreligger ett behov fran bade
fastighetsbolagen och teknikbolagen att ta fram
en standard man kan arbeta utifran for att
snabbare driva pa utvecklingen. For tillfallet
arbetar flera fastighetsbolag antingen pa egen
regi eller i samarbete med teknikbolag.
Problemet &r att man inte utgar ifran samma
forutséttningar vilket leder till att det kan bli
svart for fastighetsbolag att byta system och
leverantor. Detta gor att man ar mer restriktiv
till storre satsningar eller investering da man ar
radd for att binda upp sig till produkter som i
langden inte fungerar och blir dyra. 1 sin tur kan
detta hdmma utvecklingen och innovationen.

Né&r det kommer till att ta betalt for digitala
I6sningar och PropTech fran fastighetsbolagens
sida dar det tydligt att man behover arbeta med
att ta fram ett nytt affarsben. Genom detta
affarsben géller detatthittainnovativa sattatt ta
betalt for olika tjanster eller PropTech som
fastighetsbolagen betalar for att implementera.
Tjanster eller PropTech som enligt
hyresrattsforeningen inte anses vara en
standardhojning. Detta kan exempelvis vara att
man i framtidentar betalt for att fraktforetag ska
fa levererar varor in i en fastighet.

Jag har undersokt digitala tjanster och
PropTechs position pa marknaden i Sverige
idag och i framtiden. Studien kan fungera som
ett underlag for framforallt fastighetsbolag och
teknikbolag som vill fa en djupare blick i hur
marknaden for tillfallet ser ut eller at vilket hall
marknaden ar pa vég.
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